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“A estrutura
disponibilizada pela Scania
na Fenatran foi criada e
desenvolvida para que os
visitantes tenham uma
experiéncia inesquecivel.

E um enorme prazer
recebé-lo.”

Simholo de solucoes

A cada dois anos, empresas e clientes que atuam no transporte
rodovidrio de cargas no Brasil voltam seus olhares para a Fenatran. O
Saldo Internacional do Transporte, maior evento do setor na Améri-
ca Latina, chega a sua 19? edi¢do em 2013 e, como ndo poderia deixar
de ser, a Scania marcard sua presenga no evento com grandes novi-
dades. No espago de mais de dois mil metros quadrados, os visitantes
poderio conhecer os novos caminhdes e o conceito por tras do Sca-
nia Streamline, langamento que apresentamos com a convic¢io de que
se trata de um marco no transporte nacional, porque retine em tnico
pacote os veiculos e os servigos.

Veiculos e servigos jd consagrados também fazem parte das atra-
¢oes na Fenatran. Nossa estrutura conta com espagos dedicados a
caminhdes semipesados e fora de estrada, além de uma édrea onde é
possivel sentir a forma como a Scania entende o conceito de sustenta-
bilidade. No espaco de Solu¢oes Financeiras, os visitantes terdo acesso
atudo que o Scania Banco, Scania Corretora de Seguros e o Consércio
Scania tém a oferecer a quem deseja adquirir nossos produtos.

Para demonstrar como a Scania vem acompanhando a evolugdo do
mercado de transportes e provendo solugdes de acordo com a neces-
sidade de cada cliente, n6s preparamos uma série de agdes para recor-
dar os simbolos da marca em seus 56 anos no Brasil. Alguns deles,
vocé ji poderd relembrar nas préoximas paginas desta edigdo da Rei da
Estrada, que também traz em uma capa especial, ao lado do Streamli-
ne, quem é mais importante em nosso dia a dia: vocg, nosso cliente.

A estrutura disponibilizada pela Scania na Fenatran foi criada e
desenvolvida para que os visitantes tenham uma experiéncia inesque-
civel. E um enorme prazer recebé. Vocé fard parte de um momento que
serd lembrado no futuro como a redefini¢do do conceito de solugio
em transporte no mercado brasileiro.

Excelente Fenatran.

Boa leitura.

‘// cenlin ]

Roberto Leoncini
diretor-geral da Scania no Brasil
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Texto: Renata Cavalcante

Fotos: Arquivo Scania

FENATRAN 2013
Bem-vindo a uma nova era
de solucoes

Scania mostra seu desenvolvimento
ao lado do transportador brasileiro e traz como destaque
um novo marco, o Scania Streamline, que reune
o caminhao e os servicos em um unico pacote.
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ESDE A PRIMEIRA EDICAO do
Saldo Internacional do Transporte
(Fenatran), a Scania tem sido desta-
= que entre os expositores. Em 2013,
nio serd diferente. Na 19° edi¢do do evento,
que acontece entre os dias 28 de outubro e 01
de novembro, em Sio Paulo (SP), a Scania mos-
tra porque ¢ o principal simbolo de solugdes
para o transporte.

A marca langa uma nova era para o mercado

de transporte: o da rentabilidade médxima para o
cliente. Esse conceito permeia todas as solu¢des
oferecidas pela montadora.

Os veiculos da Scania em exposi¢do na
Fenatran sdo: P 250 6x2 e P 310 8x2 (dalinha
de semipesados); R 440 6x2, R Highline 480
6x4, o caminhdo-show R 620 V8 6x4 Highline
€0 G400 6x2 (representantes dos rodovidrios
Streamline); P 310 4x2 e P 360 6x2 (linha
rodovidria de cabine P); além do lancamento R
Highline 620 8x4 para 250 toneladas, indicado
para o segmento de cargas indivisiveis, e dos
modelos fora de estrada G 480 6x4, G 440 8x4 e o
P 310 6x4 com redutor nos cubos.

No estande de 2 mil metros quadrados o
publico também podera conhecer as solu¢des
de servigos e financeiras, além de interagir com
as atragdes do espaco.

www.scania.com.br

‘ Queremos
mostrar e
reforcar no mercado
que aScaniaéo
maior simbolo
de solucoes para
o0 segmento de
transportes.
Nesta Fenatran
estamos lancando
os caminhoes
Streamline que
marcam uma nova
era de rentabilidade
no Brasil”

Roberto Leoncini, diretor-geral da Scania
no Brasil.

»

“A Fenatran é uma excelente oportunidade
de estarmos com nossos clientes e mostrarmos
de perto tudo o que podemos fazer por seu
negdcio, seja relacionado a veiculos, servicos,
pessoas ou solugdes financeiras”, afirma Mar-
cio Furlan, gerente de Marketing e Comunica-
¢do da Scania no Brasil.

A grande surpresa reservada para os visi-
tantes é uma viagem pelo tempo por meio de
pinturas especiais de oito dos 12 caminhdes
expostos. A simbologia representada pelas
cores faz analogia aos produtos que marcaram
aindustria ao longo dos 56 anos de presenga da
Scania no Brasil. Entre os simbolos homenage-
ados estd o famoso L 111, o “Jacaré”.

“Queremos refor¢ar no mercado que a Sca-
nia é o maior simbolo de solucdes para o seg-
mento de transportes. Nesta Fenatran estamos
langando os caminhdes Streamline que mar-
cam uma nova era de rentabilidade no Brasil”,
salienta Roberto Leoncini, diretor-geral da
Scania no Brasil. “Também apresentamos o R
620 8x4, com motor V8, para cargas indivisi-
veis, e n3o nos esquecemos da sustentabilida-
de, pois a Scania é uma empresa pioneira no
desenvolvimento de tecnologias para a redu-
¢io de CO?, completa.

Vocé é capaz de ir além
das suas habilidades na direcao?

Sempre valorizado pela marca, o condutor profissional tera um
espaco especial preparado pela Scania. No local, além do contetudo
alusivo a competicao Melhor Motorista de Caminhéo do Brasil, os
visitantes poderao testar suas habilidades em um simulador e
desafiar os finalistas de edicoes anteriores, como é o caso de Vinicius
de Moraes (1), Fernando Pitanga (2) e Roberto César Octaviani (3),
vencedores do MMCB nos anos de 2012, 2010 e 2008 respectivamente.
E entao, vocé é capaz de ir além das suas habilidades na direcao e
desafiar essas feras? Va ao estande da Scania e prove.
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Texto: Renata Nascimento
Fotos: Wagner Menezes / Arquivo Scania
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_ _STREAMLINE

B
A Scania oferece ao mercado um novo conceito de solugao de transporte,
o Streamline, em que o caminhao e os servicos sao oferecidos juntos,
em um so pacote. O Scania Streamline esta disponivel para as cabines
rodoviarias G, R e R Highline e proporciona tudo o que a marca pode
entregar em termos de economia de combustivel, disponibilidade,
desempenho e conforto para o motorista. Ele traz novos ganhos
aerodinamicos que, combinados com defletores de ar, trem de forca,
motor Euro 5 e caixa de cambio automatizada Opticruise, podem chegar
a até 15% de economia (comparado aos veiculos Euro 3). Confira os
Scania Streamline que estao na Fenatran.

R 440 6x2 Streamline

Motor: DC13 112

Tipo: seis cilindros em linha e SCR
Poténcia (cv/rpm): 440/1.900

Torque (kgfm/rpm): 235/1.000 - 1.300
PBT (kg): 23.000

O R 440, campeido de emplacamentos da Scania em 2013, também ganhou
sua versdo Streamline. O pesado, que ji é o mais econémico na opinido dos
clientes, agora pode reduzir em até 4% o consumo de diesel. O veiculo tem
440 cavalos de poténcia e desenvolve eficiente torque de 235 kgfm ji a 1.000
rpm, garantindo superior economia. Equipado com a caixa automatizada de
maior destaque no mercado, o Scania Opticruise (agora na quarta geragio), o
R 440 oferece a melhor rentabilidade.
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R Highline 480 6x4 Streamline

Motor: DC13 111

Tipo: seis cilindros em linha e SCR
Poténcia (cv/rpm): 480/1.900

Torque (kgfm/rpm): 245/1.000 - 1.350
PBT (kg): 23.000

VAP A | Modelo destaque entre os pesados, o R Highline 480 6x4 tam-

Il
= Fe -n bém passa a contar com a versio Streamline, que pode reduzir

!,
5 em até 4% o consumo em relagio a atual linha Euro 5. Com
motor 13 litros de 480 cavalos, desenvolve torque de 245 kgfm
ja a 1.000 rpm, garantindo superior economia. E equipado
com a caixa automatizada de maior destaque no mercado, o
Scania Opticruise, oferece CMT de 78 toneladas e a cabine de

maior espago interno do segmento.

AR

G 400 6x2 Streamline

Motor: DC13 113

Tipo: seis cilindros em linha e SCR
Poténcia (cv/rpm): 400/1.900

Torque (kgfm/rpm): 214/1.000 - 1.300
PBT (kg): 23.000

Um dos pesados de maior destaque no mercado, o G 400 6x2
também passa a contar com a versdo Streamline, que pode
reduzir em até 4% o consumo em relagdo 2 atual linha Euro
5, aliada a programas de manutengdo que se ajustam as neces-
sidades do transportador. O modelo é reconhecido pela fle-
xibilidade em diversas opera¢des e superior rentabilidade,
disponibilidade e economia. Equipado com motor 13 litros de
400 cavalos, possui distancia entre-eixos de 3.500 mm como
padrio e opcionais de 3.100 € 3.900 mm.

R Highline 620 V8 6x4 Streamline

Motor: DC16 17

Tipo: 8 cilindros em “V” e SCR
Poténcia (cv/rpm): 620/ 1.900

Torque (kgfm/rpm): 306 / 1.000 - 1.400
PBT (kg): 23.000

O caminhio mais potente e de cabine mais luxuosa e confor-
tavel do mercado brasileiro estard mais uma vez na Fenatran.
A novidade passa a ser sua versdo Streamline. Ele possui tudo
de mais moderno, melhor e com as mais altas tecnologias que a
Scania pode oferecer mundialmente. O motor de 16 litros tem 8
cilindros em “V”, gera 620 cavalos de pura poténcia e desenvol-
ve impressionante torque de 306 kgfm. Ambos permitem uma
aceleragdo mais rapida e velocidade média mais alta.
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Texto: Renata Nascimento
Fotos: Wagner Menezes / Arquivo Scania

Scania na Fenatran

SEMIPESADOS
Agilidade a
toda prova

A linha de semipesados foi desenvolvida com

foco nas necessidades de clientes que atuam

em curtas e médias distancias e buscam a

mesma confiabilidade que a Scania possui no

segmento de pesados. A marca foi a primeira

a oferecer o caminhdo semipesado do mercado

com caixa de cambio 100% automatizada, ¢ :

Scania Opticruise, suspensdo pneumatica, Ripo: °";zfé‘:gir;d(gslri?‘;:";s%;_3800

quarto eixo de fabrica e cabine lei . - ¥ Torque (kgfm/rpm): 117/1.000 - 1.300
PBT (kg): 23.000

Mais uma opgdo Scania nos semipesados, o modelo conta
com itens de série exclusivos no segmento: balanga digital
no painel e suspensdo a ar. A suspensdo pneumadtica agre-
ga capacidade superior e preservagdo da carga na operagio.
O P 250 possui cabine leito, é mais facil de ser manobra-
do, consome menos combustivel e, em virtude das variagdes
de entre-eixos, oferece opgdes de diferentes comprimentos de
implementos. Desenvolve também o maior torque da categoria.

P 310 8x2

Motor: DC09 110

Tipo: 5 cilindros em linha e SCR
Poténcia (cv/rpm): 310/ 1.900

Torque (kgfm/rpm): 158 / 1.100 - 1.350
PBT (kg): 29.000

O campedo-de emplacamentos da Scania no segmento
de semipesados se diferencia por ter exclusivo quar-
to eixo de fibrica. Ele também € o tnico semipesado
a ter de série cabine lgito, caixa automatizada como
opcional (0 Scania Opticruise), balanga digital no pai-
nel (mede o peso e ajuda o motorista a estar dentro da
Lei da Balanga) e suspensio a ar, além de desenvolver o
maior torque da categoria, que garante reduzido con-
sumo e mais agilidade.

O modelo tem a maior capacidade volumétrica de
carga da categoria (na opgdo de entre-eixos de 6.300
mm), 0 que propicia mais drea disponivel para o
carregamento.

8 SCANIA REI DA ESTRADA  ESPECIAL FENATRAN | 2013 www.scania.com.br




RODOVIARIOS
CABINE P

Eficiéncia
em todos o0s
momentos

O P 360 6x2 € 0 P 310 4x2 fazem parte

g 3 s P 310 4x2

do portfolio de veiculos rodoviarios, e Motor: DC09 110
sao comercializados como modelos de Tipo: 5 cilindros em linha e SCR
- Poténcia (cv/rpm): 310 /1.900

entrac_l'fi bz SEOUEENUD Alinha c_le Torque (kgfm/rpm): 158 /1.100 - 1.350
rodoviarios com cabine P da Scania PBT (kg): 16.000

€ ideal para operacdes que exigem
agilidade com o mesmo desempenho

P 360 6x2

Motor: DC13 114

Tipo: 6 cilindros em linha e SCR

Poténcia (cv/rpm): 360 /1.900

Torque (kgfm/rpm): 189/1.000 - 1.300 ~=—
PBT (kg): 23.000

O segundo caminhdo mais vendi-
do pela Scania em 2013 se destaca
pela superior rentabilidade, eco-
nomia de combustivel e disponi-
bilidade. Seu motor de 13 litros
possui 360 cavalos de poténcia e
desenvolve torque eficiente mesmo

nas-baixas rotagdes. Sua caracte-
ristica principal na operagio é a
velocidade média alta e uniforme,
que reduz o consumo. Sdo duas
distancias entre-eixos: 3.500 mm
(padrio) e 3.100 mm (opcional).

das poténcias maiores. e

Modelo que tem feito sucesso especial-

mente pela flexibilidade em diversos tipos
de operagio e pela eficiéncia, rentabilida-
de e economia de combustivel que oferece
ao cliente. Esse cavalo mecanico, equipa-
do com motor 9 litros de 310 cavalos de
poténcia, estd disponivel na cabine P curta
ou leito e disponibiliza uma distancia
entre-eixos de 3.550 mm.
A .

P

-

Ty i n

R
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Texto: Renata Nascimento
Fotos: Wagner Menezes / Arquivo Scania

Scania na Fenatran

OFF-ROAD

A robustez dos
fora de estrada

Nao é de hoje que a Scania se preocupa e

investe em solugoes para transportadores do

segmento fora de estrada. Além dos veiculos

especificados para esta area de atuacgao, a

marca se preocupa em oferecer solugoes em Eenva
servicos que garantem alta disponibilidade -
para operacoes de cana-de-agucar, madeira,

mineracao e construcao. Nesta Fenatran, a

montadora expoe trés modelos de veiculos,

todos com diversas possibilidades de

aplicacao: G 480 6x4, G 440 8x4 e P 310 6x4.

G 440 8x4

Motor: DC13 112
Tipo: 6 cilindros em linha e SCR
Poténcia (cv/rpm) 440/1.900

Modelo equipado com a caixa tota’l’met
automatizada Opticruise, que dlsbens
o uso do pedal de embreagem e i@é
josrnovos modos:de cgndugao Potencla
;e Off-road: 0.G 440 8x4 conta com o
~Driver Support e outros atributos squeo |
caracterizam como a melhor solugao para
T operagoes fora de estrada como 0Scania
" s Retarder Hill Hold (asswtente para partida
“~“em rampas) e sistema de suspensao
ot reforgatf/ a,que proporcmnam PBT de 50
= toneladas e CMT de 156 toneladas, 0s
‘maiores da categona

|- —
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P 310 6x4

Motor: DC09 110

Tipo: 5 cilindros em linha e SCR

Poténcia (cv/rpm): 310 /1.900

Torque (kgfm/rpm): 158 /1.100 — 1.350
1 PBT (kg): 23.000

bilita tracio-
nar até 100 toneladas e ja € um sucesso. Com
otor de 310 cavalos, desenvolve torque de
58 kﬁTm € proporciona superior economia
~ janas baixas rotactes. A Scania é a (inica
~ acomercializar para essa faixa a caixa de
~cambio automatizada, o Scania Opticruise,
w e osistema que da dicas de direcao, o Driver
Support. 0P 310 oferece a cabine mais con-
~ .« fortavel e ergondmica, maior torque e econo-
¢ miade combustivel da categoria.

480 6x4

Motor: DC13 111
& Tipo: 6 cilindros em linha e SCR
1N}, Poténcia (cv/rpm): 3480 /1.900
rque (kgfm/rpm) 248/1.000-1.350

de es adei conta'c
48}(;: cava?os‘i’cabme Gnav
f ( \nlaﬁﬂfertavel‘a dp mhibFac

I?l‘ersos tipos.de operago

g q 'confere a mamma rentabllldade com
- economia superior em baixas rotagoes Tem
- amaior CMT da categoria (150 toneladas),
caixa automatizada Opticruise e Driver
Support.

www.scania.com.br

CARGAS INDIVISIVEIS

Forca extra
para o transporte

O Brasil passa por uma fase de grandes obras
devido ao desenvolvimento e a proximidade da
Copa do Mundo e das Olimpiadas. Para auxiliar os
clientes que atuam no transporte para abastecer
esses grandes canteiros de obra, a Scania
apresenta o caminhao com maior capacidade de
tracao do mercado, ideal para o transporte de
cargas indivisiveis.

Outro lancamento na Fenatran além do Streamline, o V8, agora com configuragéo de rodas
6x4/8x4, chega para atender aos clientes que buscavam uma solugéo para esse segmento.
0 modelo estreia a impressionante capacidade maxima de tragao de 250 toneladas. 0 motor
16 litros V8 de 620 cv é o mais potente do mercado e pode desenvolver torque de 306 kgfm.
Possui caixa totalmente automatizada Opticruise, Driver Support e freio auxiliar Scania
Retarder.

R 620 V8 8x4

Motor: DC16 17

Tipo: 8 cilindros em “V” e SCR
Poténcia (cv/rpm): 620/ 1.900

Torque (kgfm/rpm): 306 / 1.000 — 1.400
PBT (kg): 29.000

ESPECIAL FENATRAN | 2013 ¢ SCANIA REI DA ESTRADA 11




Fenatran 2013

Streamline une caminh&o e servigos em um s6 pacote e inaugura uma nova era de rentabilidade ==

UNMA TRAJETORIA DE INOVACA

Confira
como foi a
participacao
da Scania
nas edigcoes
anteriores da
Fenatran.

Texto: Renata Cavalcante
Fotos: Wagner Menezes / Arquivo Scania

ESDE A PRIMEIRA FENATRAN, a Scania deixa no
evento suas marcas de pioneirismo, tanto pelo
lancamento de produtos quanto pelas atracdes
- em seu estande. As histérias das 19 edi¢des da
feira sdo muitas, e quem se lembra de boa parte delas é
René Perroni, ex-diretor de Marketing da Scania no Bra-
sil, responsavel por algumas das melhores “sacadas” do
passado. “Muita coisa mudou: o tamanho do evento, o
formato, o perfil do mercado e dos expositores. No come-
¢o, a Fenatran dava espagos aos préprios transportadores,
e ndo as marcas”, recorda.

Algo que segue intacto, segundo Reng, é o espirito
pioneiro. Ele conta que pensava sempre em conquistar

os visitantes puxando pelo lado emocional e, além dos
caminhdes, tentava criar estandes inovadores. “Em 1990,
transformamos o espaco da Scania em um barco viking.
Tinhamos or¢amento menor que a concorréncia e, mes-
mo assim, com uma ideia simples, fizemos do nosso espa-

12 SCANIA REI DA ESTRADA * ESPECIAL FENATRAN | 2013

¢o o mais visitado da feira, tanto que o assunto repercute
até hoje entre quem esteve 14”7, lembra.

René também recorda outros estandes que fizeram
historia nas décadas de 1980 e 1990. “Em 1989, para o
langamento do caminhio 112, fizemos no estande uma
réplica gigante do veiculo, que chamou muita atengdo. =
Em outra oportunidade, criamos um slogan que dizia
“Scania: tecnologia por todos os angulos” e, para ilustrar,
penduramos um caminhdo que ficava rodando no teto
do estande. No chio, colocamos espelhos que refletiam a
imagem”, diz.

Para ele, que se aposentou hd 15 anos, o perfil da Scania
na Fenatran hoje é muito diferente. Nas décadas passadas,
nos trabalhdvamos com foco no lado emocional. Hoje, a
abordagem da Fenatran é muito mais voltada para neg6-
cios, e isso reflete as mudancas que o mercado sofreu nos
altimos anos”, completa.

www.scania.com.br
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Scania na Fenatran.
Uma década no tunel do tempo.

Abordagem
sustentavel
com o tema
“Ciéncia e
Consciéncia”

Apresentacao
dalinha
Evolucao

Apresentacao
& dalinha PGR

Conceito de
Evolucéo
Continua

» J0S Novos
Caminhoes

i Scaniae
langcamento da
cabine R

| Langamento dos
§ motores Euro 5,

=1 motor a etanol e
gk do caminhéo

R 620 V8
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Texto: Renata Cavalcante
Fotos: Arquivo Scania

Tudo pelo Cliente

. STREAMLINE — 3

wawe soes saee

CLI

Observe, passba o

de evolucao cont

a Scania no principal 51mbo o de solucoe
para o transportador brasileiro.

0S ULTIMOS 56 ANOS, o Brasil mudou. Com o pais, mudpuﬂww

também a economia e, consequentemente, o mercado de

transporte rodovidrio de cargas. A histéria deste segmento se

confunde com a da Scania, que chegou por aqui em 1957 ¢, de 14
para cd, langou diversos caminhdes que marcaram a vida de motoristas e
transportadores.

A cada langamento, a montadora busca entender as necessidades de
seus clientes e aprimorar a qualidade dos produtos e serviges. Foi assim
com a chegada do L 75, na década de 50, com o L111, eom as séries 2, 3,

4 e PGR, com o motor V8 e, na drea de servicos, €om a apresentacdo de
uma estrutura refor¢ada. Houve também as inowacdes, como o Scania
Opticruise, o Retarder e o Driver Support 4 Do TRAN'SPORTADO

Em 2013, é a vez do Streamline'chegar para inaugurar mais um marco ‘
na histéria do transporte no Brasil:’A Scania serd a primeira a oferecer ao
mercado uma solucieiintegrada que vai além do caminhio, e une veiculo e
servigo em umsé pacote.

No entanto, o Streamline nio surgiu do dia para noite. Ele é fruto
da evolugdo continua da Scania ao longo de sua trajetéria no mercado
brasileiro. Ainda hoje, muitos destes veiculos s3o lembrados com carinho
pelos transportadores — tanto aqueles que jd sairam de circulagio quanto
os que ainda podem ser vistos pelas estradas do pais.

“N6s temos orgulho por evoluir em parceria com o transportador. O
nosso dia a dia estd focado em entender exatamente a necessidade do
negécio de cada um deles e prover a solugio mais rentével. E este desafio e £
que nos motiva, faz com que a Scania evolua sempre e seja sindnimo de Ly b Scal_nla

7 : G : fabricado no Brasil. I
solugdo para o transporte”, diz Roberto Leoncini, diretor-geral da Scania E lancado o L 76, com
no Brasil. chassi renovado.

Para recordar a histéria construida ao lado dos transportadores, a Scania
homenageia alguns dos mais famosos caminhdes ja langados no mercado
nacional.

Chega ao mercado o
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2001
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SUSTENTABILIDADE

Pelo bem

das proximas

Jeracoes

Combustiveis renovaveis, como o
etanol, qualificacao de motoristas e
motores mais econémicos sao as opcoes
da Scania para os transportadores
preocupados com o futuro.

TERMO SUSTENTABILIDADE ¢ cada vez mais

recorrente em todos os ramos de negécio. Com

o transporte de cargas ndo poderia ser diferen-

te, afinal, segundo a Agéncia Internacional de
Energia, as emissdes de diéxido de carbono (CO?) bate-
ram recorde em 2012 com 31,6 gigatoneladas da subs-
tancia. De todo o0 CO? langado na atmosfera no Brasil,
aproximadamente 50% vem da queima de combustiveis
fosseis, como a gasolina e o diesel. A Scania estabeleceu
uma meta mundial para redugdo da emissdo de carbono
por tonelada transportada: 50% entre os anos de 2000 e
2020. Para isso, a montadora investe em treinamento, tec-
nologia e servigos. .
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Os modelos Euro 5, que chegaram ao Brasil antes mes-
mo da obrigatoriedade legal, sio movidos a diesel S-10 e
contam com tecnologia capaz de reduzir as emissdes em
até 80%. Outro importante capitulo da histéria da Scania
em busca de um transporte mais sustentdvel foi o langa-
mento do primeiro caminhio movido a etanol no pais,
que estd em operagdo na Natura (veja ao lado). Os moto-
res com esta tecnologia podem emitir até 90% menos di6-
xido de carbéno do que os convencionais.

Segundo dados da Scania, mais de 90% dos danos
ambientais gerados pelos caminhdes acontecem duran-
te o seu ciclo de vida util. Por isso, para garantir que os
motoristas obtenham o melhor desempenho ao volante
e, consequentemente, economizem combustivel, a marca
oferece treinamentos e investe em agdes como a compe-
ti¢io Melhor Motorista de Caminh3o do Brasil. Os servi-
¢os, como os pacotes do novo Programa de Manutengao
Scania e a Consultoria de Desempenho, complemen-
tam as solu¢des para que o veiculo trabalhe com menor
impacto.

Para Roberto Leoncini, diretor geral da Scania no Bra-
sil, a sustentabilidade comeca dentro da fabrica e passa
por indmeras etapas durante a operagio logistica, e sé
quando o produto entregue pelo caminhio Scania chega
ao seu destino final é que a cadeia esta completa. Por isso,
todos os passos do processo sdo importantes para, de fato,
provocar o menor impacto possivel na sociedade e no
meio ambiente.

“Hé algum tempo, falar em sustentabilidade era fazer
marketing de marca. Hoje ser sustentavel é o que vai defi-
nir se vocé tem um negécio bom ou ruim”, afirma.

www.scania.com.br



Texto: Renata Cavalcante Foto: Wagner Menezes / Fotomontagem: Technoart

Natura e Coopercarga oy ,.

investem em caminhao a etanol da Scania /

Uma parceria entre Coopercarga, Natura e Scania trouxe inovagao e
sustentabilidade na operacéao de transporte da marca de cosméticos. A
Natura ja esta utilizando duas carretas movidas a etanol, que emitem cerca
de 90% a menos de CO? em comparacao com os veiculos movidos a diesel.
A nova tecnologia reflete o desejo comum das trés companhias de promover

alternativas inovadoras e sustentaveis em suas atividades. Os caminhdes sao
dois cavalos mecéanicos de modelo P 270 4x2, com motorizagéo de 9 litros com
270 cavalos de poténcia e 1.200 Nm de torque ja a partir de 1.100 rpm, o que
mantém as caracteristicas de economia, poténcia, mobilidade e rendimento do H B :
trem de forga. “Precisamos investir em formas de conter nossas emissoes, -
em uma cidade como Sao Paulo, fazer isso por meio dos transportes th muitg
rele'véncia”, explica Denise Alves, i!etora de sustentabilidade da Natuk
\’ ' b2
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Texto: Renata Cavalcante
Fotos: Wagner Menezes

Solucoes Financeiras

Cliente em
primeiro
lugar

Descubra as opcoes que o0 Scania Banco,
Scania Corretora de Seguros
e Consorcio Scania tém a oferecer.
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CONCEITO DE SOLUGAO DA SCANIA nio estd
apenas na soma entre veiculos e servigos. Nesta
equagdo, também entram as solugdes financei-

ras, imprescindiveis para que empresdrios de
todos os portes possam adquirir caminhdes e coloca-
-los para rodar pelas estradas de todo o Brasil. Pensan-
do nisso, a Scania preparou uma drea em seu estande na
Fenatran totalmente voltada ao tema, com estrutura para
atender aos visitantes, apresentar e tirar todas as duvidas
sobre o Scania Banco e o Consércio Scania.

Durante o evento, é possivel fazer cota¢des de finan-
ciamentos, seguros e aquisi¢do de cotas do Consércio
Scania por meio de um totem eletrdnico no estande. Os
visitantes contario com o apoio de toda a forga comercial
do Scania Banco, em plenas condi¢des de, inclusive, fazer
andlise de crédito para pequenas vendas, o que possibi-
lita fechar negdcio durante a feira, tanto para compra de
caminhdes quanto para aquisi¢io de seguros. Também é
possivel adquirir cotas do Consércio Scania, com benefi-
cios extras: além de levar como brinde um “kit weekend”,
com acessorios para churrasco, o comprador ganha como
bénus um desconto de 1% no valor do crédito quando for
contemplado e participa da Familia Scania, programa de
relacionamento que promove viagens para os clientes.

www.scania.com.br



Scania Banco e Consodrcio Scania Brasil
Scania Corretora de Seguros , . .
Gilberto Rocha, gerente de marketing do Consoércio Sca-
nia, lembra que todos que adquirirem cotas com crédi-
tos acima de R$ 274 mil terdo direito a participar de uma
viagem do programa Familia Scania em 2014. “Ainda
estamos trabalhando para definir quais serdo os destinos,
mas, com certeza, serdo viagens inesqueciveis”, afirma. Ele
lembra que hd mais de 30 anos o consércio faz parte do
pacote de servigos financeiros da Scania e diz esperar que

Segundo Roberto Martins, diretor comercial do Scania
Banco, as solugdes oferecidas pela institui¢do sdo a melhor
forma de adquirir os produtos da marca. “Nés trabalhamos
para suportar a drea de Vendas e a rede de concessiondrias,
com base nas informagées que eles nos passam. Acredita-
mos que o maior patriménio da Scania é o cliente”, afirma.
Ele destaca as ofertas de financiamento — Finame PSI e

Pré Caminhoneiro, ambos com taxas de juro de 4%. “N6s
analisamos as condi¢des do cliente, como o fluxo de caixa,

os clientes ndo apenas conhecam os melhores caminhdes
do mercado na Fenatran, mas também tenham acesso
~ a eles por meio de uma ferramenta simples e confidvel.
encontramos as opg¢des de pagamento que melhor se ade- . :
Oferecemos parcelamento total em até cem meses, sem
juros. Em breve, atingiremos a marca histérica de 100 mil
cotas comercializadas, e ja temos cerca de 66 mil contem-
plagdes de cotas, o que mostra a credibilidade e a seguran-

¢a do Consércio Scania”, completa.

quam a sua operagio”, conta. No caso dos seguros, Roberto
conta que ndo se trata apenas de proteger o caminhdo, mas,
com a opgio Patrimoénio Protegido Scania, a vida do pro-
prietdrio também estd segurada. “Trata-se de um produto
atrelado a parte de servigos. O seguro de veiculos oferece
cobertura desde o atendimento ao sinistro até a entrega do
caminhio reformado, o que faz dele uma solugdo”, explica.

aior patriménio da
pia é o cliente”

Roberto Martins, diretor comercial
do Scania Banco

www.scania.com.br ESPECIAL FENATRAN | 2013 * SCANIA REI DA ESTRADA 21




ROTEIROS DE SUCESSO

UNA JORNADA FEITA DE GENTE...

Em cada detalhe da Scania
ha um pouco da vida dos
transportadores brasileiros.
Confira nas proximas
paginas alguns dos
personagens que ajudaram a
construir a histéria da marca.

MAGINE O SEGUINTE CENARIO: Um homem ou
uma mulher decide ser transportador e adqui-
re o seu primeiro Scania, que imediatamente
se torna um companheiro de jornada. A partir
dai, a relagdo com o veiculo e com tudo aquilo que
o envolve, como os servigos, os vendedores e a
rede de concessiondrias fica ainda mais estrei-
ta. Dessa parceria e do esfor¢o do transportador
chegam outro e mais outros caminhdes, 0 negécio
prospera e a parceria se fortalece. Esta mesma
histéria se repete nos quatro cantos do Brasil e foi

Carbonifera

Belluno

Uma historia de superacao
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Cliente da Casa Scania Battistella - Tubarao (SC)

justamente por meio dessa convivéncia que a Sca-
nia construiu sua trajetéria no pais, tornando-se
simbolo de solu¢Bes para o transporte.

Em homenagem aqueles que fizeram e fazem
a histéria da Scania, reunimos, em conjunto com
arede de concessiondrias, depoimentos de nove
transportadores que tragaram com a marca verda-
deiros roteiros de sucesso. Foram quase 200 his-
térias recebidas. Nove delas voceé poderd ver nas
proximas paginas e conferir em video no estande
da Fenatran.

O transporte, literalmente, virou do aves-
so avida de Henrique Salvaro, proprietario da
Carbonifera Belluno, empresa localizada em
Siderépolis (SC). O empresério iniciou sua vida
profissional como mineiro, trabalhando direta-
mente na extragdo bragal de carvio em minas
subterraneas. Na época, sua remuneragio era
proporcional a quantidade extraida do produ-
to no més. “Trabalhdvamos curvados na maior
parte do tempo, por conta da baixa altura das
galerias subterrineas das minas, e com dgua de
pirita, suja de carvio, até o meio das canelas”,
recorda.

Sua trajetéria comegou a mudar quando, com
algum dinheiro guardado, Henrique conseguiu
comprar seu primeiro caminhdo. “A profissdo
era muito dura, entdo, comecei a vender lenha
e eucalipto para as mineradoras usarem como
escora de teto”, explica. Apds um tempo trans-
portando a mercadoria, em 1988, ele adquiriu
outro veiculo e, assim, deu o primeiro passo
para a fundagio da Carbonifera Belluno.

Henrique jd possuia uma maquina lavadora
de carvdo. Em 1991, ele adquiriu uma parte das
reservas da Companhia Sidertrgica Nacional,
em Siderépolis, e fundou sua prépria empresa.
Além da extragio e do beneficiamento do miné-
rio, ele investiu também nos ramos de transpor-
tes e comunicagdo. Hoje, é cliente da concessio-
ndria Battistella de Tubardo (SC) e proprietdrio
de uma frota formada por 330 veiculos, 90%
deles da marca Scania. “E o caminhio que os
motoristas preferem e ainda nos oferece vanta-
gens como a facilidade de revenda e a boa oferta
de pegas”, afirma.

www.scania.com.br



Textos: Renata Cavalcante, Renata Nascimento

Transportadora
O senhor dos V8

Assim que foi dispensado do servigo mili-
tar, na década de 1980, Valdemar Pivatto deixou
sua cidade natal, Garibaldi (RS), e foi tentar a
vida como transportador em Ponta Grossa (PR).
Abordo de seu primeiro caminho, ele comegou
a viajar, fazendo rotas entre os estados do Rio
Grande do Sul, Mato Grosso e Rondénia. “O pri-
meiro Scania veio em 1987, um modelo T 142 HS,
que comprei seminovo”, lembra. A fim de ampliar
seus negdcios e continuar investindo em veiculos
da marca, ele adquiriu uma cota do Consoércio
Scania. Em pouco tempo, foi contemplado com
um R 142 HW com terceiro eixo, em 1991.

www.scania.com.br

Cliente da Casa Scania Battistella — Ponta Grossa (PR)

Na época, Valdemar ja configurava seus
caminhdes com implementos do tipo bitrem.
Aos poucos, ele foi aumentando sua frota por
meio de outras cotas do Consércio Scania.
“Sempre fui parceiro da marca e procuro adqui-
rir veiculos topo de linha”, afirma o empresario.
Este pensamento foi o que o levou a investir na
tecnologia e poténcia dos caminhdes V8 da Sca-
nia. De uma frota hoje formada por 43 veiculos,
todos da marca, 21 unidades possuem motores
de oito cilindros em V. “Sou um grande admira-
dor deste caminhio”, diz.

A maioria dos caminh&es da Rebook foi

‘ ‘ Com os caminhoes
Scania, eu tenho
excelente performance,
economia, menor
tempo de paradas,
maior intervalo de
manutencao e, além de
tudo isso, a satisfacao
dos motoristas”

Valdemar Pivatto, Rebook Transportadora.

adquirida com Programas de Manutengdo. A
parceria com a Battistella de Ponta Grossa é
estreita, tanto que Valdemar sempre dd uma
mio aos amigos da rede, compartilhando seus
conhecimentos e auxiliando no fechamento de
novos negdcios na regido. “Com os caminhdes
Scania, eu tenho excelente performance, econo-
mia, menor tempo de paradas, maior intervalo
de manutengio e, além de tudo isso, a satisfa¢do
dos motoristas”, conta. A transportadora hoje
opera em rotas pelas regides Sul, Centro-Oeste
e Norte, puxando graos e cargas industriais.
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ROTEIROS DE SUCESSO

Familia

Fontana

Iransporte carinhoso

‘ ‘ Aqui, brucutu nao
entra. E Scania na veia
e pronto para mais um”

Luciano Fontana, da Familia Fontana

Cliente da Casa Scania Battistella — Pato Branco (PR)

Desde que entrou para o ramo de transpor-
tes, aos 21 anos de idade, Luciano Fontana acostu-
mou-se a apelidar seus caminhdes. O primeiro, de
uma marca concorrente da Scania, era chamado
por ele de “Quebra-Quebra” e durou cinco meses.
Com o seu segundo veiculo, adquirido na sequén-
cia, ele viajou por todo o Brasil durante trés anos
como motorista agregado de uma transportadora
de méveis. “Em 2002, minha vida mudou quando
apareceu uma condigdo diferenciada que veio a
calhar e comprei o meu Bochechudo, um Scania T
113 usado, ano 1993”, conta.
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A fim de transportar graos, Luciano imple-
mentou no veiculo uma carreta LS e tra-
balhou com ele por mais trés anos. “Com o
mercado em alta e bons fretes, tive condig¢des
de comprar um zero quilémetro, o Maroto,
um Scania 124 360 4x2 branco, do modelo
popular, sem as faixas laterais. Era o melhor
caminhio que a Scania havia produzido
até entdo”, lembra. Em 2008, ele entrou no
ramo de transporte de cargas frigorificadas e
adquiriu o Maldoso, um G 124 380 — que roda
até hoje. “Ele ¢ bom de média de consumo,
macio, ndo incomoda, é s6 alegria”, comemora
o proprietario.

Depois dele, vieram o Quebra Patrio (G
420) e o Carinha de Anjo (R 420). Com cari-
nho especial, Luciano fala sobre a aquisi-
¢do mais recente, um R 440 6x2. “Nio tenho
palavras para descrever a felicidade que foi
adquirir o Fofo. Hoje, sdo quatro veiculos na
minha frota, meus bebés amados que fazem,
sim, parte da familia”, conta o proprietdrio da
transportadora.

Satisfeito com o desempenho de todos os
caminhdes, ele completa: “aqui, brucutu nio
entra. E Scania na veia e pronto para mais um”!

Atendimento ao Cliente m .

x“ﬁqq

www.scania.com.br



Transporte

Excelsior

Tradicdo e fidelidade

A histoéria da transportadora de Barra Man-
sa (R]) teve inicio nos anos 1970, quando Jodo
Loureiro, entio proprietirio de uma torrefa-
¢do de café, deixou a cidade de Vassouras (R])
rumo a Volta Redonda (RJ). Na época, a regido
metropolitana da capital do estado vivia o
auge do ciclo cafeeiro e o empresdrio mudou-
-se para ld com a familia de olho na aceleragio
do processo de industrializa¢do nacional. Foi
14 que eles adquiriram seu primeiro caminhio,
porém, os rumos dos negdcios comegaram a
mudar. O veiculo foi aplicado no transporte de
cargas para a Companhia Sidertrgica Nacio-

www.scania.com.br

Cliente da Casa Scania Equipo - Barra Mansa (RJ)

nal (CSN). “Fechamos um acordo comercial em
que, se adquirissemos cinco caminh&es novos,
serfamos cadastrados como prestadores de
servigos oficial da empresa. A Scania e a con-
cessiondria Equipo foram decisivas para fechar
esta grande parceria”, conta Sérgio Loureiro,
proprietario da Excelsior.

A Equipo, entdo, comprou os veiculos usa-
dos da Excelsior e financiou a aquisi¢ido de
novas unidades. Com a solug¢io elaborada pela
concessiondria, o cliente adquiriu 150 cotas
do Consoércio Scania ao longo de trés anos. Os
resultados foram a renovagdo de 60 caminhdes

‘ ‘ O desempenho,

o baixo consumo eo
alto valor derevenda
foram decisivos para
fazer da Excelsior dona
da maior frota Scania
do Rio de Janeiro”

Sérgio Loureiro, Excelsior.

e compra de outros 80. Com isso, hd 43 anos a
transportadora mantém excelente relaciona-
mento com a marca — tanto que Sérgio se diz
parte da familia Scania. “O desempenho, o
baixo consumo e o alto valor de revenda foram
decisivos para fazer da Excelsior dona da
maior frota Scania do Rio de Janeiro”, afirma.
Dos 340 caminhdes Scania que formam a frota
da Excelsior, 25% possuem tecnologia Euro 5.
A idade média dos veiculos é de cinco anos.
“Fazemos todas as manuteng¢des preventivas e
corretivas na concessiondria, inclusive pintu-
ras e reformas”, finaliza.
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‘ ‘ E um privilégio ter a
oportunidade de guiar o
Rei da Estrada, o nosso
caminhao Scania”.

Edgar Lima Chaves, da Edgar Lima Chaves.
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Edgar Lima

Chaves

Aposentando ha 30 anos, este cliente Scania
é um grande apaixonado por caminh3o. Duran-
te sua trajetéria profissional, sempre teve enor-
me prazer em viajar pelas estradas do Brasil. Em
1991, ele realizou um de seus grandes sonhos:
comprar seu primeiro caminhio Scania, uma
unidade do modelo 112 HS. Sempre ligado nas
novidades no universo da montadora, ele acom-
panha de perto as inovagdes da marca. “Tirei
minha habilitagdo para dirigir carretas no dia
14 de maio de 1950 e digo com orgulho que até
hoje sigo na profissdo, mesmo estando aposen-
tado”, comemora Edgar.

Em 1998, o transportador adquiriu seu
segundo veiculo da marca, um G 124, por meio
de uma cota do Consoércio. O terceiro Scania de

Faixao pela estrada

Cliente da Casa Scania Conterranea - Fortaleza (CE)

sua histéria veio hd pouco tempo, em 2012; tra-
ta-se de um P 360 6x2, que ele conduz a servigo
de clientes das dreas de grios e mineragdo, em
rotas entre as capitais da regido Nordeste. “Além
de dirigir um caminhio confortavel e economi-
co, também posso contar com atendimento de
qualidade em todas as Casas Scania”, afirma.

Hoje, Edgar se auto define como um cami-
nhoneiro de longa data, com experiéncias de
sobra para compartilhar e com muita alegria.
Aos 81 anos, ele conta que continua viajando
por prazer e amor a profissdo, além dos amigos
que conquistou nas estradas. “E um privilégio
ter a oportunidade de guiar o Rei da Estrada, o
nosso caminhio Scania”, completa.

www.scania.com.br



Gerardo Alencar

‘ ‘ Crieium grande
vinculo com a marca
ao longo dos ultimos

Transportes
25 anos”’

O S Onh O H aN O p Od@ a Oa b a I Marluce Alencar, proprietéria da Gerardo

Alencar Transportes

Cliente da Casa Scania Conterranea - Fortaleza (CE)

Foi em 1974 que o Gerardo iniciou suas
atividades no ramo de transportes, mas ape-
nas 14 anos depois ele comprou seu primeiro
Scania —um modelo T 112 H, usado. Satisfei-
to com o desempenho do veiculo, gradu-
almente ele trocou seus caminhdes truck
por cavalos mecinicos da marca. Em 2006,
quando a frota da empresa contava com
dez Scania, Gerardo faleceu. A partir dai, o
comando da transportadora passou para as
maos de sua esposa, Marluce. Logo, a nova
empresaria comegou a mudar as coisas. “Na
época, tudo funcionava muito na informali-
dade, mas com a ajuda do consultor que aten-
dia meu marido, nés registramos a empresa
legalmente, o que facilitou o prosseguimento
dos negécios”, conta.

Com o registro legal, obtido em 2007,
Marluce assinou as carteirasde trabalho
dos motoristas e seguiu em frente, sempre
pensando em dar continuidade ao grande
sonho de Gerardo: transformar a empresa
em uma grande transportadora. Aos pou-
cos, foi adquirindo novos veiculos e cotas
de consércio, até que, hoje, possui uma frota
que totaliza 30 unidades, 20 delas da marca
Scania. “Tomei a frente e hoje agradeco pelo
sucesso alcangado. Sou muito grata ao con-
sultor que me ajudou no comego e sempre

£ onin comTh PvmetCE
R L-SHADAL

esteve presente, mesmo nos momentos de
dificuldade”, diz.

O relacionamento com a Scania contribuiu
para que Marluce se tornasse a empresdria
que é. “Criei um grande vinculo com a marca
ao longo dos tltimos 25 anos”, confessa. Os
veiculos sdo aplicados no transporte de car-
gas industriais em rotas que partem de Sdo
Paulo em diregio ao Ceard. “Nosso desafio
é contar com caminhdes econémicos, que
requeiram pouca manuten¢io, e poder con-
tar comassisténcia técnica qualificada. Com
a Scania, conquistamos todos esses objeti-
vos com bom rendimento e 6timo valor de
revenda”, conta.
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Rapidao
Fortaleza
De pai para filha

A transportadora, sediada em Ananindeua
(PA), faz parte do Grupo Itaqud, que atua no
transporte de cargas gerais hd mais de 30 anos.
Cliente Scania desde 2003, conta atualmen-

te com uma frota de 33 veiculos, sendo 30 da
marca. Satisfeito com os resultados obtidos pelo
produto, o proprietdrio Vitor Artur Pires ndo
tinha questionamentos ou reclamagdes, mas isso
mudou em 2012. “Minha filha Vitéria, de oito
anos, em visita a empresa, me perguntou por que
ndo havia caminhdes com cores ‘de menina”,
conta. O cliente, que ndo padroniza a pintura da
frota, conta que a pequena acreditava que todos
os veiculos pertenciam ao seu irmio, Vitor Filho,
de seis anos.

A partir deste episédio, o empresario procu-
rou a Scania com um pedido inusitado: um cami-
nhio cor de rosa, do modelo R 440 6x2. Apesar
da surpresa, o pessoal da Casa Itaipu Norte pas-
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Cliente da Casa Scania Itaipu Norte - Marituba (PA)

‘ ‘ Essa experiéncia
superou todas as minhas
expectativas pois,

além de satisfazer a
vontade da minha filha,
o caminhao rosa tornou-
semarca registrada

da empresa, tanto que
jafoiusado emnossa
publicidade”

Vitor Artur Pires, Rapidao Fortaleza.

sou a solicitagdo adiante, até que chegou as maos
de Vitor uma opgdo de cor disponibilizada pela
fabrica. Com a aprovagido da pequena Vitéria, foi
encomendada uma unidade do modelo com esta
pintura — e uma com pintura azul, para nio con-
trariar o cagula Vitor Filho. Trés meses depois, a
concessiondria realizou uma entrega diferencia-
da, com temadtica infantil, que foi prestigiada ndo
apenas pela familia do proprietdrio, mas também
pela maioria dos seus colaboradores.

Orgulhoso, Vitor conta que guarda o material
produzido pela Scania para divulgar a ocasido na
época e, sempre que pode, mostra a seus amigos e
clientes. Ele confessa que ja pensa em fazer outra
compra diferenciada. “Essa experiéncia superou
todas as minhas expectativas pois, além de satis-
fazer a vontade da minha filha, o caminhio rosa
tornou-se marca registrada da empresa, tanto
que ja foi usado em nossa publicidade”, afirma.

www.scania.com.br



Transportadora

Transmiudo

SUCESSo trazido pela cegonha

Cliente da Casa Scania Codema — Sao Bernardo do Campo (SP)

Geraldo Antonio da Silva ¢ conhecido como
Baixinho ou Mitdo. Natural de Monteiro (PB),
migrou para S3o Paulo assim como muitos
de seus conterraneos, em busca de uma vida
melhor. Quando chegou, se instalou na cidade
de Sdo Bernardo do Campo, coincidentemente,
casa da fabrica da Scania e das principais trans-
portadoras do ramo de caminh&es-cegonha do
pais. “Passei por muitas dificuldades, ndo tinha
dinheiro para nada, mas, com muito esfor¢o,
dava um jeito de comprar roupas nas tecelagens
do bairro do Bras e revender”, lembra.

Foi vendendo roupas na porta da transpor-
tadora Schilater que a sorte de Mitido comegou

www.scania.com.br

amudar. Na época, os donos de caminhdes se
compadeciam de sua causa e acabavam com-
prando suas mercadorias para ajuda-lo. “Um
dia, um dos caminhoneiros me perguntou por
que eu nio comprava um veiculo e ia trabalhar
como motorista agregado na empresa”, lembra.
Logo, ele adquiriu sua primeira unidade e con-
tratou Zé Matuto, condutor que trabalha com
ele até hoje.

Familiarizado com o ramo cegonheiro, Miu-
do acabou fundando sua prépria empresa, que
conta atualmente com uma frota de 29 veicu-
los, sendo 18 Scania. Cliente da Codema de Sdo
Bernardo do Campo hé dois anos, o empresa-

‘ ‘ A solucaofoio

P 360 6x2, que se
adequa a qualquer tipo
de carreta sem precisar
de alteracoes”

Geraldo Antonio da Silva, da Transportadora
Transmiudo.

rio chegou a concessiondria em busca de um
caminhdo econdmico, com configuragio de
eixos capaz de livra-lo de um grande problema:
as multas decorrentes do excesso de carga pre-
visto na Lei da Balanga. “A solugio foi o P 360
6x2, que se adequa a qualquer tipo de carre-

ta sem precisar de alteragdes”, afirma. Além de
acabar com as infragdes, o veiculo tem corres-
pondido em outros quesitos. “Estamos obtendo
baixo consumo de combustivel e realizando as
manuteng¢des preventivas na Codema, conforme
previsto no pacote”, afirma.
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Grupo G10

©Oe , ,
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A unido que fez a forga

Cliente da Casa Scania P.B. Lopes - Maringa (PR)

Ha 13 anos, dez empresarios independentes
se juntaram na cidade de Maringd (PR) com o
intuito de transpor as barreiras que dificultam o
trabalho de transportadores em todo o Brasil. Na
época, a frota total era composta por cem veicu-
los, incluindo modelos Scania. Hoje, o nimero de
empresas que formam o grupo caiu pela metade,
no entanto, a frota ja chega a impressionantes
1.600 caminh®&es, sendo 1.200 da marca e todos
adquiridos com contrato de manutengo preven-
tiva. “Ndo abrimos mio da qualidade, economia e
valor de revenda dos produtos Scania, bem como
da parceria com os colaboradores, quer seja da
fabrica ou de seus concessiondrios”, afirma Clau-
dio Adamucho, presidente do G10.

As empresas Transpanorama, Transfalleiro,
Cordiolli, Rodofaixa e VMH, que compdem o

30 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ ESPECIAL FENATRAN | 2013

grupo, prestam servigos aos Correios em todo o
Brasil, além de atuarem também no transporte
de grios e liquidos inflamaveis. Formadores de
opinido em sua regido, os empresarios sdo gran-
des defensores da marca Scania. “A parceria é
tdo forte que, em todos estes anos, viajamos com
nosso familiares pelo programa Familia Scania,
do Consércio Scania, a¢do de incentivo ao clien-
te. Alguns destinos do Consércio Scania, inclu-
sive, foram exclusivos para o grupo”, confidencia
Claudio.

Na procura pelos veiculos que oferecessem os
melhores resultados operacionais do mercado,
0 G10 encontrou a solugio ideal nos modelos da
Scania. “Contamos com a disponibilidadedo pro-
duto, de pecas e de manutengio, com economia e
excelente valor de revenda”, completa.

‘ ‘ Nao abrimos mao
da qualidade, economia
evalor derevenda dos
produtos Scania, bhem
como da parceria com os
colaboradores, quer seja
da fabrica ou de seus

concessionarios”
Claudio Adamucho, presidente do G10.

www.scania.com.br



Casas Scania

VEICULOS

ACRE

Rio Branco (Posto be Servigo)
Rovema — TEL. + 55 (68) 3221-6433
ROVEMA@RIOBRANCO.COM.BR

ALAGOAS

Rio Lareo (FiLiar)

Movesa TRux - TEL. + 55 (82) 2126-9100
MOVESA.ALAGOAS@MOVESA.COM.BR

AMAZONAS

Manaus (Marriz)

SuperMAC — TEL. + 55 (92) 2101-4043
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

AMAPA

Macara (LoJA DE PECAS)

ItaiPu NoRTE - TEL. +55 (96) 9195-4374
DOUGLAS.BRABO@ITAIPUNORTE.COM.BR

BAHIA

Sawvanor (Marriz)

Movesa - TeL. + 55 (71) 2103-9100
MOVESA.SALVADOR@MOVESA.COM.BR
BarreIrAs (FiLiaL)

Movesa - TEL. + 55 (77) 3611-4831
MOVESA.BARREIRAS@MOVESA.COM.BR
Feira pe Santana (Fiuia)

Movesa - TEL. + 55 (75) 3321-9100
MOVESA.FEIRA@MOVESA.COM.BR
Teixeira pe Fremas (FiuiaL)

Movesa - TEL. + 55 (73) 3311-3900
CONSOLETEIXEIRA@MOVESA.COM.BR
ViroriA pA Gonauista (FiLiaL)
Movesa - TEL. + 55 (77) 4009-9100
MOVESA.CONQUISTA@MOVESA.COM.BR
ItaBuna (LoJa pe Peca)

Movesa - TEL. + 55 (73) 3043-6010
MOVESA.ITABUNA@MOVESA.COM.BR
Jacoeina (PosTo e SERVIGO)
Movesa - TEL. + 55 (71) 2103-9150
ELOILESSA@GRUPOMOTTIN.COM.BR

CEARA

FortaLeza (Marriz)

CoNTERRANEA — TEL. + 55 (85) 3307-2222
LISBOA@CONTERRANEA.COM.BR

DISTRITO FEDERAL

BrasiLia (Marriz)

VARELLA — TEL. + 55 (61) 2104-5000
VEICULOS.DF@VARELLAVEICULOS.COM.BR

ESPIRITO SANTO

Viana (Marriz)

Venac - TeL. + 55 (27) 2123-7900
VEICULOS@VENAC.COM.BR

Linnages (Posto be SErvico)
Venac - TeL. + 55 (27) 3373-8366
VENACLINHARES@VENAC.COM.BR

GOIAS

ArareciDA e GoiAniA (Matriz)
VARELLA - TEL. + 55 (62) 4006-4000
ADM(@VARELLAPESADOS.COM.BR

Rio Veroe (FiLiaL)

VARELLA — TEL. + 55 (64) 3611-5500
VEICULOS.RV(@VARELLAVEICULOS.COM.BR
IrumBiara (Posto DE SERVIGO)
VARELLA — TEL. + 55 (64) 2103-1050
ADM.ITU@VARELLAVEICULOS.COM.BR

MARANHAO

Sio Luis (Marriz)

AvpHA - TEL. + 55 (98) 3214-1919
ALPHA.SLZ@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
Bavsas (FiuiaL)

AvpHa = TEL. + 55 (99) 3542-9494
ALPHA.BLS(@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
ImPeraTRIZ (FiLIAL)

AvpHa - TEL. + 55 (99) 3529-9400
ALPHA.IMP@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

MATO GROSSO

Cuiagi (Marriz)

RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3611-5000
CUIABA@ROTAOESTE.COM.BR
Ronpondrouis (FiLiaL)

RoTAQESTE — TEL. + 55 (66) 3411-5555
RONDONOPOLIS@ROTAOESTE.COM.BR
Sinop (FiLiar)

RotaQEsTE — TEL. + 55 (66) 3511-1500
SINOP@ROTAOESTE.COM.BR

Lucas po Rio Veroe (Posto be Servico)
RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3549-7200
LUCAS.ROTA@ROTAOESTE.COM.BR

www.scania.com.br

Paranaima - TeLes Pires (Posto be ServiGo)
RoTAOESTE - TEL. + 55 (65) 3611-5092

MATO GROSSO DO SUL

Campo GRANDE (FiLIAL)

PB Lopes - TEL. + 55 (67) 3326-5080
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Douranos (FiLiaL)

PB Lopes - TEL. + 55 (67) 3424-0015
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Laoario (Posto e SErvIG)

PB Lopes - TEL. + 55 (67) 3232-3320
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MINAS GERAIS

Muriaé (Marriz)

Covepe - TeL. + 55 (32) 3729-3444
COVEPE@COVEPE.COM.BR

Contacem (Marriz)

ItaPu = TEL. + 55 (31) 3399-1000
ITAIPU@ITAIPUMG.COM.BR

Contacem - InconFipenTes (REFORMADORA)
Itapu = TeL. + 55 (31) 3398-0440
ITAIPUIN@ITAIPUMG.COM.BR

Patos e Minas (Losa pe Pecas)
ItaPu = TeL. + 55 (34) 3822-5555
ITAIPUPM@ITAIPUMG.COM.BR
Governapor VaLapares (Fiuia)
Covepe - TEL. + 55 (33) 2101-9700
COVEPE@COVEPEGV.COM.BR

Marias Barsosa (FiLiaL)

Itapu = TEL. + 55 (32) 3273-8639
ITAIPUMB(@ITAIPUMG.COM.BR

Montes Cuaros (Fiiat)

ItaPu = TEL. + 55 (38) 3213-2200
ITAIPUMC@ITAIPUMG.COM.BR

Bariio pe Cocais (Posto e Servigo)
ITaipu - TEL. + 55 (31) 3837-1717
LOGISTICA@ITAIPUMG.COM.BR

Pouso Arecre (Fiia)

Copema — TEL. + 55 (35) 2102-5600
CODEMA.POUSOALEGRE(@SCANIA.COM
UserLinpiA (FiLiaL)

Escanpinavia = TEL. + 55 (34) 3233-8000
ESCANDINAVIA.UDI@ESCANDINAVIA.COM.BR
Nova Lima (PosTo pE Servigo)

ITaiPu = TEL. + 55 (31) 3215-4560
LOGISTICA@ITAIPUMG.COM.BR

PARA

Marituea (Martriz)

Itaipu NorTe — TEL. + 55 (91) 4005-2222
ITAIPUNORTE(@ITAIPUNORTE.COM.BR
Magraga (FiuiaL)

Itapu NorTE — TEeL. + 55 (94) 2103-8050
MARABA@ITAIPUNORTE. com BR
Paracominas (LoJa pe Pecas)

Itapu NorTE — TEeL. + 55 (91) 3738-1684
PARAGOMINAS(@ITAIPUNORTE.COM.BR
OuriLAnpia (Posto DE SERVICO)

Itapu NorTE — TEeL. + 55 (94) 2103-8052
OURILANDIA@ITAIPUNORTE.COM.BR
OrixivinA (PosTo e SERVIGO)

Itaipu NorTe — TEL. + 55 (91) 4005-2237
TROMBETAS@ITAIPUNORTE.COM.BR

PARAIBA

Campina GRANDE (FiLiaL)

Movesa Trux — TEL. + 55 (83) 2102-9100
MOVESA.PARAIBA@MOVESA.COM.BR

PARANA

Lonorina (Marriz)

PB Lopes - TEL. + 55 (43) 3329-0780
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Maringa (Fiuiar)

PB LorEs - TeL. + 55 (44) 3228-5757
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Maringi G10 (Posto e Servigo)

PB Lopes - TEL. + 55 (44) 3246-3304
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Sio Josk pos Pinuais (Martriz)
BatmisTELLA — TEL. + 55 (41) 3299-7272
SJPINHAIS@BATTISTELLA.COM.BR

Cascaver (Fiiar)

BatmisTELLA - TEL. + 55 (45) 3333-2300
CASCAVEL@BATTISTELLA.COM.BR
Guarapuava (FiLiaL)

BatmisTeLLA = TEL. + 55 (42) 3624-2188
GUARAPUAVA@BATTISTELLA.COM.BR

Pato Branco (Fiuiat)

BatmisTELLA — TEL. + 55 (46) 3220- 8400
PATOBRANCO(@BATTISTELLA.COM.BR

Ponta Grossa (FiLiaL)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (42) 3239-6600
PONTAGROSSA@BATTISTELLA.COM.BR,

Unio pa Vitoria (FiLiaL)

BatTISTELLA — TEL. + 55 (42) 3524-6675
UNIAODAVITORIA@BATTISTELLA.COM.BR
TeLémaco Borea (Posto pe Servigo)
BatmisTELLA - TEL. + 55 (42) 3272-0035
TELEMACOBORBA(@BATTISTELLA.COM.BR

PERNAMBUCO

JaBoatio pos GuarArAPES (MaTRIZ)
Movesa Trux - TeL. + 55 (81) 2101- 9100
ADMNISTRACAO.RECIFE@MOVESA.COM.BR

PIAUI

TeresiNA (FiLiaL)

ALPHA — TEL. + 55 (86) 3220-6700
ALPHA.THE@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

RIO DE JANEIRO

Rio pe Janeiro (Marriz)

Eauipo - TeL. + 55 (21) 3452-9600
EQUIPO@EQUIPORJ.COM.BR

Barra Mansa (Posto e ServiGo)
Eauipo - TeL. + 55 (24) 3348-3332
EQUIPO.BM(@EQUIPORJ.COM.BR

RIO GRANDE DO NORTE

Mossord (PosTo be SErvigo)
CoNTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2400
CONTERRANEA@CONTERRANEA-RN.COM.BR
Macaiea (FiLiaL)

CoNTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2424
ASTOR@CONTERRANEA.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL

ELporapo po Sur (Martriz)

Suvesa — TEL. + 55 (51) 3481-5050
SUVESA.ELDORADO@SCANIA.COM

PeLotas (FiiaL)

Suvesa — TEL. + 55 (53) 3274-3535
SUVESA.PELOTAS@SCANIA.COM

Portio (FiLiAL)

Suvesa — TEL. + 55 (51) 3562-8200
SUVESA.PORTAO@SCANIA.COM

Santa Maria (Posto e SErvIGo)
Suvesa — TEL. + 55 (55) 3211-1909
SUVESA.SANTAMARIA@SCANIA.COM

Trés GachoEiRAs (PosTo DE SERVIGO)
Suvesa — TEL. + 55 (51) 3667-1030
ELDORADO@SCANIA.COM

Caxias po Sur (Marriz)

BRrasDIESEL — TEL. + 55 (54) 3238-0900
BRASDIESEL@BRASDIESEL.COM.BR

lovi (FiLiac)

BRraspieseL — TEL. + 55 (55) 3331-0500
1JUI@BRASDIESEL.COM.BR

LaJeano (FiiaL)

BraspieseL — TEL. + 55 (51) 3714-7700
LAJEADO(@BRASDIESEL.COM.BR

GariBaLbi (PosTo pE SERVIGO)
BRraspieseL — TEL. + 55 (54) 3463-8800
GARIBALDI@BRASDIESEL.COM.BR

Vacaria (MartRiz)

Mecanica — TEL. + 55 (54) 3511-1433
MECACIL@MECACIL.COM

PaLmeiRA pas Missoes (FiLiaL)
Mecanica — TEL. + 55 (55) 3742-1770
MEPAL@MECACIL.COM

Passo Funpo (FiLiaL)

Mecanica — TEL. + 55 (54) 2104-9600
MEVEPAS@MECACIL.COM

RONDONIA

Porto Verno (Martriz)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3222-2766
ROVEMA@ROVEMA.COM.BR

Ji-Parani (Fiuiar)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3421-5696
ROVEMAJI-PARANA@ROVEMA.COM.BR
Viwena (Fiuiac)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3322-3715
ROVEMAVILHENA@ROVEMA.COM.BR
Porto VeLHo - Jirau (Posto pe Servigo)
Rovema - TeL. + 55 (69) 3222-2766
CALONGA@ROVEMA.COM.BR

Santo Antonio (Posto be ServiGo)
Rovema - TeL. + 55 (69) 3222-2766

RORAIMA

Boa Viista (Posto bE SERvIGo)
SuperMAC — TEL. + 55 (95) 3198-3400
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

SANTA CATARINA

Picarras (Marriz)

Mevepi - TeL. + 55 (47) 3267-7200
MEVEPI@MEVEPI.COM.BR

Irasni (Fiuiae)

MevaLe - TeL. + 55 (47) 3341-0800
MEVALE@MEVEPI.COM.BR

JomviLee (FiuiaL)

MeviLLe - TEL. + 55 (47) 3451-0300
MEVILLE@MEVEPI.COM.BR

Rio po Sut (Posto be Servigo)

MevesuL - TeL. + 55 (47) 3525-3575
MEVESUL@MEVEPI.COM.BR

Bicuagu (FiLia)

BatTISTELLA — TEL. + 55 (48) 3279-7500
BIGUACU@BATTISTELLA.COM.BR
Concoroia (FiLiav)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (49) 3904-5000
CONCORDIA@BATTISTELLA.COM.BR
CoroiLHeiRA Auta (FiuiaL)

BarTisTELLA — TEL. + 55 (49) 3328-0111
CORDILHEIRAALTA@BATTISTELLA.COM.BR
Lages (Fiuat)

BAtTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3221-3411
LAGES(@BATTISTELLA.COM.BR

Tusariio (Fiuia)

BarTisTELLA — TEL. + 55 (48) 3628-0511
TUBARAO(@BATTISTELLA.COM.BR

Vipeira (FiLiar)

BAtTiSTELLA — TEL. + 55 (49) 3531-3211
VIDEIRA@BATTISTELLA.COM.BR

SAO PAULO

GuaruLHos (Marriz)

Copema - TeL. + 55 (11) 2199-5000
CODEMA.GUARULHOS@SCANIA.COM
Cagarava (FiuiaL)

Copema - TEL. + 55 (12) 3653-1611
CODEMA.CACAPAVA@SCANIA.COM

Junoiai (Fiuiar)

Copema - TeL. + 55 (11) 2136-8750
CODEMA.JUNDIAI@SCANIA.COM

Recistro (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (13) 3821-6711
CODEMA.REGISTRO@SCANIA.COM

Santos (Fiuia)

Copema - TeL. + 55 (13) 2102-2980
CODEMA.SANTOS@SCANIA.COM

Sio Bernarpo po Campo (Fiviat)

Copema - TeL. + 55 (11) 2176-0000
CODEMA.SAOBERNARDO(@SCANIA.COM
Sorocaa (FiLiAL)

Copema - TeL. + 55 (15) 2102-7850
CODEMA.SOROCABA@SCANIA.COM

ViLa GuiLherme (Posto bE SERVIGO)
Copema — TeL. + 55 (11) 2199-5045
NFE.CODEMA@SCANIA.COM

Sumare (Marriz)

Quinta Ropa - TEL. + 55 (19) 3854-8900
QUINTARODA@QUINTARODA.COM.BR
Arngartuea (FiLiaL)

QuinTa Roba - TeL. + 55 (18) 3631-1010
QRODA.ATA@QUINTARODA.COM.BR

Bauru (FiLiaL)

QuinTa Roba - TEL. + 55 (14) 2109-3150
QUINTARODA.BRU@QUINTARODA.COM.BR
Porto Ferreira (Posto DE SERVICO)
QuinTa Roba - TeL. + 55 (19) 3581-4144
QRODA.PF@QUINTARODA.COM.BR

RigeirAo Prero (Marriz)

Escanpinavia - TEL. + 55 (16) 3969-9900
ESCANDINAVIA.RP@ESCANDINAVIA.COM.BR
Araraquara (FiLiaL)

Escanbinavia - TEL. + 55 (16) 3301-1000
ARARAQUARA@ESCANDINAVIA.COM.BR

Sho Jost po Rio Preto (FiuiaL)
Escanbinavia - TEL. + 55 (17) 3215-9770
ESCANDINAVIA.SJ@ESCANDINAVIA.COM.BR
Recente Feuo (Fiuiat)

PB Lopes - TeL. + 55 (18) 3941-1030
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Savto Granpe (FiiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (14) 3378-4115
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Naranpiea (Posto b Servigo)

PB Lopes - TeL. + 55 (18) 3992-9020
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Paracuacu PauLista (Posto pe SErvigo)
PB Lores - TEL. + 55 (18) 3361-8888
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Scania

SERGIPE

Nossa Sra. o Socorro (FiLiAL)
Movesa — TeL. + 55 (79) 2104-9100
MOVESA.SERGIPE@MOVESA.COM.BR
TOCANTINS

Gurupl (Marriz)

MCM — TeL. + 55 (63) 3311-4000
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR
Aracuaina (FiLiaL)

MCM — TeL. + 55 (63) 3421-3433
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR

MOTORES

AMAPA

SANTANA

MOTOMAP - TeL. (96) 3281-3578
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

PARA

SANTAREM

MOTOMAP - TeL. (93) 3523-1109
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

RIO DE JANEIRO

Ancra pos Reis

MECMARINE — TEeL. (24) 3366-6994
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL
Porto ALEGRE

ORBID - TeL. (51) 2131-5100
WERNER@ORBID.COM.BR

SAO PAULO

GUARUJA

MECMARINE — TeL. (13) 3355-4782
MECMAR\NE@MECMARINE.COM.BR
GuARULHOS

CODEMA - TeL. (11) 2199-5000

SCANIA NA
AMERICA LATINA

ARGENTINA

Buenos AlRes

TeL. (00543327) 451000
BOLIVIA

SanTA Cruz DE LA SiERRA
TeL. (005913) 341-1111
CHILE

SANTIAGD

TEL. (90562) 3940-400
COLO

SAN'I'AFE nz Bonm

TEL. (00571) 292-8200
COSTA RICA

San JosE

TeL. (00560) 290-2255
EQUADOR

Quito

TeL. (00593) 22440-765
GUATEMALA
GUATEMALA

TeL. (00502) 2420-4466
MEXICO

MEexico QuerETaro

TeL. (0052442) 227-3000
NICARAGUA

ManAcua

TEL. (005052) 631151/331152 A 331159
PARAGUAI

Asuncion

TeL. (0059521) 50-391 A 50-3928/50-
3720

PERU

Lima

TeL. (00511) 512-1800

REPUBLICA DOMINICANA

Santo Domineo

TeL. (001809) 372-0455
RUGUAI

Montevinéu

TeL. (005982) 924-0433/0435
VENEZUELA

VALENCIA

TeL. (0058241) 871-8090

0800 019 4224

O servigo que cuida do seu Scania

Assistance 24 horas, 365 dias por ano
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Scania Streamline.
Todos os detalhes
somados para garantir
a maior economia

de combustivel.

40/ a mais de economia
© de combustivel

Novo contorno da cabine:
ganhos na aerodinamica

e design mais moderno

Novo sistema de
lubrificac@o da caixa
de cambio

Cada detalhe do Scania Streamline é pensado para expandir

as suas atividades. O motor Scania Euro 5, os ganhos aerodinamicos
e as tecnologias exclusivas Scania Opticruise e Ecocruise trabalham
juntos para garantir até 4% a mais de economia de combustivel.

A maxima disponibilidade do seu veiculo pode ser atingida com

os Programas de Manutencéo Scania.

E o inicio de uma nova era de
rentabilidade para os seus negécios.

Faz diferenca ser Scania.

I facebook.com/ScaniaBrasil

Novo quebra-sol:
mais aerodinamico

Scania Opticruise: com novo
modo econdémico de condugéo

Scania Ecocruise: piloto automatico
focado na economia de combustivel

() scANIA

www.streamline.scania.com.br
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