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COMPROMISSO COM A
SOLUCAO FORTALECE A
RELACAO COM OS CLIENTES

O Brasil é um dos mercados mais dindmicos do mundo
e, por isso, uma empresa que deseja obter sucesso no pais,
independentemente do setor, precisa estar preparada para atender
as necessidades de seus clientes com agilidade e eficiéncia. A
sinergia entre produtos e servicos é cada vez mais fundamental
para atingir essa meta, e a Scania se orgulha em oferecer solugoes
com essas caracteristicas para o transporte.

Prova disso € o crescimento da participacdo da marca no
exigente segmento de semipesados, tema da reportagem de capa
desta edic¢ao de Rei da Estrada. Com uma linha de produtos e
SEervigos que se tornou referéncia em economia de combustivel
e conforto, a Scania tem contribuido de maneira positiva com a
operacéo de seus clientes e a oferta da solu¢éo completa.

A relevancia da marca também fica clara quando analisamos 0s
casos de clientes do segmento rodoviario de longas distancias. A
venda de 300 caminhdes para transportadoras que prestam servigos
a gigante da industria alimenticia BRF evidencia os bons resultados,
assim como as relagdes de longa data, como a que foi estabelecida
nos anos 1980 com a Transardo, no sul do pais.

No transporte de carga e de passageiros, a Scania também tem
reforgado sua presenga ao longo dos anos. Bons exemplos disso sd0 as
longas parcerias com empresas como Guerino Seiscento, Sogil e Asa
Express. Enquanto isso, a Scania tem expandido sua atuagao junto
a clientes do segmento de motores — falamos nesta edi¢ao sobre as
embarcagOes usadas na extra¢ao de areia pela mineradora Pirdmide.

A teputagdo construida sobre os pilares desses relacionamentos
resulta também no aumento de fas da marca Scania em todo
0 Brasil — alguns tao apaixonados que gravam sua devogao na
propria pele. Conhecga essa histéria na segao Paixado Scania.

Como responsavel por tantas relagdes, tanto de negdcios quanto
de afeto, a Scania tem o compromisso de seguir oferecendo as
melhores solugdes para seus clientes em todos 0s segmentos.

Esse é o grande objetivo da marca.
Boa leitura.

Mathias Carlbaum
Diretor-Geral da Scania no Brasil



ESPACO DO LEITOR

“Melhor caminhdo do mundo se chama Scania...”

Jairo Ferreira,
Miranda do Norte (MA)

“Show, Scania, muita adrenalina e muito gratificante.
Parabéns Luiz Artur, forte abrago. Scania obrigado

POr esses momentos Unicos em nossas vidas, s6 quem
participa sabe como é maravilhoso para nds motoristas e
nossas familias. Obrigado sempre.”

Jean Marcelo,
via Facebook sobre o MMCB

A

Marco Antonio Lonardon, de Jardinépolis (SP)

Lucas Benzo, 12 anos, de Esteio (RS)

“Forca, conforto, beleza, acabamento, detalhes etc....

0s caminhoes Scania parecem ser feitos por artesaos

sob encomenda e ao gosto do cliente. Ja trabalhei com
alguns mais velhos, tipo 111S, 112, 113, nao tive o prazer
de trabalhar com 0s mais novos, mas quando tenho a
oportunidade nao me canso de observar cada pedacinho.”

Ademir Carmo, via Facebook
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Antonio Emilio Costa, de Joao Pinheiro (MG)

ERRATA: O autor do desenho do 6nibus marrom, um Scania K440, publicado na edicao 159, € Luis Alberto da Silva, de Atibaia (SP).

Participe do Espaco do Leitor enviando seus comentarios ou desenhos para:
Scania Brasil - Scania Rei da Estrada - Avenida José Odorizzi, 151 -
Vila Euro - CEP: 09810-902 - Sao Bernardo do Campo (SP).
Vocé também pode postar seus desenhos no album
“Esse € meu Scania” na pagina www.facebook.com/scaniabrasil ll
A cada semestre, 0 melhor desenho sera premiado com uma miniatura Scania.
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Fotos: Arquivo Scania e Silvio Sereer

NOTICIAS DA SCANIA

V8 Sensations promove
venda e nova experiéncia
aos clientes

Com o objetivo de apresentar a linha Scania V8 aos clientes,

a Scania organizou, em junho, no Rio Grande do Sul, o
“V8 Sensations”. Como o proprio nome diz, o evento
trabalhou sensac¢des por meio de um

encontro que, além de proporcionar a

experiéncia de dirigir um Scania V8

e conhecer o pacote de solugdes

Scania para o segmento, levou aos

clientes a gastronomia e enocultura

do Rio Grande do Sul. Ao todo, 150

clientes participaram da agao. e

Eugénio Costa e Wilson Lemos (Grupo
Lemos de Moraes), Marcelo Mendes
(Diretor da Casa Itaipu) e Mathias
Carlbaum (Diretor Geral da Scania Brasil)

Rapidas

Clientes e equipe Scania em sinergia no evento

Itaipu inaugura nova
Casa em Montes Claros

A Ttaipu inaugurou em setembro uma moderna filial em Montes
Claros, norte de Minas Gerais. Presente no mercado de transportes
ha mais de 40 anos, a concessionaria pretende expandir os
negocios e atender ao fluxo de clientes da regido. Na nova casa, 17
boxes de atendimentos duplos sao capazes de receber 34 veiculos
de uma s6 vez. Além dos servigos de manutencao, 0 novo espago
conta com uma estrutura para vendas de pegas, caminhdes,
chassis de 6nibus, motores industriais e maritimos, consorcio
Scania e financiamento para veiculos, englobando todo o portfolio
de produtos e servigos da montadora. “A Casa Scania possui
também um grande potencial para o segmento semipesado”,
garante Marcelo Mendes, diretor da Itaipu. e

ERRATA: Na matéria “A releitura de um classico” (n° 159, p. 19) o PBTC correto é de 74 toneladas, e nao 71 toneladas como foi publicado.

www.scania.com.br
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Fotos: Sabrina Schuster, Brasdiesel/Divulga¢éo e LMK/Divulgagao

REPORTAGEM DE CAPA

SEMIPESADQS
EM ASCENSAO

Crescimento da Scania no segmento reflete reconhecimento
do produto que ja se tornou referéncia no mercado

A Scania € a fabricante que mais cresce no segmento de

caminhdes semipesados. De janeiro a agosto de 2014, a

empresa emplacou 730 unidades. No mesmo periodo, em
2013, o total de registros chegou a 502 produtos, uma alta de 45,4%,
alcangando 4,1% de participacao de mercado. Esse indice reflete
maior reconhecimento da marca no segmento, assim como 0s
resultados positivos ja obtidos por clientes em todo o pais —razdes
pelas quais empresas do Sul do Brasil fecham novas parcerias e
renovam frotas com semipesados Scania.

Comprada por Luciano Casagrande, em 2003, e administrada
por seus filhos Carlos Alberto e Marcos, a Gula Alimentos acumula
experiéncia desde 1996, quando entrou no mercado com a
proposta de oferecer produtos congelados. Desde 0 comego, em
Nova Petropolis (RS), ela se firmou em um segmento competitivo.
Atualmente, produz e distribui seus produtos para supermercados,
padarias, lanchonetes, hotéis e restaurantes nos estados do Rio
Grande do Sul, Parana e Santa Catarina. Entre os principais produtos,
0 pao francés congelado é responsavel por 60% das vendas. Para
atender a essa demanda, a empresa conta com uma frota de 20
caminhdes. Desse total, sete sdo semipesados Scania.

6 SCANIA REI DA ESTRADA * N°3/2014 www.scania.com.br
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Carlos Alberto, Luciano e Marcos Casagrande, donos da Gula Alimentos
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REPORTAGEM DE CAPA

ECONOMIA E DURABILIDADE

Com a compra de trés P 310 6x2 e quatro P 310 8x2 da Scania, Carlos
Alberto Casagrande destaca que houve uma economia de 20% no
combustivel. Beto, como também é conhecido, ainda conta que a caixa
automatizada Scania Opticruise e o motor de 9 litros proporcionaram
mais durabilidade e resisténcia ao semipesado. “Tudo isso proporciona
uma condigao melhor para o motorista. Dessa forma, ele trabalha feliz
com o veiculo que esta dirigindo, e essa € uma preocupacao nossa, ja
que, no mercado, ha poucos profissionais disponiveis”, acrescenta Beto.

Os primeiros modelos foram comprados em 2013. Fortalecidos pelo
conhecimento da histéria da marca no Brasil, 0 segundo passo para
selar a compra foi dado pela Casa Scania Brasdiesel, em Caxias do
Sul (RS). Gerente de Vendas de Caminhdes Semipesados e Onibus da
concessionaria, Rafael Orlando Marcarini se orgulha da escolha feita
pela empresa e acredita: “Em breve, ela deve renovar a frota com outros
semipesados Scania”.

Quem reforga essa perspectiva é o proprio Carlos Alberto Casagrande.
“Para o futuro queremos continuar comprando Scania. Nao so6 pela
diferenca de qualidade em relagao aos concorrentes, mas também pelo
pds-venda. Podemos dizer que estamos fidelizados com a marca”, diz.

DIFERENCIAIS DOS
SEMIPESADOS SCANIA

= Caixa de cambio automatizada
O Scania Opticruise, que esta na quarta geragéo, traz
como novidades a funcdo econémica e o novo sistema
de lubrificacéo.
= Configuracoes de tracao 4x2, 6x2 e 8x2
A oferta de produtos semipesados de cabine P da Scania
contempla op¢oes nas configuragdes de tragdo 4X2,
6X2 e 8x2, com diferentes distancias entre eixos, que
podem receber implementos dos tipos cagamba, unidade
frigorifica, tanque, sider/bau, carga seca e carga viva.
= Poténcias nas faixas de 250, 270 e 310cv,
todos com motores 9 litros
= Cabine leito: maior ergonomia e confortabilidade
da categoria
= Balanca digital
Os caminhdes semipesados da Scania também séo os
unicos a disponibilizar balanga digital no painel, para
medir o peso nos €ixos traseiros e ajudar o motorista a
se manter dentro das exigéncias da Lei da Balanca.
= Suspensao a ar
A suspensao pneumatica agrega maior capacidade e
preservacdo da carga e do implemento, além de mais
agilidade no carregamento e descarregamento.
= A linha P 270 é a iinica do mercado a oferecer
caminhao movido a etanol.

8 SCANIA REI DA ESTRADA « N°3/2014

VOCE SABIA?

“A Brasdiesel foi a primeira concessionaria Scania a
investir em uma equipe dedicada a comercializacéo
dos produtos semipesados, na metade de 2011.
Tivemos que nos adaptar, pois esse segmento €
bem diferente dos pesados.

A diversidade de configuragdes dos produtos desse
segmento é grande e, portanto, tivemos que nos
planejar para iniciar o trabalho de maneira correta.
Entéo, iniciamos um novo departamento, com gerente
e vendedores. Criamos a Caravana Semipesado
Brasdiesel e, com ela, passamos pelas principais
cidades de atendimento da Brasdiesel Caxias do Sul.
Desde 2011, estamos crescendo cada vez mais no
market share regional. Saimos do zero para 15%

até o momento. A Scania ja esta virando referéncia
nesse segmento, pois trouxe conforto e tecnologia
para clientes que nao contavam com produtos tao
sofisticados. Exemplos disso sdo a suspensao a atr,
caixa de cambio automatizada, balanca eletronica e
o primeiro veiculo com configuracéo 8x2 de fabrica.”

Rafael Orlando Marcarini,
Gerente de Vendas de Caminhdes
Semipesados da Brasdiesel

www.scania.com.br




SEGURANCA E CONFORTO
PARA O MOTORISTA

O desempenho do veiculo e a certeza de que a carga sera entregue
com seguranga foram fatores essenciais para que a transportadora
catarinense LMK também adquirisse os semipesados Scania: trés
modelos P 310 B 6x2 e duas unidades do P 310 B 8x2. Pioneira no
sistema “cabideiro” em Blumenau (SC), a empresa foi fundada pelo
pai de Evandro e Leandro Klein, em 2002.

Empreendedor aos 50 anos, o patriarca da familia j& havia
comprado o primeiro Scania em 2008 —na ocasido, um P 310 4x2.
A partir dai, a familia reconheceu a oportunidade de fazer negocios
com a Casa Scania Mevepi para adquirir novos modelos Scania.
“Conhecer a aplicagao de uma transportadora é primordial para
poder indicar o veiculo ideal. Trabalhamos voltados a atender a
necessidade do cliente, visando oferecer um veiculo com excelente
desempenho em relacao a disponibilidade, consumo de combustivel,
custo de manutengao e também seguranca e conforto ao motorista”,
explica Ismael de Souza, representante de Vendas do grupo Mevepi,
responsavel pela venda de semipesados para a LMK

Satisfeito com os veiculos Scania que compdem uma frota de
17 caminhdes, Evandro Klein constata que os negdcios da sua
transportadora continuam crescendo. Por isso, ele adianta que é
uma questao de tempo para que outros modelos sejam trocados
por semipesados Scania. “Falando com concorrentes e outros

transportadores do nosso segmento, estamos indo cada vez melhor. E

aperspectiva é, para o inicio de 2015, trocar os concorrentes da frota
Ppor Scania, aos poucos”, adianta.

Nova frota de semipesados Scania da transportadora catarinense LMK

www.scania.com.br

Investimento em caminhdes Scania resulta em beneficios para a Gula Alimentos

CIRCUITO SEMIPESADO

Entre junho e setembro, foi realizada a terceira edi¢do
do Circuito Semipesado Scania, que teve 11 etapas e
promoveu por todo o pais os veiculos e servi¢cos Scania
para o segmento. Os eventos foram realizados em
unidades do Ceasa, Casas Scania e outros pontos de
contato com o cliente.

“A Scania é a marca que mais cresce nos semipesados e
a que oferece a melhor solucdo de transporte. Cada vez
mais clientes novos e tradicionais dessa categoria estao
descobrindo as vantagens de nossa linha”, diz Wagner
Tillmann, gerente de Negocios para Caminhodes
Semipesados da Scania no Brasil.

Por isso, o Circuito Semipesado 2014 chegou para
reforcar os beneficios da solu¢éo Scania nesta operagao.
“Neste ano, aumentamos o alcance da acao para
englobar o cenario e o ambiente onde o cliente compra
o veiculo, faz suas manutencoes e adquire nossos
servigos. Além disso, promovemos o test drive, que
aproxima o motorista das qualidades praticas da linha”,
acrescenta Tillmann.

N© 3/2014 » SCANIA REI DA ESTRADA 9



Foto: Transardo/Divulgagéao

DA HOLANDA
PARA O BRASIL °

Conquistas e desafios marcaram meio século da Transardo
-~ fundada pela familia Aardoom no interior do Parana
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pos a 22 Guerra Mundial, o Brasil se tornou uma e em 1986. “Por causa do Plano Cruzado néo era possivel
espécie de porto seguro para muitos imigrantes __ comprar veiculos nem com 4gio. Até entdo, nossa frota
europeus. Eles viram aqui a possibilidade de se de caminhoes era de outras marcas. Mas conseguimos
reestabelecer, trazer a familia e crescer profissionalmente r— adquirir uma cota de consoércio Scania quando quitamos a
depois de um periodo marcado por dificuldades na === (ltima parcela, em meados de 1990. Foi um modelo T 112
reconstrucéo do Velho Continente. Esse foi o caso do — Hw e, com esse caminhdo, demos inicio a essa parceria, |
holandés Leendert Adriaan Aardoom, empresario que ——— que a cada ano foi crescendo”, recorda Leio.
chegou ao Brasil na década de 1950 na cidade de Carambei ™= Em 1997, a Transardo fechou novas parcerias, na
(PR), onde ja havia forte imigragéo holandesa, para fundar — mesma época em que transferiu a dire¢cao da transportadora =
a Transardo, cuja histéria de sucesso celebra 50 anos. i para a segunda geracdo da familia Aardoom: Leio e
Passando de geragéo para geracéo, a empresa tem hoje seu irmao, Fernando Arthur, também sécio. Apos as
como um dos diretores Leendert Ferdinand Aardoom, dificuldades iniciais pelas quais a transportadora passou,
52 anos, filho do fundador. Também conhecido como como 0 acesso a tecnologia, hoje os desafios séo outros:
Leio pelos colaboradores da empresa, ele recorda o “Falta de mao de obra qualificada e muitas vezes uma
empreendedorismo do pai. “Antes de vir ao Brasil, ele ja competitividade desleal no mercado”, explica Leio. Essas
tinha um caminhéao leve em sociedade com um dos seus dificuldades, rapidamente, foram resolvidas pela familia
irmaos. Eles faziam transporte na Holanda na década de de origem holandesa que se estabeleceu tdo bem no pais e
1930, s6 que era com barco, pois 14 havia muitos canais.” nem pensa em voltar para a Europa.
Quando chegou ao Parand, a familia Aardoom ajustou Dela para c4, a transportadora ganhou as estradas e
seu negocio as caracteristicas da economia local, em que uma fatia do mercado e passou a atuar nas regioes Sul,
a producdao de laticinios galopava e fortalecia grandes Sudeste e Nordeste, tendo sempre Carambei como matriz.
empresas como a BRF —na época, Batavo. Foi com essa Com filiais nos estados de Sao Paulo, Minas Gerais, Bahia e
empresa que a transportadora firmou a primeira parceria, Pernambuco, a companhia soma 200 colaboradores diretos.
que perdura até hoje. Em dezembro de 1964, com 14 Para dar conta do atendimento, a Transardo tem 118 veiculos
funcionarios e nove caminhdes trucados com furgao, a disposigdo, sendo 53 da marca Scania.
a Transardo foi oficialmente constituida e, assim, se “Nos anos de 2012 e 2013, todos os veiculos adquiridos
especializou no segmento de transporte refrigerado. pela Transardo incluiram programa de manutencao
Sempre atenta a novidades e investimentos na melhoria de dois anos.” adianta Sandro Rosa Camargo, gerente

da frota, a transportadora adquiriu seu primeiro Scania regional de Veiculos da concessionaria Battistella.






Foto: Sogil/Divulgagao e sxc.hu

Empresa gaucha de transporte coletivo
de passageiros destaca importancia da
parceria com a Scania em sua historia
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undada em maio de 1954, a Sogil tem uma trajetéria marcada

por desafios. Para comecar, foram 16 empreendedores que

decidiram desenvolver um servigo eficaz de transporte
coletivo de passageiros, capaz de ligar Gravatai a Porto Alegre, no
Rio Grande do Sul. Até que, no inicio da década de 1960, a empresa
cresceu e, com a fusdo do patriménio dos sécios, passou a se
chamar Sogil: Sociedade de Onibus Gigante Ltda.

O préximo passo foi a mudanga de localizacdo do negocio. Do
centro de Gravatai para a Rodovia RS 030, no Parque dos Anjos.

No novo enderego, foram criados servigos e estruturas de apoio,
como oficina e posto de abastecimento, além de garagem e area
administrativa. Atualmente, a empresa tem quatro garagens, dois
estacionamentos, uma central de atendimento ao cliente, além de,
aproximadamente, 1.400 colaboradores.

Com o desenvolvimento da regido, a Sogil criou novas linhas
que passaram a englobar o eixo Gravatai -Cachoeirinha e
municipios como Glorinha, Alvorada, Canoas, Viamao e Sao
Leopoldo. Até que, a partir de 1980, decidiu intensificar o foco no
transporte do eixo Gravatai -Porto Alegre, abdicando das linhas
de Cachoeirinha.

Novas conquistas e aquisi¢des foram feitas desde entdo, visando
a atuagao baseada em analises de cendrio interno e externo,
embasadas por pesquisas de satisfagao e imagem da Sogil, conta o

diretor geral da empresa, Fabiano Rocha Izabel. Também sao feitas,

continuamente, pesquisas de mercado, em que sao identificadas as

necessidades e expectativas dos clientes sobre o servigo oferecido.
“A cada ano, renovamos o0 nosso Planejamento Estratégico,
renovando também o olhar sobre essas questoes e adaptando a
nossa prestagao de servigos as exigéncias do mercado. Criamos
novas linhas, estruturamos pontos logisticos para um transporte
mais agil, diferenciamos nossos servigos com tecnologia
embarcada. Esses sdo alguns dos exemplos de como atuamos para
fidelizar os nossos clientes”, acrescenta o diretor geral da Sogil.

PARCERIA DE LONGA DATA

“A parceria entre Sogile Scania é de longa data. Mas, nos
ultimos anos, tem sido fortemente influenciada pelos investimentos
da fabricante de chassi no segmento de transporte coletivo,
apresentando produtos de alta qualidade, dos quais temos
usufruido de 6timos resultados. Tanto em relacdo a média de
combustivel, quanto no que se refere ao custo de manutengao por
quilémetro”, declara o Gestor de Manutencao da Sogil Rodrigo
Barcellos Machado.

A Scania endossa a necessidade de continuar investindo nessa
parceria de sucesso. “A Sogil ¢ um cliente em potencial expansao.
Continuar caminhando juntos, oferecendo a melhor solu¢do para sua
operacao, € nosso principal objetivo”, antecipa Jodo Mathias Baptista,
vendedor de 6nibus da Suvesa — Scania em Eldorado do Sul (RS). @

““ A parceria entre
Sogil e Scania é
de longa data.
Temos obtido
6timos resultados.’

Rodrigo Barcellos Machado,
gestor de manutencao da Sogil



Foto: Guerino Seiscento Arquivo/ Maria Julia Lledd

LONGEVIDADE
—~

Passado e presente: Seu Guerino mantém viva a paixdo pela linha de 6nibus criada por ele em 1946

LONGA VIDA
NAS ESTRADAS

Familia Guerino conta fatos que marcaram historia de sucesso
da linha de onibus e reafirma longevidade com a Scania
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empreendedor Guerino Seiscento nunca sonhou

pequeno. Passou por dificuldades e criou a viagao

de 6nibus que leva seu proprio nome com o pai, Joao
Seiscento, em 1946. Na época, o percurso entre Tupé (SP) e
as cidades vizinhas era feito por meio de estradas de terra
esburacadas. Posteriormente, Guerino construiu pontes e
melhorou as condigdes do trajeto, visando ao crescimento
e a qualidade das suas linhas de 6nibus. Um dos objetivos
concretizados na década de 1980 foi a primeira compra de
um Scania — mais precisamente, de um modelo BR 116.

Atualmente, a frota da empresa é formada por 95 énibus
rodoviarios da Scania. A ultima aquisi¢ao foi de dez unidades
do modelo K 360 4x2, com freios EBS, cambio automatizado
Scania Opticruise e carroceria Neobus N10. “Hoje, ndo
consigo mais ter um 6nibus que néo seja Scania e que nao seja
automatizado. O resto é passado”, afirma Guerino, aos 88 anos.
Para o empresario, a qualidade e a manutencgao dos veiculos
s6 confirmaram a ideia que tinha, de que a tecnologia driblaria
as dificuldades do passado. Na época em que era motorista,
ele pedia ajuda aos passageiros caso o énibus atolasse — e as
dificuldades nédo eram poucas.

Ex-cobrador e motorista de énibus, o patriarca da familia
Guerino compartilha com a esposa Olga, de 90 anos, e com 0s trés
filhos, Irani, Marcia e Jodo Carlos, a administragao dos negocios.
A primogénita € quem cuida, assim como a mae cuidou desde 0
comeco, das financgas. “Meu pai sempre quis o que ha de melhor e
mais moderno”, recorda Irani, que aos 15 anos ja se revezava entre
a escola e a empresa da familia.

Marcia, a filha do meio, optou pela medicina, enquanto o cagula,

Jodo Carlos, administra a empresa em todos 0s seus segmentos
—além de se dedicar, também, a pecuaria, que se tornou um
segmento do grupo Guerino. Igualmente aficionado por énibus,
ele aprendeu a dirigir alguns modelos €, assim como o pai,
apaixonou-se por um Scania desde os tempos do BR 116.

Eleita pela transportadora em detrimento das concorrentes por
conta da relagdo custo-beneficio, a Scania foi escolhida também

por outras vantagens. “Muitas das regides onde trabalhamos
néao séo atendidas por avido. Por isso, fazemos o transporte de
encomendas. Somente esse tipo de énibus aguenta bem em
termos de espacgo e peso”, explica Joao Carlos.

TUDO EM FAMILIA

Com arenovacéao continua da frota e a criacdo de linhas
federais, ha cinco anos, além do servigo de fretamento e turismo,
a Guerino esta em plena expansao. Para seguir crescendo, Joao
aposta na proxima geragao por vir, e antecipa: “Sao meus filhos e
os filhos das minhas irmas que podem continuar o negocio. Nosso
legado ndo pode acabar, por isso vamos criar um projeto para que
eles trabalhem na empresa”.

Para Olga Guerino, ainda é estranho ver como o tempo passou
rapido e trouxe novos frutos para a companhia, que completou
78 anos. “Quando eu olho para tras, acho que fiz tudo o que podia
ter feito. Agora virdo os netos”, diz. Com a cabega no presente, o
patriarca da familia comparece diariamente a empresa, junto com
a esposa. Usando um chapéu — “marca registrada” para todos que
o conhecem em Tupd —, 0 empreendedor s pensa em comprar
novos e melhores modelos de énibus.

Sobre o destaque da Scania na histéria da viagéo, Ciro
Galluzzi Pastore, executivo responsavel por Vendas de Onibus
no Brasil, afirma: “A afinidade entre a marca e a Guerinoreflete
o relacionamento de longo prazo construido ao longo dessa
caminhada conjunta, e ndo apenas algo pontual e passageiro”. e

(11 - . i
Hoje nao consigo mais

ter um onibus que nao
seja Scania.”’

Guerino Seiscento,
fundador da companhia

INVESTIMENTO CONTINUO

Atualmente, a Guerino Seiscento conta com mais de 350 veiculos operando nos
segmentos interestadual, intermunicipal, urbano e suburbano. As linhas federais
ligam o norte do Parana ao estado de Sao Paulo, partindo de Londrina (PR).

Segundo o Departamento de Estradas e Rodagens (DER/SP), a companhia possui
a frota com menor idade média operando no transporte coletivo de passageiros
no estado de Sdo Paulo. Para manter as linhas de 6nibus, a familia também
diversificou os negécios ao longo dos anos, investindo no setor agropecuario

e no transporte da colheita de cafezais e seringais.

www.scania.com.br
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DE OLHO NO

FUTURO

Transportadoras que prestam servicos a BRF
ampliam suas frotas com caminhoes Scania
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ma das maiores industrias de alimentos do pais renova

sua frota com 300 caminhdes Scania até o final deste ano.

Nascida da fusdo das marcas Sadia e Perdigao, a BRF' tem
seu centro logistico em Curitiba (PR) e, por meio de uma concorréncia
que visava a renovacéao de frota das transportadoras contratadas pela
companhia, optou pela solugao da marca. “Como produto, a Scania
tem o melhor valor agregado. O veiculo ndo tem versao intermedidria:
ele & completo. Outra vantagem € o pés-venda junto ao balcao das
concessionarias”, explica Rodrigo Ferreira dos Santos, negociador de
Suprimentos da BRF'.

Como néo é a BREF quem compra os veiculos, mas as empresas
contratadas, anualmente a companhia passa por um processo de
pesquisa até chegar a decisao de qual montadora tera preferéncia de
compra pelo transportador por um periodo de doze meses. “Estamos
buscando os melhores equipamentos, os mais recomendados. Depois
disso, esse processo segue para a area de Suprimentos, que faz a
cotacao com os fabricantes desde veiculos urbanos até pesados”,
explica Luciano Farago, gerente do Centro de Inovacao e Exceléncia
em Logistica (Ciex) da BRF'.

Ainda segundo Rodrigo, o objetivo da BRFE' € que as empresas de

transportes contratadas tenham condigdes de renovar sua frota para
melhor atender as necessidades da industria de alimentos. “Temos
desde transportadoras que carregam ovos até aquelas que levam

os produtos acabados e as que transportam funcionarios. Sendo
assim, nosso intuito é proporcionar beneficios para nossos parceiros,
uma vez que muitos séo médias e pequenas empresas que nao

teriam como negociar essa compra. Dessa forma, unem-se forgas”,

acrescenta o negociador de Suprimentos.

Para que isso se tornasse viavel, cada segmento da montadora
contribuiu com suas respectivas experiéncias, a fim de obter uma
proposta alinhada com os padrdes técnicos e de sustentabilidade
da BRF'. “Era preciso conscientizar a BRE' de que nos tinhamos a

melhor solucdo de vendas e atrair os transportadores para a marca.
Conhecemos as necessidades deles e, a partir dai, procuramos

oferecer os melhores diferenciais de valor agregado da marca”,
explica Alex Nucci, gerente de Frotistas da Scania no Brasil.

Até o final do ano, a BRF' organizara uma a¢ao para mensurar o
desempenho dos caminhdes Scania. No entanto, para o gerente
do Centro de Inovagao e Exceléncia em Logistica da BRF', ndo ha
duvidas: “A Scania larga na frente dos concorrentes no segmento”,
conclui Luciano.



NEGOCIOS

Transportadoras da BRF renovam parceria com Scania



POSICAO DA BRF NO MERCADO

= Marcas lideres, presentes em 93% dos lares brasileiros

= Presenca em mais de 110 paises, em quatro continentes

» Uma das 10 maiores companhias de alimento do mundo

= 60 fabricas em todo planeta

= Uma das lideres globais em fornecimento de proteina
= Mais de 100 mil colaboradores

(Fonte: www.brf.com.br)

SUSTENTABILIDADE

A renovagao da frota de caminhdes com modelos
Scania também atende a uma preocupacao ambiental
da BRF'. A cada oito dias, um total de oito mil caminhoes
pertencentes a cem transportadoras percorrem, em
quilometragem, o equivalente a uma volta completa
na Terra. Tal fator, contabilizado pela industria de
alimentos e publicado anualmente em relatérios de
sustentabilidade, é de grande relevancia para a empresa.
Atenta as emissdes de gases poluentes, a BRF visa a
medidas que reduzam 0s impactos provocados pelo
transporte terrestre de seus alimentos. Em 2012, os
investimentos ambientais da companhia ultrapassaram
os R$ 157 milhoes.

O incentivo a compra de novos caminhoes pelas
transportadoras contratadas faz parte dessas agoes.
Dessa forma, a renovagéao da frota resulta em veiculos
novos e mais modernos rodando nas estradas, em boas
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condigdes e com bom desempenho. “Por isso, esse
relatério trouxe um diferencial da tarifa de compra a
fim de estimular o transportador a adquirir um produto
com nova tecnologia, capaz de trazer beneficios ao meio
ambiente”, diz Luciano, gerente do Ciex.

Preocupada com a seguranca nas estradas e a valorizagao
dos motoristas que transportam as cargas da empresa,
a BRF também apoia e investe no projeto SSMA (Saude,
Segurancga e Meio Ambiente) no transporte e distribuicao.
A agao tem como objetivo disseminar o comportamento
seguro nas areas de transportes de pessoas e de cargas
da BRF, para reduzir incidentes e acidentes. Gragas ao
projeto, foram implementadas diversas ferramentas, normas
e procedimentos corporativos que sao seguidos pelas
unidades da BRF'. Além disso, a empresa desenvolveu
um programa de Gestao Integrada de Fornecedores (GIF)
junto aos transportadores parceiros, em busca de melhoria
continua, rentabilidade e bem-estar dos motoristas. e
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Anténio Carlos Nichiyama, Valdir Manoel e Anténio Devechi do Grupo Pirdmide

Embarcacado da empresa Piramide, que homenageia imigracao
japonesa em Registro, tem motor maritimo da Scania

primeira embarcagao que trouxe imigrantes do Japao ao Brasil,
em 1908, trouxe uma nova leva de moradores para Registro (SP),
municipio a pouco mais de 100 quildémetros do porto de Santos.
Por isso, em homenagem ao centenario da imigragao japonesa, a mineradora
Pirdmide batizou o seu primeiro barco com motor maritimo da Scania com
o nome do famoso navio, Kasato Maru. Especializada na extragao de areia, a
empresa faz parte da Associagao dos Mineradores de Areia do Vale
do Ribeira e Baixada Santista (Amavales) e fechou parceria com a marca
visando a maior produtividade e menor impacto ao meio ambiente.

Com 90 toneladas e capacidade para carregar 150 metros cubicos
(equivalente a pouco mais do que o triplo do peso da embarcagéo), a
Kasato Maru 100 é a maior embarcacgédo da empresa. Valdir Manoel, um
dos responsaveis pelo setor de produgao da Pirdmide, conta: “desse total
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de areia com potencial para ser extraido, 80% é comercializado na Baixada
Santista e 20% em S&o Paulo”.

Para aumentar a capacidade de produgao, um dos responsaveis pela
manutengao das embarcagdes, Antonio Devechi, da crédito a parceria com
a Scania. Atualmente, 90% do total das embarcagdes da empresa tem motor
damarca. Segundo ele, uma das vantagens é o poés-venda. “Além de um
otimo desempenho na extracao, temos toda a assisténcia e manutengao
necessérias”, destaca.

Aliado a essa otimizagdo dos barcos esta o compromisso da Pirdmide com
uma cadeia logistica sustentavel. “Temos um conjunto de licenciamentos
ambientais que sao obrigatorios e também temos projetos de preservagao
domeio ambiente. Esse é um diferencial da empresa”, reforga Antonio
Carlos Nichiyama, responsavel pela manutencao e pela area de projetos.

www.scania.com.br



Cicero Campos da concessionaria Codema, de Santos, ao lado do motor maritimo Scania

Parte dos investimentos da empresa é destinada a preservagao
do Vale do Ribeira, onde a Pirdmide atua em um trecho de
aproximadamente 50 quildmetros de extensao; outra parte é
direcionada a compra de motores Scania. Cicero Campos, gerente
de Vendas de Motores Maritimos e Industriais da Scania na Codema
de Santos (SP), diz que essas aquisi¢cdes estao ligadas a mesma
preocupagao da marca: desenvolver uma tecnologia amiga do meio
ambiente. “Por isso, aposto na longevidade dessa parceria.”

A unifo entre as duas empresas so foi possivel depois que a Scania
comegou a comercializar no Brasil motores maritimos de 13 litros
em 2012 e motores de 9 litros a partir de julho deste ano. No primeiro
momento, equipamentos ultrapassados das embarcagoes da Pirdmide
foram substituidos por novos da Scania e, neste ano, o Kasato Maru
100 mostrou que essa parceria deu um passo a frente.

O barco foi construido junto a equipe da Codema e ja estd nas aguas
do Ribeira. “"Antes, fizemos um repotenciamento dos antigos barcos da
empresa para, entdo, participarmos da histéria do Kasato Maru 100 e das
proximas embarcagdes que virdo”, conclui Cicero Campos.

Com um motor maritimo Scania modelo DI13 071M KC 400HP (capacidade para 13
litros), a embarcagdo apresenta rentabilidade, maior capacidade de extragao de areia
e menor impacto ambiental

www.scania.com.br

PROJETO VIVA RIBEIRA EM ACAO

Cerca de 70% do territério do Vale do Ribeira é formado por unidades
de conservagéo. No entanto, a mineracgao de areia traz, historicamente,
aideia de grande impacto e interferéncia no meio ambiente. Para
mudar esse cenario, a Pirdmide e outras empresas que fazem parte
da Amavales mantém o projeto Viva Ribeira, que consiste em a¢des
de responsabilidade socioambiental, tais como replantio das matas
ciliares, apoio a cooperativa de catadores de material reciclavel, além
de parcerias com o Comité da Bacia do Ribeira e a Universidade
Estadual de Sao Paulo (Unesp), entre outras.

Pablo de Andrés Fernandez, gedlogo da Pirdmide, destaca
o projeto de reuso da agua utilizada nos cinco portos da
empresa, onde o processo de beneficiamento de areia é umido.
“Implementada em 2012, essa iniciativa resultou da busca por
uma maneira de fazer com que a agua voltasse a circular dentro
do porto. “Entéo, ela é usada no peneiramento e na lavagem para
depois passar pelo processo de decantacgao, para ser clareada e
reutilizada”, explica Pablo. Com esse projeto, a Piramide ficou em
primeiro lugar na categoria Médias e Pequenas Empresas no 8°
Prémio Fiesp de Conservagao e Reuso da Agua 2013. @

Aproveitamento de &gua usada na drenagem de areia é prioridade da empresa ?E}x;h.
s
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CAMINHAO ALADO

Historia da transportadora Asa Express esta
diretamente ligada a evolucao da Scania no Brasil
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trajeto Anhangabau- Congonhas, em Sao Paulo (SP), dentro

de um 6nibus Scania Vabis marcou o empresario Valdir

Santos na década de 1970. Na época, também marcava
ainauguragao da ligacdo da Avenida 23 de maio ao Aeroporto de
Congonhas no trecho expresso. Ele ainda era office-boy de um
escritorio de comércio exterior e, por isso, fazia esse percurso.
“Ao contrario de outros modelos que meu pai dirigia, esse 6nibus
era muito veloz”, recorda. O adolescente daquela época nao
imaginava que, pouco mais de duas décadas depois, seria um dos
donos e fundadores da Asa Expressnem que fecharia contratos com
amesma empresa que lhe remetia a ideia de “voar” no asfalto.

De 14 para ¢4, Valdir e sua irma gémea, Valdice, se tornaram
sOcios na Asa Express e construiram uma trajetoria de sucesso com
a transportadora — e essa mesma histoéria esta entrelagada com a da
Scania no Brasil. Tanto que, quando a Asa abriu as portas, em 1989,
o veiculo que fez as primeiras entregas da empresa foi um modelo
111S do ano de 1972, o famoso “Jacaré” ou, como também ficou
conhecido, o “Rei da Estrada”.

Depois desse primeiro episddio, passados dez anos e muitos
investimentos, a Asa Express ampliou sua frota com modelos
Scania — porém, com veiculos mais antigos e em bom estado.

Valdir conta que, em 2000, tinha dez caminhdes no patio,
disponiveis para transporte de diversos tipos de cargas — desde
produtos farmacéuticos e alimenticios a pecas automotivas da
propria Scania, que eram transportadas até o porto de Santos com
destino a lugares como Russia, Emirados Arabes Unidos e Africa.

“Naquele momento, ndo era comum ver um caminhdo Scania em
trechos curtos, caso do trajeto Sdo Paulo- Santos. No entanto, fomos
responsaveis por fortalecer essa cultura de que o custo-beneficio
de se ter um Scania nesse tipo de operagao também compensava”,

conta Valdir. A partir de 2000, a Asa e outras transportadoras ja

circulavam pelo porto santista com caminhdes da marca.

Nesse periodo, a empresa transportava caminhdes Scania para
o porto de Santos, onde seriam exportados. Mesmo sendo uma
companhia de médio porte, a Asa Expresshonrou as entregas.
Valdir, pessoalmente, foi algumas vezes ao Panama, para onde
eram enviados os caminhdes. O empresario lembra que aquele seria
outro grande momento para €ele e, principalmente, para a Scania.

L4, os 6nibus que circulavam eram antigas “jardineiras” doadas
pelo governo dos Estados Unidos. A entrada de caminhées e 6nibus
Scania no pais, para serem exportados, instigou uma comitiva
panamenha a visitar a Scania no Brasgil. “Hoje, a frota de veiculos
Scania no Panama é grande, e isso envolveu uma participac¢ao
nossa também”, orgulha-se Valdir.

Hoje, emocionados quando falam sobre os frutos que vieram
dessa parceria que os acompanha desde o primeiro “Rei da
Estrada”, osirméos empresarios contam que desejam ampliar
a frota com novos modelos Scania — marca de 28 veiculos do
total da frota atualmente. “Acreditamos na Scania porque ela
investe em tecnologia, seguranga, economia e, claro, em um
transporte que permite conforto para o motorista”, pondera
Valdice, que ja subiu em boleias da Scania e se orgulha da
experiéncia atras do volante.

Essas mesmas caracteristicas destacadas pela empresaria se
revelam prioridade da Asa Express Transportes, descrita pelos
proprietarios como uma empresa familiar que acredita que o
sucesso do negocio se deve a qualidade da frota e aos funcionarios.
Por tudo isso, 0s irmaos investem em novas parcerias com a mesma
empresa que, ha 25 anos, compartilhava os primeiros “voos" da
transportadora, Bragil afora. e

FROTA DA SCANIA NA ASA EXPRESS

1990_1 caminhao
2000_10 caminho

2014_28 caminhoes

Richard Faustino, Valdice e Valdir Santos na sede da Asa Express
no bairro da Agua Funda, em Sao Paulo
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Trabalho em equipe se traduz
em rendimento e bons negoécios
para o cliente Scania

André Cruz, Caroline Goes, Beatriz Pinheiro e Readson Oliveira, colaboradores da Codema de Santos
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rotina dos 23 funcionéarios da concessionaria Codema,

em Santos (SP), comega as 8h e se estende até as

18h, com uma parada para o almogo em um amplo
refeitério que chega a ser ocupado por 40 pessoas em época
de grande movimento. L.a, o motorista de caminhéao, que deixa
o veiculo para reparos ou manutengéo, pode almogar e, em
seguida, descansar em uma sala climatizada e equipada com
televisado e poltronas de 6nibus reclinaveis. O espago conta com
uma mesa de bilhar para descontrac¢édo dos profissionais que
esperam a realizagao do servigo no veiculo. “Nosso objetivo é
que o motorista se sinta em casa”, explica André Augusto Cruz,
gerente de Servigos da concessionaria.

De fato, a Codema ¢é a segunda casa do motorista
de caminhdo, mas também de muitos funciondarios da
empresa, como o proprio André, que comegou a trabalhar na
concessionaria com apenas 14 anos. De auxiliar de estoque a
gerente de Servigos, o caminho tracado por ele, que hoje esta
com 40 anos, é fruto de muito aprendizado. “Trabalhar em
diferentes areas da Codema me proporcionou um entendimento
do servigo como um todo”, destaca. Quando comegou, 0 gerente
de servigos recorda que contou com a ajuda de veteranos. Hoje,
André é um desses veteranos que repassa orientagdes aos
funcionarios mais jovens. E o trabalho em equipe é uma das
primeiras ligdes para que nessa “segunda casa” haja rendimento,
bons negdécios e crescimento profissional de cada um.

O mecéanico Readson Oliveira, 53 anos, é 0 mais antigo
colaborador da concessionaria. Respeitado pelos colegas mais
jovens da oficina, ele conta que, mesmo ao longo de trés décadas,
ainda vive desaflos diarios com a meta de sempre entregar o
Servigo a tempo e com qualidade. “Ha vezes em que posso mexer
em quatro caminhdes em um unico dia, mas tém alguns que
levam mais tempo. Esse mesmo que estou trabalhando agora vai
demorar: € uma revisao geral”, conta. E, para que o trabalho de
Readson seja feito com precisao e agilidade, outros colegas da
oficina e da area de estoque trabalham em conjunto.

A organizacéo é primordial a fim de que as pegas sejam
encontradas facilmente e estejam a mao para cumprir o Servigo
necessario na oficina. Auxiliar de estoque, Beatriz Pinheiro, 17
anos, sabe que aresponsabilidade e a precisao nesse cargo sao
grandes. “Aqui a demanda ndo para. As vezes, chegam muitas

pecas, caixas, e temos que conferir uma por uma para fazer a
alocagéo. Tudo tem seu lugar.” Para facilitar a visualizagao, as
prateleiras brancas sao reservadas as pecas que, dependendo
do pedido feito pela oficina, devem ser prontamente localizadas
e entregues por Beatriz e Diego Bonfim, o outro auxiliar de
estoque. Ja nas prateleiras vermelhas estéo as encomendas
feitas e nao vendidas para que néo se misturem, e assim seja
feito o controle periodicamente.

Estudante de Administragao, Beatriz tem consciéncia de que,
se nao fosse pelo trabalho em equipe, nao haveria eficiéncia e
rapidez, atributos desenvolvidos com ajuda e orientagéo dos
colegas na concessiondria. Hoje, a auxiliar de estoque pretende
crescer profissionalmente na empresa. “Gostaria de continuar
trabalhando aqui nédo s6 pelo fato de ser este meu primeiro
emprego, mas por constatar que aqui um ajuda o outro e isso
€ muito bom”, comenta.

Outra peca fundamental para que tanto Readson quanto
Beatriz possam realizar o servigo na oficina e no estoque € o
atendimento ao cliente. E nesse departamento que se faz a
interface necesséaria com o outro lado e, entdo, enviada a ordem
de servico. Caroline Gées, 21 anos, sabe que, para atender
as demandas que chegam a mesa diariamente, ela precisa
compreender exatamente a necessidade de cada cliente. “Meu
objetivo € atender com qualidade, velocidade e paciéncia”,
explica. Assim como Beatriz, ela estuda Administracéo.

Ha trés anos na concessionéria, Caroline, que ja foi auxiliar
administrativa, também constatou que galgar novos cargos na
empresa é fruto de muito suor, logistica e trabalho em equipe.
“Todos vestimos a camisa, e isso € essencial”, diz.

Orgulhoso da equipe que coordena com didlogo € metas, o
gerente de servigcos André Cruz atribui o desempenho coletivo
as ligdes aprendidas no dia a dia da concessionéria, que € como
se fosse, de fato, mais do que uma casa, uma escola cujos trés
principios sédo: cliente em primeiro lugar, respeito ao individuo e
eliminagao de desperdicio. “Paraisso, temos que fazer o servigo em
tempo real, ter planejamento e organizagao. Se nosso cliente esta
satisfeito, o cliente dele também estard. Fazemos um planejamento
semanal, acompanhamos 0s projetos anuais e temos nossas metas”,
responde André, ciente de que na Codema a equipe se vale do
conhecido lema: todos por um mesmo ideal. @

“ ] [ ] r [ ] [ ]
Nosso objetivo é que o motorista se sinta em casa.”’

André Augusto Cruz, gerente de servigos da concessionaria

www.scania.com.br
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PAIXAO POR SCANIA
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PAIXAO NA PELE

, [ Motorista carioca tatua no corpo brasao
da marca que o acompanha pelas estradas

Leonardo posa com modelo P 310 na concessionaria Equipo




oram cerca de seis horas de agulhadas até que

terminasse a sessao de tatuagem. A dor e a espera

valeram a pena para o0 motorista carioca Leonardo
Martins Rosa, 29 anos. No brago esquerdo, néo era o
nome de algum parente, mulher, sereias ou dragoes que
ficam impressos para sempre. Ex-jogador de basquete,
ele também ndo escolheu idolos do esporte, nem times.
O que Leonardo transferiu do papel para o corpo foi a
paixéao pelo veiculo que o acompanha diariamente nas
estradas. Orgulhoso, hoje ele é conhecido pelos colegas
de profissdo com o apelido “Scania”.

Antes que ele levasse adiante esse sonho, amigos
fizeram cara de espanto; outros nao acreditaram que
Leonardo fosse seguir em frente com a vontade de tatuar
o brasédo da Scania. Mas ele nem pensou em desistir. A
histdria teve inicio em setembro de 2013. “Mexendo no
volante, a pega com o simbolo soltou. Eu a guardei no
bolso e passei a carrega-la comigo sempre. Foi assim que
fui me convencendo”, conta.

Braséo da Scania tatuado no brago esquerdo do motorista

www.scania.com.br

Leonardo Martins Rosa ja é conhecido pelos colegas como “Scania”

Daideiainicial a decisao final de estampar o simbolo na
pele foram, aproximadamente, trés meses. “O grifo, com
cabecga de 4guia, rainha das aves, e corpo de ledo, rei dos
animais, significa a soberania no céu e na terra. Existe uma
forga muito grande nessa imagem, que eu acredito que tem
a ver comigo e com a profissao que escolhi. Nos, motoristas,
enfrentamos muitas dificuldades no dia a dia, mas a paixao
que nos move € muito maior e nos da essa forga para seguir
em frente”, explica.

No entanto, mais do que a representagao mitoldgica ou a
estética do braséo, Leonardo considera a marca uma parceira na
realizagdo de suas principais conquistas. Isso porque é a bordo
de um caminhéao Scania G 380, transportando bebidas para uma
grande industria, que ele vem conseguindo realizar seus sonhos.

“Pude fazer uma grande festa de casamento, como era o
desejo da minha esposa. Estamos comprando um apartamento,
ajudei a minha mae a mudar para uma casa melhor e mais
confortavel e participo da educagao dos meus sobrinhos. Sao
essas coisas que me fazem seguir em frente, e nesse sentido
o caminhdo Scania & um grande aliado, pois no dia a dia me
ajuda tanto na questao do desempenho quanto para o meu
conforto e seguranga”, diz. e
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PARCERIAS

WEIBER QUEIROZ E JOVANE QUEIROZ -
PANSERVICE TRANSPORTES E LOCACAO LTDA.

Proprietario da Panservice Transportes e Locagao, Weiber Queiroz
comprou trés caminhdes Scania, entregues em julho deste ano. Foram
dois modelos P 360 4x2 e um P 360 6x2. Os novos veiculos compdem

a frota Scania da empresa, que soma agora cinco caminhdes de um total
de 11. Cliente da Scania ha cinco anos, a Panservice ja havia comprado
um modelo 111S 4x2 e outro P 340 4x2, ambos revendidos por terceiros.
Dessa vez, os trés novos modelos vieram 0 km da concessionaria Scania.

LUIS MARCELO KITZBERGER - LUTA TRANSPORTES LTDA.
Empresa especializada no segmento de camara frigorifica, a Luta
Transportes Ltda. sai de Curitiba para atender cidades do Nordeste. Com
sede em Sao Bento do Sul (SC), a transportadora conta com 11 caminhdes
na frota. Sendo que, desse total, sete sdo Scania: quatro veiculos R 114 GA
4x2 NZ 380- sendo dois deles de 2006 e dois modelos 2007; um modelo R
440 6x4 de 2013; 1 veiculo R 440 6x2 e um R 440 A 6x2 Highline, esses
dois ultimos adquiridos em 2014. A empresa também adquiriu o Programa
de Manutencao Standard e retirou o veiculo pelo Consorcio Scania.

JOAO - TRANSPORTADORA AJ LTDA.

Localizada em Blumenau, a empresa AJ Ltda. atua na area de transporte
industrial, tendo como rota Blumenau (SC)- Sdo Paulo (SP). O total da frota
da transportadora é de 12 veiculos, sendo que 10 destes sdo Scania. Desse
numero de modelos Scania, a empresa tem um modelo R 400 LA 4x2
equipado com cambio Opticruise.

TJL TRANSPORTES LTDA.

Proprietaria da TJL Transportes Ltda., Maria Julia, 90 anos, cliente
da Scania desde 2012, ao lado dos socios Valter Gongalves Oliveira e
Augusto Gongalves Oliveira (Pelé). Da frota, sete sdo modelos Scania,
adquiridos junto com o acordo de manutencao da concessionaria.
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RENAN HENRICH - MULTI ARMAZENS

Voltada para o transporte de cargas fracionadas do Brasil para a
Argentina, Uruguai e Chile, a empresa Multi Armazéns, com sede em
Nova Hamburgo (RS), fez, neste ano, a primeira compra de modelos
Scania, sendo quatro veiculos R 400 Highline a compor uma frota de
nove caminhdes no total.

HELIO - TRANSPORTE HDM LTDA.

Empresa gatcha com sede em Canoas (RS), a Transporte HDM Ltda.
atua no transporte de graos nas regioes Sul e Sudeste. Neste ano,
a empresa fez a primeira compra de um Scania, modelo R 440 6x2.

JOAO ODENIR NEPPEL - SALI TRANSPORTES LTDA.

Atuante no segmento de transporte de papel e copos descartaveis,
a empresa Sali Transportes Ltda. faz o percurso Santa Catarina e
Minas Gerais. Com sede em Rio Negrinho (SC), a transportadora
comprou oito caminhdes Scania, modelos P 360 A 4x2. A compra,
que ampliou a frota para 25 caminhoes, foi contemplada com
financiamento da Scania Banco.

MARCOS, ADNAN E MOTORISTAS DA
TRANSPORTADORA MONTE CARLO TMC LTDA.

Com sede na cidade de Sao José do Rio Preto (SP), a empresa tem uma
frota de 136 veiculos, sendo 101 destes da Scania. A compra de veiculos
Scania comecou em 2007. Neste ano, foram entregues 25 veiculos em
maio e outros quatro veiculos estdo previstos para ser entregues em
setembro. Todos sdo do modelo R 440 LA 6x4 Highline.




OPINIAO
MARCELA KAWAUTT*
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*Marcela Kawauti € economista-chefe do SPC
Brasil (Servigo de Protegdo ao Crédito). Graduada
na Faculdade de Economia, Administragao e
Contabilidade da Universidade de Sao Paulo
(USP) e com Mestrado em Economia e Finangas
na Fundagédo Getulio Vargas (FGV), Marcela
trabalhou por cerca de dez anos em bancos
como o Bradesco, Itau e J. P. Morgan. Ela tem
experiéncia no Departamento Econémico e

de Riscos, aléem de outras dreas.
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0 AUMENTO DO
CONSUNMO DOS
BRASILEIROS E
A RELACAO COM
0 TRANSPORTE

Nas ultimas duas décadas, o
consumidor brasileiro passou a
experimentar uma melhoria de renda
por conta da estabilizacdo econémica
e do controle da hiperinflagado, que se
traduziu em aumentos de pregos muito
abaixo do que se via nos anos 80. Quer
dizer, estamos consumindo mais e
melhores produtos.

Quando a pessoa ganha mais,
ela costuma trocar, como se diz
popularmente, “salsicha por filé
mignon”. Somada a esse cuidado com
a alimentacéo esta uma preocupagao
com a longevidade, com a prevencao de
doencas e uma onda fitness. Tanto que
0 consumo de alimentos que trazem
beneficios a saude cresce no mundo
até quatro vezes mais que a média
de expansao da venda de alimentos
convencionais, segundo pesquisas da
consultoria Euromonitor.

No Brasil, essa mesma pesquisa
aponta uma proje¢do para o mercado
de alimentagao saudavel. Até o final
deste ano, esse segmento deve superar
0s R$ 40 bilhoes. A cifra representa o
triplo do tamanho que esse mercado

tinha ha uma década. Outras
pesquisas também tém mostrado

que os brasileiros estéo criteriosos

na escolha dos alimentos, selecionando
op¢oOes mais nutritivas. Por isso, o

que me parece é que as empresas de
alimentos estdo crescendo junto com
essa melhora da renda e a escolha por
alimentos de qualidade.

Essa mudanca no perfil de consumo
do brasileiro contribui muito para o
crescimento do setor de transporte
e, em especial, ao segmento de
caminhoes. A crescente venda de
caminhoes semipesados ja é um
reflexo da necessidade de aumento
de frota para atender de forma eficaz o
transporte de carga de alimentos.

O novo momento econdémico do pais
traz de volta a consciéncia da qualidade
como prioridade. O consumidor esta
mais seletivo, e o mercado s atendera
essa demanda se 0s segmentos que
oferecem os servigos que formam o
ciclo de compra também acompanhem
este cenario. Estamos falando de um
mercado promissor e em expansao para
o transporte de carga no Brasil. e

www.scania.com.br



CASAS SCANIA

VEICULOS

ACRE

Rio Branco (Posto bE SERvIG0)
Rovema — TEL. + 55 (68) 3221-6433
ROVEMA@RIOBRANCO.COM.BR

ALAGOAS

Rio Lareo (Fiuiar)

Movesa Trux - TeL. + 55 (82) 2126-9100
MOVESA.ALAGOAS@MOVESA.COM.BR

AMAZONAS

Manaus (Marriz)

SupermAC — TEL. + 55 (92) 2101-4043
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

AMAPA

MacapA (LoJa DE PEGAS)

ITaiPu NoRrTE - TEL. +55 (96) 9195-4374
DOUGLAS.BRABO@ITAIPUNORTE.COM.BR

BAHIA

Sawvaoor (Marriz)

Movesa - TeL. + 55 (71) 2103-9100
MOVESA.SALVADOR@MOVESA.COM.BR
Banrreiras (FiiaL)

Movesa - TEL. + 55 (77) 3611-4831
MOVESA.BARREIRAS@MOVESA.COM.BR
Feira pe Santana (Fiuiar)

Movesa - TeL. + 55 (75) 3321-9100
MOVESA.FEIRA@MOVESA.COM.BR
Teixeira pe Fremas (FiuiaL)

Movesa - TeL. + 55 (73) 3311-3900
CONSOLETEIXEIRA@MOVESA.COM.BR
Viroria pa Conauista (FiLiaL)
Movesa - TeL. + 55 (77) 4009-9100
MOVESA.CONQUISTA@MOVESA.COM.BR
ItaBuna (Losa pe Peca)

Movesa - TeL. + 55 (73) 3043-6010
MOVESA.ITABUNA@MOVESA.COM.BR

CEARA

FortaLeza (Marriz)

CoNTERRANEA — TEL. + 55 (85) 3307-2222
LISEOA@CONTERRANEA.COM.BR

DISTRITO FEDERAL

Brasiuia (Marriz)

VARELLA — TEL. + 55 (61) 2104-5000
VEICULOS.DF(@VARELLAVEICULOS.COM.BR

ESPIRITO SANTO

Viana (Marriz)

Venac - TeL. + 55 (27) 2123-7900
VEICULOS(@VENAC.COM.BR

Linnares (Posto pe Servigo)
VENAc - TEL. + 55 (27) 3373-8366
VENACLINHARES@VENAC.COM.BR

GOIAS

Ararecina be GoiAnia (Marriz)
VARELLA - TEL. + 55 (62) 4006-4000
ADM(@VARELLAPESADOS.COM.BR

Rio Veroe (FiLiaL)

VARELLA - TEL. + 55 (64) 3611-5500
VEICULOS.RV(@VARELLAVEICULOS.COM.BR

MARANHAO

Sho Luis (Marriz)

ALpHA - TEL. + 55 (98) 3214-1919
ALPHA.SLZ@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
Bavsas (FiiaL)

AvpHA - TEL. + 55 (99) 3542-9494
ALPHA.BLS(@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
ImperaTRIZ (FiLIAL)

AvpHA - TEL. + 55 (99) 3529-9400
ALPHA.IMP(@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

MATO GROSSO

Cuiagi (Marriz)

RotaQEsTE - TEL. + 55 (65) 3611-5000
CUIABA@ROTAOESTE.COM.BR
Ronnonérouis (FiiaL)

RotAQEsTE — TEL. + 55 (66) 3411-5555
RONDONOPOLIS@ROTAOESTE.COM.BR
Sinop (FiLiaL)

RotAQEsTE — TEL. + 55 (66) 3511-1500
SINOP@ROTAOESTE.COM.BR

Lucas po Rio Veroe (Posto pe Servigo)
RotaQEsTE - TEL. + 55 (65) 3549-7200
LUCAS.ROTA@ROTAOESTE.COM.BR

www.scania.com.br

MATO GROSSO DO SUI.

Gampo GranpE (FiLiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3326-5080
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Dourapos (FiviaL)

PB Lopes — TeL. + 55 (67) 3424-0015
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Lapirio (Posto bE SERVIGO)

PB Lopes — TeL. + 55 (67) 3232-3320
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MINAS GERAIS

PernoEs (Losa Pega)
ITAIPUPM@ITAIPUMG.COM.BR

Montes Graros (FiLiaL)

ITaipu - TEL. + 55 (38) 3213-6114
ITAIPUMG(@ITAIPUMG.COM.BR

Muriaé (Matriz)

Covepe - TEL. + 55 (32) 3729-3444
COVEPE@COVEPE.COM.BR

Contacem (Marriz)

ITaipu = TeL. + 55 (31) 3399-1000
ITAIPU@ITAIPUMG.COM.BR

Contacem - InconFiDeNTES (REFORMADORA)
ITaipu - TEL. + 55 (31) 3398-0440
ITAIPUIN@ITAIPUMG.COM.BR

Patos pe Minas (LoJa pe Pecas)
ITaipu - TEL. + 55 (34) 3822-5555
ITAIPUPM@ITAIPUMG.COM.BR
Governabor VaLApARES (FiLiAL)
Covepe - TeL. + 55 (33) 2101-9700
COVEPE@COVEPEGV.COM.BR

Mamias Bargosa (FiLiaL)

ITaipu - TeL. + 55 (32) 3273-8639
ITAIPUMB(@ITAIPUMG.COM.BR

Montes Graros (FiLiaL)

Itaipy - TEL. + 55 (38) 3213-2200
ITAIPUMC@ITAIPUMG.COM.BR

Pouso Aveere (FiLiAL)

Cobema - TEL. + 55 (35) 2102-5600
CODEMA.POUSOALEGRE(@SCANIA.COM
Ugercinpia (FiLiaL)

Escanpinavia - TEL. + 55 (34) 3233-8000
ESCANDINAVIA.UDI@ESCANDINAVIA.COM.BR

PARA

Maritusa (Martriz)

ITaipu NoRrTE — TeL. + 55 (91) 4005-2222
ITAIPUNORTE@ITAIPUNORTE.COM.BR
Maraga (FiuiaL)

ITaipu NoRrTe — TeL. + 55 (94) 2103-8050
MARABA@ITAIPUNORTE.COM.BR
Paracominas (LoJa e Pegas)

ITaipu NorTe — TeL. + 55 (91) 3738-1684
PARAGOMINAS(@ITAIPUNORTE.COM.BR

PARAIBA

CampinA Granpe (FiLiaL)

Movesa Trux - TEL. + 55 (83) 2102-9100
MOVESA.PARAIBA@MOVESA.COM.BR

PARANA

Campo Mourio (PosTo pe Servigo)

PB Lopes - TeL. + 55 (44) 3518-0123
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

LonprinA (Matriz)

PB Lopes - TeL. + 55 (43) 3329-0780
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Maringa (FiuiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (44) 3228-5757
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Sio Jost pos Pinuais (Martriz)
BaTTISTELLA — TEL. + 55 (41) 3299-7272
SJPINHAIS@BATTISTELLA.COM.BR

CascaveL (Fiuiav)

BarTisTELLA — TEL. + 55 (45) 3333-2300
CASCAVEL(@BATTISTELLA.COM.BR
Guarapuava (FiuiaL)

BarTisTELLA — TEL. + 55 (42) 3624-2188
GUARAPUAVA@BATTISTELLA.COM.BR

Pato Branco (FiLiaL)

BarmisTELLA — TEL. + 55 (46) 3220- 8400
PATOBRANCO@BATTISTELLA.COM.BR

Ponta Grossa (FiuiaL)

BarmisTELLA — TEL. + 55 (42) 3239-6600
PONTAGROSSA@BATTISTELLA.COM.BR,
Uniiio pa Vitoria (Fiiar)

BarmisTELLA — TEL. + 55 (42) 3524-6675
UNIAODAVITORIA@BATTISTELLA.COM.BR

PERNAMBUCO

JaBoatio pos GuArARAPES (MATRiz)
Movesa Trux — TeL. + 55 (81) 2101- 9100
ADMNISTRACAO.RECIFE@MOVESA.COM.BR

PIAUI

Teresina (FiLiaL)

ALpHA = TEL. + 55 (86) 3220-6700
ALPHA.THE@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

RIO DE JANEIRO

Rio pe Janeiro (Marriz)

Eauipo - TeL. + 55 (21) 3452-9600
EQUIPO@EQUIPORJ.COM.BR

Barra Mansa (Posto be ServiGo)
Eauipo - TeL. + 55 (24) 3348-3332
EQUIPO.BM@EQUIPORJ.COM.BR

RIO GRANDE DO NORTE

Mossoro (PosTo be SErvico)
CONTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2400
CONTERRANEA@CONTERRANEA-RN.COM.BR
Macaiga (FiLiaL)

CONTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2424
ASTOR@CONTERRANEA.COM.BR

RI0 GRANDE DO SUL

Evporapo po Sur (Marriz)

Suvesa - TEL. + 55 (51) 3481-5050
SUVESA.ELDORADO@SCANIA.COM

Pevotas (FiiaL)

Suvesa - TEL. + 55 (53) 3274-3535
SUVESA.PELOTAS@SCANIA.COM

Porrio (FiiaL)

Suvesa - TEL. + 55 (51) 3562-8200
SUVESA.PORTAO@SCANIA.COM

Santa Maria (Posto be ServiGo)
Suvesa - TEL. + 55 (55) 3211-1909
SUVESA.SANTAMARIA@SCANIA.COM

Trés Cacroeiras (PosTo b SErviGo)
Suvesa - TEL. + 55 (51) 3667-1030
ELDORADO(@SCANIA.COM

Caxias po Sut (Marriz)

BRAsDIESEL — TEL. + 55 (54) 3238-0900
BRASDIESEL@BRASDIESEL.COM.BR

lovi (Fiuiar)

BRrAsDIESEL — TEL. + 55 (55) 3331-0500
1JUI@BRASDIESEL.COM.BR

LaJeano (Fiia)

BRrAsDIESEL - TEL. + 55 (51) 3714-7700
LAJEADO(@BRASDIESEL.COM.BR

GarigaLpi (Posto bE SErvIGo)
BRrAsDIESEL — TEL. + 55 (54) 3463-8800
GARIBALDI@BRASDIESEL.COM.BR

Vacaria (Marriz)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 3511-1433
MECACIL@MECACIL.COM

PaLmeira pas Missoes (FiiaL)
Mecanica - TeL. + 55 (55) 3742-1770
MEPAL@MECACIL.COM

Passo Funpo (FiuiaL)

Mecanica - TEL. + 55 (54) 2104-9600
MEVEPAS@MECACIL.COM

RONDONIA

Porto VeLho (Marriz)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3222-2766
ROVEMA@ROVEMA.COM.BR

Ji-Parana (Fiuia)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3421-5696
ROVEMAJI-PARANA@ROVEMA.COM.BR
Vichena (Fiuiae)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3322-3715
ROVEMAVILHENA@ROVEMA.COM.BR

RORAIMA

Boa Vista (Posto bE SeRvico)
SupermAc — TEL. + 55 (95) 3198-3400
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

SANTA CATARINA

Cricioma (Losa Peca)

BatTISTELLA — TEL. + 55 (48) 3462-1900
CRICIUMA@BATTISTELLA.COM.BR

Picarras (Marriz)

Mevepi — TeL. + 55 (47) 3267-7200
MEVEPI@MEVEPI.COM.BR

Itasai (Fiuiae)

MevaLE — TeL. + 55 (47) 3341-0800
MEVALE@MEVEPI.COM.BR

JomviLee (Fiuiar)

MeviLLe - TeL. + 55 (47) 3451-0300
MEVILLE@MEVEPI.COM.BR

Rio po Sut (PosTo e Servigo)

MevesuL - TeL. + 55 (47) 3525-3575
MEVESUL@MEVEPI.COM.BR

Bicuacu (FiLiaL)

BatTiSTELLA — TEL. + 55 (48) 3279-7500
BIGUACU@BATTISTELLA.COM.BR
Concoroia (FiLiaL)

BaTTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3904-5000
CONCORDIA@BATTISTELLA.COM.BR
CoroiLHeiRA Avta (FiLiaL)

BatTiSTELLA — TEL. + 55 (49) 3328-0111
CORDILHEIRAALTA@BATTISTELLA.COM.BR
Laces (Fiuiat)

BaTTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3221-3411
LAGES@BATTISTELLA.COM.BR

Tusario (FiuiaL)

BATTISTELLA — TEL. + 55 (48) 3628-0511
TUBARAO(@BATTISTELLA.COM.BR

Vipeira (FiLiac)

BATTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3531-3211
VIDEIRA@BATTISTELLA.COM.BR

SAO PAULO

GuaruLHos (Marriz)

Copema - TEL. + 55 (11) 2199-5000
CODEMA.GUARULHOS@SCANIA.COM
Cacapava (FiLiaL)

CopemA - TEL. + 55 (12) 3653-1611
CODEMA.CACAPAVA@SCANIA.COM

Junpiai (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (11) 2136-8750
CODEMA.JUNDIAI@SCANIA.COM

RecisTro (FiLiaL)

Copema - TeL. + 55 (13) 3821-6711
CODEMA.REGISTRO@SCANIA.COM

Santos (Fiuia)

Copema - TEL. + 55 (13) 2102-2980
CODEMA.SANTOS@SCANIA.COM

Sio Bernarpo Do Gampo (FiLiaL)

Copema - TeL. + 55 (11) 2176-0000
CODEMA.SAOBERNARDO@SCANIA.COM
Sorocaga (FiLiaL)

Copema - TeL. + 55 (15) 2102-7850
CODEMA.SOROCABA@SCANIA.COM

ViLa GuiLherme (Posto bE SERvIGo)
Copema - TeL. + 55 (11) 2199-5045
NFE.CODEMA@SCANIA.COM

Sumare (Marriz)

Quinta Roba - TeL. + 55 (19) 3854-8900
QUINTARODA@QUINTARODA.COM.BR
Aragatuga (FiuiaL)

Quinta Roba - TeL. + 55 (18) 3631-1010
QRODA.ATA@QUINTARODA.COM.BR

Bauru (Fiia)

Quinta Roba - TEL. + 55 (14) 2109-3150
QUINTARODA.BRU@QUINTARODA.COM.BR
Porto Ferreira (PosTo D SERviGo)
Quinta Roba - TEL. + 55 (19) 3581-4144
QRODA.PF@QUINTARODA.COM.BR

RigeirAo Preto (Matriz)

Escanpinavia - TeL. + 55 (16) 3969-9900
ESCANDINAVIA.RP@ESCANDINAVIA.COM.BR
Araraquara (FiLiaL)

Escanbinavia - TEL. + 55 (16) 3301-1000
ARARAQUARA@ESCANDINAVIA.COM.BR

Sho Josk po Rio Prero (FiviaL)
Escanbinavia - TEL. + 55 (17) 3215-9770
ESCANDINAVIA.SJ@ESCANDINAVIA.COM.BR
Recente Fewo (Fiuiar)

PB Lopes - TeL. + 55 (18) 3941-1030
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Sacro Granoe (Fiuiat)

PB Lopes - TeL. + 55 (14) 3378-4115
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

SERGIPE

Nossa Sra. po Socorro (FiLIAL)
Movesa — TeL. + 55 (79) 2104-9100
MOVESA.SERGIPE@MOVESA.COM.BR

Scania

TOCANTINS

Gurupi (Marriz)

MCM - TeL. + 55 (63) 3311-4000
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR
AraGuAiNA (FiLIAL)

MCM - TeL. + 55 (63) 3421-3433
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR

MOTORES

AMAPA

SANTANA

MOTOMAP — TeL. (96) 3281-3578
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

PARA

SANTAREM

MOTOMAP — TeL. (93) 3523-1109
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

RIO DE JANEIRO

Ancra pos Reis

MECMARINE — TEL. (24) 3366-6994
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL
PoRto ALEGRE

ORBID - Te. (51) 2131-5100
WERNER@ORBID.COM.BR

SAO PAULO

GuaRuJA

MECMARINE - TeL. (13) 3355-4782
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR
GUARULHOS

CODEMA - TEL. (11) 2199-5000

SCANIA NA
AMERICA LATINA

ARGENTINA

Buenos AIRes

TeL. (00543327) 451000
BOLIVIA

SanTa Cruz DE LA SiERRA
TeL. (005913) 341-1111
CHILE

SANTIAGO

TeL. g)0562) 3940-400
COLOMBIA

SanTaFE DE BogotA

TeL. (00571) 292-8200
COSTA RICA

San Josg

TeL. (00560) 290-2255
EQUADOR

Quiro

TeL. (00593) 22440-765
GUATEMALA
GUATEMALA

TeL. (00502) 2420-4466
MEXICO

México QUERETARO

TeL. (0052442) 227-3000
NICARAGUA

ManAGua

TeL. (005052) 631151/331152 A 331159
PARAGUAI

Asuncion
TeL. (0059521) 50-391 A 50-3928/50-
3720

PERU

Lima

TeL. (00511) 512-1800
REPUBLICA DOMINICANA
Santo Domingo

TeL. (001809) 372-0455
URUGUAI

MonTevinéu

TeL. (005982) 924-0433/0435
VENEZUELA

VALENCIA

TeL. (0058241) 871-8090

0800 019 4224

O servigo que cuida do seu Scania

Assistance 24 horas, 365 dias por ano
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“Fabricamos e transportamos
autopecas. S&o produtos
pesados, que exigem muita
resisténcia, economia e
conforto. Os Semipesados
Scania trazem o melhor
custo operacional ao nosso
negacio, superando nossas
expectativas”.

Rudimar Santo Boff e Valdir Fabbris
Fabbof Componentes Automotivos

@ app/Scania BR Scania Banco - Este vglculo
. pode ser financiado e
semipesados.scania.com:br assegurado pelo Scania Banco.

f facebook.com/ScaniaBrasil



