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EDITORIAL

“ A Scania continuard,
como sempre, oferecendo
as melhores solugoes
para que nossos clientes
sigam contribuindo com
a construcao de um pais
melhor para todos.”

CONSTRUGAO, MOBILIDADE
URBANA E GERAGAO DE ENERGIA:
TRES GOLACOS DA SCANIA

Desde 2007, quando o Brasil foi anunciado como sede da
Copa do Mundo FIFA 2014, criaram-se grandes expectativas
em relacdo ao evento. Foram previstas obras de infraestrutura
e mobilidade urbana que deixariam um precioso legado para
a populacdo. No entanto, boa parte dessas previsoes nao se
consolidou. Ainda assim, a poucos dias do pontapé inicial no
jogo Brasil x Croacia, em S&o Paulo (SP), é preciso reconhecer
que muita coisa foi feita — e a Scania esteve na parceria para que
muitos projetos saissem do papel.

Caminhoes off road, como os modelos utilizados pela
Concreservnas obras da Arena Corinthians, marcaram presenga
em construgdes relacionadas ao mundial de futebol em todo
o pais. Chassis de 6nibus Scania serdo usados no transporte
de passageiros — tanto de equipes da FIFA, como é o caso dos
veiculos da StyleBus, quanto de torcedores a caminho dos jogos,
como nos corredores de énibus de Belo Horizonte (MG) e Recife
(PE). Por fim, motores industriais da marca serdo usados por
companhias como A Geradora para iluminagao dos estadios.

A participagéo da Scania nessas operagoes é descrita nas
principais reportagens desta edi¢gdo da Rei da Estrada.

Fora do mundo da bola, 0o mercado de transporte de cargas
nao para. Por isso, falamos nas proximas paginas também sobre
outros assuntos importantes que movimentam o pais, como
aimportancia da gestdo de estoque para o sucesso de uma
transportadora e do Scania V8, com foco no segmento rodoviario.

No dia 13 de julho, apés o apito final do arbitro no Maracana,
a Copa do Mundo 2014 chegara ao fim. O Brasil seguira carente
de atencao e investimentos em infraestrutura e mobilidade de
urbana, e a Scania continuara, como sempre, oferecendo as
melhores solugdes para que nossos clientes sigam contribuindo
com a construgédo de um pais melhor para todos.

s b

Eronildo Santos,
Diretor de Vendas de Veiculos da Scania no Brasil




ESPACO DO LEITOR

“A Scania, com certeza, fabrica o melhor chassi para 6énibus
rodoviario do Brasill Sou apaixonado por énibus Scania,
desde a época dos K112! Show!”

Leandro Henrique,
Cabo de Santo Agostinho (PE)

“Uma marca que é tudo para o caminhoneiro.”
Felix Ivo, Sao Luis (MA)

Joao Pedro Angelini

Sidney Fagundes

“A competicado MMCB mudou a minha vida
e de minha familia.”

Nivaldo Souza, Camacari (BA)

“Scania sempre foi sindnimo de robustez e durabilidade.
Igual a série 113 nédo tem para ninguém. Saudades do ronco
do freio motor.”

Rodrigo Araujo, Campinas (SP)

Joao Picolli

Participe do Espaco do Leitor enviando seus comentarios ou desenhos para:
Scania Brasil - Scania Rei da Estrada - Avenida José Odorizzi, 151 -
Vila Euro - CEP: 09810-902 - Sao Bernardo do Campo (SP).
Vocé também pode postar seus desenhos no album
“Esse € meu Scania” na pagina www.facebook.com/scaniabrasil
A cada semestre, 0 melhor desenho sera premiado com uma miniatura Scania.
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Scania participa de
campanha do programa
Na Mao Certa contra
exploracao nas estradas

Em 18 de maio, o Brasil celebra o Dia Nacional de Luta Contra

0 Abuso e a Exploracao Sexual de Criancas e Adolescentes. O
programa Na Mao Certa, da ONG Childhood Brasil, aproveitou a
data para promover a¢des e campanhas nacionais de combate a
violéncia contra menores nas estradas de todo o pais. A Scania,
como signataria do Pacto Empresarial contra a Exploragao Sexual
de Criancas e Adolescentes nas Rodovias Brasileiras, reforga a
importancia do tema e ajuda a promover a causa durante toda

a competicao Melhor Motorista de Caminhao do Brasil 2014.
Crimes de violéncia sexual contra criangas e adolescentes
podem ser reportados as autoridades por meio do Disque 100,
numero criado pela Secretaria de Direitos Humanos. e

Caminhoes off road sao destaque nas feiras Agrishow
e Expoforest

(SP), puderam conferir de perto trés veiculos fora-de-estrada
(G440 6x4, G480 6x4 e P 310 6x4) e dois rodoviarios (P 360 6x2

e R 620 6x2). “A nova linha off road 2014 da Scania oferece uma
solugdo completa de transporte ao cliente, com produtos e
servigos adequados a suas necessidades”, afirma Marcio Furlan,
gerente de Marketing e Comunicagao da Scania no Brasil. e

Rapidas
Femetran: Solucdes em produtos e servigos para o

segmento de semipesados foram expostas na feira do setor
de hortifruti no Ceagesp, em Sao Paulo (SP).

Produtos e servigos para o segmento foram apresentados em feiras do setor

A linha de veiculos fora-de-estrada 2014 da Scania foi
apresentada aos mercados agricola e florestal em dois grandes
eventos do setor nos ultimos meses. Na terceira edi¢éo da Feira
Florestal Brasileira (Expoforest), realizada em Mogi Guagu (SP),

Sogil: A concessionaria Suvesa esteve presente na celebracdo
dos 60 anos da Sociedade de Onibus Gigantes, em Gravatai
(RS); empresa tem frota de 387 veiculos, 100% Scania.

em maio, a marca expos produtos voltados para o segmento
de madeira e celulose — 0os modelos off road G 480 6x4 e P 310
6x4 e os rodoviarios R 480 6x4 e R 620 V8. Ja os visitantes da
Agrishow, que aconteceu no final de abril em Ribeirao Preto

www.scania.com.br

M&T Pecas e Servicos: Em feira realizada em S&o Paulo
(SP), amarca destacou solugdes focadas em clientes dos
segmentos de construgdo e mineragao.
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REPORTAGEM DE CAPA

A SCANIA E

VERDE E ANIARELA

A marca e seus clientes se vestem com as cores da Selecao durante
a preparacao e a realizacao da Copa do Mundo no Brasil; construcao
de estadios, transporte de delegacoes, transito em aeroportos e geracao
de energia nas partidas contam com a presenca de caminhoes,
o6nibus e motores industriais da marca

6 SCANIA REI DA ESTRADA « N22/2014 www.scania.com.br
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Clima de Copa do Mundo contagia a Scania e seus clientes de caminh&o, énibus e motores industriais

clima de Copa do Mundo contagia o Brasil desde 0 momento
em que o pais foi anunciado como sede da competi¢ao de
2014. Em sete anos, oito estadios foram completamente
reconstruidos, inclusive o Maracand, simbolo da tradigdo nacional
no futebol. Enquanto isso, outras cinco arenas foram erguidas,

todas dentro dos padrdes da Federagao Internacional de Futebol
(Fifa) — entre elas, a Arena Corinthians, em Sdo Paulo (SP). Obras de

infraestrutura para melhorar o transito, a mobilidade urbana e os 4

aeroportos foram planejadas para garantir que o mundial no Brasil
fosse um dos maiores e melhores ja realizados. Mesmo diante de
criticas, atrasos e manifesta¢des populares, que tomam conta do
pais desde junho do ano passado, a competigao comegou e, para que
o sonho dos brasileiros saisse do papel, caminhdes, 6nibus e motores
industriais Scania entraram em cena.

MOBILIDADE E INFRAESTRUTURA x

Segundo informagdes do Governo Federal Brasileiro, R$ 25,6
bilhdes foram investidos na realizagao da Copa do Mundo no Brasil,
sendo mais de 83% de dinheiro publico. As obras de infraestrutura
consumiram 60% do montante, mais que o dobro do que foi gasto na
construcgdo de estadios. A mobilidade urbana foi uma das principais
questoes, por conta da dificuldade de acesso as arenas nas principais
capitais do pais. Em Belo Horizonte (BH), cidade do Mineirdo, foram
construidos 16 quilémetros de Bus Rapid Transit (BRT), corredores de
6nibus que ligam o Aeroporto Internacional de Confins ao estadio —
leia mais na pagina 12. Curitiba, a primeira cidade do mundo a contar

www.scania.com.br

com um sistema de BRT, ganhou novos corredores. Cuiaba (MT),

X

em seus sistemas de transporte publico. Obras viarias nos entornos

Recife (PE) e Rio de Janeiro (RJ) também tiveram melhorias

dos estadios também foram feitas em cidades como Sao Paulo (SP),
que ganhou duas novas avenidas na regido da Arena Corinthians.

O sistema nacional de transporte aéreo, alvo de reclamagoes de
brasileiros e estrangeiros, ganhou reformas e ampliagdes. Os 12
aeroportos das cidades-sede foram modificados, além de Viracopos,
em Campinas (SP), a 100 quilémetros da capital paulista. Natal (RN)
ganhou um novo terminal, o Aeroporto Sao Gongalo do Amarante,
inaugurado as vésperas da Copa. As obras visam oferecer atendimento
de qualidade aos turistas, além de absorver o movimento. Segundo
expectativas da Associagdo Brasileira de Empresas Aéreas (Abear), o
numero de passageiros transportados deve aumentar em torno de 9,7%.

Na construcéo das 12 arenas da Copa foram gastos R$ 7,9 bilhdes.
A Arena Corinthians, construida na zona leste da capital paulista
parareceber a abertura da Copa, teve obras 100% custeadas
pela Odebrecht. Um dos parceiros fundamentais na construtora
neste trabalho foi a Concreserv, que usou caminhoes Scania na
concretagem do estadio. Outro cliente da marca que desempenha
papel importante no mundial é A Geradora, responsavel pelo
fornecimento de energia elétrica em quatro arenas. O mesmo vale
para a StyleBus, contratada para transportar equipes e delegacdes
da Fifa em diversas cidades, e para a Infraero, que vai usar dois
6nibus Scania para facilitar o acesso de passageiros do aeroporto
internacional do Rio de Janeiro aos terminais e aeronaves.

X
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REPORTAGEM DE CAPA

X

DRIBLANDO AS DIFICULDADES

¥ CONCRESERV CONCLUI DESAFIO NA CONSTRUCAO DA
ARENA CORINTHIANS COM SALDO POSITIVO A COMEMORAR ¥

Entre janeiro de 2012 e maio de 2014, a Concreserv esteve envolvida “Conheci véarios estadios pelo mundo e posso dizer sem duvida que a
em um dos maiores desafios de sua histéria: a construgao da Arena Arena Corinthians esta no mesmo nivel ou até acima de muitos dos
Corinthians, palco do jogo de abertura da Copa do Mundo, entre mais conhecidos.”

entorno, a empresa forneceu 50 mil metros cubicos de concreto — o *

“ r -
equivalente a 120 mil toneladas. “Saimos dessa empreitada com Sem duVlda a Arena
saldo positivo. Nosso nome ganhou forga no mercado por conta da C = = 7
orinthians esta no

Brasil e Croécia, no dia 12 de junho. Entre as obras do estadio e do

visibilidade de uma construgao como essa”, acredita Marcelo Novais,

proprietario da companhia. mesmo nivel dos 4
Durante os dois anos de construgéo, a Concreserv contou com 15 ’ c

caminhdes Scania, modelo P 310 8x4 — o tema foi pauta da edigao melhores eStadlos

156 da Rei da Estrada. Além de tracionar 25 toneladas de carga do mundo_ ”

por viagem em terreno acidentado, 24 horas por dia, 0s motores

dos veiculos também foram exigidos para fazer rodar os baldes de Marcelo Novais,

concreto na cagamba. Entre as principais dificuldades enfrentadas proprietério da Concreserv 4

nessa obra, Marcelo destaca: “o desafio de manter veiculos rodando
por até trés semanas ininterruptas, inclusive no periodo noturno, foi
algo inédito para nés. Fora isso, foi tudo tranquilo”.

ARENA TOP DE LINHA

Depois de tanto trabalho, veio a merecida hora de comemorar.

Antes mesmo de concluir as obras complementares no entorno do
estadio, a Arena Corinthians foi inaugurada. O evento, realizado
em 10 de maio com partidas entre times de trabalhadores e de ex-
atletas do Corinthians, contou com a participagao de colaboradores
da Concreserv. Antes mesmo de a bola rolar no gramado, Marcelo
ja elogia o legado do Mundial e diz crer que o pais tem, sim, muito

a celebrar — principalmente no que diz respeito as novas arenas.

Obras da Arena Corinthians, no primeiro semestre de 2013

8 SCANIA REI DA ESTRADA « N22/2014 www.scania.com.br
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Expectativa pelo mundial empolga motoristas da StyleBus

DEFESA DE CONFIANCA

X EQUIPES DE SEGURANCAS DA FIFA ESTAO ENTRE OS PASSAGEIROS
TRANSPORTADOS PELA STYLEBUS NO MUNDIAL

No dia 18 de maio, a StyleBus, operadora de fretamento e turismo, especialmente para a ocasidao.” Como a Copa acontece durante 4

utilizou um de seus veiculos para transportar o time do Figueirense o periodo de férias escolares, ndo havera grande impacto nas
Futebol Clube até a Arena Corinthians para o primeiro evento-teste operagdes cotidianas da empresa, cujos principais clientes sao
no estadio. Na primeira partida oficial disputada no palco da abertura escolas e universidades.

! 4 da Copa do Mundo, o triunfo foi do time visitante, que derrotou

I o Corinthians pelo placar minimo. Fora de campo, a empresa de UNIDOS PELO FUTEBOL
transporte de passageiros sediada em Sao Vicente (SP) também Para a empresaria, participar do mundial de futebol é uma grande
venceu: apos longo periodo de preparacéo e negociagoes, tudo estava  oportunidade para todas as empresas envolvidas. “Temos algumas
pronto para dar inicio as operagoes de transporte de equipes daFifa  preocupacdes com o transito nas grandes capitais, mas nada grave.

durante o mundial. Esperamos também ndo ter nenhum problema com seguranga.” Os
Vera Dias Ribeiro, proprietaria da StyleBus, conta que a empresa motoristas da StyleBus estdo entre os mais empolgados: “eles sdo fas
‘ sera responsavel pelo transporte de segurancas da federacéo em de futebol e estdo com altas expectativas”, conta Vera. Ela conclui
diversas cidades-sede e bases de treinamento de sele¢des — como falando sobre o clima da torcida brasileira. “Mesmo diante de todos
‘ € 0 caso de Guaruja e Santos, onde as equipes de Bosnia, México 0s problemas, o futebol move as pessoas. E um sonho para muita
e Costa Rica vao se concentrar. “Vamos disponibilizar 15 veiculos, gente que néo tem a chance de ver uma Copa do Mundo de perto fora
25 motoristas e quatro guias turisticos bilingues, contratados do pais. Quando a bola rolar, vai dar tudo certo.”

x

“Mesmo diante de todos os problemas, o futebol move as

pessoas. " Vera Dias Ribeiro, proprietaria da StyleBus X X
x
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CAMPO ILUMINADO

. Arena Fonte Nova, em Salvador (BA), tera energia fornemda por A Geradora |

A
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A GERADORA FORNECE ENERGIA A CINCO ARENAS E GARANTE
QUE NAO HAVERA “CORTA-LUZ” NESTA COPA DO MUNDO

As cidades de Fortaleza (CE), Natal (RN), Salvador (BA), Belo
Horizonte (MG) e Sao Paulo (SP) receberdo, juntas, 20 jogos do
mundial da Fifa. Todas essas partidas tém um ponto em comum:
S0 poderao ser realizadas por conta dos servigos prestados por
A Geradora, que vai garantir o fornecimento de energia nas cinco
arenas. Em cada estadio, serao disponibilizados 60 equipamentos,
entre geradores de energia, torres de iluminagao e compressores
de ar, além de equipes de 40 pessoas. “Estamos todos ansiosos e
empolgados, contagiados pelo clima da Copa do Mundo no Brasil”,
afirma José Candido Terceiro Jr., diretor comercial da companhia.

A Geradora chega a Copa do Mundo com expertise em grandes
eventos esportivos. “Trabalhamos na Copa das Confedera¢des com
todo o servico de broadcast e overlay de quatro dos seis estadios
que foram usados”, conta Candido, que planeja ver a empresa como
fornecedora de energia dos Jogos Olimpicos de 2016, no Rio de

I
1’;’

yamentos

Janeiro. Neste ano, a empresa vai fornecer equipamentos apenas
para as operagdes de overlay — estruturas provisorias que dao apoio
aos estadios, como salas de imprensa e cozinhas. Os servigos de
transmissao de TV, conhecidos como broadcast, ficardo por conta de
outra empresa. Para abastecer o back office de cada estadio, serdo
aproximadamente 20 megawatts de energia, poténcia suficiente para
suprir uma cidade de cerca de 15 mil habitantes.

Candido conta que as instalagoes dos sistemas de geragao de
energia demoram em torno de duas semanas para ficarem prontas.
Contando com cerca de b mil equipamentos para prestagao de
servigos (600 com motores Scania), ele acredita que o sucesso em
de A Geradoraem grandes eventos se deve, em grande parte, a
alta tecnologia de seus geradores. “Nos sentimos honrados e muito
motivados por participar de um evento com a importancia de uma
Copa do Mundo.”

“Trabalhamos na Copa
da Confederacoes e estamos
todos ansiosos e empolgados.”

José Candido Terceiro Junior,
diretor comercial de A Geradora
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ONIBUS SCANIA AUXILIAM EM EMBARQUES E DESEMBARQUES

Muitos dos torcedores que visitardo o Rio de Janeiro (RJ) entre os
meses de junho e julho para acompanhar a Copa do Mundo poderao
andar em um 6nibus Scania. A montadora cedeu dois veiculos,
modelo K 310 UB 6x2/A (um deles movido a etanol), a Infraero, para
facilitar embarques e desembarques remotos durante o evento
no aeroporto internacional da capital carioca, o Galedo. A medida
serad necessaria por conta do aumento no volume do trafego aéreo
—segundo dados da Associagdo Brasileira das Empresas Aéreas
(Abear), 7,2 milhdes de passageiros serdo transportados para as
cidades-sede durante o periodo, com cerca de 16 mil voos extras.

Os chassis de 15 metros, com piso baixo, foram adesivados nas
cores verde e amarela, com imagens de referéncia ao Rio de Janeiro
e demais cidades que receberao jogos. Segundo Jean Pierre Dal Rio,
coordenador de equipamentos operacionais da Infraero, 58 carros
extras serao incorporados aos servigos de embarque e desembarque

REMOTOS NO AEROPORTO INTERNACIONAL DO RIO DE JANEIRO

remotos nos aeroportos outras 11 capitais. “Temos expectativas

de recordes de movimentacao, principalmente no Galedo. Para
operar com o0 motor em baixas rotagdes e com velocidade reduzida,
precisamos de veiculos com motores potentes.”

A Infraero é parceira da Raizen, que desenvolve combustiveis
sustentaveis — por isso o interesse no veiculo movido a etanol.
“Conhecemos essa tecnologia em visita a fabrica da Scania e
optamos por ela por termos interesse em novidades sustentaveis”,
afirma Jean. A escolha pelos chassis de 16 metros se deve a
capacidade de passageiros — com este veiculo, é possivel embarcar
ou desembarcar um avido grande inteiro. “Porém, em nossos
aeroportos, e ndo apenas durante a Copa do Mundo, nao precisamos
apenas transportar grandes quantidades de pessoas, mas
também proporcionar eficiéncia, qualidade e seguranca a todos os
passageiros”, acredita.

“Precisamos proporcionar eficiéncia, qualidade e seguranca

a todos os passageiros.”

Jean Pierre Dal Rio, coordenador de equipamentos operacionais da Infraero x

X
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Novo sistema de BRT em Belo Horizonte conta com chassis
de onibus Scania para melhorar a vida de seus passageiros
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'ma das principais questdes discutidas no Brasil nos ultimos

anos € amobilidade urbana. Seja pela aproximagao de

grandes eventos esportivos ou pela onda de protestos contra
os aumentos de tarifas, a questao estd em evidéncia, e a qualidade
do transporte de passageiros tem sido questionada pela sociedade.
Com isso, as grandes metropoles estdo investindo cada vez mais em
sistemas como o Bus Rapid Transit (BRT), corredor de 6énibus que tem
como objetivo reduzir o tempo das viagens, aumentar a capacidade de
passageiros e reduzir as emissoes de poluentes na atmosfera.

Belo Horizonte (MG) é uma das cidades brasileiras que tem investido
nessa modalidade de transporte. Os turistas que forem até 14 para
acompanhar os seis jogos realizados no estadio Mineirdo poderdo
se deslocar por meio do Move, BRT que entrou em funcionamento
no ultimo més de margo. Em abril, a Scania anunciou a venda de
38 chassis de 6nibus que serdo utilizados no sistema. Os veiculos
articulados, do modelo K 310 6x2/2, foram negociados por meio da
concessiondria Itaipu, de Contagem (MG), e serdo utilizados por
quatro operadoras da capital mineira: Transportes Milénio, Transportes
S&o Dimas, Turilessa e Bettania Onibus, sob gestdo da BHTrans. A
totalidade dos modelos deve entrar em opera¢ao no segundo trimestre
deste ano em dois dos trés corredores do Move: Cristiano Machado e
Antoénio Carlos.

Quando estiver com sua infraestrutura 100% concluida e a frota
de veiculos completa, 0 Move vai transportar em torno de 700 mil
passageiros por dia. Cada articulado tem capacidade para transportar
127 passageiros. “A Scania possui uma linha de chassis que oferece
solugdes completas de produtos e servigos para a mobilidade urbana.
As exigéncias da licitagdo promovida pelo érgao gestor, a BHTrans,
reforgam a importancia da qualidade, economia de combustivel,
robustez e baixo {indice de manutengao dos produtos da marca”, afirma
Eronildo Santos, diretor de Vendas de Veiculos da Scania no Brasil. Ele
destaca a presenga da marca em um Sistema tao importante quanto o
BRT de Belo Horizonte: “saber que nossos chassis serdo utilizados em
uma das cidades-sede da Copa do Mundo é uma grande satisfa¢ao.
Além disso, o Move é um dos principais sistemas de 6nibus do Brasil”. e

“A Scania possui uma
linha de chassis que
oferece solucoes
completas para a
mobilidade urbana.

Eronildo Santos, diretor de Vendas
de Veiculos da Scania no Brasil

www.scania.com.br
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ONIBUS

)

Chassi Scania esta em periodo de testes em linha urbana na cidade de Maua (SP)

VERSATIL

Especializada em turismo e fretamento, Suzantur aproveita
oportunidade e agrega operacoes urbanas a servicos oferecidos

transporte de passageiros tem dois nichos completamente

diferentes: o rodoviario e o urbano, que exigem tipos

de veiculos e servigos bastante diversos. Para que uma
unica empresa obtenha sucesso em ambos, a versatilidade é
um atributo fundamental — e, disso, a Suzantur, de Suzano (SP),
parece entender muito bem. Apds mais de 30 anos no mercado de
fretamento e turismo, a empresa da Grande Sao Paulo ingressou,
COom sucesso, no transporte publico da regido. “Vi que seria uma
boa oportunidade de diversificar nossa atuagéo”, conta Claudinei
Brogliato, diretor da companhia e presidente da Federagao das
Empresas de Transporte de Passageiros por Fretamento do
Estado de Sao Paulo (Fresp).

14 SCANIA REI DA ESTRADA * N°22/2014

A Suzantur completa 32 anos de sua fundagao em 2014.
Claudinei recorda que seu interesse no transporte de passageiros
vém desde os anos 1970, quando alugou dois énibus da extinta
Garcia Transportes para transportar colaboradores das Casas
Bahia, onde trabalhava. “Conheci os donos da empresa e aceitei
o desafio de sair do emprego e entrar neste ramo.” Na década
seguinte, a Garcia foi vendida e parte de sua frota foi repassada
a Suzantur Foi quando o diretor chegou a companhia que, por
anos, se manteve no transporte rodoviario. “Em nossa matriz,
coordenamos os veiculos que atendem o fretamento continuo”,
conta. A unidade também concentra o atendimento a clientes de
turismo eventual, com carros de diversos portes para viagens de
meédias e longas distancias.

www.scania.com.br



Na vizinha Maua (SP), a Suzantur possui uma filial que foi
reestruturada para atender ao segmento urbano. Claudinei
conta: “hoje, juntando as duas areas, transportamos cerca de
400 mil passageiros por més, em uma frota composta por 187
veiculos, 60 rodoviarios e 127 urbanos.” A entrada da empresa
no setor aconteceu por conta de uma demanda emergencial
da prefeitura da cidade. Por coincidéncia, o diretor conhecia
uma empresa paulistana que havia falido e incorporou os
Onibus parados a sua frota. “Comegamos a operagao com
52 carros seminovos”, lembra. Dez meses depois, a empresa
passa a incorporar chassis novos e conta com um Scania, em
teste em diversas linhas. “Estamos em licitagdo para prestar
esSe SEervigo e, por isso, temos estudado quais sao os veiculos
ideais para nossas necessidades.” Claudinei ja planeja grandes
investimentos caso 0 negocio dé certo: “ja pensamos, por
exemplo, em instalar TV digital e oferecer internet sem fio gratis
a0s passageiros.”

TECNOLOGIA E TREINAMENTO

A parceria com a Scania e com a concessionaria Codema
néo érecente. "Adquirimos nosso primeiro K 113 em 1991
para atender exclusivamente a companhia de turismo CVC.
Por conta das viagens constantes, optamos por um motor
que atendesse bem a demanda continua”, conta Claudinei.
Em 2013, a Suzanturteve a chance de deixar seu nome
gravado na histéria da propria Scania, tornando-se a primeira
empresa brasileira a adquirir um chassi K 310 com cambio
automatizado. “Compramos duas unidades por ser um veiculo
que oferece economia de combustivel e, acima de tudo,
seguranga aos nossos passageiros.”

O relacionamento com a marca nao se restringe a compra
de produtos. Além de usar os servigos de manutengéao da
Codema, a Suzanturinveste no treinamento de motoristas com
Master Drivers. Marcilio Eufrosino, o motorista mais antigo da
casa, afirma: “estamos lidando com vidas e de nada adianta
termos em maos os veiculos mais modernos do mercado se nao
estivermos habilitados a dirigi-los.” Luis Eduardo Mariano,
que também compde o quadro de condutores da empresa,
conta que os 6nibus Scania oferecem maior estabilidade nas
curvas, sao mais silenciosos que os demais e, por conta do
cambio automatizado, tornam as viagens menos cansativas.
“Possuimos uma grande clientela de terceira idade, e o0 sistema
de rebaixamento para facilitar o acesso as escadas tornou-
se uma das preferéncias exclusivas deste grupo”. Ao todo, a
Suzantur conta com 350 motoristas.

www.scania.com.br

“Adquirimos nosso
primeiro K 113 em 1991
e fomos os primeiros
a comprar o K 310 com
cambio automatizado.”

Claudinei Brogliato, diretor da Suzantur
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OFF ROAD

MUDANCA DE HABITO

Construtora Barbosa Melo decide investir na Scania para otimizar seus
negocios. Desempenho do modelo G 440 8x4 foi decisivo na escolha

Modelo eleito pela construtora oferece boa performance nas condigoes adversas da mina em Carajas (PA) [
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4 60 anos atuando em obras de infraestrutura no pais,

a Construtora Barbosa Mello decidiu inovar e, pela

primeira vez, realizou a compra de caminhdes da marca
Scania. A empresa adquiriu 25 veiculos do modelo G 440 8x4, na
concessionaria Itaipu Maquinas e Veiculos, localizada em Contagem
(MG). Apos uma série de testes e uma avalia¢do técnica criteriosa,
o modelo foi aprovado com louvor para operar na maior obra da
industria de minério de ferro do pais, o Projeto S11D, da Vale, em
Carajas, no Para.

Em operagao hd menos de um més, os caminhdes da Scania
compdem a frota de 300 veiculos da empresa que, até o ano passado,
atuava com a maioria dos modelos da concorréncia. “Em 2013, para
atender a demanda de novas obras, decidimos investir na compra de
caminhoes da Scania”, comenta Americo René Giannetti Neto, diretor
de Logistica e Suprimentos da construtora.

Antes de adquirir os veiculos, os membros da construtora realizaram
reunides na concessionaria para conhecer melhor os equipamentos.
Eles também observaram o desempenho do caminhao em construgoes
pesadas. “Tivemos a oportunidade de visualizar o veiculo operando
no segmento que atuamos, algo que foi essencial para optarmos
pelamarca, especialmente pela ergonomia, tecnologia e conforto
proporcionado aos motoristas”, destaca o diretor.

Para otimizar o trabalho, a construtura optou pelo caminhéo G 440
8x4, equipado com cagamba basculante de 20 metros cubicos, para
atuar com servigo de terraplanagem, que inclui transporte de terra,
pedra e areia. “Por ja atuarmos com veiculos 8x4, decidimos continuar
com a categoria, ja que apresenta um excelente desempenho na
atividade, superior ao 6x4, tendo praticamente 0 mesmo consumo
de combustivel”, explica Giannetti Neto.

De acordo com o diretor, outras funcionalidades foram levadas
em conta ao optar pelo modelo, como a caixa de cambio Scania
Opticruise, que oferece menor tempo de ciclo e seguranca operacional,
fatores considerados fundamentais para uma operagao eficiente. O
caminhao também apresenta o exclusivo Driver Support da Scania, que

“ O G 440 8x4 é reconhecido
pela superior economia
de combustivel maior
disponibilidade e
produtividade.”

Lucas Avelar Costa, consultor
comercial da Concessionaria Itaipu

www.scania.com.br

Lucas Avelar

avisa ao operador qualquer desvio padrao relacionado a velocidade,
rotacao ou antecipagao.

A manutencéo também é facilitada. “Os sensores localizados
em todos os pontos do veiculo ajudam na captacéo de dados para
manutengao e operagdo. O computador de bordo acessivel no painel
avisa sobre a necessidade de revisao do veiculo, em tempo real.
Utilizamos os dados do equipamento para fazer anotagoes sobre as
revisbes e servigos mecanicos realizados no veiculo”, ressalta o diretor.

Para Lucas Avelar Costa, consultor comercial da concessiondaria
Itaipu, 0 novo motor Euro 5 de 13 litros, com poténcia de 440 cavalos
e o torque de 2.300 de forga N m, conferem ao conjunto o maior
equilibrio técnico do mercado e fazem a diferenca na hora do cliente
optar em trabalhar com a marca Scania em relagao as demais. “Esse
modelo é reconhecido pela superior economia de combustivel, maior
disponibilidade e produtividade”, enfatiza.

Os treinamentos tedricos e praticos, sem nenhum custo adicional,
também foram considerados um diferencial para a construtora. Cerca
de 60 motoristas da empresa receberam a capacitagao no proprio
posto de trabalho. Nos treinamentos, eles aprenderam a utilizar cada
equipamento para melhorar o desempenho do veiculo e, até mesmo,
evitar possiveis acidentes.

“As capacitagdes acontecem a partir da entrega dos caminhdoes,
porém como as empresas, normalmente, possuem uma alta
rotatividade de operadores, fazemos um programa de reciclagem
a cada trés ou quatro meses, dependendo da necessidade de cada
companhia”, afirma o consultor comercial. ®

ta, da concessionaria Itaipu, foi um dos responséaveis
pelanegociagdo com a Construtora Barbosa Mello
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NOVIDADE

DE UM CLASSICO

Scania apresenta V8 com novas especificacdes voltadas ao transporte rodoviario

Caminhéo top de linha oferece bom desempenho, economia e velocidade em longas distancias
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Jeferson Silva, engenheiro de produto da Scania Brasil

(l uem nao gosta do ronco inconfundivel do motor V8? Basta
sentar na cabine e ligar o motor para se apaixonar!” £ assim
que Mariano Spolier, proprietario da Transportes Spolier, de Sao

Leopoldo (RS), comega a falar sobre o caminhéao pelo qual é apaixonado.
A frase resume o sentimento de milhares de fas do V8 da Scania.
Disponivel nas versdes R 560 e R 620, alenda acaba de ganhar uma
nova versao com especificagdes voltadas para o transporte rodovidrio,
que o tornam ainda mais atrativo para este segmento. “O V8 apresenta
uma performance econémica com excelente velocidade média,
principalmente em rotas mais longas”, afirma Jeferson Silva, engenheiro
de Produto da Scania no Brasil.

As mudancas no V8 da Scania sdo nos detalhes, mas, de acordo com
o conceito de melhoria continua que permeia os negoécios da marca,
vém para fazer a diferenga no segmento rodoviario. “Foram feitas
adaptacdes pensando em adequar os modelos aos conjuntos do tipo
bitrenzao e rodotrem, com nove eixos. Com essas composigoes, 0s
clientes de rodoviario podem aproveitar todos os beneficios do motor
V8 com economia em rotas mais longas e com cargas mais pesadas”,
explica Jeferson. O Peso Bruto Total Combinado (PBTC) do caminh&o
¢ de 71 toneladas; a capacidade de carga liquida no bitrenzéo é de
aproximadamente 51 toneladas e no rodotrem, 49.

Mariano Spolier tem, hoje, trés V8 da Scania em sua frota: um R 480
6x4 (2005), um R 580 6x4 (2011) e, 0 mais novo, um Streamline R 620. Ele
conta que tem caminhdes com motor V8 em sua frota desde o LK 140,
na década de 1980. “Com eles, consigo desempenhar uma velocidade
meédia maior, e a produtividade do motorista aumenta. Além disso,
compramos pela paixao e pelo marketing que conseguimos fazer com
ele” O empresario diz que apenas os seus melhores motoristas dirigem
0s V8. “E um caminhao com muitos atributos. Fico feliz em saber que a
Scania desenvolveu um produto ainda mais competitivo para segmento

orodoviario”, completa. @

www.scania.com.br

MUITO ALEM DA PAIXAO: SAIBA QUAIS
SAO AS VANTAGENS DE DIRIGIR UM V8

Consumo de combustivel
OV8 é um caminhao com poténcia e torque muito altos e que

entrega 6timo desempenho em rotagdes baixas. Jeferson conta que,
com 100 rpm (rotagdes por minuto) a menos que outros modelos, o
veiculo pode consumir menos combustivel.

Velocidade média
Viagens longas, cargas pereciveis e prazos de entrega apertados séo

alguns dos fatores que tornam a velocidade média um fator essencial
para o transportador — principalmente se o trajeto inclui trechos com
topografia acidentada. “Um caminh&o V8 tem poténcia suficiente para
manter a velocidade em subidas sem sequer precisar reduzir a marcha”,
diz Jeferson.

Durabilidade

Por desenvolver alta poténcia e torque em baixas rotagoes, sem
perda de velocidade média, 0 V8 tem durabilidade maior que os demais.
Jeferson afirma: “como o conjunto € menos exigido, ele pode chegar a
até o dobro de vida util de um motor convencional.”

Conforto

Por falar em motorista, 0 V8 pode ser uma “arma” fundamental na hora
de agrada-lo. Jeferson explica: “contratar e reter méo de obra qualificada
¢ fundamental para os grandes transportadores, e com um caminhao de
qualidade e confortavel como o V8 na frota, é possivel conquista-los de
vez." A versao mais luxuosa da cabine possui itens como assentos de
couro, radio premium, cafeteira e geladeira.

FINAME: FICOU MAIS

FACIL ADQUIRIR UM V8

O sonho de possuir um Scania V8 esta ainda mais proximo do

motorista brasileiro. Desde o comego de 2014, o modelo foi incluido

na lista de veiculos suscetiveis ao Finame, linha de crédito do Banco
Nacional do Desenvolvimento Econémico e Social (BNDES) disponivel
em diversas instituigdes financeiras, como o Scania Banco. “Outra
mudanca significativa foi em relagao ao preco do veiculo, que diminui
para se adequar as configuragoes alteradas”, conta Jeferson.
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Gestao de estoque garante disponibilidade de pecas
para agilizar servi¢os na rede de concessionarias

A Scania tem trabalhado para otimizar a gestao do estoque de pegas em toda a rede
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isponibilidade € uma palavra fundamental no dia a dia de quem

trabalha no transporte rodoviario de cargas, € isso vale também

Ao o
A0 C

Dara a manulencao. egar na oficina, o transportador precisa

de atendimento agil e eficiente para que seu veiculo volte para a estrada o

mais rapido possivel — e, para que isso acontega, € preciso que 0 Mecanico

tenha a mao todas as pecas necessarias. Para aperfeigoar 0s processos

de gestao de estoque e garantir que as oficinas oferegam atendimento

eficiente e padronizado em todas as Casas Scania, a montadora

)2

promoveu, em abril, a primeira edigao do Encontro de Gestores de

Fstoque da Rede de Concessionarias
“Hsse trabalho impacta tanto na disponibilidade de pecas para o cliente
inal quanto no giro de estoque da rede, € ambos garantem beneficios néo

S0 para 0 n0sso negocio, mas também para os transportadores”, garante

Fabio Souza, diretor de Servigos da Scania no Bragil. Para isso, a marca
reuniu 25 gestores de toda a rede em sua fabrica, em Sao Bernardo do
Campo (SP), durante trés dias.

de distribuig

treinamento incluiu uma visita ao centro
a0 de pecas da Scania, em Vinhedo (SP), inaugurado em 2013

O encontro culminou na estruturagao de uma area especificamente

para gestao de estoque da rede de concessionarias. Gustavo Benassi,

esponsavel pela 1ogb ica e gestao de pegas da Scania no Brasil, conta

que, cada vez mais, a atuagdo das Casas Scania esta focada em agdes

preventivas. “NOs, que estamos por tras da cadeia de suprimentos,

precisamos estar alinhados com o planejamento de manutengao para

garantir que as pegas necessarias para realizar eventuais reparos e revisoes

estejam a mao assim que o veiculo entrar na concessionaria”, explica

Bm casos emergenciais, a Scania conta com uma malha de distribui¢éo

logistica que utiliza transporte dedicado, € até mesmo aéreo, para enviar os

itens necessarios até a concessionaria 0 mais rapido possivel

i I Y
Colaboradores das Casas Scania estdo sendo trelnados para renovar processos logisticos

GESTAO COM FOCO NO NEGOCIO

A cadeia de suprimentos na Scania € administrada com base em

dois sistemas. Um deles € o Dealer Stock Management (DSM), utilizado

desde 2001 na padronizacdo da gestdo de estoque. “A ferramenta
conecta o0 LPC, nosso armazém central, a todas as Casas Scania e
automatiza o processo de reposigao de pegas de giro”, explica Gustavo

Ja o Dealer Logistics Development (DLD) padroniza os procedimentos

de movlmomacéo de organizaqéo das pegas narede, para agilizar

o atendimento ao cliente final e garantir a qualidade das pegas

armazenadas. Gustavo aponta: “nossa missao em 2014 € revisar todos
esses procedimentos e encontrar pontos que possam ser otimizados,

de acordo com o0 modelo de melhoria continua que permela todas as
operacoes da Scania”.

Gustavo afirma que os resultados do trabalho nédo se restringem
as questoes praticas do dia a dia da gestao de estoque. “Estamos
fomentando uma mudanga no comportamento dos Nossos

rofissionais, para que eles deixem de atuar somente de forma reativa
e consigam focar na movimentacao comercial.” Com o auxilio do

sistema DSM para repor pecgas e girar o estoque, 0s gestores podem

atuar de maneira preventiva, o que, de acordo com ele, garante a

disponibilidade dos veiculos atendidos na rede — com a peca certa,

no lugar certo e na hora certa.

O CORAGCAO DA CADEIA DE SUPRIMENTOS

Foi pensando na necessidade de garantir o giro do estoque de pegas
que a Scania inaugurou, em maio de 2013, o Latin Parts Centre (LPC),

>entro logistico lo
de Sao Paul

mil pecas diferentes, que abastecem o Brasil inteiro e mais 31 paises

calizado em Vinhedo, a 7b quildbmetros da capital

0. A estrutura de 15 mil metros quadrados armazena 35

da América Latina, Africa e Europa. “A Scania divide o Brasil em sete
regides, com uma malha de transporte para abastecimento de pedidos
normais e de emergéncia a todos os concessionarios brasileiros”,
explica Gustavo. ble conta que a cidade foi escolhida por oferecer facil
acesso as principais rodovias do estado.

O centro logistico foi construido em dois anos e, hoje, distribui cerca
de mil toneladas de mercadorias por més. Cesar Giaconi Souza, gerente
executivo do LPC, afirma: “esse movimento representou uma melhoria
em nossa oferta de logistica. Aumentamos a nossa capacidade de
armazenagem, estabelecemos padroes de alto nivel, com tecnologia de
ponta e infraestrutura projetada para as mais modernas operagoes de

logistica, com todos os equipamentos novos.” e

“Esse trabalho garante beneficios nao s6 para o nosso
negocio, mas também para os transportadores.”

Fabio Souza, diretor de Servigos da Scania no Brasil

www.scania.com.br
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SEMIPESADOS

e~ A NOVIDADE_
=~ UAI ATEVOCE

Circuito Semipesado chega a terceira edicao com
novidades para apresentar veiculos aos transportadores

Produtos e servigos para o segmento de semipesados serao apresentados no segundo semestre em 11 cidades
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vida na estrada nao é facil. Com prazos de entrega a

cumprir, os motoristas nao tém tempo de sobra para, por

exemplo, ir até uma concessiondria com o Unico intuito de
conhecer novos caminhoes. Por isso, trés anos atras, a Scania criou
o Circuito Semipesado, caravana itinerante que viaja 0 pais com o intuito
de mostrar aos transportadores tudo o que a marca tem a oferecer nesse
segmento. Em 2014, a montadora preparou novidades, de acordo com o
gerente de Negocios Wagner Tillman: “ampliamos o alcance do evento e
vamos oferecer, pela primeira vez, a oportunidade de fazer um test drive.”

Nas duas edigdes anteriores, o Circuito Semipesado foi realizado em
centrais de abastecimento, como o Ceagesp, em Sao Paulo (SP). Neste ano,
0 evento acontecera também em postos de combustivel e Casas Scania
em todo o Brasil. “A ideia é marcar presenga em pontos de passagem dos
clientes em potencial, lugares onde eles param para comer, descansar €
fazer manutengédo em seus proprios veiculos”, explica Wagner.

Para proporcionar uma experiéncia ao cliente, a Scania convida os
transportadores a conhecerem seus semipesados de duas maneiras:
em caminhoes estaticos e em testes dinamicos, dirigindo em um
circuito fechado. Wagner conta: “representantes das concessionarias
estardo presentes em todas as etapas, para dar informacgdes e
esclarecer duvidas aos interessados”. Os produtos disponiveis variam
de acordo com o local — de um a trés caminhdes para avaliagao estatica
e dois para test drive, dos modelos P 250 6x2, com carroceria de
madeira (carga seca), e P 310 8x2, com bau.

O SEMIPESADO QUE MAIS
CRESCE NO BRASIL

Entre os meses de janeiro e maio de 2014, foram registrados 730
emplacamentos de caminhdes semipesados Scania pela Federagao
Nacional de Distribuigao de Veiculos Automotores (Fenabrave), o que
representa aumento de 45,4% em relagao ao numero do ano anterior.
Um dos fatores apontados pela fabricante como fundamentais para
esse crescimento é a caixa automatizada Scania Opticruise, que era
opcional e se tornou item de fabrica. “Disponibilizar o que o cliente
de fato necessita tem feito a Scania se destacar nos semipesados.
Nosso campedo de vendas, o P 310, continua em ascensao”, afirma
Victor Carvalho, gerente executivo de Vendas de Caminhdes da
Scania no Brasil. O modelo citado corresponde a 75% do total de
semipesados emplacados neste ano.

Wagner Tillmann afirma que o principal objetivo do Circuito
Semipesado é fazer com que as vendas dos caminhoes para esse
segmento sigam em crescente no resto do ano. “A caravana é um
case de sucesso, que nos trouxe resultados tanto em volume de
negocios quanto em fortalecimento da marca”, acredita. Ele afirma
que o evento ja foi incorporado ao calendéario anual da montadora e
que a expectativa é de alcangar 0 maior numero possivel de clientes
e potenciais compradores. “Assim, faremos com que a Scania siga
sendo reconhecida como a marca que mais cresce no segmento e
oferece a melhor solugéo do mercado.”

CONFIRA OS LOCAIS DO CIRCUITO SEMIPESADO EM TODO O BRASIL

= [ajeado (RS)

= Passo Fundo (RS)
= Pelotas (RS)

= Aracatuba (SP)

= Uberlandia (MG)
= Bragilia (DF)

“ Faremos com que a Scania
siga sendo reconhecida como
a marca que mais cresce no
segmento e oferece a

melhor solucao do mercado.”
Wagner Tillmann, gerente de Negocios da Scania no Brasil

www.scania.com.br

= Rio de Janeiro (RJ)

= Governador Valadares (MG)
= Vitoria (ES)

= [tabaiana (BA)

= Votuporanga (SP)

Consulte a sua concessionéaria Scania para confirmar as datas dos eventos
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CONFORTO

Com rotas superiores a quatro mil quilémetros, Nossa Senhora da Penha

investe no conforto para atrair passageiros

distancia entre as cidades de Pelotas (RS) e Fortaleza (CE)

é de 4.530 quilébmetros, e, para percorré-la de 6nibus, sdo

gastos mais de trés dias na estrada. A missao pode parecer
impossivel, além de cansativa e desconfortavel, mas a viagao Nossa
Senhora da Penha diz o contrario. A linha, uma das mais longas do
Brasil, é feita pela empresa uma vez por semana em Onibus com chassis
Scania e carroceria Marcopolo, com assentos tipo leito, feitos para
proporcionar conforto total aos passageiros.

Longas viagens fazem parte da rotina da Penha, que foi fundada em
1962 e iniciou suas operagdes ligando a cidade de Joinville (SC) a capital
paranaense. Hoje, a empresa cobre 11 estados brasileiros e tem, entre suas
principais rotas, linhas que ligam Rio de Janeiro (RJ) a Jaraguéa do Sul (SC)
e Sao Paulo (SP) a Campina Grande (PB). “Transportamos em torno de 30
mil passageiros por més com aumento significativo no final do ano e em
datas especial, o que totaliza cerca de 450 mil por ano”, conta Celso Alda,
diretor executivo da companhia. Para cumprir tantas rotas, a empresa
conta com uma frota de 100 veiculos e um quadro de 250 motoristas.
“Metade dos 6nibus sdo da marca Scania e vao desde o modelo K 360 4x2
até 0 K440 8x2 com carroceria Double Decker.”
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TUDO PELO PASSAGEIRO

A maioria das linhas operadas pela Penha é de média e longa
distancia, o que torna a empresa concorrente direta das empresas
aéreas. “Como os precos das passagens de avido tém caido nos
ultimos anos, temos que investir nos nossos diferenciais, que sao
conforto e seguranga, para nao perder clientes”, explica Celso. Em
2012, com a chegada dos motores Euro b, a empresa se tornou cliente
da Casa Scania Battistella, de Sdo José dos Pinhais (PR). “Tivemos a
oportunidade de testar os veiculos e gostamos do resultado, tanto em
desempenho quanto em economia.” Além de utilizar os servigos na
concessionaria durante o periodo de garantia, Celso conta que seus
motoristas participam de treinamentos com os Master Drivers. “Eles
lidam com equipamentos novos, com alta tecnologia, e precisam de
capacitacao para opera-los. Isso sem contar a questao da segurancga;
em muitas linhas, os 6nibus passam por trechos complicados de
estrada, como serras, por exemplo.”

Com conhecimento de causa, Celso diz que a infraestrutura das
estradas no Brasil oferece condi¢des razodveis para o transporte.

www.scania.com.br



Penha é detentora de uma das linhas mais longas do Brasil, que liga Pelotas (RS) a Fortaleza (CE);

== Celso Alda, diretor da empresa, destaca importancia de ergonomia e conforto.

“A regiao Nordeste tem uma malha viaria surpreendente. Mesmo
nas estradas com pista simples, 0 piso € muito bom”, elogia. Entre os
trechos mais criticos, ele cita a parte mineira da BR 116 e a regido de
Caruaru (PE). “Ja tivemos problemas com assaltos proximo a Serra da
Jureia, em Registro (SP). Sao questdes que s6 podem melhorar com o
aumento do policiamento nas rodovias”, acredita o diretor da Penha.
Nesse cenario, Celso acredita no legado da Copa do Mundo e espera
que a movimentagao gerada pelo evento tenha impacto positivo na
demanda da Penha. “Nés atuamos em sete das doze cidades-sede
e estamos preparados para um aumento significativo no volume de
transporte.” Ele acredita que os turistas podem optar pelo 6nibus na
hora de acompanhar as sele¢des. “E uma boa maneira de conhecer

melhor a regiao por onde se viaja”, completa. @

A FE VEM DE BERCO

“ Tivemos a oportunidade

de testar os veiculos e
gostamos do resultado,
tanto em desempenho
quanto em economia.”

Celso Alda, diretor executivo
da Nossa Senhora da Penha

Desde 2007, a Nossa Senhora da Penha faz parte do Grupo Aurea, pool de empresas dos mesmos proprietarios da Gol Linhas Aéreas que conta

com aproximadamente 11 mil 6nibus. Porém, suas origens estao no estado de Santa Catarina, onde foi fundada e batizada em homenagem a santa

supostamente encontrada na Franga no século XIII. Em comemorag¢éo aos 50 anos da companhia, o visual dos veiculos foi totalmente repaginado.

A frota ganhou nova pintura, nas cores preta, cinza, azul celeste e prata, com desenhos em formas classicas que remetem ao véu de Nossa

Senhora da Penha.

www.scania.com.br
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AGRONEGOCIO

O FUTURO ESTA
NA LAVOURA

RG Logaproveita bom momento do agronegécio e cresce
com novas operacgoes de transporte de commodities

0s Ultimos anos, o agronegdécio tem sido um dos carros-

chefes da economia brasileira. Em 2013, o pais colheu

mais uma safra-recorde — 188,2 milhoes de toneladas de
graos, 16% a mais que no ano anterior, segundo dados do Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE). Com o aquecimento
desse mercado, grandes transportadoras do Brasil tém, cada
vez mais, investido neste nicho de negécio. £ o caso da RG Log,
operadora logistica de Anapolis (GO) que, em novembro
do ano passado, adquiriu 150 caminhdes, do modelo R 440, para
dar inicio a um novo projeto, a RG Agro. Os veiculos, negociados
por meio da Casa Scania Varella, est@o sendo utilizados no
transporte de commodities nas regides Centro Oeste e Sudeste.

Anderson Michel dos Santos, gerente de opera¢des da RG

Log, conta que, em cinco anos de mercado, a companhia nunca
havia trabalhado com agronegoécio. “Somos uma empresa muito
diversificada, mas néo faziamos transporte de cargas a granel.
Temos operac¢des grandes com contéineres e cargas fracionadas
em todo o Brasil.” A RG Agro foi concebida para atuar no
transporte de soja, milho e algodao, e conta com sede na cidade de
Rondonépolis (MT) —além de seis pontos de apoio nos estados de

£ / - "
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Mato Grosso, Goias e Minas Gerais.

O investimento em um novo brago de operacoes logisticas vém
da importancia do agronegoécio para o pais nos tltimos anos.
“A sojano Brasil &, hoje, o produto que impulsiona a economia”,
observa Anderson. Segundo as perspectivas do mercado, a
demanda por transporte de graos deve seguir em alta — de acordo
com o Ministério da Agricultura, o Produto Interno Bruto (PIB)
do agronegdcio brasileiro deve crescer 4% em 2014, e o pais deve
alcancar a lideranca mundial na producao de soja, ultrapassando
os Estados Unidos, com mais de 90 milhdes de toneladas colhidas.

CONFIANCA ACIMA DE TUDO

Sidnei Zucatelli, gerente de projetos da RG Log, afirma que a
empresa precisava de equipamentos resistentes, com boa média
de consumo de combustivel, para dar inicio as operagdes da RG
Agro —muito pela instabilidade das rotas percorridas, que passam
por estradas com problemas de infraestrutura, comuns a regiao
Centro-Oeste do Brasil. “Tanto que ainda estamos em periodo de
teste, por conta de muitas variagdes de percurso neste primeiro
momento das operagoes.” Para assegurar o bom desempenho da

www.scania.com.br




frota, a empresa conta com servigo de manutengao dedicada
em sua sede, oferecido pela Varella. “Nosso relacionamento
com a concessionaria € fantastico. Sempre somos bem
atendidos, e nossa interagao flui muito bem”, afirma.

A conflabilidade dos caminhGes também faz a diferenca
para a RG Log, que possui cerca de 300 cavalos mecanicos
em uma frota com idade média de 1,8 anos — 60% dos
veiculos séo da marca Scania. “Ainda néo foi possivel
calcular a média exata de consumo dos novos R 440, mas ja
podemos afirmar que os indices de economia estao dentro
do que esperavamos”, diz Anderson. Ele destaca também
o conforto das cabines: “é um item imprescindivel por
conta da dificuldade que é, hoje em dia, contratar e reter
bons motoristas”.

Dentre os aspectos técnicos dos veiculos, o gerente
de operacoes acredita que o freio Scania Retarder € um
dos mais importantes para a RG Log, tanto pelas cargas
quanto pelas rotas. “Os caminhdes rodam com peso bruto
total em torno de 74 toneladas, e essa tecnologia ajuda
a garantir a seguranga de motoristas, equipamentos e
cargas”, completa. e

Grupo investiu em 150 unidades do R 440 para transporte de graos

“ Ainda nao foi possivel
calcular a média exata
de consumo dos novos
R 440, mas ja podemos
afirmar que os indices
de economia estao dentro
do que esperavamos.”

Anderson Michel dos Santos,
gerente de operacdes da RG Log

Alogistica é o principal negocio do grupo formado pelas
empresas RG Log, RG Agro, RG Service e RG Armazéns Gerais.
Como carro-chefe, a RG Log conta com filiais nos estados

de Séao Paulo, Rio de Janeiro, Espirito Santo, Parang, Santa
Catarina, Mato Grosso e Bahia, totalizando 19 pontos de apoio.
As operagoes incluem transporte e armazenagem de cargas em
geral, inclusive produtos perigosos e medicamentos.
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SEGURANCA

FROTA RENOVADA

Ademir Transportes aposta na Scania ao decidir pelos modelos
P 360 e R 440; conforto e ergonomia ajudaram na decisao

qualidade e a tecnologia dos caminhdes da Scania
no transporte de combustivel foram decisivas
para a empresa Ademir Transportes investir na
renovacao de sua frota. Presente no mercado héa 25 anos,
a empresa adquiriu 92 caminhoées dos modelos P 360 e
R 440 que substituiram, em 2013, veiculos de outra marca.
A compra, realizada na concessionaria Quinta Roda em
Aracatuba, interior do estado de Sao Paulo, ainda vai
render mais frutos, ja que a empresa aposta em uma nova
aquisicao em 2015.

Os 150 novos veiculos que hé trés meses estao incorporados
a frota de 400 caminhdes fazem o transporte de combustivel,
especialmente do interior de Sao Paulo para a capital.

A empresa tem como clientes Petrobras e Shell. O servigo
também é realizado pelas dez filiais da Ademir, situadas
nos estados do Rio de Janeiro e do Parana.

Os modelos adquiridos sdo considerados os mais
econdmicos da categoria. Um dos beneficios € o motor 13
litros, que garante melhor dirigibilidade, tendo uma margem
segura para mudangas de marcha em baixos niveis de
rotacao, reduzindo o consumo de combustivel. Os modelos
também possuem a tecnologia Euro 5, que apresenta baixo
indice de emissao de gases em relagao as versdes anteriores.

“A nossa frota é renovada a cada cinco anos e, em
2015, pretendemos fazer uma nova aquisicao de veiculos
com a Scania. Os caminhodes apresentam economia de
combustivel, excelente desempenho e facil manutencgéao.
Vale mais a pena investir na compra de um novo caminhao
do que fazer manutenc¢ao em um modelo mais antigo”,
destaca Ademir da Silva, diretor da empresa.

Para Luiz Carlos Bertapeli, vendedor da concessionaria
Quinta Roda, a compra realizada pela Ademir Transportes
ajudou a alavancar as vendas do grupo concessionario,
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uma vez que o cliente é considerado uma referéncia no
transporte na regido. “Para realizar a venda, fizemos visitas

a empresa para apresentar os modelos de caminhéo e suas
principais funcionalidades. Demonstramos os beneficios de
economia de combustivel, conforto e facil manutengao. Além
disso, apresentamos o valor de revenda superior aos demais da
categoria e a importancia do pds-venda com varios postos

de atendimento no pais”, explica Luiz Carlos.

Com um quadro de 450 motoristas, a Ademir Transportes
também investe na capacitacdo dos condutores para melhorar
o desempenho dos veiculos, uma vez que os participantes sao
informados sobre rotagao, giro e melhores momentos para usar
cambio automatico ou manual. “Como os modelos estao a pouco
tempo no mercado, N0ssos motoristas, muitas vezes, nao sabem
lidar com as funcionalidades e tecnologias presentes nos veiculos.
Acreditamos que o treinamento da Scania € uma excelente opgao
para atualizagdo da nossa equipe”, comenta Ademir.

A segurancga é uma das principais preocupagdes da
empresa, especialmente por se tratar de uma carga altamente
inflamavel. Pensando nisso, foram instalados dois rastreadores
e trés localizadores em cada veiculo. Dessa forma, a empresa
consegue acompanhar o trajeto realizado pelo motorista e, em
caso de desvio de rota, assalto ou roubo, localizar facilmente o
destino do caminhé&o.

O bem-estar da equipe também contribuiu para a aquisicao
dos caminhdes, ja que os veiculos proporcionam mais conforto
e comodidade aos motoristas que passam entre oito a dez
horas por dia atrds do volante. Com base nisso, a empresa
faz questao de também orienta-los sobre as velocidades
consideradas seguras na estrada. “As regras sao determinadas
por lei, mas achamos importante sempre ressalta-las para os
nossos motoristas, ja que podem fazer a diferenca para evitar
acidentes”, afirma o diretor. e

www.scania.com.br



Frota da Ademir Transportes opera na usina da Petrobras, em Paulinia (SP)
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PAIXAO POR SCANIA

SONHOS DE MADEIRA

Paranaense usa talento para transformar paixao por caminhdes Scania em negocio,
fabricando miniaturas em madeira na garagem de casa

]

que estava em casa. “Ele ficava fora por até 40 dias, e, quando

chegava, me deixava ajuda-lo a lavar o caminhao”, lembra. Na

a edigao 156 da Rei da Estrada, a primeira reportagem
da segao Paixdo Scania mostrou a histéria de Rafael e
Joice, que tiveram um casamento repleto de referéncias época, 0 jovem costumava ganhar miniaturas de presente e ja
amarca — entre elas, um caminh&ozinho de madeira que foi usado tentava customiza-las em casa, com tinta. “Inventava coisas
para levar as aliangas ao altar. O responsavel pela miniatura demais e estragava o caminhao”, ri. “Quando cresci, fiquei

(e também pelo topo do bolo) € Weslei Glédison Silva, 27 anos, exigente, passei a querer miniaturas mais detalhadas, mas os

pre¢os nao cabiam no bolso. Entéo, resolvi tentar fazer as minhas”,

morador de Arapongas (PR). Ele transformou seu carinho pela
explica o jovem.
Weslei conta que sempre teve talento para desenho e, com a

montadora em negécio, montando miniaturas de caminhdes em

madeira sob encomenda.
ajuda de profissionais que conheceu pela internet, comegou a
trabalhar em sua primeira pega, como hobby. “Foi um modelo
174 480, que demorei um ano e meio para terminar”, lembra. Ele

Desde pequeno, Weslei convive de perto com caminhoes
Scania. Seu pai, Aparecido, € motorista, dono de um caminhéo
113 H, e costumava levar o filho para passear no veiculo sempre




postou uma foto do caminhdo em uma rede social e
despertou o interesse de muita gente. “Comegaram a
me perguntar se eu fazia miniaturas por encomenda
e, depois de um tempo praticando, resolvi fazer.” O
negocio comegou ha cerca de quatro anos — sendo
que, a principio, o artesdo conciliava 0 novo negoécio
com um emprego formal. “S6 sai do trabalho quando
percebi que daria certo. Ainda nao estou rico, mas
estou conseguindo viver”, conta.

O tempo que Weslei leva para fazer uma miniatura
varia de acordo com modelo, configuracao e
detalhamento de cada pedido —algo em torno de
25 a 30 dias. “A mais dificil fol um V8 com carreta
bitrem, com nove eixos. Tive que fazer uma réplica
do motor, que deu muito trabalho.” Acostumado a
criar caminhdes Scania, ele tem moldes e desenhos
técnicos de quase todos os modelos.

Mesmo apaixonado pelo que faz, Weslei ainda nao
sabe se esta é a carreira que deseja seguir pelo resto
davida: “me apeguei a arte, mas ainda sonho em ser
motorista”. Ele conta que sua mée, Cacilda, diz que
prefere a bagunga que ele faz em casa a saudade de vé-lo
trabalhando na estrada. “Se pudesse ter um caminhao,
escolheria um 113, assim como o meu pai. Mesmo sendo
um modelo antigo, acredito que marcou a histéria com
seu ronco inconfundivel do motor.” e

“ Quando cresci,
passei a querer
miniaturas mais
detalhadas e resolvi
fazer as minhas.”

Weslei Glédison Silva




PARCERIAS

1. M.C. FERRARI

O cliente da Rota Oeste, sediado em Jaciara (MT) atua no transporte

de graos e insumos para lavoura, em rotas que vao do Mato Grosso ao
porto de Paranagué (PR). Recentemente, adquiriu um novo R 480, com
cabine Highline, equipado com Scania Opticruise e Scania Retarder. O
proprietario, Fabio Oliveira, gravou o nome do falecido pai, Armando Luiz
de Oliveira, no interior do veiculo.

2. TRAM TRANSPORTES

A empresa ¢ cliente da Scania e da concessionaria Escandinavia ha
quatro anos e possui 22 caminhdes em sua frota, 19 da marca. O modelo
R 440 6x4 da foto sera usado no transporte de combustivel para Sao
Paulo, Rio de Janeiro e Mato Grosso do Sul. A sede da transportadora
estd localizada na cidade de Mirassol (SP).

3. MAGNABOSCO COMERCIO E TRANSPORTES

Sediada em Catanduvas (SC), a cliente da concessionaria Battistella (PR)
atua em frentes diversificadas: transporte com carretas frigorificas, de carga
viva, graos e materiais para industrias, em rotas nacionais e internacionais.
Deuma frota de 193 veiculos, 35 sdo Scania. O caminhao da foto foi adquirido
por meio do Consorcio Scania.
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4. TRANSPORTADORA RODOMASTER

Dona de 13 caminhoes Scania, a empresa foi recentemente contemplada
pelo Consorcio Scania e recebeu uma unidade do caminhao R 440

da concessionaria PB Lopes. Os veiculos — todos com programa de
manutencgao — sao utilizados no transporte de grdos de Dourados (MS) até
os portos de Santos (SP) e Paranagué (PR).

5. TAZLU TRANSPORTES RODOVIARIOS

Cliente da Mevepi, a empresa transporta alimentos refrigerados do
estado de Santa Catarina para diversas regides do pais, com maior foco
no Centro Oeste. Por meio de financiamento no Scania Banco, adquiriu
dois modelos R 440 6x2, equipados com Scania Opticruise e Scania
Retarder. A sede da transportadora fica em Gaspar (SC) e a frota totaliza
14 veiculos, com cinco unidades da marca.

6. NEI REIS ME

O empreséario gaucho, de Canoas (RS), adquiriu uma unidade do modelo
R 480 6x%4. O cliente da Suvesa trabalha transportando silos (unidades de
armazenamento de produtos agricolas) em rotas curtas, até as cidades
de Porto Alegre (RS) e Rio Grande (RS). O veiculo foi recebido pelo
proprietario, na companhia de seu filho, Nei Reis Jr.

www.scania.com.br



7. ANA CLARA TRANSPORTES

A concessionaria Rovema negociou uma unidade do modelo R 440 com
a empresa, que transporta leite e petrdleo em rotas entre os estados

de Rondénia e Mato Grosso. E o primeiro veiculo Scania da frota e foi
financiado pelo Scania Banco. O cliente Gersi José Furtado, que é da
cidade de Vilhena (RO), foi quem recebeu o caminhéo.

8. REDE SOUZA TRANSPORTES

Especializada em produtos perigosos, a empresa de Ipatinga (MG)
adquiriu duas unidades do R 440 da Scania junto a concessionaria
Covepe, ambos com programa de manutengao. A frota de cinco veiculos
é utilizada em rotas que vao da cidade sede até a vizinha Betim (MG).

9. TRANSBUANI

Com rotas variadas entre os estados de Sao Paulo e Minas Gerais, a
empresa, cliente da Codema, transporta cargas industriais em uma frota
formada por 17 veiculos — 11 da marca Scania, de modelos variados, com
programas de manutencao. Na foto, o proprietario Valdecir Buani e sua
esposa recebem uma de suas duas unidades do P 250 6x2.

www.scania.com.br
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10. GULA ALIMENTOS

A fabricante de paes e lanches congelados é cliente da Brasdiesel e
possui quatro caminhdes Scania — duas unidades do modelo P 310 8x2 e
duas do P 250 6x2 —uma delas financiada pelo Scania Banco. Os veiculos
transportam os produtos de Nova Petrépolis (RS) para toda o restante do
estado, além de Santa Catarina e Parana.

11. RAPOSA TRANSPORTES

Com rotas que ligam a cidade de Joinville (SC) ao estados de Sdo
Paulo, Minas Gerais e a regido Nordeste, a empresa transporta cargas
industriais. Junto a Casa Scania Mevepi, ja adquiriu 23 caminhdes da
marca — a frota total possui 27 unidades. As aquisigOes mais recentes
foram seis unidades do modelo P 360 4x2.

12. TOM MUDAS

A empresa, de propriedade de Kazuo Yamasaki, comercializa flores, mudas
e equipamentos para jardinagem de estilo oriental. Seu primeiro caminh&o
¢ um Scania, modelo P 250 6x2, negociado pela PB Lopes de Dourados
(MS) com programa de manutengao.
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OPINIAO

HERON CARLOS
ESVAEL DO CARMO*

A COPA DE 2014
E SEUS INMPACTOS

*Heron Carlos Esvael do Carmo atua como
Professor Doutor da Faculdade de Economia

e Administragdo da Universidade de S4o Paulo
(USP) desde 1985. Foi vice-presidente do
Conselho Regional de Economia da 2° Regido

- Sdo Paulo (Corecon-SP) no biénio 2003-2004;
presidente do Corecon-SP no biénio 2005-2006,
e também Conselheiro junto ao Conselho Federal
de Economia (Cofecon) para o triénio 2007-2009.
Possui graduagdo, mestrado e doutorado em
Economia pela USP.
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NA ECONOMIA

A copa de 2014 esta na ordem do
dia menos pelo futebol e mais por sua
relagdo com as manifestagdes que vém
sendo realizadas desde o0 ano passado.
Até a midia especializada tem dado
um destaque muito maior a questoes
extracampo, incluindo tudo o que
pode ser considerado como o legado
do mundial. Diferentemente de outras
copas, incluindo a quarta, realizada
no Brasil em 1950, o futebol tem ficado
em segundo plano, e este, a meu ver,
€ 0 que mais surpreende. Pouco se
discute, a esta altura, a escalagdo
da selecao, a possivel sequéncia de
adversarios apoés a primeira fase e as
condigbes das demais selegbes, seus
jogadores e suas possibilidades.

A experiéncia de copas anteriores
mostra que no periodo imediatamente
anterior ao inicio do certame aumentam
significativamente as vendas de
televisores. Durante o evento, o setor
mais beneficiado é o de alimentos e
bebidas. No caso de televisores, as
estimativas do setor sdo de vendas
adicionais em torno de R$ 850
milhdes. Além disso, a concentragao
da audiéncia nos dias de jogos ativa o
mercado de publicidade.

No caso da copa de 2014, além da
ativagao dos setores econdmicos
mencionados, & importante destacar
0s efeitos positivos a curto e longo
prazo do turismo e dos investimentos
em infraestrutura. A vinda de

turistas estrangeiros, além de seus
impactos para o setor hoteleiro, de
entretenimento e de artesanato, € uma
oportunidade de promogao do pais,
que, se bem feita, contribuira para
aumentar a vinda de turistas.

Com relagao aos investimentos,
a previsao é de que os gastos totais
atinjam cerca de R$ 28 bilhoes,
dos quais cerca de R$ 8 bilhoes
correspondem a construcao de estadios.
Entre os investimentos, que s6 em
parte ja foram concluidos, os destaques
S80 as obras na ampliacdo de vias e
equipamentos de transporte urbano e
em aeroportos, cada qual com gastos
previstos em torno de R$ 8,5 bilhdes.
Esses investimentos sdo 0s mais
promissores em termos de melhorar
as condigOes de vida nas cidade-sede.

No entanto, o legado mais importante
para os brasileiros, em especial para
os amantes do futebol, é a carga de
emocao vivenciada a cada jogo da
selecdo. Que septuagenario nao tem
viva arecordagéo do “maracanazo” de
1950 e que sexagenario ainda néo se
emociona quando recorda da primeira
vitoria brasileira em 1958, na Suécia?
Cada geragao carrega a emocéao vivida
das vitorias e derrotas da sele¢ao
brasileira nas copas que assistiu.

<
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CASAS SCANIA

VEICULOS

ACRE

Rio Branco (Posto bE SErvIGo)
Rovema — TeL. + 55 (68) 3221-6433
ROVEMA@RIOBRANCO.COM.BR

ALAGOAS

Rio Lareo (FiLiar)

Movesa Trux - TEL. + 55 (82) 2126-9100
MOVESA.ALAGOAS(@MOVESA.COM.BR

AMAZONAS

Manaus (Marriz)

SuperMAC — TEL. + 55 (92) 2101-4043
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

AMAPA

Macara (LoJA DE PEGAS)

ItaiPu NoRrTE - TEL. +55 (96) 9195-4374
DOUGLAS.BRABO@ITAIPUNORTE.COM.BR

BAHIA

Sawvanor (Matriz)

Movesa - TeL. + 55 (71) 2103-9100
MOVESA.SALVADOR@MOVESA.COM.BR
Barreras (FiLiaL)

Movesa - TEL. + 55 (77) 3611-4831
MOVESA.BARREIRAS@MOVESA.COM.BR
Feira pe Santana (Fiuiac)

Movesa - TeL. + 55 (75) 3321-9100
MOVESA.FEIRA@MOVESA.COM.BR
Teixeira pe Fremas (FiuiaL)

Movesa - TeL. + 55 (73) 3311-3900
CONSOLETEIXEIRA@MOVESA.COM.BR
Viroria pA Gonauista (FiLiar)
Movesa - TeL. + 55 (77) 4009-9100
MOVESA.CONQUISTA@MOVESA.COM.BR
ItaBuna (Losa pe Peca)

Movesa - TeL. + 55 (73) 3043-6010
MOVESA.ITABUNA@MOVESA.COM.BR

CEARA

FortaLeza (Marriz)

CoNTERRANEA — TEL. + 55 (85) 3307-2222
LISBOA@CONTERRANEA.COM.BR

DISTRITO FEDERAL

BrasiLia (Marriz)

VARELLA — TEL. + 55 (61) 2104-5000
VEICULOS.DF@VARELLAVEICULOS.COM.BR

ESPIRITO SANTO

Viana (Marriz)

Venac - TeL. + 55 (27) 2123-7900
VEICULOS@VENAC.COM.BR

Linnages (Posto bE Servico)
Venac - TeL. + 55 (27) 3373-8366
VENACLINHARES(@VENAC.COM.BR

GOIAS

ArareciDA e Goiania (Matriz)
VARELLA - TEL. + 55 (62) 4006-4000
ADM@VARELLAPESADOS.COM.BR

Rio Veroe (FiLiaL)

VARELLA - TEL. + 55 (64) 3611-5500
VEICULOS.RV(@VARELLAVEICULOS.COM.BR

MARANHAO

Sio Luis (Marriz)

AvpHA - TEL. + 55 (98) 3214-1919
ALPHA.SLZ@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
Bavsas (FiuiaL)

AvpHA - TEL. + 55 (99) 3542-9494
ALPHA.BLS(@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
ImPeraTRIZ (FILIAL)

AvpHa - TEL. + 55 (99) 3529-9400
ALPHA.IMP@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

MATO GROSSO

Cuiaga (Marriz)

RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3611-5000
CUIABA@ROTAOESTE.COM.BR
Ronponorouis (FiLiaL)

RotAOESTE - TEL. + 55 (66) 3411-5555
RONDONOPOLIS@ROTAOESTE.COM.BR
Sinop (FiLiaL)

RotaQEsTE - TEL. + 55 (66) 3511-1500
SINOP@ROTAOESTE.COM.BR

Lucas o Rio Veroe (Posto be Servico)
RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3549-7200
LUCAS.ROTA@ROTAOESTE.COM.BR

www.scania.com.br

MATO GROSSO DO SUL

Campo GranpE (FiLiAL)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3326-5080
PBLL(@SERCOMTEL.COM.BR

Douranos (FiLiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3424-0015
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Lanirio (Posto be Servio)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3232-3320
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MINAS GERAIS

Muriaé (Marriz)

Covepe - TeL. + 55 (32) 3729-3444
COVEPE@COVEPE.COM.BR

Contacem (Marriz)

ITaiPu = TeL. + 55 (31) 3399-1000
ITAIPU@ITAIPUMG.COM.BR

Contacem - INconFIDENTES (REFORMADORA)
ITaiPu - TeL. + 55 (31) 3398-0440
ITAIPUIN@ITAIPUMG.COM.BR

Patos pe Minas (LoJa b PEgas)

ITaiPu - TeL. + 55 (34) 3822-5555
ITAIPUPM@ITAIPUMG.COM.BR

Governapor VaLApAREs (FiLiAL)

Covepe - TeL. + 55 (33) 2101-9700
COVEPE@COVEPEGV.COM.BR

Marias Barsosa (FiLIAL)

ITaiPu - TeL. + 55 (32) 3273-8639
ITAIPUMB(@ITAIPUMG.COM.BR

Montes GLaros (Fiuia)

ITaipu - TeL. + 55 (38) 3213-2200
ITAIPUMC@ITAIPUMG.COM.BR

Pouso Arecre (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (35) 2102-5600
CODEMA.POUSOALEGRE(@SCANIA.COM
UserLinbiA (FiLiaL)

Escanpinavia - TeL. + 55 (34) 3233-8000
ESC 1A.UDI@ESC A.COM.BR

PARA

Marituea (Marriz)

[TaiPu NoRrTE — TeL. + 55 (91) 4005-2222
ITAIPUNORTE(@ITAIPUNORTE.COM.BR
Marasa (Fiuiat)

ITaiPu NorTE - TeL. + 55 (94) 2103-8050
MARABA@ITAIPUNORTE.COM. BR
Paracominas (LoJa pE Pecas)

[TaPu NORTE — TEL. + 55 (91) 3738-1684
PARAGOMINAS(@ITAIPUNORTE.COM.BR

PARAIBA

Campina Granoe (FiLiaL)

Movesa Trux - TeL. + 55 (83) 2102-9100
MOVESA.PARAIBA@MOVESA.COM.BR

PARANA

Lonorina (Martriz)

PB Lopes - TeL. + 55 (43) 3329-0780
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MaringA (FiLiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (44) 3228-5757
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Sho JosE pos Pinnais (MartRiz)
BatmisTELLA — TEL. + 55 (41) 3299-7272
SJPINHAIS@BATTISTELLA.COM.BR

CascaveL (FiLiaL)

BatmisTELLA - TEL. + 55 (45) 3333-2300
CASCAVEL@BATTISTELLA.COM.BR
GuarapuavA (FiLiaL)

BarmisTeLLA — TEL. + 55 (42) 3624-2188
GUARAPUAVA@BATTISTELLA.COM.BR

Pato Branco (FiLiAL)

BatmisTELLA - TEL. + 55 (46) 3220- 8400
PATOBRANCO@BATTISTELLA.COM.BR

Ponta Grossa (FiLiaL)

BatmisTELLA - TEL. + 55 (42) 3239-6600
PONTAGROSSA@BATTISTELLA.COM.BR,
Unido pA ViToriA (FiLiaL)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (42) 3524-6675
UNIAODAVITORIA@BATTISTELLA.COM.BR

PERNAMBUCO

Jagoatio pos Guararapes (Martriz)
Movesa Trux — TEL. + 55 (81) 2101- 9100
ADMNISTRACAO.RECIFE@MOVESA.COM.BR

PIAUI

Teresina (FiLiaL)

AvpHa - TEL. + 55 (86) 3220-6700
ALPHA.THE@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

RIO DE JANEIRO

Rio pe Janeiro (Marriz)

Eauipo - TeL. + 55 (21) 3452-9600
EQUIPO@EQUIPORJ.COM.BR

Barra Mansa (Posto e SERvIGO)
Eauipo - TeL. + 55 (24) 3348-3332
EQUIPO.BM@EQUIPORJ.COM.BR

RI0O GRANDE DO NORTE

Mossoro (PosTo pE Servigo)
CONTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2400
CONTERRANEA@CONTERRANEA-RN.COM.BR
Macaiga (Fiuia)

CONTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2424
ASTOR@CONTERRANEA.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL

ELporaDo Do Sut (Marriz)

Suvesa - TEL. + 55 (51) 3481-5050
SUVESA.ELDORADO@SCANIA.COM

PeLotas (FiLiaL)

Suvesa - TEL. + 55 (53) 3274-3535
SUVESA.PELOTAS@SCANIA.COM

Porrtio (FiLiaL)

Suvesa - TeL. + 55 (51) 3562-8200
SUVESA.PORTAO@SCANIA.COM

Santa Maria (Posto be Servigo)
Suvesa - TEL. + 55 (55) 3211-1909
SUVESA.SANTAMARIA@SCANIA.COM

Trés Cacxoeiras (PosTo e SERvIGO)
Suvesa - TeL. + 55 (51) 3667-1030
ELDORADO@SCANIA.COM

Caxias po Sut (Martriz)

BraspiEseL — TEL. + 55 (54) 3238-0900
BRASDIESEL@BRASDIESEL.COM.BR

loui (Fiuiar)

BrasbiestL - TeL. + 55 (55) 3331-0500
1JUI@BRASDIESEL.COM.BR

Laseano (FiuiaL)

BraspIEsEL - TEL. + 55 (51) 3714-7700
LAJEADO(@BRASDIESEL.COM.BR

GarigaLpi (Posto e ServiGo)
BrasbiestL - TeL. + 55 (54) 3463-8800
GARIBALDI@BRASDIESEL.COM.BR

Vacaria (Martriz)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 3511-1433
MECACIL@MECACIL.COM

Pameira pas Missoes (FiLiaL)
Mecanica - TeL. + 55 (55) 3742-1770
MEPAL@MECACIL.COM

Passo Funpo (FiiaL)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 2104-9600
MEVEPAS@MECACIL.COM

RONDONIA

Porto VeLHo (Martriz)

Rovema - TEL. + 55 (69) 3222-2766
ROVEMA@ROVEMA.COM.BR

Ji-Parana (FiLiaL)

Rovema - TEL. + 55 (69) 3421-5696
ROVEMAJI-PARANA@ROVEMA.COM.BR
ViLtena (FiLiaL)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3322-3715
ROVEMAVILHENA@ROVEMA.COM.BR

RORAIMA

Boa Viista (Posto pE SERviGo)
SupermaAc — TEL. + 55 (95) 3198-3400
SUPERMAC@SUPERMAC-AM.COM.BR

SANTA CATARINA

Pigarras (Matriz)

Mevepi - TeL. + 55 (47) 3267-7200
MEVEPI@MEVEPL.COM.BR

Itasai (FiLiaL)

MevaLe - TeL. + 55 (47) 3341-0800
MEVALE@MEVEP.COM.BR

JowviLee (Fiuiar)

MeviLLe - TeL. + 55 (47) 3451-0300
MEVILLE@MEVEPI.COM.BR

Rio po Sut (PosTo pe Servigo)
MevesuL - TeL. + 55 (47) 3525-3575
MEVESUL@MEVEPL.COM.BR

Biguacu (FiLia)

BatTiSTELLA — TEL. + 55 (48) 3279-7500
BIGUACU@BATTISTELLA.COM.BR

Concoroia (FiLiaL)

BatTisTELLA - TEL. + 55 (49) 3904-5000
CONCORDIA@BATTISTELLA.COM.BR
CoroiLHeiRA Avta (FiLiaL)

BAtTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3328-0111
CORDILHEIRAALTA@BATTISTELLA.COM.BR
Lages (FiuaL)

BAtTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3221-3411
LAGES(@BATTISTELLA.COM.BR

Tusario (FiuiaL)

BatTiSTELLA - TEL. + 55 (48) 3628-0511
TUBARAO@BATTISTELLA.COM.BR

Vipeira (FiLiar)

BATTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3531-3211
VIDEIRA@BATTISTELLA.COM.BR

SAO PAULO

GuaruLHos (Martriz)

Copema - TeL. + 55 (11) 2199-5000
CODEMA.GUARULHOS(@SCANIA.COM
Cagapava (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (12) 3653-1611
CODEMA.CACAPAVA@SCANIA.COM

Junoiai (FiLiar)

Copema - TeL. + 55 (11) 2136-8750
CODEMA.JUNDIAI@SCANIA.COM

Recistro (FiLiaL)

Copema - TeL. + 55 (13) 3821-6711
CODEMA.REGISTRO@SCANIA.COM

Santos (FiuiaL)

Copema - TeL. + 55 (13) 2102-2980
CODEMA.SANTOS@SCANIA.COM

Sio Bernaroo po Campo (FiiaL)

Copema - TeL. + 55 (11) 2176-0000
CODEMA.SAOBERNARDO@SCANIA.COM
Sorocasa (FiLiAL)

Copema - TeL. + 55 (15) 2102-7850
CODEMA.SOROCABA@SCANIA.COM

ViLa GuiLherme (Posto be SERVIGO)
Copema - TeL. + 55 (11) 2199-5045
NFE.CODEMA@SCANIA.COM

Sumare (Marriz)

Quinta Ropa - TeL. + 55 (19) 3854-8900
QUINTARODA@QUINTARODA.COM.BR
Arngartuea (FiLiaL)

QuinTa Ropa - TeL. + 55 (18) 3631-1010
QRODA.ATA@QUINTARODA.COM.BR

Bauru (FiLiaL)

QuinTa Ropa - TEL. + 55 (14) 2109-3150
QUINTARODA.BRU@QUINTARODA.COM.BR
Porto Ferreira (Posto DE SERVIGO)
QuinTa Ropa - TeL. + 55 (19) 3581-4144
QRODA.PF(@QUINTARODA.COM.BR

RigeirAo Preto (Marriz)

Escanbinavia - TEL. + 55 (16) 3969-9900
ESCANDINAVIA.RP@ESCANDINAVIA.COM.BR
Araraquara (FiLiaL)

Escanbinavia - TEL. + 55 (16) 3301-1000
ARARAQUARA@ESCANDINAVIA.COM.BR

Sio Jost po Rio Preto (FiLiaL)
Escanbinavia - TEL. + 55 (17) 3215-9770
ESCANDINAVIA.SJ@ESCANDINAVIA.COM.BR
Recente Felo (FiuiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (18) 3941-1030
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Savto Granpe (FiuiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (14) 3378-4115
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

SERGIPE

Nossa Sra. po Socorro (FiLiaL)
Movesa — TeL. + 55 (79) 2104-9100
MOVESA.SERGIPE@MOVESA.COM.BR
TOCANTINS

Gurupt (Marriz)

MCM — TeL. + 55 (63) 3311-4000
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR
Aracuaina (FiLiaL)

MCM — TeL. + 55 (63) 3421-3433
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR

Scania

MOTORES

AMAPA

SANTANA

MOTOMAP — TEL. (96) 3281-3578
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

PARA

SANTAREM

MOTOMAP — TeL. (93) 3523-1109
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM .BR

RIO DE JANEIRO

AncRa pos Reis

MECMARINE - TEL. (24) 3366-6994
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL
Porto ALEGRE

ORBID - TeL. (51) 2131-5100
WERNER(@ORBID.COM.BR

SAO PAULO

GuARUJA

MECMARINE - TEL. (13) 3355-4782
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR
GuARULHOS

CODEMA - TEL. (11) 2199-5000

SCANIA NA
AMERICA LATINA

ARGENTINA

Buenos AlRes

TeL. (00543327) 451000
BOLIVIA

Santa Gruz e LA Sierra
TeL. (005913) 341-1111
CHILE

SANTIAGO

TeL. (00562) 3940-400
COLOMBIA

Santaré be Bocota

TeL. (00571) 292-8200
COSTA RICA

San José

TeL. (00560) 290-2255
EQUADOR

Quito

TeL. (00593) 22440-765
GUATEMALA
GUATEMALA

TeL. (00502) 2420-4466
MEXICO

México QUERETARD
TeL. (0052442) 227-3000
NICARAGUA

Manicua

TeL. (005052) 631151/331152 A 331159
PARAGUAI

Asuncion

TeL. (0059521) 50-391 A 50-3928/50-
3720

PERU

Lima

TeL. (00511) 512-1800
REPUBLICA DOMINICANA
Santo Dominco

TeL. (001809) 372-0455
URUGUAI

MonTevinéu
TEL. (005982) 924-0433/0435
VENEZUELA

VALENCIA
TeL. (0058241) 871-8090

0800 019 4224

O servigo que cuida do seu Scania

Assistance 24 horas, 365 dias por ano
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E Semipesado. E Scania.
E seu neg6cio sempre em movimento.

Os caminhdes Semipesados Scania entregam mais e estao sempre prontos para fazer seu neg
Conte com a versatilidade e resisténcia de um auténtico Scania asse m transporte agil,
com méaximo desempenho e conforto para dirigir 0 que realmen ocio.

SUSPENSAO PNEUMATICA

Exclusividade Scania q

permite regular a altura do
chassi dentro e fora da cabine,
agilizando a carga e a descarga.

“Trabalho com pereciveis, por isso a agilidade
é importante. Nossa alta rotatividade nao pe
falhas, afinal perecivei

0Os Semipesados S

3ezende — Agrociro

Faz diferenca ser Scania.

f @ Scania Banco - Este veiculo pode ser 4 \)
facebook.com/ScaniaBrasil > app/Scania BR financiado e assegurado pelo Scania Banco. \ / mm
| S—

semipesados.scania.com.br



