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“Temos como um de nossos
compromissos ser provedor

de solugoes. O nosso trabalho
esta focado em entender o que
o cliente necessita para a sua
empresa ser mais rentavel e
fazer a diferenca”

Tempos modernos

O ser humano estd em constante evolucio. E a busca por melhores resul-
tados em diferentes dreas de nossas vidas — familia, amigos, trabalho — que
nos impulsiona todos os dias a superar os desafios e a seguir em frente.

E para quem estd no comando de uma empresa de transporte e quer se
destacar, a maxima de que é preciso acompanhar as mudancas para pro-
gredir é requisito bésico.

E preciso estaratento. A economia brasileira favorece e o poder aquisitivo
da populagio estd aumentando. Ha um contingente de pessoas dispostas a
consumir o que nossos veiculos conseguirem transportar. Quem chegar pri-
meiro e com mais eficdcia conseguird prosperar com o restante do Pafs.

A REGRA DE OURO ¢ “evolua, acompanhe o mercado e o seu cliente”.
Ela vale para todos: 0 autbnomo, que tem como patriménio um dnico
veiculo, e aqueles que sdo proprietdrios de uma frota de mil caminhdes.
Ainda mais em nossos “Tempos Modernos” em que — ao contrdrio de
saber operar as maquinas tdo bem retratadas no filme homénimo de
Charles Chaplin no auge da era industrial — o que vale é acompanhara
velocidade das demandas e o fluxo de informagdes, que parecem nao ter
limites para aumentarem.

Isso significa que a era da informagio exige que as empresas de transpor-
te sejam muito mais competitivas do que no passado, atendam fielmente os
prazos e estejam conectadas com as novas tecnologias. Quem nio estiver
preparado para acompanhar essas novas possibilidades pode nio conseguir
arentabilidade desejada. Contudo, o cliente Scania pode ficar tranquilo em
mais esse ponto. Temos como um de nossos compromissos ser provedor
de solugdes para o transportador. O nosso trabalho esta focado, dia a dia,
em entender o que o cliente necessita para a sua empresa ser mais rentdvel e
fazer a diferenca. Estamos na rodovia, no campo, nas cidades, nas constru-
¢des e nas minas para compreender cada fase do processo.

Veiculos adequados para diferentes segmentos, opcionais que tornam
a diregdo ainda mais ficil e produtiva, Treinamento de Motoristas, Pecas
Scania, Pacotes de Servigo sdo alguns exemplos de como estamos prepa-
rados para auxiliar o transportador a se destacar. Essas ferramentas sdo
importantes aliados para ajudar o cliente a reduzir custos com combus-
tivel e manutencdo e para proporcionar mais conforto e produtividade ao
motorista. Quando utilizadas em conjunto, elas ajudam a potencializar
ainda mais a lucratividade de uma empresa de transporte. E a Scania nio
para por ai. Enquanto houver evolugio, estaremos de olho no mercado.
Atentos a cada detalhe que possa ajudar o cliente a seguir rumo a um futuro
mais préspero e a “Tempos Modernos” ainda mais brilhantes. Pode confiar.

Roberto Leoncini,
Diretor geral - Scania Vendas e
Servicos - Unidade de Negécios Brasil
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ESPACO DO LEITOR

‘ ‘ Parabéns a equipe da Scania pela
edicdo 146 da Rei da Estrada. A
revista inteira esta otima, as reportagens
dos énibus e caminhbes, o trabalho das
fotos, com destaque para a reportagem

sobre o Espirito Santo, que trouxe contetdo,
qualidade e cultura.

Celso Tadeu Fernandes - Sao Paulo - SP

‘ ‘ Meu nome é Willian Bau Fontanela,
tenho sete anos. Meu sonho é

conhecer a fabrica da Scania com meu pai.

Ele tem caminhbes Scania, que SG0 0 N0SSO

ganha-pé&o.

Willian Bau Fontanela - Chapeco- SC

‘ ‘ Gosto muito de caminhées,
principalmente Scania, sGo

caminhoes bons e econémicos, além de

muito bonitos. Por onde passam, eles

chamam a atencé&o.
Rodrigo Cabral Castilho - Herculandia- SP
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Marcos Rodrigues da Cruz - Salvador (BA)

U dromio fos  n - A _ainon

Willian Bau Fontanela, 7 anos — Chapeco (SC)

Ronan Medeiros do Amaral — Ponte Serrada (SC)

Participe do Espaco do leitor enviando seus comentarios, ou desenhos, para:
Scania Brasil - Scania Rei da Estrada - Avenida José Odorizzi, 151 - Vila Euro - 09810-902 - Sao Bernardo do Campo (SP).
A cada semestre, o melhor desenho sera premiado com uma miniatura Scania.
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Vantagens em dobro

As Casas Scania estao com novidades para os clientes de 6nibus. A
partir de agora, a rede de concessionarias passa a disponibilizar uma
poderosa ferramenta para assegurar a disponibilidade dos veiculos, o
Checklist para Onibus. Desenvolvida especialmente para o segmento,
a ferramenta permite uma avaliagdo completa do chassi por meio da
inspecao de mais de 60 itens em apenas alguns minutos.

Com o Checklist, é possivel diagnosticar necessidades de reparo

e programar futuras intervencgdes. Caso alguma anormalidade seja
encontrada, o profissional Scania - permanentemente treinado -ira
informar a prioridade de execugao, mostrando os itens que necessitam
de uma intervencao imediata e aqueles que podem ser planejados para
a proxima revisao.

O Checklist pode ser customizado de acordo com a necessidade do
cliente e tipo de operacéo, e a execugéo pode ser feita nas Casas
Scania ou na garagem da empresa. O servico é resultado de um estudo
que identificou as manutengdes mais corriqueiras e também os itens
que mais resultaram em baldeag¢des nos principais clientes Scania. A
equipe de vendas de servigos das Casas Scania, por sua vez, passou
por uma série de treinamentos para um atendimento personalizado.

www.scania.com.br
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Onibus sustentavel recebe
préemio internacional

A Scania recebeu em Dubai o International PTx2 Awards (Public
Transport times two), premiagao organizada pela UITP (Interna-
tional Association of Public Transport). Referéncia mundial em
veiculos pesados movidos a etanol, a montadora foi selecionada
na categoria “Tecnologia e Inovagao” pela solu¢do aplicada em
Séo Paulo, onde 50 6nibus movidos a etanol devem ser entregues
em maio. A premiacao tem o objetivo de reconhecer e motivar ini-
ciativas que contribuam para ampliar a participagéo do transporte
publico sustentavel no mundo.

Os veiculos Scania que entrarao em operagao em maio fazem
parte de uma frota de 200 6nibus a etanol ja aprovados pela pre-
feitura de Sao Paulo. Pesquisas indicam que o etanol proveniente
da cana-de-agucar pode reduzir em até 90% a emissao de gases @
do efeito estufa na atmosfera. O governo pretende substituir seus
15 mil 6nibus municipais em circulagéo por veiculos movidos por
combustiveis renovaveis até 2018.

Rapidas

A Scania foi destaque no Prémio Létus 2011, Em
cerimonia realizada no final de mar¢o, a montadora
recebeu o titulo de Marca do Ano em Caminhdes
Pesados. Criado ha 18 anos, o Prémio Létus possui 24
categorias e baseia-se nos numeros oficiais divulgados
pela Associagao Nacional dos Fabricantes de Veiculos
Automotores (ANFAVEA).

A Casa Codema completa 60 anos
em 2011. Para dar inicio a uma Z (@]
série de acbes comemorativas, a
concessionaria langca uma identidade
visual especifica para a data. O selo
faz uma alusdo ao caminhao e ao
motorista, mostrando a relacéo entre COdea
0 consumidor e a marca ao longo
destes 60 anos.

Os clientes que possuem Contrato de Manutencao
Preventiva ou Contrato de Reparo e Manutencao (R&M)
contam com mais uma facilidade. Agora, € possivel emitir
a segunda via do boleto para pagamento através do portal

https://clientes.scania.com.br
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UITA COISA MUDOU no transporte rodo-

vidrio de cargas no Brasil desde que as

primeiras estradas e os primeiros cami-

nhdes surgiram. De 14 para c4, o setor
ganhou importancia, aumentou o volume transportado
e tornou-se peca fundamental na engrenagem da eco-
nomia brasileira, representando hoje mais de 60% da
matriz detranspotte de cargas no Pafs. Segundo dados
do novo registro de transportadores rodovidrios de car-
ga, levantamento da Agéncia Nacional dos Transportes
Terrestres (ANTT), estdo cadastrados na atividade cerca
de 450 mil autdnomos, pouco mais de 80 mil empresas
€220 cooperativas (dados de abril de 2011). A frota, de
pouco mais de dois milhdes de caminhdes, transpor-
tou 1,17 bilhdo de toneladas em cargas pelas rodovias
no ano passado, de acordo-comdados-do Indice de
Desempenho Economico do Transporte (IDET/Fipe) e
da Confederagio Nacional do Transporte (CNT).

Neste cendrio altamente competitivo, a gestdo de
uma empresa de transporte ndo é mais como antiga-
mente. “H4 trinta anos, jd existiam algumas empre-
sas que lidavam com uma estrutura profissional,
mas eram poucas. O que estd havendo hoje é uma
expansio deste processo. E dificil manter-se com-
petitivo sem buscar a profissionaliza¢io. Nao d4
mais para vender ineficiéncia”, afirma o engenheiro
Neuto Gongalves dos Reis, coordenador técnico da
NTC&Logistica.

6 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ N©2/2011
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Segundo o especialista, a gestdo profissional de
uma empresa de transporte envolve a busca pela
maior produtividade pessivel, traduzida através
deindices'de mensuracio, aliada a um sistema
de gestdo operacional para analise constante de
custos. Somados a isso, os avangos sem precedentes
na drea de tecnologia e sistemas de informagao
contribuiram para a atuag¢io em nivel profissional
de uma transportadora. “E preciso reduzir os custos
e ganhar em produtividade para compatibilizar
o custo da empresa com o frete de mercado. A
medida que a produtividade aumenta, vocé pode
baixar seu frete”, explica Reis, que acompanhou
de perto essa evolugdo do setor em mais de 40
anos dedicados ao transporte, sendo pioneiro na
produgio de estudos técnicos para a gestdo de
custos operacionais no Brasil.

www.scania.com.br
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NA PONTA-DO-LAPIS—Em umm dos seus mais recentes
estudos, Reis analisou a lucratividade das 50 maiores
transportadoras do Brasil e chegou a conclusio de que
sdo os detalhes que tornam uma empresa rentdvel. “A
média no lucro nos tltimos anos é de aproximadamen-
te 3% sobre vendas. Assim, qualquer detalhe, seja um
custo que aumente mais que o previsto ou qualquer
desconto a mais para o cliente, pode fazer a diferenga
no balango do final do més”, conta.

Por isso, o segredo é controlar o que se gasta més a
més, mensurando-se os custos — tanto os fixos quanto
os que variam de acordo com a distincia — para assim
ter argumentos na tomada de decisdes que impactem
na redugio dos gastos. “Dentro dos custos totais de
uma transportadora, aquele que possui mais impacto
sdo os gastos com combustivel, que representam 38,4%
de todo o montante. Os custos com manuteng¢ao ocu-

pam o segundo lugar, com 12%, seguidos por encar-
gos com o motorista, com 11%, e pneus, com 7%. Com
excecdo do motorista, 0 empresdrio deve atuar nessas
trés frentes para garantir sua rentabilidade”, explica
Reis, que calculou os custos baseando-se na operagio
de uma carreta trés eixos atrelada a um cavalo mecani-
co 4x2 com uma média de 14 mil quildmetros mensais.

Nesse cendrio, a Rei da Estrada ouviu diversas empre-

sas para entender como o transportador enxergou a
evolugio do setor no Brasil. Se hd concorréncia e mar-
gens apertadas, eles relatam como detalhes na hora da
compra de um novo caminhio, no dia a dia da manu-
tengdo da frota ou no trato com o motorista, fazem a
diferenca. Com uma realidade bem diferente do tempo
em que a maior preocupacio da atividade de transpor-
tar era chegar ao destino final, o setor se profissionali-
zou na busca de patamares mais altos.

»
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Para prestar um servico de exceléncia,
é preciso ter toda a operacao nas
maos. Por isso, investimos fortemente

em instrumentos que nos ajudam o tempo todo
amelhorar o nosso nivel do atendimento”

Luiz Alberto Cordenonsi, diretor da Transportes Cordenonsi

Tecnologia i
a favor do negocio

Surgida em uma época em que telefone celular e rastrea-
dor via satélite ndo estavam nem perto de ser inventados, a
Transportes Cordenonsi encontrou uma solugio simples,
mas nem por isso menos eficiente, para a gestio do negé-
cio que acabara de nascer. “Quando iniciamos a Cordenonsi
em 1982, a caneta e o papel eram nossos principais aliados.
Mesmo com a dificuldade de comunicagio com o motoris-
ta, desde sempre nos preocupamos em saber o resultado de
cadaviagem”, conta Luiz Alberto Cordenonsi, diretor e fun-
dador da empresa.

Munido de fichas de papel e uma boa dose de senso de
organizacio, ele fazia a andlise operacional e financeira de
cada viagem manualmente. “Cada caminhdo tinha uma ficha
em que fazfamos o controle de todas as receitas. Frete, despe-
sas diversas, quantos quilémetros rodava carregado evazio,
toda essa andlise gerencial que envolve o faturamento estava
14. No final, eu tinha o resultado por quilémetro e qual era a
margem, a receita liquida”, explica.

Quase trinta anos depois, a Transportes Cordenonsi con-
tinua trabalhando da mesma maneira, com a diferenca que,
agora, a andlise operacional é feita por sistemas de vanguarda
de gestdo, o que substituiu caneta, papel e calculadora. “Para

8 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ N©2/2011
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prestar um servigo de exceléncia, é preciso ter toda a opera-
¢do nas mios. Por isso, investimos fortemente em softwares
de gestdo, business intelligence, equipamentos de rastrea-
mento e telemetria, que nos ajudam o tempo todo a melhorar
o nosso nfvel do atendimento”, afirma.

Com atuacio exclusiva no transporte de cargas conge-
ladas eresfriadas, a transportadora tornou-se referéncia
neste segmento justamente por conta da tecnologia presente
em suas operagdes. Seus clientes, grandes redes varejistas e
agroindustrias, tém acesso a informagdes sobre a carga em
tempo real através de graficos e relatérios com indicado-
res de performance, sendo possivel inclusive monitorar a
temperatura dos produtos. “Ter a informagdo mais detalha-
da possivel e com alto grau de confiabilidade nos trouxe um
grande diferencial competitivo. Conseguimos disponibili-
zar a informagdo de maneira customizada, de acordo com a
necessidade do cliente, e trabalhamos juntos para tornar as
operagdes cada vez mais dgeis e com custos menores”, escla-
rece Fernando Cordenonsi, responsével pela gestdo de neg6-
cios da transportadora e filho mais velho de Luiz Alberto.
“Inovar para a melhoria constante do nosso servigo faz parte
da missdo da Cordenonsi”, completa.

INOVAGAO - O investimento em tecnologia de ponta tam-
bém é uma constante na frota da Cordenonsi. Desde 2008,
todos os caminh&es Scania adquiridos pela empresa estio
equipados com o Optcruise, a caixa de cimbio automatiza-
da da Scania. “ Além de trazer mais conforto e seguranga ao
motorista, ele faz com que o motor trabalhe dentro da faixa de
torque. Isso facilita a condugio e traz economia de combus-
tivel. Também sentimos diferenga na manutengio, afinal se
vocé forca menos o caminhio, ele nio tera tanto desgaste”,
afirma Fernando.

Toda a frota estd padronizada com defletores de ar, o que
resultou em uma economia de 3% no consumo. A maioria
dos caminhdes também possui suspensio a ar e ar-condicio-
nado, e os tltimos veiculos adquiridos estdo equipados com
o Scania Driver Support. “Para complementar o investimento
em tecnologia, capacitar os motoristas para melhor utiliza-
rem os equipamentos faz parte da esséncia da empresa. Des-
de o0 ano passado, possuimos uma carreta de treinamento,
em que um instrutor avalia o desempenho do motorista em
um percurso de 35 quilémetros”, explica.

Com 26 anos de idade e desde os 15 na empresa, Fernan-
do estd atento as novidades para o negécio da familia. Em
uma de suas visitas a feiras no exterior, ele se interessou por
um novo tipo de equipamento de refrigeragio para semir-
reboques frigorificos que funciona tanto com combustivel
quanto com energia elétrica. A fabricante da carreta convidou
a Cordenonsi para testar o equipamento no Brasil, e hoje 30%
desses equipamentos que rodam em territério nacional sio
da transportadora. “Além de reduzir as emissdes de poluentes
eirdeacordo com 0 nosso compromisso ambiental, a carreta
hibrida gasta menos combustivel e demanda menos manu-
tengio”, diz.

www.scania.com.br
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‘ ‘ Nos ultimos 10 anos, os caminhoes
mudaram muito. Com a tecnologia
embarcada, ser motorista profissional nao

€ soO saber dirigir”

Adelino Bissoni, proprietario da Botuvera

Investir no motorista
é investir no negécio

Trinta anos atrds, a soja comegava a ganhar espaco
nas plantag¢des e na economia do Mato Grosso. Naque-
la época, o jovem Adelino Bissoni se juntou aos irmios e
fundou a Botuverd para aproveitar a oferta de cargas na
regido. Nascido em uma familia na qual o transporte cor-
re nas veias, ele nem imaginava que a maneira de o moto-
rista dirigir um caminhdo um dia influenciaria tanto o
seu negdcio. “Antes, a pratica de diregdo era algo passado
de pai para filho. Acontecia também de o motorista levar
um amigo na boleia, e esse amigo tomava gosto. Mas, nos
ultimos 10 anos, os caminh®es mudaram muito. Com a
tecnologia embarcada, ser motorista profissional ndo é s6
saber dirigir”, conta.

Além dos sistemas eletrdnicos que passavam a ser uma
realidade nos veiculos, o indice de acidentes nas estradas
preocupava Bissoni. Por isso, pouco a pouco, a Botuverd
desenvolveu uma estrutura de treinamento aos seus moto-
ristas. Hoje, qualquer profissional contratado pela empresa
passa por 15 dias de curso antes de cair na estrada. “Ele tem
aulas de diregdo econdmica, prevengio de acidentes, meca-
nica bésica, abastecimento, nogdes de matemadtica bésica,
enfim, nos preocupamos com a formagdo geral do motoris-
ta. Também fazemos a reciclagem anualmente e temos um
instrutor o tempo todo”, explica.

Apés o inicio da qualificagio dos motoristas, a Botu-
verd registrou uma queda de 25% no indice de acidentes.
Além de preservarvidas, o treinamento também trouxe um
impacto direto nas contas da empresa. De acordo com Bis-
soni, a economia de combustivel ficou em torno de 6%, e
as quebras diminuiram em até 15%. “Tivemos uma redugio
de 10% no nosso custo operacional, um 6timo resultado”,
afirma. A empresa também incentiva a diregdo segura e
econdmica através de bonificagdes aos seus bons profissio-
nais. Hoje sdo mais de 150 motoristas trabalhando em 150
conjuntos, a maioria bitrens.

A experiéncia dentro da Botuverd foi tdo positiva que
Bissoni reuniu-se com outros transportadores de Rondo-

www.scania.com.br
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noépolis (MT) em 2002 para fundar a ATC, a Associagdo dos
Transportadores de Carga do Mato Grosso. Apoiada pela
Scania e pela Casa Rota Oeste, a entidade sem fins lucra-
tivos tem como missdo formar motoristas com uma nova
consciéncia, postura e atitude, promovendo assim desen-
volvimento do transporte de cargas na regigo. “E a oportu-
nidade de o pequeno transportador treinar seus motoristas.
Aligs, a falta de profissionais qualificados é um problema
sério, é preciso valorizar a profissdo para o jovem se inte-
ressar por ela”, acredita.

RESULTADO CERTO - Os resultados da qualifica¢do do
motorista também podem ser sentidos em frotas menores.
Com seus 13 caminhdes, todos Scania, a Transportadora
Strack incentiva a pratica de boas médias de consumo entre
seus motoristas. “Vivemos a realidade dos fretes defasados,
e o custo do transporte é muito alto. Se vocé nio tiver uma
boa média de consumo, a empresa trabalha no vermelho.
A rentabilidade est4 nos detalhes”, afirma Arlindo Strack,
sécio da transportadora de Sidrolandia (MS) especializada
em graos.

Por isso, ele mesmo faz o papel de instrutor de seus
motoristas com base em técnicas de dire¢io econdmica. “O
motorista que faz média trabalha sem forcar o caminhdo e
na velocidade correta. Se ele nio forga, ele desgasta menos
pegas e pneus. Se desgasta menos, o caminhdo nio quebra
e precisa de menos manutencio. E algo subsequente”, diz
Strack, que também é presidente da cooperativa de trans-
portadores de Sidrolandia. ))
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Para fazer a diferenca na
manutencao

A gestio eficiente no transporte estd intimamente ligada
aos custos. Entre as varidveis, ha trés itens com maior peso:
combustivel, manutengio e pneus. Em um mercado em que
concorrentes nio faltam, a rentabilidade de uma trans-
portadora estd nos detalhes. “Para obtermos lucrativida-
de, temos que atuar na redugio dos custos, manter a frota
atualizada e garantir excelente qualidade nos servigos pres-
tados. E assim que mantemos nossos clientes e buscamos
outros novos”, afirma Odacir Roman, diretor de operagdes
da Concoérdia Logistica, a Conlog.

O processo de redugio de custos da Conlog tem como
principal ferramenta um sistema de gestio de frota implan-
tado na empresa. “Por meio desse sistema, conseguimos
monitorar todas as manutengdes preventivas e corretivas,
incluindo informagdes sobre histérico de pegas, fornecedor
e data da manutengdo. Com esses dados, fazemos compara-
tivos que nos dio embasamento para implantagdo de novas
manutengdes preventivas e tomadas de decisdo”, explica.

De acordo com o diretor, as revisdes preventivas sao
definidas conforme o histérico de manutengio e o tipo de
operagido, sendo que a maxima disponibilidade da frota é o
objetivo principal. Desde 2007, a Conlog possui caminh&es
Scania cobertos com o Contrato de Reparo e Manutengio
(R&M) e Contrato de Manutengio Preventiva (CMP). “O
contrato agiliza o tempo de manutencio, o que disponibili-
za mais tempo para a operagio e diminuiu o risco de para-
das imprevistas. Isso gera satisfa¢io ao nosso cliente pela
qualidade do servigo prestado e garante um bom prego de
revenda aos vefculos usados”, completa.

Em relagio ao consumo de combustivel, a Conlog tra-
balha em diferentes frentes. Além do rigoroso controle
das manutengdes preventivas, principalmente nos itens
relacionados ao consumo, a transportadora acredita que o
motorista € um fator importante para a redugio do consu-
mo de combustivel. “Promovemos a capacita¢io dos nossos
motoristas e controlamos a velocidade média nas viagens.
Levando em consideragdo rota e peso da carga, acompa-
nhamos a média de cada motorista, orientando e atuando
nas anomalias”, conta Roman.

No caso dos pneus, a Conlog desenvolve um programa
de controle e medi¢des em pontos estratégicos em todo o
Pais, onde equipamentos transferem as informagdes online
para o sistema central de gestdo. “Trabalhamos também
com manutengio preventiva em balanceamento, alinha-
mento, calibragem e rodizio de pneus, além disso mapea-
mos a marca e o modelo de pneu adequado a cada opera-
¢d0 a partir do custo por quilémetro rodado”, diz.

Nascida de uma necessidade de expansdo dos negécios
da Coopercarga, a Conlog atua na distribui¢do urbana de
bebidas e em operagdes com carretas frigorificas, sider,
contéiner, madeira e tanque silo graneleiro, além de logisti-
ca de terminais portudrios e armazenagem.

Os Contratos de Servico
Scania agilizam o tempo de

manutencao, o que disponibiliza

mais tempo para a operacao

e diminuiu o risco de paradas

imprevistas

Odacir Roman, diretor de operagdes da Conlog

www.scania.com.br
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Reportagem de Capa

Economia
de combustivel
PasSsSo a passo.

Mais km/litro. Esta é a proposta da Scania.

Economia de combustivel

Para uma composigéo tipica de 57 toneladas que roda 150.000 km
por ano, a economia de combustivel pode ser traduzida nos seguintes
litros e reais:

Economia de Economia Economia em
combustivel em litros Reais (aprox.)*

3% 1.872 R$ 3.556,00
10% 6.240 R$ 11.856,00

® Calculo baseado no custo médio do diesel na regido Sudeste do Brasil.

Alinhamento do eixo

Economia significativa de combustivel pode
ser feita com o alinhamento correto das rodas
do veiculo e do reboque.

Economize até 3%.

Defletor de ar do teto da cabine

Reduz visivelmente a resisténcia do ar
sobre o teto do veiculo.

Economize até 7% (incluindo os defletores de ar laterais).

Ajuste do defletor de ar do teto da cabine

O ajuste adequado melhora ainda mais o
desempenho e racionaliza o consumo.

Economize até 3% (a ndo ser que seja muito alto).

Defletor de ar lateral

O consumo de combustivel diminui quanto menor for a
turbuléncia entre a cabine e o reboque.

Extensoes do defletor de ar lateral

Se a largura do reboque for de 2,55 ou 2,60 m, a
resisténcia do ar fica ainda mais reduzida, o que
proporciona economia extra de combustivel.

Economize até 0,5%.

Distancia do eixo / posicionamento da 52 roda

A otimizacéo da distribuicdo de peso e o
espaco minimizado entre a cabine

e o reboque contribuem para a
diminui¢do do consumo.
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Escolha dos pneus

Os pneus corretos sdo fundamentais para
melhorar o desempenho do veiculo e reduzir os
gastos com combustivel.

Economize até 5%.

www.scania.com.br
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Pressao dos pneus

Nem téo alta, nem tao baixa.

Cada situacao requer uma
calibragem especifica.

Economize até 1%.

Treinamento do motorista

Habilidade, comportamento e desempenho
do motorista sdo fatores importantes para a
economia. Economize até 10%.

Driver Support

Sistema exclusivo Scania fornece dicas

e informagoes aos condutores sobre sua
performance, desafiando-os a melhorar seus
resultados e, consequentemente, melhorar os
resultados operacionais do veiculo.

Economize até 10%.

Velocidade do veiculo

Manter uma média constante, dentro dos limites
ideais de seguranca, auxilia na economia.

Economize até 5%.

Equipamento adicional

O uso indevido de luzes auxiliares e buzinas
a ar montadas sobre o teto da cabine afetam
negativamente a economia de combustivel.

Economize até 1,5% dispensando esses
equipamentos.

Veiculo adequado

Empregar o veiculo correto de acordo com sua
aplicacdo gera muitos beneficios, entre eles o
maior controle de gastos com combustivel.

Economize até 1% a cada 500 kg a menos.

Especificacao do sistema de transmissao

A otimizacdo do sistema de transmissédo para
uma viagem a baixa rotacdo possibilita melhor
economia. Economize mais de 3%.

Scania Opticruise

A mudanca de marchas automatizada assegura
escolhas de marcha corretas no sentido de se
obter a melhor economia de combustivel.

Economize até 5%.

Escolha dos lubrificantes

Lubrificantes adequados significam aumento da
vida util do veiculo e diminui¢do do consumo.

Manutencao regular

A assisténcia profissional completa — verificacdo/
troca dos filtros de ar e de combustivel, por
exemplo — ajuda a economizar combustivel
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OFF ROAD

A S

Atributos do P 340 6x4 que o tornam uma boa opc¢éo para o segmento Off Road:

Consagrado motor Sistema de aviso
de 11 litros e 340 de sobrecarga de
cavalos, comeconomia  embreagem, 0 que
comprovada, resisténcia  aumenta a durabilidade
e facil manutengao. do conjunto.

14 SCANIA REI DA ESTRADA * N22/2011
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Eixos traseiros de alta capacida-
de técnica para diferentes pisos e
condigdes, disponivel com reduto-
res de cubo e diferentes opcoes de
relagdo de redugao.

Molas parabdlicas progres-
sivas na suspensao traseira
proporcionam as mesmas con-
digoes de condugdo do veiculo
vazio ou carregado.

capacidade, 6tima visibilidade
e espelhos retrovisores bem
dimensionados proporcionam alto

nivel de seguranca para o motorista.

Confortoe
ergonomia para o
motorista, inclusive
com ar-condicio-
nado de série.

Opgéo de
customizagdo
de acordo com
as necessidades
da operagao.

www.scania.com.br
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A CONHECIDA POR OFERECER veiculos
proprios ao segmento Off Road, a Scania
aumenta seu portfélio para atender aos
setores de construgio, florestal e cana-de-
agicar com o langamento do P340 6x4. Equipado
com suspensdo elevada, o caminhdo chega
ao mercado oferecendo excelentes condigdes
operacionais em locais de dificil acesso e pode ser
implementado com cacambas, fueiros e outras
composigdes canavieiras.

“O P340 6x4 chega para reforcar o portf6-
lio de caminh&es Scania para o segmento Off
Road, quejd conta com veiculos para atendera
todas as etapas das operacdes de transporte nas
mineragdes, construgdes, canaviais ou na flo-
resta. Nosso objetivo principal é oferecer cami-
nhdes especificos para cada fase do processo, o
que evita desgastes desnecessdrios do veiculo e
ajuda a reduzir o consumo de combustivel, con-
tribuindo para diminuir os custos operacionais
do transportador”, afirma Silvio Renan Souza,
gerente de vendas de caminhdes para o segmen-
to Off Road da Scania no Brasil.

O veiculo estd equipado com motor de 11 litros
€340 cavalos, com torque de 1.600 Nm entre
1.100 e 1300 rpm, e possui cabegotes individuais
para cada cilindro. “Dessa forma, em eventuais
desgastes dos componentes, apenas um necessi-
tard ser removido para realizagdo de reparo, facili-
tando a manutengio do veiculo”, afirma.

Para transformar o P340 6x4 em uma opgdo
vantajosa ao segmento, a Scania implementou no
caminhio os principais componentes dos mode-
los com poténcias superiores da marca, como o
chassi rigido de longarina dupla e o eixo traseiro
com redutores nos cubos que oferecem estabili-
dade e longa durabilidade.

O Scania Retarder, freio auxiliar, é item opcio-
nal. O sistema pode encarregar-se de 90% das fre-
nagens durante a operagio, reduzindo a necessida-
de de utilizagio dos freios de servigos, garantindo
maiores velocidades médias com mais seguranga.

CONFORTO - A cabine P da Scania possui teto
solar, revestimento interno e bancos em vinil,
além de proporcionar uma visdo privilegiada,
conforto operacional e seguranga ao condu-
tor. Completam a gama de atrativos os vidros
elétricos, CD Player e preparagdo para radio PX.
O P 340 6x4 também possui ar-condicionado
de série.

“As operacdes fora de estrada geralmente exi-
gem que o operador e o veiculo trabalhem por
longos periodos sem descanso. Por esse moti-
vo, investimos no conforto e na ergonomia da
cabine para proporcionar mais produtividade e
bem-estar ao motorista”, completa Souza.

www.scania.com.br

CUSTOMIZAGAO - O P 340 6x4 foi especialmen-
te desenvolvido para as principais operagdes
do segmento Off Road. Para a construgio, esta
equipado com escape vertical, tomada de forca
e ejetor de particulas. Os veiculos para as ope-
ra¢Bes com cana-de-agticar e madeira possuem
tomada de ar traseira alta, o que evita a aspira-
¢do de residuos, aumentando a durabilidade do
filtro de ar.

Uma das principais caracteristicas dos vei-
culos para operagdes fora de estrada da Scania
¢é que eles podem ser adaptados de acordo com
as necessidades especificas de cada cliente. Por
exemplo, o limpador automatico do para-bri-
sa pode ser programado para ficar na posigdo
vertical, evitando o acimulo de sujeira. Ja o
ACL, lubrificador automatico de chassi, envia
graxa aos componentes conforme intervalo
programado.

SERVIGOS - Seguindo o conceito de prover
solu¢des para os negdcios do transportador, a
Scania também oferece opgdes em servigos que
garantem a produtividade e disponibilidade dos
vefculos, condi¢do fundamental para aplicagdes
em que os caminhdes precisam operar continua-
mente durante os periodos de maior demanda.

De acordo com a necessidade de cada cliente,
a montadora oferece Pacotes de Servi¢o com
pecas e mdo de obra inclusos, plano de manu-
tengdo personalizado (inspegdes e revisdes com
conteudo e intervalos adequados as caracteris-
ticas de cada operacdo), estoque local de pegas,
apoio técnico das equipes das Casas Scania e
atendimento da frota no local da operacio, seja
com uma oficina mével ou instalada. e

P 340 6x4 Off Road

Informacoes Técnicas:

Peso Bruto Total (PBT).......ccceveereeeueenne 35 toneladas
Peso Bruto Total
Combinado (PBTC).......cccurereeeririieiens 56 toneladas

Carga Méaxima Total (CMT) ..........
Diferencial....

... 150 toneladas
.RP+RBP835

Caixa de cambio........ccccecveveuenee .... GRS900
Motor - Scania DC11 08

Configuragao de cilindros..........c.cccverereenns 6 em linha
Cilindrada ([itr0S)....ceeeereeeereeiieiie e 10,6
Poténcia Max. (hp/rpm) .......c.ceeeecuecueieriricenenns 340/1.900
Torque Max. (Nm/rpm).......cccveveeeneee 1.600/1.100 a 1.300
Cabegote......coovvuriiiiiiecee Um por cilindro

Nivel e emissdes: Conama Fase P5 (Euro 3)
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MINERACAO

ot _—’_d‘ ; . X
Scania coloca toda asua experiéncia na area de mineracao a

disposicao da Valee consolida-se como provedora de solugoes
~ . ¥ para o segmento ,

ONSIDERADA A SEGUNDA MAIOR mineradora esta disponivel para qualquer cliente”, afirma Silvio Renan

do mundo, a Vale assinou um acordo comercial Souza, gerente de Vendas'dé Caminhoes Off Road da Scania

com a Scania para o fornecimento deveiculos no Brasil.

e servigos porum perfodo de trés anos para Durante o-periodo de vigéncia do-acordo, atéo fiftal de 2012,
o mercado brasileiro-Firmado em dezembro passado, o a'Scania terd a prefereénciana aquisicio decaminhdes para as
acordo inclui atendimento remoto nos locais de operagio minas da Vale no Brasil com frota propria. “Desde a‘implemen=~
e abastecimento de pecas Scania para garantir a méxima tagio dos primeiros veiculos, construimos uma parceria que
disponibilidade dos equipamentos, além de treinamento dos | vem trazendo bonsresultados. A Vale testou varias'marcas, tanto
motoristas da mineradora. em veiculos quanto no acompanhamento em servigos. A Scania

Seguindo o conceito Scania de ser provedora de solugdes | tem tido bons resultados eém produtividade e disponibilidade,

para o cliente, os veiculos — modelos P 420 6x4, P 420 8x4, duas varidveis essenciais quando se trata de mineragio”, ressalta.
G 420 6x6 e G 470 10x4 — serdo entregues jd implementa- “Quando a Scania se coloca na posi¢io de provedora de
dos, prontos para operar. Os caminhdes também passaram | solugdes, aideia nio é impor a venda de todo o, portfélio.
por adaptag¢des as necessidades da Vale, préprias ao seg- Queremos oferecer a solugdo na medida exata da necessida-
mento de mineraggo. “Além de especificagdes nos chassis,a | dedo cliente. N6s é que adaptamos 0 nosso portfélio a ele”,
customizag¢io incluiu itens como lubrificagdo automitica, explica. De acordo com Renan, este modelo de negécio com
montagem das tubulagdes para acionamento da bascula e aVale ajudou a fechar outras parcerias. O maior exemplo é a
preparagio para PX, tipo de comunicagio via ridio muito canadense Yamana Gold, que tem opera¢des de minera¢io no
utilizada em mineragio. Este tipo de adaptagido ao negdcio Mato Grosso e em Goids.
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SOLUGAO NA PRATICA - Para‘aVale, 2011 serd mais um ano
de crescimento acima da tendéncia de longo prazo de 4% ao
ano. Somentea China, gigante na economia global, represen-
tou em 2010 uma'demanda de quase 130 milhGes de tonela-
das de minério de ferro e pelotas.

“Nas minas, o caminhdo é mais um item dentro da linha
de produgdo. Se, por algum imprevisto, ele parar, ¢ grande
orisco de paralisagdo desta linha”, explica Marcos Arantes,
gerente de Servigos Off Road Mineragdo da Scania no Brasil.
Rodando em alta performance nas 24 horas do dia, os cami-
nhdes seguem rigidos planos de manutengio preventiva.
Dentro do conceito de provedora de solucdes, o acordo da
Vale com a Scania inclui a execug¢io dos servigos e forne-
cimento de pecas com condigdo comercial e prazo, o que

www.scania.com.br
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inclui uma logistica diferenciada a essas unidades.

Texto: Maira Zanutto Fotos: Géran Wink

297.251

milhoes de
toneladas métricas

foi o volume de minério
de ferro e pelotas
comercializado em
2010, o maior da historia
da Vale.

Fonte: Vale/ Assessoria de
Imprensa

“Um plano de manutencio é customizado as necessidades

do cliente. Considerando as varidveis operacionais, colo-
camos um profissional Scania para trabalhar em conjunto

com os departamentos de manutencio e engenharia de cada

mina. Oferecemos também pacotes e kits para ganhos em
produtividade e economia”, conta Arantes. O acordo inclui
o atendimento remoto no local, ou mesmo uma estrutura
dedicada dentro da mina, dependendo da demanda local.

Esta parceria também se estende aos outros veiculos da Vale,

o que totaliza uma frota acima de mil caminhdes. Além dis-
s0, 0 acordo inclui cursos de treinamento aos motoristas da

companhia, com contetdo desde manutengio a direc¢io eco-

nomica e segura.
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CANA-DE-ACUCAR

CANA-DE-ACUCAR ¢ uma riqueza
que movimenta R$ 40 bilh&es na
economia nacional. Para se ter
uma ideia, as usinas brasileiras
produziram 30 bilh&es de litros de etanol em
2010, volume que coloca o Pais no posto de
segundo maior produtor mundial, atrds ape-
nas dos Estados Unidos. O Brasil também é
o maior produtor e exportador mundial de
agucar, respondendo por 40% das vendas no
mercado internacional.

E é agora, a partir de abril, que se ini-
cia oficialmente a safra de cana-de-agticar
no Centro-Sul brasileiro, responsével por
quase 90% da produgio brasileira. No ano
passado, o volume de cana processada nas
usinas de todo o Brasil foi de 624,9 milhdes
de toneladas, segundo estimativas da Conab
(Companhia Nacional de Abastecimen-
to). Deste volume, 53,8% foi destinado ao
processamento de etanol e outros 46,2% foi
usado para a produgio de agicar.

FUTURO - O setor sucroenergético vislumbra
um horizonte promissor para os proximos
anos. Muito se tem investido em pesqui-
sas para a obtenc¢do de novos subprodutos
da cana. O etanol celulésico, ou etanol de
segunda geragdo, estd em fase de testes e
serd uma importante fonte de receitas nos
préximos anos. Os bioplasticos, que segun-
do pesquisas se decompdem no ambiente
em 180 dias, jd estdo em escala de produgio
industrial. Fora isso, a geragdo de energia
elétrica a partir do bagaco e da palha da cana
desponta como uma importante fonte ener-
gética alternativa.

“Héd uma enorme capacidade de geragao
de eletricidade adormecida nos cana-
viais brasileiros. Até o final desta década,

‘ ‘ ReidaEstrada_147_final.indd 18

estima-se que somente a bioeletricidade
sucroenergética vai gerar excedentes da
ordem de 12.200 MW médios, o equivalente
a quase trés vezes a garantia fisica atribuida
aBelo Monte”, conta Marcos Jank, presi-
dente da UNICA, a Unido da Industria de
Cana-de-Agucar, entidade que representa
as usinas do Centro-Sul.

POR DENTRO DA USINA - O trabalho den-
tro da usina funciona como uma linha de
montagem. Todo o processo de colheita,
carregamento e transporte esti compro-
metido com as metas de produgio didrias,
fundamentais para a manter o fluxo uni-
forme nas moendas. Tudo precisa ser bem
planejado para o melhor aproveitamento
dos equipamentos. E preciso, por exemplo,
definir a quantidade correta de caminhdes
na frente de colheita por turno, o que evi-
ta filas na hora de descarregar. E, jd que o
fluxo nas moendas é constante, a frota roda
nas 24 horas do dia.

Capaz de transportar até 80 toneladas* de
cana, o rodotrem tem ganhado espaco nas
usinas brasileiras por conta da capacida-
de de carga e da versatilidade de operagio
do sistema “bate e volta”, o que otimiza o
uso do cavalo mecanico. Para esta compo-
si¢do, sdo indicados caminhdes reboque
com poténcias acima dos 400 cavalos. “O
modelo mais usado é o G 420, modelo que
tem como diferencial o alto rendimento
energético. Quando hd a necessidade de
mais torque e poténcia por conta da topo-
grafia irregular, o mais indicado é o G 470”,
explica Emilio Fontanello, engenheiro de
Pré-Venda da Scania no Brasil.

Outra opgdo é o treminhdo, caminhio
plataforma acoplado a duas carretas com

Matéria-prima do etanol, acucar e uma outra infinidade
de subprodutos, a safra de cana-de-acucar deste ano
comeca com novidades para o transporte

capacidade liquida de até 60 toneladas™ de
cana. Em relacio ao rodotrem, esta composi-
¢do leva vantagem em regides com topogra-
fia irregular. O G 420 e o G 470, ambos em
versdo plataforma, sdo os mais indicados.

Com capacidade de até 35 toneladas®, a
composi¢do romeu ejulieta, caminhdo plata-
forma que traciona uma carreta, ¢ uma alter-
nativa as estradas com restrigdo de circulagio
de grandes composi¢des. “Para esta aplicagio,
o modelo mais indicado é o P 340, que possui
eixos traseiros com redutores nos cubos, o
que confere boa capacidade de operacio em
topografias irregulares”, afirma.

MAIS SOLUCOES - Uma alternativa ao trator
utilizado no transbordo, que transporta a

cana que acaba de ser colhida por sistemas
mecanizados até os caminhdes que vdo até
a drea industrial, é o P 310. “Em relag¢do ao

trator, o caminho utilizado no transbordo
¢ mais facil de ser manobrado e é mais rapi-
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Texto: Maira Zanutto Foto: Wagner Menezes

—

do para se deslocar nas frentes de colheita.
A manutengdo do veiculo também é mais
simples”, explica Fontanello. Este modelo
também pode ser usado em outros servigos
associados ao processo de colheita, carrega-
mento e transporte, como caminhdes-pipa,
oficinas méveis, lubrificador, e outros.
A disponibilidade mecanica dos veiculos
é crucial para o bom funcionamento da usi- MAPA DA PRODUCAO
na, que ndo pode perder tempo com cami- | DE CANA NO BRASIL
nhio parado. Por isso, a Scania também o~y \
oferece solucdes personalizadas em servi-
¢os para o segmento, como oficinas dedi-
cadas, com mecanicos, estoque de pecas e +4 Estados com maior producao em 2010:

ferramental, Pacotes de Servico, plano de
# & o A (]
manutencio, treinamento de motoristas e 1° Sao Paulo 5° Mato Grosso do Sul

atendimento agendado ou de emergéncia | 2° Minas Gerais 6° Alagoas
no préprio local de operacio. e L 30 Goias 7° Pernambuco b eaien

4° Parana 8° Mato Grosso

() Capacidades de transporte de cana-de-agticar
em condicoes fora de estrada : Fonte: Conab, Nipe/Unicamp, IBGE, CTC e Unica
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Proprletarlos de caminhoes Scania explicamfcomo b‘atlaram
recordes de qullometragem e mahtiveram os velculos
1ntagtos, sem necesmdade de reparos no moLer
' kX . : gy , ‘
% 1
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DURABILIDADE DOS CAMINHOES, 6nibus e motores

Scania é conhecida mundialmente. Este reconhecimento ndo

veio por acaso e é resultado dos esfor¢cos da montadora em

oferecer produtos que sejam sinonimo de uma longa vida
util e que tragam, entre outros beneficios, elevado valor de revenda e
rentabilidade para o transportador. Porém, ainda nio é suficiente. O
investimento em tecnologia € muito importante, mas ndo garante por si
s6 o melhor desempenho do produto. E preciso estar atento aos cuidados
apos a venda, as manutencdes periddicas e se antecipar as possiveis
eventualidades. Além disso, pegas Scania e mecanicos qualificados
asseguram a disponibilidade do veiculo.

Relatos de como algumas precaugdes trazem bons resultados ao
desempenho e a vida util do veiculo chegam sempre a redagio da Rei da
Estrada. Sempre ha-algum transportador contando com orgulho que seu
Scania rodou mais de um milhdo de quilometros sem a necessidade de
reparo no motor, o “cora¢io” da maquina. Nesta edi¢do, reunimos alguns
relatos desse tipo e trazemos algumas dicas de cuidados essenciais a
qualquer veiculo.

“Basicamente, sdo quatro dreas mais importantes na hora da
manutencio: 6leo lubrificante, diesel, admissdo de ar e liquido de
arrefecimento. Se seguidos a risca, esses cuidados garantem um bom
funcionamento e uma longa vida util ao motor”, explica André Favareto,
chefe de Assisténcia Técnica da Scania no Brasil.
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Seguimos
rigorosamente
todas as revisoes
e nos antecipamos
aos problemas”

Everson Machado, sécio proprietario
da Trafti Logistica

: i SN v .
. Y| cuibapos EsPECIAIS - ATrafti Logfstica
- Inteligente se surpreendeu com a durabi-
lidade de um dos caminhdes de sua frota.
Com 12 anos de estrada, o motor do veiculo
R 124 360, da Série 4, precisou de reforma
somente em maio de 2010 ap6s 1.175 mil
quilémetros rodados. “Quando comen-
| tamos com outras pessoas, a maioria ndo
acredita no inicio. Depois que explicamos
que fazemos treinamento de motoristas, "
optamos por rotas fixas, mantemos o mes-
mo condutor no veiculo e sempre usamos 1
o Contrato de Reparo e Manutencio, elas
acreditam”, conta Everson Machado, sécio
proprietdrio.
| Além do fato de ndo trabalhar com excesso
- depeso, Machado atribui tamanha durabili-
dade a dois fatores: em 12 anos, somente trés
motoristas dirigiram o caminhdo, todos eles
previamente treinados. Um deles trabalhou

I
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Texto: Maira Zanutto e Renata Nascimento Fotos: Wagner Menezes e Gilmar Gomes

com o veiculo por 800 mil quilémetros. Soma-
do aisso, a Trafti prefere manter o motorista
fidelizado ao veiculo e a uma determinada
rota. “O motorista trabalha melhor com o
caminh3o quando conhece bem o percur-
so. Por consequéncia, ird conduzir da melhor
maneira em serras e outras condi¢des topo-
graficas que exigem mais do veiculo”, explica.
A rota mais usual do caminhio é de Santos
(SP) a Uberaba (MG), e vice-versa, transpor-
tando carga seca ou contéineres.

Quando ingressam na empresa, todos os
motoristas passam por treinamento de dire-
¢do defensiva e primeiros socorros. Anual-
mente, ha cursos de reciclagem oferecidos a
todos eles. “Usamos também o Master Dri-
ver da Scania, que auxilia nossos motoristas
com técnicas corretas de condugdo”, com-
pleta Machado.

Desde a aquisigdo do veiculo, a Trafti fir-

mou um Contrato de Reparo e Manutengdo
com a Casa Codema, de Sdo Bernardo do
Campo (SP). “Seguimos rigorosamente todas
as revisdes e, desta forma, nos antecipamos
aos problemas”, afirma Machado. O empre-
sdrio também faz questio que o motorista
esteja presente a cada visita a oficina. “Nin-
guém melhor do que ele para relatar algum
tipo de barulho incomum a concessiona-
ria, que tem know-how para o diagnéstico do
problema. As vezes, o motorista pode estar
trabalhando da forma errada e serd orientado
neste sentido”, acrescenta.

Machado é dono do caminhio Série 4
desde quando a transportadora se chama-
va Trans-Postes. Com a fusdo com outras
empresas de transporte e logistica da regido
do ABC Paulista, em 2009, nasceu a Trafti,
que hoje conta com mais de mil equipamen-
tos, sendo 250 cavalos-mecanicos.
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MANUTENCAO

‘ ‘ Caminhao

é como se fosse
uma pessoa. Vocé
precisa cuidar
bem para ter
saude. Eu sempre
fiza manutencao
correta e souso
pecas genuinas”

Sérgio Muraro, proprietario da
Transportes Sergio Muraro e Logistica

RECORDE ABSOLUTO - O gaticho Sérgio Mura-
ro cuida de seus caminhdes com o mesmo zelo
com que criou os filhos. O resultado é com-
provado com a incrivel marca alcangada pelos
trés veiculos Série 3 de sua frota: cada um deles,
fabricados entre 1994 e 1997, ja atingiu mais

de dois milhdes de quildmetros rodados sem a
necessidade do motor ser aberto.

“Caminh3o é como se fosse uma pessoa. Vocé
precisa cuidar bem para ter satide. Eu sempre fiz
a manutengdo correta e s6 uso pecas genuinas”,
conta. Cliente da Brasdiesel desde os primérdios
— seu primeiro Scania foi um L 76 ano 1964 —, o
dono da Transportes Sérgio Muraro e Logistica
utiliza os servigos da concessiondria na hora da
manutengio dos veiculos. Os reparos mais cor-
riqueiros, como troca de 6leo e filtro, sio feitos
por ele mesmo, que tem conhecimento de longa
data sobre mecanica.

Além da manutengio correta, Muraro acre-
dita que um bom motorista faz toda a diferenca.

“Quem estd atrds do volante precisa saber dirigir
da maneira correta. Eu mesmo treino os meus
motoristas e, em seguida, os envio para um cen-
tro de treinamento”, afirma ele, que tem 64 anos
de estrada.

Fundada por Sérgio Muraro e gerenciada atu-
almente pelos socios Fabio e Evandro Muraro, a
transportadora, de Flores da Cunha (RS), traba-
lha com cargas em baus e contéineres. Além dos
trés Série 3, a Muraro tem outros caminhdes
Scania das Séries 4 e PGR e reliquias, como o
L 110, ano 1973, e o L 111, ano 1979.

Os mais antigos sdo os xodés do empresa-
rio e recebem o mesmo cuidado que os outros
caminhdes da frota. “Eventualmente, viajo com
os vefculos da Série L, que ainda trabalham como
ponto de apoio na empresa, somente para manter
a pratica. Como eu gosto muito de cada caminhdo
da minha frota, sempre digo para respeité-los e
tratd-los com muito carinho quando alguém os
dirige”, conta.
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MAIS DO QUE ZELO - E no transporte de borracha e ges-

so entre os Estados das regides Sudeste e Nordeste que José
Carlos Zucoloto, proprietdrio da Tranzucoloto, exibe o seu
ScaniaT 114 de 360 cavalos. Adquirido zero quildmetro em
1998, na Casa Venac, em Viana (ES), o veiculo ja supera dois
milh&es de quilémetros rodados sem necessidade de reparos
no trem de for¢a, que inclui o motor, a caixa de cimbio e o
diferencial.

ATranzucoloto possui mais dois caminh&es na frota, um
T 124, ano 2001, eum G 420, ano 2009, mas mesmo sendo o
mais antigo, o T 114 é o preferido deZucoloto. “Tenho orgu-
lho de conservar o T114 em 6timas condigdes mesmo depois
de doze anos de trabalho”, afirma Zucoloto.

Para superar os dois milhdes de quilémetros com o trem de
forga intacto foi necessario muito mais do que zelo. Zucoloto
conta que ao longo desses dez anos ja enfrentou muitas estra-
das ruins, o que exigiu cuidados especiais e foco na admi-
nistragio do caminhio para manté-lo em perfeito funcio-
namento. “Meu objetivo é a rentabilidade, porisso, procuro
manter o veiculo sempre operando, respeitando os intervalos
de manutencio e as trocas de 6leo. Eu também fago questio
de ser o tnico motorista a operd-lo e no ultrapasso o limite

‘ ‘ Tenho orgulho de conservaro'T 114 de 80 quildmetros por hora nas estradas”, explica.

Além do cuidado com o veiculo, Zucoloto atribui os dois

em 6timas condigaes mesmo deDOis de milhoes de quilémetros a durabilidade dos produtos Scania.
doze anos de trabalho" “Dirijo caminh®es Scania ha 24 anos. J4 tenho trés veiculos

da marca e estou perto de adquirir mais um pelo Consércio
José Carlos Zucoloto, proprietario da Tranzucoloto Brasil Scania”, conta. e

Oleo lubrificante

- Utilize sempre filtros originais Scania

- Utilize o 6leo lubrificante especificado pela montadora

- Respeite o intervalo correto de troca de 6leo e filtros

- Nao deixe de limpar o filtro rotativo de 6leo

- Mantenha o nivel de 6leo dentro do especificado
Verifique isso diariamente

Admissao de ar

- Utilize filtros de ar originais Scania

- Verifique o indicador de restricéo de ar frequentemente

- Substitua os filtros nos intervalos corretos

- Inspecione as tubulacées de admissao (abragadeiras,
mangueiras e tubos) periodicamente para evitar a
entrada de impurezas

Diesel

Liquido d_g ar_ref_ecimento | - Utilize 6leo diesel de qualidade
- Use o aditivo indicado pela montadora dentro das - Utilize filtros de combustiveis originais Scania

porcentagens espemf_lcadas - Substitua os filtros nos intervalos corretos
- Ma_n_tenh:':l o '?Wfﬂ do sistema correto e facaa - Fagaadrenagem do filtro separador de agua do combustivel frequentemente

verificagdo dlarla_ ; - Inspecione as unidades injetoras periodicamente (estanqueidade e pulverizacéo)
= Mal_ﬁenha 0s _radlad_ores limpos | - Faga a drenagem do tanque de combustivel frequentemente
- Verifique a existéncia de vazamentos com frequéncia - Fagaa limpeza do tanque de combustivel de tempos em tempos

4  _

Lembre-se: mantenha o motor com os ajustes corretos de valvulas e unidades injetoras. Fonte: André Favareto, chefe de Assisténcia Técnica da Scania.

Confira a versao desta matéria para o Rede Scania na TV no Blog da Scania. Acesse www.blog.scania.com.br e clique na tag “desempenho”
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PERFIL

Entre as maiores redes
varejistas do sul do
Brasil, as Lojas Becker
investem em frota
propria, o que deu
origem a uma outra
empresa, a Transbecker

24 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ N©2/2011
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UEM MORA NO INTERIOR do Rio
Grande do Sul ou de Santa Catarina
certamente conhece as Lojas Becker,
uma das maiores redes varejistas
do sul do Pais. Atualmente, sdo 161 lojas que
vendem eletrodomésticos, eletroeletronicos,
moveis, equipamentos de informadtica e material
de construgio. Em 2010, a rede faturou R$ 780
milhdes e tem boas perspectivas de crescimen-
to para este ano. Com o intuito de garantir o
melhor prego ao consumidor final, o presiden-
te do Grupo Becker, Eleonor Becker, optou por
formar uma frota prépria para o abastecimento
das lojas e distribui¢io dos produtos. “Comprei
o primeiro caminhdo em 1991. Aos poucos, na
medida em que o ndmero de lojas aumentava,
fui adquirindo mais veiculos”, conta.

Em 1994, Becker jd tinha 16 veiculos e deci-
diu oficializar a atua¢io do grupo no segmento
de transportes com a fundagio da Transbecker.
Dezessete anos depois, a empresa se consolidou
e estd sob comando do filho de Becker, Eleonor
Becker Junior, que administra a frota de 75 cami-
nhdes pesados para o abastecimento das lojas e
outros 28 leves na logistica de distribuigdo. Des-
dea fundagio da empresa, os pesados trabalham
na mesma operagdo. “Puxamos arroz da regido
deItaqui e Sdo Borja, no Rio Grande, e descar-
regamos em S3o Paulo, Minas e Rio. No retorno,
os caminhdes trazem produtos eletroeletronicos
e pisos de ceramica, mercadorias comercializa-
das pelas Lojas Becker”, explica Becker.

Segundo o presidente do grupo, ndo hé pla-
nos de expandir a atuagdo da transportadora em
fretes para terceiros, o que ndo significa que a
Transbecker ndo ird crescer em 2011. “Temos 20
agregados que fazem frete porque ndo damos
conta de tanto trabalho. Nossa ideia é chegar a
200 lojas. Por isso, a frota deve aumentar cada
vez mais”, diz. Recentemente, a empresa adqui-
riu um lote de 20 unidades do P 340 na Brasdie-
sel de jui (RS).

FROTA - A parceria entre a Scania e a Transbe-
cker existe desde a fundagdo da transportadora.
O primeiro caminhdo de Becker foi um Scania
112 HW, que até hoje estd na ativa. “Quero com-
pletar 110 caminhdes Scania na frota em 2011.
Confiamos na qualidade e seguranga da marca”,
afirma Becker, que também é cliente do Consér-
cio Scania Brasil. Fle esta satisfeito com a média
de consumo de combustivel dos caminhdes,
acostumados a longas rotas, além do custo de
manutenc¢io. “A Scania apresenta uma rela¢io
custo-beneficio muito atraente, com custo de
manuteng¢io abaixo da média”, avalia.

O conforto e a comodidade proporcionados
também sdo apontados por Becker como dife-
renciais. “Sdo fatores que satisfazem ndo apenas
o proprietario do veiculo, mas também os moto-
ristas e quem trabalha com a manutengio”, elo-
gia. Para manter os veiculos sempre rodando em
alta performance, a transportadora abastece os
caminh&es em seu préprio posto de combustivel
e mantém uma oficina com estoque de pegas.
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Tradicao

O espirito empreendedor do
presidente do Grupo Becker

€ heranga de seu pai, Aloysio
Eleutério Becker. O embrido
das lojas é uma ferraria aberta
pelo descendente de alemaes
em 1952, em Salvador das
Missdes (RS). Na época, a
pequena ferraria produzia
facas, enxadas, foices e fer-
raduras. Mais tarde, também
fabricava pecas para bicicle-
tas. A primeira loja foi aberta
em 1975, em Cerro Largo (RS),
cidade que passou a ser sede
daempresa. O processo de
expansao comecgou na déca-
dade 1990 e vem caminhando
apassos largos.

O grupo possui uma industria
de maquinas e implementos
agricolas, a Industrial Becker,
que também fabrica alguns
dos produtos comercializados
nas lojas, como churras-
queiras rotativas, cadeiras,

portdes e lareiras. O grupo
também conta com a Consor-
cio Becker, que oferece planos
para aaquisicao de eletro-
domésticos, implementos
agricolas, material de constru-
cdo e motocicletas, além da
Transleju que possui 24 cami-
nhdes, focada na distribuicao
logistica das Lojas Becker. Em
maio de 2011, o grupo deve
comegar a fabricar os méveis,
estofados e colchdes comer-
cializados nas lojas.

“Tudo gira ao redor das lojas,
nossa atividade principal.
Conseguimos crescer porque
tudo o que ganhei sempre
investi naempresa, esse é o
segredo”, afirma Becker, que
¢é afavor da diversificacdo dos
negdcios. “Desta maneira,
nao temos somente um foco.
Se um dos setores passa por
alguma dificuldade, um outro
setorird auxiliar”, completa. ®

‘ ‘ Comprei o primeiro caminhao

- em 1991. Aos poucos, na medida em
que o numero de lojas aumentava, fui
adquirindo mais veiculos”

Fileonor Becker, presidente do Grupo. Becker
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SERIE ESPECIAL
Ninguéem segura

Parnambuco

O Leao do Norte tem vivido tempos aureos e ja esta sendo chamado
de a China Brasileira, por ter registrado, em 2010, o maior
crescimento entre todos os Estados do Pais e pelas inumeras
obras que estao sendo executadas interior adentro. m’

e

{
0 TOPO DO BRASIL - Quem poderia imaginar s Em recente pesquisa, divulgada no més de margo
que um Estado nordestino algaria um voo |F e realizada pela Agéncia Estadual de Planejamento
ousado e conquistaria o primeiro lugar em « ePesquisas de Pernambuco (CONDEPE/FIDEM), o
crescimento econdmico no Pais? E o que \ percentual de crescimento do Produto Interno Bruto
vem acontecendo com Pernambuco, no coragio do (PIB) pernambucano, em 2010, aparece a frente do
Nordeste. Nos dltimos oito anos, o Estado conseguiu nacional. O Estado cresceu 9,3% no ano passado,
uma transformacio inimaginavel, com a instalagio enquanto o Brasil ficou com um namero quase 2%
de uma refinaria, que ocupa a 5° posi¢io no ranking menor, de 7,5%. O Pais est4 entre as cinco nagdes que
nacional; de um estaleiro, que é o quarto maior do mais crescem no mundo, segundo dados do IBGE,
Pais; e a implementagdo de grandes obras como a \ e Pernambuco foi o grande trunfo desse progres-
da transposigao das dguas do Rio Sao Francisco e .\, 80, acumulando algo em torno de R$ 46 bilhées em
da construgio da ferrovia Transnordestina, além do investimentos.

volume de mercadorias e da movimentagio financeira '\ Como as perspectivas econdmicas para 0s proxi-
que fazem do Complexo Portudrio de Suape o melhor ' mos anos sio ainda mais promissoras, tendo em vista
porto ptblico do Brasil. Esses investimentos tém feitode + % que alguns dos investimentos recentes realizados em
Pernambuco o Estado que mais cresce no Pais, atraindo -~ diversos setores s6 vio comegar a dar o retorno pre-
empresas de diversos ramos, que se instalaram de olho visto em um espaco de dois a cinco anos, é possivel
no desenvolvimento da regifo e em busca de um lugar que Pernambuco abarque um avango ainda maior,
privilegiado nesse cendrio promissor. consagrando-se, assim, a for¢a do Ledo do Norte.
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Texto: Clarice Xavier Fotos: Shutterstock, Cecilia de Sa Pereira, Aguinaldo Lima, Roberto Pereira/SEl e Divulgagcédo/AscomSuape

I. A

{( m"nl!.‘ 3 i

. s

Em ascensao
Confira os setores que mais cresceram no ultimo ano:

ICIli ST RE——— a1}, 2 L
ConStICAOICIVI[IIR R S e, Wt -2

@_ Servicos, com destaque para o ramo de
oW transportes .....eeceeemrcceceieirneen s 14,6%

ol " Alojamento e alimentacéo............... 12,9%

‘g (O oY TR0 (0] e o A L O 12,7%

‘ Atividades imobiliarias, aluguéis e
S§ intermediacao financeira................. 11,6%

i~\ AQropeCUAria* .......ccccveeeeeeerensssnrernaanas 9,6%
o‘—% ® Producdes de arroz, mandioca, abacaxi e cana-de-agticar
ajudaram a elevar o percentual registrado
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SERIE ESPECIAL

A arrancada de Suape

Dono de numeros grandes e detentor dos titulos de maior
porto ptblico do Brasil (COPPEAD/UFR]/2007), melhor
porto brasileiro (Ilos/2010) e considerado como a segun-
da melhor gestdo ambiental entre os portos brasileiros
(Antaq/2007), o Complexo Industrial Portudrio de Suape
se tornou a menina dos olhos de Pernambuco. Ele fica a
20 quildmetros da capital, Recife, na cidade de Ipojuca, € é
14 que estdo instaladas as grandes apostas de desenvolvi-
mento,do Estado, entre elas a refinaria Abreu e Lima (a mais
moderna e construida com tecnologia inteiramente nacio-
nal) e o estaleiro Atlantico Sul (o maior da América do Sul).
Em 30 anos de existéncia, ja é possivel contabilizar mais
de cem empresas em plena operagio no complexo e outras
35 em fase de instala¢ido, que ocupam uma area de 13,5 mil
hectares e concentram investimentos na ordem de US$ 17
bilh&es, segundo dados da Secretaria Estadual de Desen-
volvimento Econémico.

ESTRADAS DO DESENVOLVIMENTO

S6 no ano passado, Suape movimentou nove milhdes de
toneladas de cargas, com importac6es que superaram 2009
em 19,63% e exportagdes que cresceram 7,72%. Em suma,
mais de cinco milhdes de toneladas deprodutos entraram
em Pernambuco e outros dois milhées sairam do Estado
para abastecer o mundo. i '

.Com a-refinaria, considerada a obra mais cara de Per-
nambuco (cerca de R$ 23 bilhes) € ancora do Porto de Sua-
pe, ja foram gerados 1500 vagas de emprego e essenumero
deve ser ainda maior quando as operagoes forem iniciadas,
0 que estd previsto para acontecer no ano que vem. ;

E o estaleiro também tem dado sua parcela de eontribui-
¢do para fazer de Suapeesse canteiro de obras. O empreen-
dimento, que tem como sécios 0s grupos Camargo Corréa
e Queiroz Galvao, a sul-coreana Samsung Heavy Industries
(SHI) e a empresa PJMR; ja é copsiderada a maior e mais
moderna empresa do séto;‘ de construgio naval e offshore do
hemisfério sul, segundo o Sindicato Nacional da Industria

| ("BR) 563,7kmde -
@ extensdo.Comeca
i naPontelima

Castro, no Recife, e termina
na Estacéo Experimental
Doutor Lauro Bezerra

- (BR) 3088kmde
' extensdo. - -
. “Comecanadivisa

de Pernambuco com Cea-
rd e termina em Petrolina,
nadivisacoma Bahia'

: CBR ) 916 km‘de'extevn'- :
sao. Comecana
- divisa de Pernam-

buco com Ceardeterminana -
. -ponte sobre o Rio Sao Fran-
cisco, na divisa- coma Bahia'

| (B 2618kmde
2 extensao. :
: Comega

nadivisa de Pernambuco
com Paraiba e terminana -
divisa ¢om Alagoas:

i m 1467kmde .
extensdo. -
/- Comeganadivi-

sade Pernambuco com
aParaibae terminana
divisacom Alago'as. ¥

m 213,9km de :
extensao.
3 Comecana

divisa de Pernambuco
com aParaibae termina.
‘nadivisacom Alagoas.

#'Poronde passa Pao de Acticar, Toritama, Caruaru Agrestma Barra do Rlachao Cuplra
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_ da Constriicio e Reparagio Naval e Offshore (Sinaval). Ela
éfruto deR$ 1,8 bilhdo em recursos ¢ tem capacidade ins-
talada de processamento da ordem de 160 mil toneladas de
ago por ano. Na carteira de produgido estd a construgao de 22
navios cargueiros de até 500 mil toneladas, o primeiro deles
estd em fase de conclusio edeve ser entregue a Petrobras
Transporte (Trans:petm) nosegundo semestre deste ano.

MOBILIDADE = Trafegam, todos os dids, em Suape, cerca de
seis mil caminhdes de combustivel, gds, contéineres, entre
muitos outros. E esse fluxo estd em pleno crescimento; o
que tem fomentado,inclusive, a geragao de postos de tra-
balho no setor. “Ndo falta emprego aqui ndo. Na empresa

[T

em que eu trabalho hd cinco anos, etr nunca vi o quadro de
motoristas de caminhdo completo e eles:estdo sempre com-
prando mais e mais veiculos”, afirmel Gedson Marques,
caminhoneiro, de 41 anos.

A palavra de ordem é logistica

Favorecido por uma localizagdo eStratégica, que o coloca
em ligacdo com cinco Estados nordestinos (Paraiba, Cears,
Piaui, Bahia e Alagoas), Pernambuco tem conseguido apro-
veitar a vantagem geogréfica em prol do desenvolvimento
do setorlogistico. Para se ter ideia da posigdo em que Per-
nambuco estd inserido, é s6 tragar um raio de 300 quiléme-
tros da capital do Estado, Recife. Nessa drea, estdo concen-
trados quatro capitais, dois aeroportos internacionais, trés
aeroportos regionais, quatro portos internacionais e uma
populagio de mais de 12 milh&es de pessoas.

Desses numeros, Pernatiibuco concentra 13 rodovias,
sendo uma duplicada e trés delas em processo de dupli-
cacdo (BR-104, BR-408 e BR-101), dois portos (O Recife
SA e o de Suape), dois aeroportos internacionais (um na
capital, Recife, e outro em Petrolina, no sertio do Estado)
eum.regional (Caruaru), além de mais de 20 aer6dromos.
Essa composigdo do setor de transportes também favorece

ainterligacdode centros regionais importantes do inte-

I'lOI' pernambucano, tais como Caruaru, Petrolina, Gara-
“:ghuns e Serra Talhada.
A construgio de uma rede eficiente de logistica estd sen—\
com o investimento em

do constatite omen
melhorias nas estradas. A duplicagio de mais de 50 kmda
BR-104, importante canal de escoamento do Polo Téxtil,
conhecido como Polo de Confeccdes do Agreste, promete
aumentar ainda mais a movimentagio financeira na regido,
que hoje'registra a circulagio de aproximadamente R$ 144
milhGes por més, gracas a uma produgio de cerca de 800
milhGes de pegas. Esses ntimeros renderam a regido o titulo

de segunda maior produtora no segmento, no ano de 2003,
perdendo apenas para a regido do Brds, na capital paulis-
ta, de acordo com um estudo de caracterizagio econdmica
realizado pela FADE/UFPE, em 2003, em parceria com o
Sebrae de Pernambuco. De 4 para c4, ndo houve nenhuma
atualizagio desses dados, mas o Sebrae ja deu inicio a uma
nova pesquisa.

-

CBR) 67kmde -
extensao.
“Comecana
divisa de Pernambuco
~comParaibaetermina - |:
em Salgueiro. 5

CBR ) 4441kmde
extensao.
Comecana
divisa de Pernambuco
com Piauieterminana -
divisacom Alagoas.

407 extensdo. = -

sa de Pernambuco com

130,1 kmde
/- Comega nadivi-

Piaui e termina em Petroli-
ha, nadivisacoma Bahia. :

S CBRY 150,8 km de
extensao.
N— Comecaem

Caruaru etermina na
divisado Estado com

Alagoas. :

~150,8 km de g
extenséo. Comeca
498) adivisade Per-
nambuco com a Paraibae
terminanaentradade Sao
L'owen(;o daMata.

("BR ) 1934kmde
@ extensdo.
Comega ;
naligagdocoma
aBR-116 e terminaem
'F’etrohna e

140,9km de
extensao.

.@
: " Comecaem |
Arcoverde etermina

nadivisa do Estado
com Alagoas.

Fonte DNIT (Departamento Nacmnal de Infraestruturade Transportes)

www.scania.com.br

ReidaEstrada_147_final.indd 29

N© 2/2011  SCANIA REI DA ESTRADA 29

5/12/11

9:56 AM




| T T

SERIE ESPECIAL

Até fevereiro deste ano
foi registrada uma frota
de 230.737 caminhoes e
caminhonetes, enquan-
to em 2008 esse nime-
ro era de 189 mil. Se
continuar nesse ritmo,
Pernambuco tera ultra-
passado a marca dos
300 mil jaem 2014.

Fonte: Departamento Estadual
de Transito de Pernambuco
(Detran/PE)

Cortando a BR-104 estd a BR-232 que, duplicada, liga
a capital ao sertdo do Estado. Outra rodovia que estd em
processo de ampliagio é BR-101. As obras ja duram quatro
anos e a previsio de entrega dos 125 quilémetros duplica-
dos, de Igarassu a divisa com a Paraiba (ao norte) e do Cabo
de Santo Agostinho a Palmares (ao sul) é para o final deste
ano. Essa é a rodovia mais movimentada do Estado e prin-
cipal corredor de trifego do Nordeste, concentra um fluxo
deveiculos que chega a 20 mil por dia; seguido da BR-232,
que registra uma média de 15 mil; e da BR-104, com mais
de 10 mil veiculos/dia. Outra rodovia, cuja duplicagio deve
seriniciada ainda este ano é a BR-408, que liga boa parte
dos municipios da Zona da Mata e serd o principal acesso
a cidade da Copa, em 2014. “A infraestrutura de transpor-
tes do Brasil vem merecendo um tratamento especial do
Governo Federal. E inegével que, nos tltimos anos, a capa-
cidade de investimento do Pais no setor foi incrementada.
Segundo o DNIT, o Pais investe atualmente por més mais
do que se investia por ano na década de 1990”, enfatiza o
pernambucano Fernando Bezerra Coelho, o ministro da
Integracdo Nacional.

E é de olho nisso, que muitos empresarios resolveram
apostar no ramo de transportes, como tem feito Cayo Cesar
Moura Barbosa. Com apenas 23 anos, ele é proprietario
de duas empresas na cidade de Caruaru, a K CesarMoura
(revendedora de veiculos pesados e semipesados) e a Trans-
pituca (transportadora). “Estou esperando a chegada de
mais um caminho novo que acabei de comprar e de outros
cinco, que estou negociando”, disse Barbosa, que pretende
chegar a uma frota de oito caminhdes até o final do ano.

| politana do Recife e, desde 2007, 123 empresas ja receberam

“Bistou
esperando mais
um caminhao
Novo que acapel
de comprar e de
Outros cinco,
que estou
negociando”

Cayo Cesar Moura Barbosa, proprietario da
K CesarMoura e da Transpituca

Do litoral ao Sertao

A ascensdo pernambucana nio se restringiu a regido lito-
ranea, e a interiorizacio do desenvolvimento possibilitou a
equidade dos investimentos. Dois grandes empreendimen-
tos, incluidos nos recursos do Programa de Aceleragio do
Crescimento (PAC), a ferrovia Transnordestina e o Projeto
de Integragdo do Rio Sdo Francisco com Bacias Hidrografi-
cas do Nordeste Setentrional (conhecida como Transposi-
¢do do Rio Sdo Francisco), estdo transformando uma drea
conhecida pela aridez do solo e pelas poucas oportunida-
des em uma verdadeira mina de empregos com perspectiva
de amplo crescimento.

A primeira prevé a ligacdo do Porto de Suape ao sertdo
com uma malha ferrovidria de 1.728 quilometros de exten-
sdo, com previsdo de instalagio de pelo menos trés plata-
formas logisticas: em Cruzeiro do Nordeste e em Agrestina.
A segunda visa assegurar a oferta de dgua, em 2025, a cerca
de 12 milhdes de habitantes de 390 municipios do Agreste e
do sertdo dos Estados de Pernambuco, Ceard, Paraiba e Rio
Grande do Norte, com a integracdo do Rio Sdo Francisco as
bacias dos rios temporarios do semiarido.

Seaté a década passada, eram os pernambucanos, junta-
mente com outros nordestinos, que iam procurar emprego
no Sul Maravilha, agora essa rota migratéria se inverteu e
quem estava por 14 resolveu voltar. S6 as obras da ferrovia,
estdo vinculados mais de 10 mil profissionais e na transposi-
¢do outros oito mil. De acordo com dados da Secretaria Esta-
dual de Desenvolvimento Econémico, a taxa de desemprego
caiu de 14,8% para 8% e foram gerados 113 mil empregos de
carteira assinada no interior — mais do que na Regido Metro-

®
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“Hoje, temos um grande canteiro de obras, com a dupli-
cagio de rodovias, construgio e recuperagio de diversas
ferrovias, como a Transnordestina, Norte-Sul e Leste-Oes-
te, investimentos na melhoria da infraestrutura portudria,
bem como projetos hidrovidrios. Essas obras, baseadas em
conceitos modernos de intermodalidade logistica, diversas
em andamento e outras projetadas, elevario a competitivi-
dade do Brasil a patamares compativeis com o papel que o
Pais desempenha como um dos principais players globais”,
projeta o ministro da Integragio Nacional.

A formagdo dessa rede logistica ja empolga quem man-
tém negdcios na regido. O empresario Célio Eduardo da
Silva, da Transportadora Severo, transporta concreto, tijolo
e piso hd pelo menos nove anos para a regido. Com uma
frota de 15 caminhdes, ele ja estd colocando em pratica
os planos de renovagdo da frota, pensando no progresso
quevird. “Nés transportamos trés mil toneladas por més
e tenho visto que, apesar de ser uma empresa pequena, as
oportunidades que estdo sendo abertas tém beneficiado a
todos”, comemorou Silva.

EXPORTACOES - O interior pernambucano também estd
no topo das exportagdes brasileiras de frutas como uva

e manga, produzidas no Vale do Sdo Francisco (que nido
engloba apenas Pernambuco), para diversos paises, prin-
cipalmente Estados Unidos e na¢des da Europa, que ficam
com 60% e 30% das mangas exportadas e 70% e 20% das
uvas exportadas. Além disso, também é considerado o
segundo maior produtor de vinhos finos e sucos, de acordo
com o Instituto Brasileiro do Vinho (Ibravin) e a Associagdo
de Produtores e Exportadores de Hortigranjeiros e Deriva-
dos do Vale do Sio Francisco (Valexport). Cerca de 200 mil
pessoas vivem diretamente dessa atividade, que ocupa 120
mil hectares com plantagdes irrigadas.

Movesa, pronta para o cliente

O aquecimento da economia pernambucana ja esta
sendo sentido na Movesa, representante da Scania
no Estado. “Projetamos um crescimento de 30% no
faturamento de 2011 com relagéo a 2010 e o primeiro
trimestre demonstrou que as nossas proje¢oes foram
bem definidas. Os clientes da regido perceberam que
podem confiar na Movesa”, conta Paulo Celso Oliveira,
gerente da concessionaria.

Instalada em Pernambuco desde 2009, a Casa
conta com 16 boxes de mecanica e mais

4 de reforma, além de uma equipe treinada que
garante a agilidade nos servicos.
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“No ano passado registramos um crescimento
de 50%, o mesmo percentual que esperamos

alcancar esse ano”

Ricardo Aguiar, diretor executivo daRCR

Carona no desenvolvimento

Pernambuco tem mostrado que cresce em rotagdo cons-
tante e em diversos setores, um levando o outro a patamares
cada vez mais altos. O crescimento no turismo é uma prova
viva disso. Esse mercado tem se beneficiado dos investi-
mentos de outros ramos e ja colocou o Estado em destaque
no ranking nacional, firmando-se como o segundo destino
mais procurado do Nordeste, atrds somente da Bahia.

Com Suape, o mercado de turismo viu os ramos de fre-
tamento e negdcios crescerem ainda mais, impulsionados,
sobretudo, pelo transporte de funcionarios de empresas que
se instalaram no Estado. De olho nesse segmento, a RCR
Locagdo vem investindo cada vez mais na expansdo de sua
frota, que hoje conta com 300 6nibus, 200 s6 em Pernambu-
co (a empresa mantém filiais na Bahia e no Maranhio). Hoje,
a RCR realiza 25 mil viagens por més, totalizando 1,2 milhdo

de quilémetros rodados e 490 mil passageiros transportados.

“Em 2009 tivemos um crescimento de 100%, ou seja,
dobramos a nossa frota e no ano passado registramos 50%,
o mesmo percentual que esperamos alcangar esse ano. Ha
muito que comemorar”, afirmou Ricardo Aguiar, diretor
executivo da RCR.

EM ALTA - Outro setor que também tem vivenciado uma
ascensdo vertiginosa é o de combustiveis. Com a grande
quantidade de obras que estdo sendo executadas simul-
taneamente no Estado, a demanda de abastecimento dos
veiculos envolvidos aumentou, fazendo com que o setor
fosse responsavel pela segunda maior arrecadagio de
ICMS do Estado, segundo dados do Sindicombustiveis-
-PE. Hoje, Pernambuco conta com 1.100 postos revende-
dores de combustiveis, com um consumo médio mensal
em cada um deles de 40 mil litros de gasolina, 40 mil de
etanol e 30 mil de diesel. @

“Apesar de ser
uma empresa
pequena, as
oportunidades
que estao sendo
abertas tém
beneficiado a
todos”

Célio Eduardo da Silva,
proprietario da Transportadora
Severo
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Parcerias

Big Carne

O frigorifico Big Carne e Derivados comprou um G 440
6x4 na Movesa, de Campina Grande (PB). Equipado com
o Scania Retarder e ar-condicionado digital, o veiculo se
junta a frota de outros dois Scania e transporta, desde
dezembro, gado vivo do Tocantins para Joao Pessoa,
onde é feito o0 abate. A empresa também acaba de adquirir
uma cota do Consorcio Scania.

A Ferbasa, a Companhia de Ferro e Ligas da Bahia, acaba de
adquirir, através da Movesa Salvador, trés Scania P 420 8x4 para
compor a frota que ja chega a 15 veiculos confinados para trans-
porte de minério. Com minas em Andorinhas, Campo Formoso
e Pojuca, a Ferbasa € lider no mercado nacional de ferrocromo e
fornece insumos para a industria siderurgica de acos especiais.

Kleintur

Cliente do Consorcio Scania Brasil, a gaucha Kleintur acaba
de adquirir um Scania K 420 8x2 na Suvesa, de Portao (RS).
O veiculo, com carroceria Marcopolo DD 1800, se junta a
moderna frota de outros dois Scania. Com sede em Sapiran-
ga, a Kleintur trabalha com fretamento de turismo e oferece
viagens para compras em Santa Catarina e Sdo Paulo.

T
7
W
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Salesse

Provando que é

possivel sonhar passo a
passo, Sergio Salesse,
proprietario da Salesse
Materiais de Construcao,
comprou dois G 420 6x2,
entregues em novembro e
fevereiro pela Battistella, de
Sa0 José dos Pinhais (PR).
Juntamente com um
Scania T 113 H, os
veiculos transportam
madeira para a produgao
de portas e janelas
comercializadas na loja,
além de fretes de feijao e
soja para terceiros.

Viagao Progresso

A Viacao Progresso e Turismo recebeu, em marco, seis chassis Scania K 310 com carroceria

i Comil Campioni 3.45. Os novos 6nibus fortalecem a parceria com a Casa Equipo, iniciada em
i 2004. Desde ent&o, todos os 6nibus rodoviarios com ar-condicionado s&o da marca Scania. A
Viagéo Progresso opera com linhas fixas em todo o Rio de Janeiro e Zona da Mata mineira.

TransDilezzi

A TransDilezzi acaba de comprar um P 340 4x2 e um R 380 4x2,
que se juntam a frota de outros quatro caminhdes Scania das
Séries 3 e 4. Sediada em Novo Hamburgo, a “Capital Nacional
do Calgado”, a TransDilezzi realiza o transporte de sapatos para
as regides Sudeste e Nordeste. Os veiculos estao cobertos com
CMP, o Contrato de Manutencao Preventiva.

Transportes
Kauer

A Transportes Kauer, de
Canoas (RS), adquiriu seu
primeiro Scania na Suve-
sa, de Eldorado do Sul
(RS). Na estrada desde
dezembro, o G 420 6x2
puxa cargas quimicas

e perigosas em um tan-
que inox. O veiculo esta
equipado com Opticruise
e Retarder para garantir
mais segurancga a opera-
¢ao e menos consumo de
combustivel.

www.scania.com.br

5/12/11 9:57AM‘ ‘



Fotos: Divulgacao

Mundo Scania

Um dia especial

O consultor técnico Salatiel Oliveira, colaborador da Casa Movesa, de Teixeira de

Freitas (BA), gosta mesmo do seu emprego. A prova € que, durante a cerimdnia de seu
casamento, realizado em dezembro passado, o bolo dos noivos usou do bom humor para
ilustrar o dia a dia de Oliveira e, por consequéncia, da noiva, Franciele.
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OPINIAO

NEUTO GONCALVES

DOS REIS™

Foto: Divulgagao

A rentabilidade
esta nos detalhes

‘ ‘ COMENDADOR José Mor-
gado foi um carreteiro
que deu certo. Na década
de 60, enfrentou atolei-

ros, comeu poeira e acabou erguendo,
na Rua Canindé, no Pari, em Sdo Paulo,
a poderosa transportadora Rodovidrio
Estrela do Norte. No final da década de
80, depois devertiginoso crescimen-
to, a empresa fechou as portas — com o
armazém abarrotado de cargas.

A Estrela do Norte é apenas uma entre
dezenas de exemplos de transportado-
ras de grande destaque que sucumbiram
ao longo do tempo. E comodo culpar
o mercado por tantos insucessos. Mas,
ndo se pode esquecer que muitas delas
foram vitimas ndo apenas da indis-
cutivel concorréncia predatéria, mas
principalmente do desconhecimento
dos custos, md gestdo, investimentos
faradnicos, brigas familiares, enfim, da
auséncia de profissionalismo.

Se algumas empresas ndo sobrevive-
ram aos seus criadores, muitas comeca-
ram h4 algum tempo a ser geridas pelos
seus filhos e netos. Trata-se, em geral, de
uma geragdo disposta a melhorar o nivel
de profissionalizagdo das empresas.

Além da entrada do capital estrangei-
ro, assiste-se também a um processo de
fusdo e incorporagido de empresas, cujos
melhores exemplos sdo a compra da
Lubiani e outras pela Julio Simdes ou a
incorporagdo da Shlatter, Transfer e Axis
pela Tegma Logististica.

Até por forga de barreiras legais, tudo
isso seria impensavel menos de duas
décadas atrés. A inflagio mascarava
os numeros e impedia as empresas de

pressionar por reducdes de fretes. Ndo
dava mais para disfarcar e repassar as
ineficiéncias.

A saida foi buscar mais alternativas,
além da redugio de custos varidveis
importantes, como combustivel, manu-
tengdo e pneus de maior produtividade
para diluir os custos fixos. Os veicu-
los ficaram maiores. Um caminhio,
que antes rodava com um motorista
s0, passa a rodar com trés. O tempo de
carga e descarga tem que ser diminuido,
porque veiculo parado significa custo
morto. Atividades meio, como manu-
tengdo, passaram a ser terceirizadas. Os
caminh&es modernos exigem motoris-
tas mais bem treinados.

Especialmente nas empresas de carga
fracionada, a redugio de custos vem
sendo obtida por meios de ganhos de
escala. Para tanto, o caminho tem sido
informatizar as empresas e automatizar
as operagdes dos terminais. A expedi-
¢do por meio de esteiras, como a Trans-
droga tentou, sem sucesso, na década
de 70, hoje, é sucesso na Braspress, gra-
¢as 2 evolugdo tecnolégica,.

Com o crescimento econdmico,
constata-se, nos ultimos anos, sensivel
recuperacio dos fretes e grande reno-
vagdo das frotas. O circulo vicioso dos
descontos e da venda indiscriminada
devolumes comega a ser substituida
pela selecio de clientes mais rentéveis.

A preocupagdo fundamental, no
entanto, deve continuar sendo o
controle dos custos. Nos ultimos
dez anos, a rentabilidade média
sobrevendas das cinquenta maiores
transportadoras nio passou de

% Neuto Gongalves dos Reis ¢ mestre em Engenharia de
Transportes pela USP de Sao Carlos, jornalista especializado
em transportes, coordenador técnico da NTC&Logistica,
membiro titular da Camara Tematica de Assuntos Veiculares
do CONTRAN, presidente da 24? JARI do DER-SP e professor
de Gerenciamento de Custos Logisticos da Fundagao
Armando Alvares Penteado (FAAP).

conhecerem seus verdadeiros custos.
No entanto, a partir do Plano Real, os
proprios embarcadores comegaram a

3%. Hoje, qualquer descuido leva
a operagdo para o vermelho. A

rentabilidade estd nos detalhes. @
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Casas Scania

Veiculos

ALAGOAS
- Rio Largo
Movesa - Tel. (82) 2126-9100
movesa.alagoas@movesa.com.br

AMAZONAS
-Manaus
Supermac - Tel. (92) 2101-4043
supermac@supermac-am.com.br
BAHIA
-Barreiras
Movesa - Tel. (77) 3611-4831
movesa.barreiras@movesa.com.br
-Feira de Santana
Movesa - Tel. (75) 3321-9100
movesa.feira@movesa.com.br
-Itabuna
Movesa - Tel. (73) 3043-6010
movesa.itabuna@movesa.com.br
-Salvador
Movesa - Tel. (71) 2103-9100
movesa.salvador@movesa.com.br
- Teixeira de Freitas
Movesa - Tel. (73) 3311-3900
consoleteixeira@movesa.com.br
- Vitoéria da Conquista
Movesa - Tel. (77) 4009-9100
movesa.conquista@movesa.com.br

CEARA

-Fortaleza
Conterranea - Tel. (85) 3307-2222
lisboa@conterranea.com.br

DISTRITO FEDERAL

-Brasilia
Varella - Tel. (61) 2104-5000
veiculos.df@varellaveiculos.com.br

ESPIRITO SANTO
-Viana
Venac - Tel. (27) 2123-7900
veiculos@venac.com.br

GOIAS
- Aparecida de Goiania
Varella - Tel. (62) 4006-4000
varella@varellapesados.com.br
-Rio Verde
Varella - Tel. (64) 3611-5500
veiculos.rv@varellaveiculos.com.br
MARANHAO
-Balsas
Alpha - Tel. (99) 3542-9494
alpha.bls@alphamaquinas.com.br
-Imperatriz
Alpha - Tel. (99) 2101-6060
alpha.imp@alphamaquinas.com.br
-Séo Luis
Alpha - Tel. (98) 3214-1919
alpha.slz@alphamaquinas.com.br
MATO GROSSO
-Cuiaba
Rota-Oeste - Tel. (65) 3611-5000
cuiaba@rotaoeste.com.br
-Lucas do Rio Verde
Rota-Oeste - Tel. (65) 3549-7200
lucas@rotaoeste.com.br
-Rondondpolis
Rota-Oeste - Tel. (66) 3411-5500
rondonopolis@rotaoeste.com.br
- Sinop
Rota-Oeste - Tel. (66) 3511-1500
sinop@rotaoeste.com.br
MATO GROSSO DO SUL
-Campo Grande
P. B. Lopes - Tel. (67) 3326-5080
Homepage: www.pblopes.com.br
- Dourados
P. B. Lopes - Tel. (67) 3424-0015
Homepage: www.pblopes.com.br
MINAS GERAIS
-Barao de Cocais
Ttaipu - Tel. (31)3837 1717
logistica@itaipumg.com.br
-Contagem
Itaipu - Tel. (31) 3399-1000
itaipu@itaipumg.com.br
- Governador Valadares
Covepe - Tel. (33) 2101-9700
covepe@covepegyv.com.br
-Inconfidentes
Ttaipu - Tel. (31) 3398-0440
itaipuin@itaipumg.com.br
-Matias Barbosa
Itaipu - Tel. (32) 3273-8639
itaipumb@itaipumg.com.br

-Montes Claros
Itaipu - Tel. (38) 3213-2200
itaipumc@itaipumg.com.br
-Muriaé
Covepe - Tel. (32) 3729-3444
covepe@covepe.com.br
-Nova Lima
Itaipu - Tel. (31) 3215-4560
logistica@itaipumg.com.br
-Patos de Minas
Ttaipu - Tel. (34) 3822-5555
itaipupm@itaipumg.com.br
-Pouso Alegre
Codema - Tel. (35) 2102-5600
codema.pousoalegre@scania.com
-Uberlandia
Escandinavia - Tel. (34) 3233-8000
escandinavia.udi@escandinavia.com.br

PARA
-Maraba
Itaipu Norte - Tel. (94) 2103-8050
marabd@itaipunorte.com.br
-Marituba
Itaipu Norte - Tel. (91) 4005-2222
itaipunorte@itaipunorte.com.br
-Paragominas
Itaipu Norte - Tel. (91) 3738-1684
leidilaura.silva@itaipunorte.com.br

PARAIBA

-Campina Grande
Movesa - Tel. (83) 2102-9100
movesa.paraiba@movesa.com.br

PARANA
-Cascavel
Battistella - Tel. (45) 3225-6011
cascavel @battistella.com.br
- Guarapuava
Battistella - Tel. (42) 3624-2188
guarapuava@battistella.com.br
-Londrina
P. B. Lopes - Tel. (43) 3329-0780
Homepage: www.pblopes.com.br
-Maringa
P. B. Lopes - Tel. (44) 3228-5757
Homepage: www.pblopes.com.br
-Pato Branco
Battistella - Tel. (46) 3220-8400
patobranco@battistella.com.br
-Ponta Grossa
Battistella - Tel. (42) 3239-6600
pontagrossa@battistella.com.br
-Sao José dos Pinhais
Battistella - Tel. (41) 3299-7272
sjpinhais@battistella.com.br
- Telémaco Borba
Battistella - Tel. (42) 3272-0035
telemacoborba@battistella.com.br
-Unido da Vitéria
Battistella - Tel. (42) 3524-6675
uniaodavitoria@battistella.com.br

PERNAMBUCO

-Jaboatao dos Guararapes
Movesa - Tel. (81) 2101-9100
movesa.pernambuco@movesa.com.br

PIAVI
- Teresina
Alpha - Tel. (86) 3220-6700
alpha.the@alphamaquinas.com.br
RIO DE JANEIRO
-Barra Mansa
Equipo - Tel. (24) 3348-3332
equipo.bm@equiporj.com.br
-Rio de Janeiro
Equipo - Tel. (21) 3452-9600
equipo@equiporj.com.br
RIO GRANDE DO NORTE
- Mossor6
Conterranea - Tel. (84) 3422-2400
conterranea@conterranea-rn.com.br

RIO GRANDE DO SUL
- Caxias do Sul
Brasdiesel - Tel. (54) 3238-0900
brasdiesel@brasdiesel.com.br
-Eldorado do Sul
Suvesa - Tel. (51) 3481-5050
suvesa.eldorado@scania.com
- Garibaldi
Brasdiesel - Tel. (54) 3463-8800
garibaldi@brasdiesel.com.br
-Tjui
Brasdiesel - Tel. (55) 3331-0500
brasdiesel.adm.ij@brasdiesel.com.br
-Lajeado
Brasdiesel - Tel. (51) 3714-7700
lajeado@brasdiesel.com.br

-Palmeira das Missoes
Mecanica - Tel. (55) 3742-1770
mepal@mecacil.com

-Passo Fundo
Mecanica - Tel. (54) 2104-9600
mevepas@mecacil.com

-Pelotas
Suvesa - Tel. (53) 3274-3535
suvesa.pelotas@scania.com

-Portao
Suvesa - Tel. (51) 3562-8200
suvesa.portao@scania.com

-Vacaria
Mecanica - Tel. (54) 3511-1433
mecacil@mecacil.com

RONDONIA
- Ji-Parana
Rovema - Tel. (69) 3421-5696
rovemaji-parana@rovema.com.br
-Porto Velho
Rovema - Tel. (69) 3222-2766
rovema@rovema.com.br
-Vilhena
Rovema - Tel. (69) 3322-3715
rovemavilhena@rovema.com.br

SANTA CATARINA
-Biguacu
Battistella - Tel. (48) 3296-0011
biguacu@battistella.com.br
- Concordia
Battistella - Tel. (49) 3442-5011
concordia@battistella.com.br
- Cordilheira Alta
Battistella - Tel. (49) 3328-0111
cordilheiraalta@battistella.com.br
-Itajai
Mevale - Tel. (47) 3341-0800
mevale@mevepi.com.br
-Joinville
Meville - Tel. (47) 3451-0300
meville@mevepi.com.br
-Lages
Battistella - Tel. (49) 3221-3411
lages@battistella.com.br
- Picarras
Mevepi - Tel. (47) 3267-7200
mevepi@mevepi.com.br
-Rio do Sul
Mevesul - Tel. (47) 3525-3575
mevesul@mevepi.com.br
-Tubarao
Battistella - Tel. (48) 3628-0511
tubarao@battistella.com.br
-Videira
Battistella - Tel. (49) 3531-3211
videira@battistella.com.br

SAO PAULO
- Aracatuba
Quinta Roda - Tel. (18) 3631-1010
qroda.ata@quintaroda.com.br
- Araraquara
Escandinévia - Tel. (16) 3301-1000
araraquara@escandinavia.com.br
-Bauru
Quinta Roda - Tel. (14) 2109-3150
quintaroda.bru@quintaroda.com.br
-Cacapava
Codema - Tel. (12) 3653-1611
codema.cacapava@scania.com
- Guarulhos
Codema - Tel. (11) 2199-5000
codema.guarulhos@scania.com
Codema - Seminovos - Tel. (11) 2199-5000
codema.seminovos@scania.com
- Jundiai
Codema - Tel. (11) 2136-8750
codema jundiai@scania.com
-Porto Ferreira
Quinta Roda - Tel. (19) 3581-4144
qroda.pf@quintaroda.com.br
-Regente Feijo
P. B. Lopes - Tel. (18) 3941-1030
Homepage: www.pblopes.com.br
-Registro
Codema - Tel. (13) 3821-6711
codema.registro@scania.com
-Ribeirdo Preto
Escandinévia - Tel. (16) 3969-9900
escandinavia@convex.com.br
-Salto Grande
P. B. Lopes - Tel. (14) 3378-4115
Homepage: www.pblopes.com.br
-Santos
Codema - Tel. (13) 2102-2980
codema.santos@scania.com

- Sao Bernardo do Campo
Codema - Tel. (11) 2176-0000
codema.saobernardo@scania.com

- Sao José do Rio Preto
Escandinévia - Tel. (17) 3215-9770
riopreto@escandinavia.com.br

- Sorocaba
Codema - Tel. (15) 2102-7850
codema.sorocaba@scania.com

- Sumaré
Quinta Roda - Tel. (19) 3854-8900
quintaroda@quintaroda.com.br

SERGIPE

-Nossa Senhora do Socorro
Movesa - Tel. (79) 2104-9100
movesa.sergipe@movesa.com.br

TOCANTINS
- Araguaina
MCM - Tel. (63) 3421-3433
mem@memtocantins.com.br
- Gurupi
MCM - Tel. (63) 3311-4000
mcm@mcmtocantins.com.br

Motores

AMAPA
-Santana
Motomap - Tel. (96) 3281-3578
motomapsz@netsan.com.br
PARA
-Santarém
Motomap - Tel. (93) 3523-1109
motomapsz@netsan.com.br
RIO DE JANEIRO
- Angra dos Reis
Mecmarine —Tel. (24) 3366.6994
mecmarine@mecmarine.com.br
RIO GRANDE DO SUL
-Porto Alegre
Orbid - Tel. (51) 2131-5100
werner@orbid.com.br
SAO PAULO
- Guaruja
Mecmarine - Tel. (13) 3355-4782
mecmarine@mecmarine.com.br
- Guarulhos
Codema - Tel. (11) 2199-5000
codema.guarulhos@scania.com

Scania na América Latina

-ARGENTINA - Buenos Aires
Tel. (00543327) 451000

-BOLIVIA - Santa Cruz de la Sierra

Tel. (005913) 341-1111

- CHILE - Santiago
Tel. (00562) 3940-400

-COLOMBIA - Santafé de Bogota
Tel. (00571) 292-8200

-COSTA RICA - San Jose
Tel. (00506) 290-2255

-EQUADOR - Quito
Tel. (00593) 22440-765

-GUATEMALA - Guatemala
Tel. (00502) 2420-4466

-MEXICO - México Querétaro
Tel. (0052442) 227-3000

-NICARAGUA - Managua

Tel. (005052) 631151/331152 a 331159

-PARAGUAI - Asuncién

Tel. (0059521) 50-3921 a 50-3928/50-3720

-PERU - Lima
Tel. (00511) 512-1800

-REPUBLICA DOMINICANA - Sto. Domingo

Tel. (001809) 372-0455
-URUGUALI - Montevidéu
Tel. (005982) 924-0433/0435
-VENEZUELA - Valencia
Tel. (0058241) 871-8090

0800 019 4224
Scania J

O servigo que cuida do seu Scania

Assistance 24 horas, 365 dias por ano
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RINO COM

Gente,
Produtos e
Servicos.

O GPS da Scania:

Checklist para Onibus Scania.
Solucbes para a sua frota e para
gquem precisa dela.

Garanta uma viagem tranquila a seus passageiros. O Checklist para Onibus é mais um
importante Servico criado pela Scania para oferecer a maior disponibilidade possivel
a sua frota e mais:

vV Comodidade: pode ser aplicado em qualquer uma das Casas Scania ou na sua prépria garagem.
V Garantia: diagnéstico Scania com a visio de um especialista Scania.

vV Economia: evita paradas imprevistas, melhorando a rentabilidade dos seus negécios.

V Satisfagio: quando sua frota nio tem problemas, seu passageiro fica satisfeito.

Para saber mais, consulte sua Casa Scania ou acesse www.servicos.scania.com.br.

() scana

Wwww.scania.com.br

, em seu veiculo regularmente.
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