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Silver Line abre
o Juhileu da Scania

Série especial é a primeira das novidades TR

reservadas para o ano de 2007 %



Editorial

Um ano cheio
de novidades

O ano de 2007 j& comeca bem. Depois
de terminar 2006 em alto astral, partici-
pando junto com mais de 5 mil clientes
dos cruzeiros do navio Costa Fortuna
—a maior e mais ousada promocao

de marketing de relacionamento do
setor de transporte rodoviario nacio-
nal-, realizada pelo Consércio Scania
Brasil ao final de dezembro, nem bem
brindamos a chegada do novo ano e ja
estavamos de novo na ativa. Epoca de
reunir nossas equipes de Vendas de Vei-
culos e de Vendas de Servicos de todo
o Brasil e reciclar conhecimentos. Tudo
para comecar 2007 afiados e prontos
para um grande ano.

As expectativas gerais sdo de cres-
cimento da economia, o que leva a um
conseqliente crescimento do mercado
de caminhoes e de 6nibus, bem como
dos negdcios de vendas de servicos.
Para responder rapidamente a essa de-
manda de mercado, cada vez mais es-
pecifica e profissionalizada, sera preciso
estar atento, oferecer novas soluces
de transporte, entender o que o cliente
necessita e agir em todo o territério
nacional com a mesma eficiéncia. S&o
os desafios para 2007.

O foco tem de estar cada vez mais
voltado para o aumento do portfélio de
servicos oferecidos aos nossos clientes.
E por isso que, durante o ano, mais e
mais casas que compdem a Rede de
Concessionarias Scania no Brasil estarao
sendo certificadas com o padrdo mun-
dial de operacao da Scania, que agora
denominamos Compromisso Scania de
Exceléncia.

Mas 2007 nao trara apenas
desafios. Teremos um ano repleto de
comemoracodes. Serd o ano do jubileu
de ouro da Scania, quando comemora-
mos 50 anos de nossa chegada oficial
ao Brasil. Diversas atividades marcardo
esse fato histérico, principalmente por
ocasido da data de constituicdo da
Scania neste pais, o dia 2 de julho.

Celebraremos também os 25 anos
do Consorcio Scania Brasil, o primeiro
consércio brasileiro de veiculos pesados.
Uma modalidade de vendas de veiculos
a prazo que ndo apenas entrega os vei-
culos como cria fortes lacos de amizade
e confianga entre os consorciados e a
Scania, aumentando assim a grande e
conhecida “Familia Scania”. Dentro de
um ambiente de total transparéncia e

credibilidade, j& foram entregues mais
de 48 mil caminhdes e 3 mil 6nibus pelo
Consércio desde 1982.

N&o haveria época melhor para,
também, lancar mais uma série especial
de caminhoes, desta vez batizada de Sil-
ver Line. Limitada a 400 unidades, reline
itens exclusivos de prestigio, endereca-
dos aos amantes da marca Scania. Serao
caminhdes que marcarao época, assim
como o fizeram o Jubileum, em 1991,

o Millenium, em 2000, e o Horizontes,
em 2001. A Silver Line comeca a ser
vendida agora em janeiro e a primeira
unidade foi adquirida pela Transportado-
ra Contatto, de Limeira (SP), tradicional
cliente Scania que tem em sua frota um
L 75 histérico, adotado como um dos
simbolos do jubileu da Scania.

Levaremos a cabo, ainda em 2007, a
segunda edicdo da competicao “Melhor
Motorista de Caminh&o do Brasil”,
seguindo a grande repercussao que tive-
mos em 2005, ano da primeira edicéo.
E, novamente, nossa intengdo valorizar o
motorista de caminh&o que conduz com
seguranga e tem papel fundamental na
reducdo dos acidentes nas estradas.

A Scania comemora 50 anos de
Brasil em 2007, caminhando sempre na
direcéo do futuro, j& que tudo o que
fizemos e fazemos nos qualifica como
a preferéncia nacional no transporte
pesado e nos impulsiona a seguir mais
outros 50 anos adiante.
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4 Noticias da Scania

América
Latina

6 Originais
da Estrada 11 Onibus

Apés cinco anos, Expresso Gardénia adquire chassis de
onibus Scania

0 concurso “Originais da Estrada”
procurou e encontrou os 50
caminhdes Scania mais originais e
bem conservados do Brasil

12 Aplicagao

Caminhdes Scania P 340, com traéo 8x4, irdo operar
em obras de melhoria da infra-estrutura realizadas por
batalhées do Exército Brasileiro

14 Vendas

Companhia Vale do Rio Doce fecha com a Scania contrato
Bﬁll ao'ocetino Patifico alfoveseando de exdusividade para fornecimento de caminhdes em 2007

o\Petu, heneficia, desde jd, asregioes

onde acontecem as obras. 20 Meio ambiente

Empresa de transporte pGblico sueca aposta nos
dnibus movidos a etanol

22 Cliente

Viagdo Sdo Luiz adquire novos dnibus Scania e
Série especial de caminhdes participa do Projeto Siriema, uma iniciativa do governo

Silver Line abre as comemorades do Mato Grosso do Sul para melhorar o transporte de
do jubileu de ouro da Scania passageiros no Estado

no Brasil. Também em 2007,
novas concessiondrias seréo

certificadas pelo padrdo mundial 2 3 Lan(;amento

de atendimento da Scania e o - — -
Conséreio Scania Brasil celebra Novo caminhdo rigido P 310 6x4 é ideal para o trabalho

seus 25 anos de atividade em condigdes severas, mas com cargas mais leves ou
fungdes de apoio

24 Equador

Onibus Scania operam na primeira parte do novo
sistema de transporte urbano de Guayaquil

26 Motores

Scania redne empresdrios do setor de aluguel de grupos
geradores e apresenta novidades

28 Peru

Peru Rail, tradicional operadora ferrovidria, ingressa
no segmento de transporte rodovidrio

27 29 Argentina

Consorcio Transportes Messina cruza a Cordilheira para o
Chile e viaja por todo o Mercosul com cargas gerais e
refrigeradas

5,8 mil clientes viajam
pelo litoral paulista e

fluminense a bordo do 30 Vendas & Clientes

navio Costa Fortuna
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De cara nova Presente onde o
caminhoneiro esta

As balsas da Dersa que operam nos trechos Bertioga — Guaruja, Santos — Guarujd e Sdo
Sebastido — Ilhabela, receberam uma nova identificagdo visual nesta temporada, fruto de uma
parceria entre a Dersa e a Scania. Os adesivos “Scania Industrial and Marine Engines Power”
indicam que as mais de 15 balsas sdo equipadas com motores Scania. Os motores presentes
nas embarcagoes sao DN11 e DI12, esse
Gltimo com 409 hp. Segundo a Dersa, 0s
motores Scania foram escolhidos por seu
desempenho. Além disso, a qualidade

de atendimento de pos-venda, realizado
pela concessiondria Mecmarine Guaruja,
garante a disponibilidade operacional das
embarcagoes M

Mauricio Jorddo

A Brasdiesel, concessionaria Scania localizada
no Rio Grande do Sul, marcou presenca na
XX Festa de Sao Cristovao e dos Motoristas,
promovida pela Associagao dos Motoristas de
Garibaldi, nos dias 23 e 24 de dezembro.
Durante o tradicional evento da cidade de
Garibaldi (RS), a concessionaria, em parceria
com a montadora, realizou mais uma edigao
do Feirdo de Pegas Genuinas Scania, que deu
a0s caminhoneiros da regido a oportunidade
de adquirir as pegas da marca a pregos
bastante competitivos.

Quem participou da festa pode, além de verificar
as vantagens dos pacotes de pegas e servigos
oferecidos pela Scania, receber informagoes
sobre 0 sistema de troca de pecas usadas da
montadora e origntagOes para a conservagao dos
componentes dos veiculos da marca [

Seguranca em pauta

“No Brasil, 0s gastos com
acidentes automobilisticos

Ménica Zanon

Entre os dias 7 e 10 de dezembro, foi promovida a Exponaus 2006 — chegam a R$ 28 hilhdes
Exposicdo Nautica & Naval do Sul. A feira, que acontece em Itajai (SC), a0 ano, e a engenharia
reuniu nessa edicdo cerca de 50 expositores. da mobilidade deve se

A Scania marcou presenca apresentando ao setor pesqueiro local 0s gsforgar para reduzir esse
seus motores maritimos nimero em pelo menos

DI 12M de 409 hp e

DI 16M de 600 hp. Na
ocasido, a IP Pescado
adquiriu uma unidade
do DI'12 M, que deve
equipar uma nova
embarcagdo da empresa
de 28 metros de
comprimento. A negociagao foi
feita pela Mevale, concessionaria

30%”, afirmou José
Henrique Senna, gerente
executivo de Assuntos
Institucionais do Produto
da Scania Latin America e presidente da SAE Brasil, durante o discurso
de encerramento do XV Congresso e Exposicdo Internacionais de
Tecnologia da Mobilidade SAE BRASIL, elegendo assim o debate sobre
seguranga veicular como meta da instituicao para 2007.

0 evento, que do dia 21 ao dia 23 de novembro, discutiu 0 tema
Sustentabilidade e a Matriz Energética Mundial - A Contribuigao

Maria Fernanda Garcia

Arquivo Scania

Scania na regiao. da Engenharia Brasileira, reuniu cerca de 7,4 mil profissionais, que
A programacdo da Exponaus 2006 incluiu também o 1° Férum de representaram 2,9 mil empresas da area da mobilidade. Ao todo, a
Crédito da Pesca Industrial e um bolsao ndutico, para a comercializagao edicdo 2006 da mostra de engenharia contou com 102 estandes, 24
de embarcacdes novas e seminovas M foruns de debates e mais de 170 apresentacoes técnicas Ml
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Scania comemora

En 1957, a Scania iniciou suas Identidade - A criagio do
atividades na América Latina, com a logotipo que representa o projeto dos
criacao da Scania-Vabis do Brasil S.A. — mm 50 anos partiu da idéia de eleger uma
Motores Diesel. Naguele mesmo ano, foi imagem que remeta a Scania, para que,
fundada a primeira concessiondria Scania além de ser comemorativo, o logotipo

no Pais, a Brasdiesel S.A. Comercial e
Importadora, em Caxias do Sul. Em 1962,
a fabrica foi transferida para Sao Bernardo
do Campo, onde esté localizada até hoje.
Estes e outros fatos fazem parte da historia
da Scania que, este ano, completara 50
anos no Brasil. Em comemoragdo, a Scania
prepara vdrias atividades, das quais, as

fosse facilmente associado a marca.

0 elemento escolhido foi a grade do
caminhdo L111, o Jacaré, por ser o
veiculo responsdvel pela popularizagao e
consagragao da marca Scania no Brasil.
0 resultado é uma imagem forte, com
cores impactantes. O laranja foi adotado
para que a associagao com o caminhdo

primeiras a serem apresentadas para o @ ’[ ficasse clara, 0 azul é a cor padrdo da
publico sdo a identidade do projeto Scania 1"(/151 marca Scania e o dourado representa o
50 anos no Brasil, que engloba todas as Jubileu de Ouro. O slogan da campanha
acgoes, e o hot site, criado exclusivamente é

para celebrar este periodo. , €Om 0 objetivo

de mostrar que esses 50 anos sdo, na
verdade, a base para os proximos anos

Fotos: Monica Zanon

QOutra das ag6es de
comemoragao é o hot site
www.scaniab0anos.com.br,
que estd sendo langado
neste inicio de ano. L4, 0
internauta pode navegar
pelos fatos mais marcantes da histéria da Scania e do mundo,

por meio de uma linha do tempo dividida por décadas. Também
estdo disponiveis para download posteres e papéis de parede.
Além disso, é possivel assistir a um video historico e ouvir o Hino
Scania 50 anos no Brasil, cangdo criada para celebrar o jubileu de
ouro. O hot site conta ainda com depoimentos de colaboradores,
clientes e caminhoneiros, galeria de fotos e de propagandas
antigas. Uma segdo de noticias atualizada regularmente completa
o conteddo I

A Scania reuniu, em

dezembro, 100 jornalistas

para seu tradicional almogo de
confraternizagdo de final de ano. O
gvento, que aconteceu no Jockey
Clube de Sao Paulo, deu inicio
publicamente as comemoragoes
dos 50 anos da montadora no
Brasil, que acontecerao durante todo o ano de 2007.

Na ocasido, icones de distintas épocas, cedidos pela Transportadora Contatto; Durante 2007, o leitor podera conferir nas edigoes de Rei da
pela Viagdo Garcia; pela Familia Mascioli, ex-proprietaria da Viagao Cometa; e Estrada as noticias relacionadas a comemoragao do jubileu
pelo programa de usados e seminovos da Scania, o SuperZerado, demonstraram de ouro da Scania. Além disso, serd produzida uma edicao
um pouco da trajetoria de sucesso dos produtos Scania, no Pais, nesse meio comemorativa da revista, falando sobre a historia dos 50 anos
século de histéria Il da Scania no Brasil W

Rei da Estrada |
dez 2006/jan-fev 2007



Originais da estrada

- /’/Protagnnistas
da historia

Concurso “Originais da Estrada” chega ao fim, elegendo
os 50 caminhdes Scania mais originais e bem conservados do Brasil

Depois de sete meses de procura, a

Conheca os 50 ganhadores do concurso

revista Rei da Estrada, por meio do con-
curso “Originais da Estrada”, encontra os
50 caminhdes que melhor representam
a historia da Scania em seus 50 anos de
Brasil. Ao todo, foram escolhidos por
uma comissao, constituida por pro-
fissionais de diversas areas da Scania,

15 caminhoes fabricados entre 1957 e

“Originais da Estrada”

15 caminhoes fabricados entre 1957 e 1966

Clériston Félix Mariana

Mecanica Luadivi Ltda.

1966, 15 entre 1967 e 1976, dez entre Pinheiro Preto — SC ........ccve.. L - 1957 S80/Marcos = RS... i aiiens L- 1962

1977 e 1986, sete entre 1987 e 1996, e Reinaldo de Mello Ariovaldo José Brocanéli de Carvalho

trés entre 1997 e 2000. Almirante Tamandaré — PR ........ L- 1958 Alto Taquari— MT ......c.cooevennnean. L-1963
As cinco fotos publicadas nesta Mauro Schiitzky lone Adéao Pegado de Souza

edicao ilustram o bom estado de Mo SECRTIE NS R A L-1958  RiodeJaneiro —RJ....ooo...... L- 1964

b RS de xdl graqde nume,ro de Samir Jorge de Oliveira Evaristo Agenor Nardo

ca:nlnhoestcagla glu? C|rcu||am ha znos Trés Coracoes — MG .................. L-1958  Santa Cruz do Rio Pardo - SP....L - 1965

prenar;e.stra ;S. rja;ggs{nsseriecézzaofs Nilson Ignotti Filho Carlos Eduardo dos Santos

¥ o R PRSP Catanduva - SP...ovvveveoeeoeee L-1959  Carazinho — RS.......cccooocorrcrrr L- 1966

50 ganhadores do concurso “Originais y : Lo¥ &

e T AR SR e CIarls_se Baldin Kuze qubn/er Inacio da Silva )

de um caminhao Scania. Todos os de- vacaria =RS. b A L~ 1360 Culgbais MT et 20 it s L=1966

mais participantes receberam em suas EVertOn Dalman Mu"er RamOS ROgéI’iO de Souza Si|Va

residéncias bonés da marca. Sapifangak SRS\ Rt L - 1961 Belo Horizonte = MG................. L- 1966

6 | Rei da Estrada
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15 caminhoes fabricados entre 1967 e 1976

Rogério Pereira Nunes

Sao Caetano do Sul =SP........... L-1972
Rivaldo Aparecido Silva

ReqisTOpoSPAR i S e M Ay L-1973
Laércio Gimenez

JUnOlaleiS Pt st a8 558 Ts Saiy St L-1973
Ubirajara indio Bittencourt Jnior
Campo Grande - MS................ L-1973
Christian Antonio Sildatelli

Sao Marcos—RS .......ccooveenn LK - 1974
Vilmar Bender

G AERS Sy A St R o L-1974
Jean Carlos Correa

Jacupiranga =SP...........ii L-1975

Haroldo Crepale

Sao Pall]e = SPHR S50 SR T L- 1976
Cleber Nonato da Silva
BelemRPAR: W Ha I A" n R L- 1976

Viviane Regina Gianoto
Sao Bernardo do Campo - SP..LK - 1976

Miguel Antonio Machado Trize

BAULIF=sSPE1: - S S ke L- 1976
Carlos Alberto Rodrigues

€M PINaS: 7= SR LS8 A e L-1976
Ademir Mendonca

Araraquara = SP.........cooeeiinnn L- 1976
Erick Spada

S&o Caetano do Sul........c.ccv...e. L- 1976

“— —

T
“Diego Nascimento Em

Santos Dumont - MG

10 caminhoes fabricados entre 1977 e 1986

lader Ghermandi
Santo Angelo = RS ..o L-1977

Fabio Raimundo dos Santos
Fernandes

Nova Serrana — MG................. LK - 1978
Walter Felix dos Reis

[Foamaar s RRE G 208 Wi, | S5t L-1978
Auto Lanternagem Vitério

Simioni

Uberlandia = MG .........c.co........ L-1979

Edvaldo Aparecido Bena
MaURRENSP.A =t b el LK - 1981

Antoninho Ceroni Soares
Ouro Preto do Oeste = RO.......... L-1981

Ignacio de Loyola Testa
Governador Valadares - MG .....T - 1983

Walter Antonio Ferri
Farroupilha — RS.... v i T-1986

Manoel Aristides Farias
Sao Bernardo do Campo — SP....L - 1981

|

. Mirian de Menezes Cabreira
Sao Gabriel — RS

7 caminhoes fabricados
entre 1987 e 1996

Lauro Monteiro dos Santos

Castanhal = PAN SR 8 S R-1989
Carlos Augusto Pinheiro Corréa

Bel SrasRARe i e bl b s T R-1991
Felipe Camargo Volpato

LimBiia,aSP i Rt e o T-1995
Robson Antoniolli

Salandi 25 PRASE SX e e n T-1995
Junior Clesio de Deus

Dourados =MS .......ccoovverinnnn. R - 1996
Leonardo Maradona Braga

Patos de Minas - MG................. T-1996

3 caminhoes fabricados
entre 1997 e 2000

Marco Antonio Mombach

Sao José do Sul = RS .....cocoennnee T-1997
Airton Pereira da Silva
Bom Repouso - MG.................. P-1999

&Z_gfﬁ ’;d:e‘Andrade
~ Cotia-SP
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e pessoas, cruzando o pais e ligando o Brasil ao oceano Pacifico

A estrada, cujo tracado de dificilima
construcdo envolve longos trechos
rasgando a Cordilheira dos Andes e
a indspita selva amazonica, devera
abrir, até 2009, as fronteiras do Brasil
para os produtos peruanos e os portos
do pals vizinho para as mercadorias
brasileiras. Contudo, desde j4, a Intero-
ceanica emprega a populacéo local em
sua construcao, traz ganhos econdmi-
€os as regides nas quais as obras acon-
tecem e beneficia empresas brasileiras
e peruanas, responsaveis por fornecer
0s materiais para sua construcao.
Dividida em cinco trechos, a rodo-
via terd, até o término das obras, 2,5
mil quildmetros de estrada asfalta-
da. Antes do inicio dos trabalhos de
construcdo, somente os trechos 1, que
vai de San Juan de Marcona a Urcos,
e 5, que vai de Matarani a Azangaro e
de llo a Juliaca, eram asfaltados. Nos
outros, ou faltava pavimentacéo ou
nao havia nem estradas, nem cami-
nhos abertos. Buscando melhorar a
infra-estrutura de transporte do pais e
a integracdo com o Brasil, o governo
peruano concedeu ao setor privado,
em 2005, a construcdo dos demais
trechos.

Maior obra de infra-estrutura rodovidria no Peru movimenta terra, caminhdes, mdquinas

Com 703 quilometros, os trechos
2 e 3 da rodovia estao agora sob a
responsabilidade de um consorcio,
formado pela construtora brasileira
Odebrecht e outras trés empresas
peruanas, com o nome de Conirsa,
Concesionaria da Integracion de la
Infraestructura Regional Sudamericana
Sur. Depois de firmar uma parceria pu-
blico-privada com o governo peruano,
ele tornou-se responsavel pelas obras
que fardo a ligacdo de Urcos a Puente
Inambari e de Ifapari, na fronteira do
Estado brasileiro do Acre, a mesma
Puente Inambari. O trecho 4 ficou
a cargo de uma parceria que relne
as construtoras brasileiras Andrade
Gutierrez, Camargo Corréa e a Queiroz
Galvao.

Em lugares de tao dificil acesso
como os Andes, em um extremo da
obra, ou a floresta amazonica, que se
encontra na outra ponta, atuam desde
abril de 2006, engenheiros, técnicos e
operarios da Conirsa. Ao todo, cerca
de 60% da méao-de-obra empregada
na construcao dos trechos 2 e 3 da
Interoceanica sao das préprias regides
onde acontecem as obras. As contra-
tacbes dos operarios nao qualificados

I\
PERU

N 9

I\
Azangaro
e

éan Juan
de Marcona

BRASIL

Inambali Y Puérto
Maldonado

Inapan (—/\\
3 \ Puente S

BOLIVIA

ocorreram por sorteio e
contemplaram com um
emprego temporario
cerca de 3 mil cidadaos
peruanos, que se con-
centram nos acampa-
mentos de Ccatcca,
Ocongate, Mazuco e
Iberia. O deslocamento
de pessoal para as obras
e a migracao da popu-
lacao para as regioes
diretamente afetadas
pela rodovia movimen-
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tam as economias locais. Muitas das
pessoas que se mantinham a base da
agricultura de subsisténcia, passaram a
receber salarios e estimulam a agricul-
tura comercial e o comércio local.

Segundo estudo feito a pedido
das construtoras, a estrada pode
gerar um aumento de 1,5% do
Produto Interno Bruto (PIB) peruano.
Considerada uma das principais obras
da Iniciativa para a Integracéo da
Infra-estrutura Regional da América
do Sul (IIRSA), a rodovia promovera
o desenvolvimento socioeconémico
da regiao Sul do pais, que representa
18% da populacao, hoje em torno de
5,7 milhoes de habitantes, e 32% do
territorio nacional.

“A Interoceanica sao varias obras
dentro de uma. No trecho da Cordi-
Iheira dos Andes, as dificuldades sdo o
terreno acidentado, o frio e a altitude,
que chega a 4,6 mil metros. Ja no
trecho da floresta Amazonica, enfren-
tamos problemas com a temperatura,
que ultrapassa os 35 graus, 0 excesso
de chuvas, que pode interromper o
trafego durante dias e a auséncia de
pedras para a construgdo da estrada”,
comenta Danilo Trinchdo, gerente de
logistica da Conirsa e um dos oito
brasileiros que atuam na obra.

A Conirsa trouxe as maquinas e
equipamentos do Brasil, entre eles os
170 caminhodes Scania que operam
nas obras. Os insumos diarios — ci-
mento, cal, combustivel — estdo sendo
comprados no Peru. Quando chegar
ao pico da obra, a demanda diaria
sera de 200 toneladas de cimento e
180 toneladas de cal. Para a fabrica-
cdo do asfalto, durante dois meses
e meio, uma usina foi transportada
para o meio da Cordilheira dos Andes.

Conforme Vanio Araujo, gerente
de producéo da Conirsa, a capacidade
técnica, a boa negociacdo comercial
e, especialmente, o prazo de entrega
foram os pré-requisitos para a escolha
dos caminhdes Scania. Os veiculos dos
modelos P 360 e P 420, a principio,

deverdo operar no Peru por quatro
anos, prazo para o término da cons-
trucdo da Interoceanica. Atualmente,
eles realizam o transporte dos insumos
utilizados na obra e retiram a terra e
as pedras que dao lugar a estrada que
comega a surgir.

Para atender a demanda por
pecas de reposicdes dos caminhdes,

a Scania mantém oficinas méveis nos
acampamentos da Conirsa localizados
nas cidades de Ccaccta e Iberia. “O
objetivo é evitar que os caminhodes
parem para ndo comprometer a obra”,
diz Luis Duthurburu Arellano, chefe de
Servicos da Scania no Peru. A monta-
dora conta com quatro profissionais
em cada acampamento, responsaveis
pela administracdo das garantias, qua-
lificacdo do pessoal que opera e realiza
a manutencao dos veiculos e controle
dos estoques de pecas.

A participacao do Peru nas vendas
da Scania Latin America subiu de 2%
de janeiro a setembro de 2005 para
6%, quando comparado a igual perio-
do de 2006. No total, a Scania vendeu
430 caminhodes no pais em 2006. De
acordo com Mathias Carlbaum, diretor
de Vendas e Marketing da Scania
para a América Latina, a regiao esta
investindo bastante em infra-estrutura,
gracas a alta dos precos das commodi-
ties e a estabilidade politica.

Hoje, a Interoceanica é a maior
obra de infra-estrutura rodoviéria da
historia do Peru e, por isso, uma das
grandes responsaveis pelo incremen-
to de vendas da Scania no Peru. Ao
fim de sua construcdo, a rodovia
contemplara dez regides do Pais
- Madre de Dios, Puno, Cusco, Tacna,
Mogquegua, Arequipa, Ica, Ayacucho,
Apurimac e Huancavelica. Para sua
construcao, serdo investidos 810
milhoes de ddlares. Sé a construcao
dos trechos sob responsabilidade da
Conirsa esta avaliada em 570 milhoes
de dolares.

HF
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Apds cinco anos sem comprar veiculos Scania, Expresso Gardénia
testa todos os modelos do “Time dos Sonhos” e adquire 20 chassis

A histéria da Expresso Gardénia come-
ca em dezembro de 1963, com o objetivo
de transportar cargas e passageiros entre
as cidades de Campinas (SP) e Ouro Fino
(MG). As mudancas em 1983, ocasiona-
das pela troca de diretoria, e em 1994,
com a incorporacao de outra empresa
de transportes, a Ensa, permitiram, além
de um aumento da frota, que a Gardénia
chegasse a um niimero maior de cidades.
Hoje, a transportadora, que tem
sede em Belo Horizonte, atua em 150
municipios com o transporte de passa-
geiros e chega a mais de 300 com sua
divisdo responsavel pelo transporte de
cargas, a Gardénia Express. Por més, sao
transportados uma média de 450 mil
passageiros e um volume de 30 mil en-
comendas. Para atender a essa deman-
da, a empresa conta com uma frota de
300 veiculos.
Em 2006, apos um periodo de cinco
anos sem comprar veiculos Scania, a Ex-
presso Gardénia adquiriu 18 chassis do

S,

modelo K 340 e dois K 310 para renova-
c&o de parte de sua frota de veiculos ro-
doviarios. “Antes de efetivar a compra,
testamos os chassis K 270, K 310, K 340
e K 380, e escolhnemos os que se ade-
quaram mais ao perfil do nosso negoé-
cio”, afirma Antonio Afonso da Silva, di-
retor presidente do Grupo Gardénia.

“Os veiculos testados pela Gardénia
faziam parte da campanha de Marke-
ting “Time dos Sonhos”, promovida pela
Scania no inicio de 2006. Fizemos ques-
tdo de acompanhar os testes e mostrar
ao cliente o desempenho dos produtos”,
explica Sérgio Calixto, gerente de Vendas
de Onibus da [taipu, concessionaria Sca-
nia em Minas Gerais. Calixto foi um dos
responsaveis pelas visitas regulares a em-
presa e pelas vendas realizadas.

A repercussao dos énibus recém-ad-
quiridos tem sido tao positiva que o pre-
sidente do Expresso Gardénia ja pensa
em comprar um outro modelo de chassi

n
n“-h s

Scania, 0 K 380. “O investimento na mo-
dernizacao dos chassis foi fator determi-
nante para voltarmos a comprar a mar-
ca”, declara Silva. “A Scania continuou a
acreditar em empresarios do transpor-
te e ndo poupou esforcos para lancar no
mercado varios modelos e opcdes para
o transporte de passageiros”, completa.

Atencao ao pos-venda - Segun-

do Calixto, o processo de reaproximacao
com a Expresso Gardénia ndo terminou
no momento da entrega dos chassis. “Sa-
bemos que o cuidado com o pds-venda

é tao importante quanto o trabalho feito
antes da efetivacdo da compra. Por isso,
oferecemos a Expresso Gardénia treina-
mento de manutencdo basica e preventi-
va", afirma.

Um instrutor de Master Driver, envia-
do a Belo Horizonte, foi responsavel pelo
curso ministrado a todos os motoristas e
mecénicos da empresa. “E imprescindivel
que todos se familiarizem com os veicu-
los. Esse treinamento deve ser atualizado
regularmente e noés cuidaremos para que
essa reciclagem aconteca”, afirma Calix-
to. Os funcionarios alocados nas filiais dis-
tribuidas pelos Estados de Minas Gerais
e S&o Paulo também foram treinados.

c
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Adquiridos

pelo Exército
brasileiro,
caminhoes
Scania P 340,
com tracao 8x4,
irao operar na
melhoria da
infra-estrutura
nacional

obras

A ampliacdo dos investimentos do
governo federal em infra-estrutura
nos Ultimos anos e a necessidade de
execucao urgente de obras prioritarias
serviram para reativar uma atividade
do Exército que, embora remonte aos
tempos do Império, ainda é pouco
conhecida da populacdo brasileira: o
trabalho de engenharia. Com 11 bata-
Ihoes especializados e cerca de seis mil
militares trabalhando na construcao

e recuperacao de estradas, pontes,
viadutos, portos e aeroportos, essa
4rea do Exército vive hoje momento de
destaque.

Os batalhdes de engenharia
brasileiros estado presentes em obras
como a recuperacao dos portos de Rio
Grande (RS), Sao Francisco do Sul (SC)
e Parintins (AM); na construcao de ae-
roportos em Natal (RN) e Maraba (PA);

na construcdo e recuperacdo de 15
rodovias nacionais e estaduais. Atuando
com 550 militares, cerca de 50% do seu
efetivo, o 2° Batalhao de Engenharia

de Construgédo (BEC), localizado em
Teresina (P1), aliado a forca de trabalho
dos 1° e 3° Batalhdes de Engenharia de
Construcao trabalha, atualmente, na
duplicacdo da BR-101 Nordeste — carro-
chefe da atuacdo do Exército Brasileiro
na area de infra-estrutura.

“A duplicacdo da BR-101 é uma
obra de relevancia nacional, que além
de promover a modernizacao da
infra-estrutura permite que quadros de
oficiais que compdem o 2° BEC sejam
treinados nas mais diversas facetas da
engenharia, servindo como base para
a atuacdo em missdes como a do Haiti,
por exemplo, onde o Exército tem
150 homens da Arma de Engenharia

Divulgagdo Schwing Stetter / Scania
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trabalhando na reconstrucéo do pais”,
afirma o coronel Antonio César Alves
Rocha, hoje no comando do 2° BEC e,
a partir de maio de 2007, a frente da
Companhia de Engenharia de Forca de
Paz no Haiti — uma missdo da Organi-
zacao das Nacoes Unidas (ONU).

Para a execugdo das obras na BR-101,
0 2° BEC respalda-se em tecnologia de
ponta. Muito utilizados nos Estados
Unidos os pavimentos rigidos ou de
concreto, que conferem mais durabili-
dade a estrada, foram escolhidos para
a construcao dessa rodovia. Seguindo
criteriosamente as exigéncias dos or-
gaos nacionais de regulamentagdo am-
biental, e empregando na construcéo
somente equipamentos devidamente
credenciados pelos 6rgaos nacionais de
transito, o batalhdo tem sido capaz de
oferecer ao Pais um trabalho especia-
lizado, com alta produtividade a baixo
custo.

Dentro desses critérios, foram
adquiridos recentemente, por meio de
licitacdo, dois caminhdes Scania P 340,
com tracao 8x4. Os vei-

Fotos: Exército Brasileiro

Exército em agdo: batalhdes de engenharia trabalham em portos, aeroportos e rodovias, como a duplicagdo da BR-101

aquisicdo baseou-se especialmente no
comportamento dos equipamentos
adquiridos anteriormen-

culos foram implemen-
tados com betoneiras da
marca Schwing Stetter,
com capacidade de car-
ga de oito metros cubi-
cos, e terdo a missao de
realizar a distribuicdo do
concreto que vai compor
o pavimento rigido da
segunda pista da rodo-
via e também nas obras

te e na configuracao
dos produtos, que se
enquadra perfeitamente
as exigéncias das obras
realizadas”, explica o
coronel César.

Segundo ele, os
caminhoes Scania re-
cém-adquiridos poderao
participar de qualquer
uma das obras realizadas

de drenagem, passeios

e meios-fios. Além dos caminhdes, o
2° BEC passou a contar recentemente
com novas centrais de concreto semi-
moveis, além de pavimentadoras e
extrusoras para concreto.

"0 setor de engenharia do exérci-
to assume uma nova postura diante
do cenério atual. Porém, sabemos
que além de acompanhar os avancos
tecnoldgicos temos de nos enquadrar
dentro de todas as normas nacionais
de construcéo e de transito. Nossa
escolha de equipamentos deve ser cri-
teriosa. No caso dos veiculos Scania, a

pelo 2° BEC, inclusive a
de interligacéo das bacias do Rio Sao
Francisco com as do Nordeste seten-
trional — uma missdo que comeca
pela revitalizacdo do rio e a recupe-
racdo das matas ciliares e se encerra
com a construcao de um canal que
ira colher 1% da 4gua do rio para
alimentar os acudes do semi-arido
nordestino, garantindo seguranca
hidrica para a regiao o ano todo.

“Para a Scania, o fornecimento de
veiculos ao Exército Brasileiro é uma
prova de que somos qualificados
para oferecer solucbes de transporte

com configuracdes ideais para cada
tipo de operacéo. E nossa inten-
cdo manter a parceria tanto nesta
licitacdo que acabamos de ganhar,
quanto em oportunidades futuras.
Estamos a disposicao da Instituicéo
para atendé-la sempre com produtos
e servicos da mais alta qualidade”,
afirma Roberto Leoncini, gerente
executivo de Vendas de Caminhdes
da Scania no Brasil.

Desde 2003, o Exército Brasileiro
conta com o apoio da Scania para a
realizacdo do Getram, um curso de
pés-graduacdo em Geréncia Execu-
tiva de Transporte e Mobilizacao,
criado pela Diretoria de Transporte
e Mobilizacado, DTMob, e coordena-
da pelo Departamento Logistico da
instituicdo. Desenvolvido em convé-
nio com a Camara Interamericana de
Transporte, CIT, e em parceira com as
Faculdades da Terra de Brasilia, FTB,
0 curso tem o objetivo de capacitar
profissionais do Exército e adminis-
tradores civis a gerenciar areas de
logistica, transporte e mobilizacao.

HF
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O ano Intelro

Companhia Vale
do Rio Doce
firma com a
Scania contrato
de exclusividade
para fornecimento
de caminhoes
pesados em 2007

Em dezembro de 2006, a Scania en-
tregou a Companhia Vale do Rio Doce
— CVRD, um lote de 120 caminhdes

P 420 8x4, como cumprimento de
parte de um contrato firmado entre as
duas empresas para fornecimento de
caminhdes pesados durante o ano de
2007. O montante de caminhodes ne-
gociados entre a Scania e a CVRD, por
intermédio da concessionaria Itaipu
Méquinas e Veiculos, de Minas Gerais,
pode ultrapassar, até o final deste ano,
as 300 unidades, transformando esta
em uma das maiores vendas de cami-
nhoes do Brasil. Os veiculos contam
com motor eletrénico de 420 cavalos
de poténcia e freio auxiliar hidraulico
Scania Retarder.

Estes caminhoes receberao ca-
cambas de 18 metros cubicos e serdo
utilizados nas minas de ferro dos eixos
“Ferrosos Sul” e “Ferrosos Sudes-
te”, em Minas Gerais, no transporte
de boa parte da producao da Vale,
que deve chegar a 300 milhoes de
toneladas este ano. O aquecimento
da demanda por minério de ferro
nos Ultimos dois anos fez aumentar a
procura por equipamentos utilizados
no setor. O nimero de caminhdes
Scania 8x4 presentes nas mineradoras
do Estado de Minas Gerais confirma
essa informacao.

Em 2005 eram 350 e hoje sédo
mais de 700. A Scania foi a primeira
a importar para o Brasil, em 1999,

Divulgacdo Scania



Atendimento na propria mina:
técnicos da Scania prestam assisténcia
no canteiro de mineragdo e em postos

de servico localizados nas oficinas
dos clientes

a tecnologia 8x4, com dois eixos de
tracdo traseiros e dois eixos direcio-
nais dianteiros. Em 2001, passou a
produzir esses veiculos na fabrica
de Séo Bernardo do Campo (SP).

A maior parte das vendas destes
caminhoes esta concentrada, hoje,
na mineracao.

Porém, o motivo da maior utiliza-
cdo destes veiculos em mineradoras
vai muito além do aquecimento do
setor. “Os caminhodes 8x4 sdo alter-
nativas eficientes quando compara-
dos aos tipicos fora-de-estrada em
custos operacionais, manobrabilidade
e velocidade média de percurso. O
segmento percebeu essa inovagao e
tem dado preferéncia para moder-
nizar suas frotas com produtos que
possuem assisténcia técnica em todo
o Pais”, comenta Christopher Podgor-
ski, diretor geral da Unidade de Ven-
das e Servicos da Scania no Brasil.

A ltaipu seré responsavel por toda
a manutencao do lote negociado com
a CVRD, ja que os veiculos possuem
contrato de reparo e manutencao.
“Para suprir essa demanda, fizemos
investimento em estrutura. Além dos
postos de servico avancados instala-
dos dentro das minas, o atendimento
aos caminhdes podera ser realizado
também em nossas filiais que estéo
sendo estabelecidas em Bardo de Co-
cais e Nova Lima. No total, serdo dedi-
cados 250 técnicos”, explica Fernando
Guimaraes, diretor geral da Itaipu.

A concessionéria atende, atual-
mente, uma carteira de 600 cami-
nhoes 8x4 com contratos de Reparo
e Manutencédo. A segmentacao das
vendas levou a concessionaria a
dividir suas estruturas comerciais e
técnicas. Uma unidade em Betim
responde pelas vendas e manutencao
de caminhdes fora-de-estrada e a

sede, em Contagem, atende ao setor
de rodoviarios.

Um cliente de peso - Em 2005, a
Companhia Vale do Rio Doce produ-
ziu mais de 255 milhoes de toneladas
apenas de minérios de ferro e pelotas.
Neste mesmo ano, sua receita bruta
foi de 13,4 bilhdes de ddlares.

Além de ser lider nacional na
producdo e exportacdo de minério
de ferro e pelotas, a Vale também
produz globalmente concentrado de
cobre, bauxita, alumina, aluminio, po-
tassio, caulim, manganés e ferroligas,
e prepara-se para iniciar a producao
de niquel. Opera mais de nove mil
quilometros de malha ferroviéria e 10
terminais portuarios proprios. E tam-
bém a maior operadora brasileira de
servicos logisticos, além de importan-
te produtora de energia elétrica para
consumo préprio.

Considerada uma das maiores
empresas de mineracdo e metais do
mundo, a CVRD possui atualmente
operacdes em 14 Estados brasileiros:
Para, Maranhéo, Tocantins, Sergipe,
Bahia, Minas Gerais, Espirito Santo,
Rio de Janeiro, S&o Paulo, Goiés,
Mato Grosso do Sul, Rio Grande do
Sul, Santa Catarina e Amazonas. No
exterior, esta presente em 16 paises:
Africa do Sul, Angola, Argentina,
Australia, Chile, China, EUA, Franca,
Gabao, India, Japao, Mocambique,
Mongélia, Noruega, Peru e Suica.

C

Tamanho X Eficiéncia

Scania P 420 8x4

Capacidade........ccccocovriiriiiriirinninns 38 ton
Comprimento .........ccccoevvueveennsn 8,34m
Largura ....coccceeeeeeeccn, 25T m

Largura da pista de rolamento ....4,00 m
Consumo aproximado
Velocidade média.........cccc..ee..e.

Capacidade........ccccccoevvviiriiininn. 150 ton
Comprimento ........ccccoevevrinnnnn. 11,38 m
Largura .c..ceeceeceeeeneeceeeene 6,40 m
Largura da pista de rolamento ....9,00 m
Consumo aproximado................... 98 1/h
Velocidade média ..........cc.ccen.... 23 km/h

aez
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SCANIA Série especial de caminhdes
Silver Line, novas concessionarias
certificadas pelo padrao mundial
de atendimento da Scania e

Brasil  as celebragdes de 25 anos do

Consoércio Scania Brasil comegam a marcar o

jubileu de ouro da Scania

Alguns costumam dizer que os anos
impares sdo melhores que os pares.
Independente de isso se confirmar

ou Nnao, a histéria j4 deu uma méo e
concentrou os aniversarios de 25 anos
do Consdrcio Scania Brasil e de 50
anos de presenca da Scania no Pafs
agora em 2007. O tom de um ano no
minimo festivo ja esta dado.

Some-se a isso o lancamento em
janeiro da série especial de cami-
nhoes Silver Line, que retne diversos
itens de prestigio e exclusividade,
com destino certo aos amantes da
marca Scania. E, ainda, o compromis-
so de estender a certificacao de pa-
drao mundial de atendimento Scania
das atuais 34 para 50 concessionarias
também este ano.

"Sao agdes de impacto, anuncia-
das logo de inicio. Os capitulos finais
do cinqiientenario da Scania ganham
assim fatos novos, de uma histéria
que cresce a cada dia, com lancamen-
to de produtos, mais servicos padro-
nizados e o estreitamento do relacio-
namento entre a Scania e o cliente”,
comenta Christopher Podgorski,
diretor geral da Unidade de Vendas e
Servicos da Scania no Brasil.

A comercializacdo da Silver Line, a
partir de janeiro, quebra o paradigma
de que nao se costuma lancar produ-
tos no comego de ano. Limitada a 400
unidades, tem como publico-alvo os
motoristas autbnomos e empresarios
que procuram dar maior prestigio e
identidade a suas frotas.

Imediatamente apos a sua apre-
sentacdo para a equipe de Vendas
nacional da Scania, a primeira unidade
ja foi vendida para a transportadora
Contatto, de Limeira (SP). Prova de
que paradigmas existem para ser
quebrados. A Contatto passa a ter em
sua frota, este ano, o primeiro Silver
Line ao lado de um caminhao Scania
L 75, na cor original azul, de 1960,
totalmente restaurado e adotado
como um dos personagens principais
das comemoracbes do cinglentenéario
da Scania.

“Esta é uma série limitada feita
pela Scania para quem ama a Sca-
nia. Reunimos nesses veiculos itens
diferenciados, que conferem exclu-
sividade, prestigio e personalidade,
combinados com a robustez, alta
performance e qualidade, caracteris-
ticas dos produtos Scania. A rapidez

Itens exclusivos: buzina a ar cromada no teto, bancos de couro e iluminagdo para a quinta roda sdo
destaques na Silver Line, série disponivel nas cores preto, vermelho e azul
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Renato Merlini

Responsabilidade: as
concessiondrias certificadas,
como a Quinta Roda, de
Sumaré (SP), que foi a
primeira, em 2004, assumem
0 compromisso de oferecer
elevada qualidade em todos os
Seus servicos

Certificate

of compli
Dealer Operating Standard

has been awarded to

2004-05-24

Hoje, o nimero de concessionarias
Scania no Brasil chega a 95, total este
que deveré estar certificado até 2009.

das primeiras vendas da Silver Line
confirma o éxito dessa combinacao”,
afirma Podgorski, que foi pessoalmen-
te entregar o primeiro Silver Line a
Marcelo e Attilio Contatto.

Faixas decorativas e trés cores
exclusivas personalizam os veiculos
Silver Line, todos cavalos-mecénicos R
420. Bancos de couro, friso prateado
na grade frontal, plataforma dupla
e iluminacgdo para a quinta-roda,
calota em aco inoxidével, buzina a
ar cromada no teto, retrovisor com
ajuste elétrico, hodémetro digital e
quebra-sol lateral sdo itens montados
somente nessa série.

Os cavalos-mecanicos R 420 Silver

entrega do veiculo, venda de servicos,
eficiéncia no tratamento das recla-
macodes, e preocupacao com o meio
ambiente.

Para a certificacao das atuais
34 casas, ja foram investidos R$ 25
milhoes, vindos de recursos da Scania
e das proprias concessionarias. O valor
foi destinado ao treinamento de mais
de 3 mil funcionérios, em um total
superior a 48 mil horas, a aquisicdo
de 60 veiculos para o atendimento de
emergéncia Scania Plus 24, compra de
ferramentas especiais para as oficinas,
reforma e adequacédo das instalacbes
das concessionarias e a compra e
instalagdo de maquinas especiais

Line estardo disponiveis nas versoes
4x2 com suspensao a ar ou mola, 6x2
com suspensao a ar ou mola e 6x4
com suspensao por molas.

A Silver Line é a sequéncia das
séries especiais lancadas na historia
da Scania e chega ao mercado
no momento em que a empresa
comemora seus 50 anos de atividade
no Brasil. Anteriormente, a Scania
comercializou as séries Jubileum, em
1991, época de centenario mundial
da Scania; Millenium, em 2000,
com a chegada do novo milénio; e
Horizontes, em 2001, no resgate da
tradicional cor laranja dos caminhdes
Scania.

Padrao de atendimento - O

Renato Merlini

"A Scania realiza anualmente uma
pesquisa para aferir a percepcao dos
clientes quanto aos produtos, servicos,
instalacdes e atendimento oferecidos
por nossa rede de concessionarias. A
certificacdo é um conjunto de regras,
diretrizes, politicas e procedimentos ope-
racionais para garantir o cumprimento
das exigéncias do cliente quanto a uma
padronizacdo da alta qualidade
do atendimento em todas as
concessionarias”, explica
Guilherme Cajado, diretor
de Vendas de Servicos da
Scania no Brasil.

para a lavagem de pecas, que evitam
o descarte de dgua contaminada no
meio ambiente.
“Em um intervalo de apenas

trés anos, de 2004 a 2007, teremos
garantido que 80% das nossas vendas
de velculos e servigos sdo realizados
conforme a padrdo mundial da Scania.
Até 2009, planejamos atingir 100%.
Esse compromisso com a exceléncia no
atendimento demonstra o empenho

de nossa rede de concessionarios em
satisfazer as exigéncias dos clien-
tes com alta qualidade em
todo o territério nacional”,

comenta Cajado.

Com o objetivo de

A certificacdo do
padréo de atendimento
corresponde, no progra-
ma mundial da Scania,
a compromissos assumidos
pelo concessionario para atingir
elevada qualidade em cinco diferen-
tes atividades: facilidade de acesso e
bom atendimento do cliente, venda e

programa mundial de padronizagdo
do atendimento das concessionarias
Scania também ganha reforco em
2007. Introduzido no Brasil ha trés
anos, vai ampliar de 34 para 50 o nu-
mero de concessionérias certificadas,
0 que correspondera a uma cobertura
de 80% do volume anual de vendas.
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ampliar a identidade
visual do programa de
padronizacao de atendi-
mento, denominado mun-

dialmente como DOS — Dealer
Operating Standards, a Scania introduz
este ano um selo de “Compromisso de
Exceléncia Scania”, que acompanhara a
certificacao das casas.



E no mesmo ano em que a Scania
comemora 50 anos de sua chegada
oficial ao Brasil, o Consorcio Scania
Brasil, o primeiro consoércio brasileiro
de caminhdes pesados, celebra seus
25 anos de atividades. Responsavel em
2006 por cerca de 20% das vendas de
veiculos novos da Scania, o Consorcio
também tem a funcao de fidelizar os
clientes da marca e mantém, desde
2002, a Familia Scania, reunindo os
consorciados em eventos de marke-
ting de relacionamento e impulsionan-
do as vendas de cotas.

“Muitos de nossos clientes j& estdo
perguntando qual serd a novidade
para 2007. Neste ano, por completar-
mos 25 anos, vamos realizar diversos
eventos, comecando com um show
exclusivo do cantor Leonardo, em
maio. Até o final do ano, teremos
varios outros acontecimentos, sempre
com o padréo de qualidade a que
nossos clientes estdo acostumados”,
declara Antonio Carlos da Rocha, dire-
tor geral do Consorcio Scania.

Tradicao em eventos - As acoes de
relacionamento do Consorcio ja conta-
ram com a participacdo de mais de 18
mil pessoas, entre clientes, familiares

e profissionais do setor de transporte.
O primeiro, realizado em 2002, foi um
show do cantor Leonardo, em S&o

Eduardo Pestana

Parte da histéria da Scania: Marcelo e Attilio Contatto recebem de Roberto Motta, diretor da concessiondria Quinta Roda,
de Sumaré (SP), e de Christopher Podgorski, diretor de Vendas e Servicos da Scania, as chaves da primeira Silver Line

esses encontros servem para uma sau-
davel troca de idéias e experiéncias en-
tre os operadores de transportes, que

dificilmente tém outras oportunidades
para se encontrar”, afirma Rocha.

Paulo (SP). Depois, vieram o cantor
Daniel, na Costa do Sauipe (BA) e no
Costdo do Santinho (SC), um cruzei-
ro no transatlantico Costa Vitoria,
viagens para a Argentina e o Chile, e
um show da cantora lvete Sangalo, na
Costa do Sauipe.

O mais recente reuniu, no final
de 2006, mais de 5,8 mil pessoas em
dois cruzeiros de trés noites no navio
Costa Fortuna, pelo litoral paulista e
fluminense. O expressivo niumero de
participantes transformou esse evento
no maior ja realizado para o setor de
transportes no Brasil (veja matéria
nesta edicdo).

“Com as promogoes, o Consorcio
Scania reforca a estratégia da empre-
sa, de estreitar o relacionamento com
seus clientes, realizando eventos que
j& sdo uma tradicdo. Além do lazer,

O Consorcio Scania Brasil ja
comercializou mais de 60 mil cotas de
produtos Scania e contemplou mais de
48 mil caminhdes, 3 mil dnibus e 11
mil semi-reboques ao longo desses 25
anos. Tem sido, historicamente, uma
excelente opcdo de financiamento de
um veiculo novo, apresentando taxas
de juros muito abaixo das praticadas
pelo mercado. Diluida ao longo do
plano, a taxa do consorcio gira em

torno de 0,11% ao més, enquanto os
outros financiamentos passam de 1%
ao més.

"“As comemoracoes dos 25 anos
do Consorcio, junto com os 50 anos
da Scania no Brasil, sdo provas da par-
ceria de longa data que a Scania tem
com seus clientes no Brasil. A rapidez
com gue negociamos as primeiras
unidades da Silver Line também atesta
o lugar de destaque que ocupamos na
preferéncia do transportador brasilei-
ro. Quando afirmamos que teremos,
ao final de 2007, cerca de 80% de
nosso volume anual de vendas de
veiculos e servicos realizados den-
tro dos padroes mundiais da marca
Scania, estamos respondendo com
um compromisso de atender nosso
cliente com a mais elevada qualidade
em qualquer lugar do Pafs”, resume
Christopher Podgorski, diretor geral de
Vendas e Servicos.

E é preciso guardar félego para o
restante do ano, pois 2007 ainda aco-
lherd mais uma edicdo da Fenatran - o
maior saldo de novidades do trans-
porte de cargas da América Latina, a
ser realizada em outubro, e a segunda
edicdo da competicdo “Melhor Moto-
rista de Caminh&o do Brasil”, iniciativa
da Scania para valorizar os profissio-
nais que conduzem com seguranca e
tém papel fundamental na reducéo
dos acidentes nas estradas.
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Empresa de transporte
publico sueca aposta
nos 6nibus movidos

a etanol na luta pela
preservacao do meio
ambiente

O resultado da utilizagdo de etanol

nos veiculos que realizam o transporte
publico em Estocolmo, na Suécia, nos
Ultimos quinze anos pode ser contabili-
zado em 140 mil toneladas de diéxido
de carbono a menos no ar. Atualmente,
mais de 400 6nibus movidos a etanol
circulam na capital sueca e a empresa
SL, pioneira no uso desse combustivel,
trabalha para que um maior nimero de
cidades européias optem por ele.

Per Ekberg, responsével pela area
de planejamento da SL, diz que a
técnica de combustao por meio do
etanol estd comprovada, é adequada
ao transito urbano e proporciona bons
resultados comerciais. “E por essas
razdes que temos optado por dnibus
movidos a etanol. Gracas a elas, é pos-
sivel que um maior numero de veiculos
da nossa frota circule com combustivel
renovavel”, complementa.

Os resultados positivos com os
Onibus movidos a etanol s&o atribuidos
pela SL especialmente a consciéncia
ambiental da empresa, a inovacao de
seus colaboradores, ao apoio politico e
a competéncia da Scania.

Ekberg revela que, na década de
1980, alguns técnicos “curiosos” da SL
deram inicio as pesquisas de moto-
res alternativos para onibus a fim de
encontrar solucoes que agredissem
menos o0 meio ambiente.



No final dessa mesma década, a
empresa entrou em contato com a
Scania, que colocaria a disposicdo sua
competéncia no uso de etanol como
combustivel para caminhdes pesados,
adquirida durante a crise do petroleo,
entre 1979 1980, quando a monta-
dora avancara bastante no dominio
dessa tecnologia.

Maria Ljung, que coordena os
trabalhos ambientais na SL e acom-
panha os resultados ocasionados pelo
aumento da frota de dnibus que utiliza
etanol como combustivel, afirma que
sob muitos aspectos as normas de
emissoes Euro 4 e Euro 5 determinam
a aquisicao de 6nibus independente do
tipo de combustivel. “Contudo, nés nos
concentramos no impacto ambiental
global. O etanol é renovavel e ndo causa
efeito estufa. Por isso ele tem sido nossa
opcao”, explica ela.

Anualmente, a reducdo de emis-
sdes da SL corresponde ao didxido de
carbono emitido por 5 mil carros de
passeio. “A emissao de particulas bai-
xou em 30 toneladas. Nossa intencéo
é satisfazer a crescente necessidade de
transporte urbano de maneira eficien-
te, limitando o impacto ambiental”,
acentua Ekberg.

ASL foi a primeira empresa de
transporte coletivo na Suécia a receber a
certificacdo 1SO 14001, referente a preser-
vacao do meio ambiente. Desde entéo, as
metas ambientais da empresa continuam
aumentando. Em 2011, 50% de sua frota
de cerca de 2 mil nibus deverd usar com-
bustivel renovavel. Uma meta apoiada
pelo Conselho Provincial de Estocolmo,
que é proprietario da empresa.

Atualmente, Estocolmo tem a
maior frota de 6nibus movidos a etanol
do mundo. A reacdo dos passageiros
é positiva diante da iniciativa da SL de
reduzir o impacto ambiental. “Muitos
municipios vizinhos querem ter 6nibus
movidos a etanol nas suas linhas
porgue isso demonstra uma visao de
desenvolvimento sustentavel”, esclare-
ce Ekberg.

Com o apoio da Unido Européia,
a SL criou recentemente o projeto
BEST BioEthanol for Sustainable
Transport (BioEtanol para o Transpor-
te Sustentével), que tem o objetivo
de preparar o terreno para que o
etanol seja a grande alternativa de
combustivel. “Assim como as ques-
tdes ambientais crescem na Europa,
o interesse pelo etanol aumenta
também. Temos recebido regular-
mente visitantes de outros paises e ja
ha experiéncias com o combustivel,
por exemplo, na Polénia e na Italia”,
revela Ljung.

Sem revolugao na oficina - Além
de contar com frota prépria, a SL uti-
liza o servico de varias outras empre-
sas. Uma delas é a Swebus, que este
ano colocou em operacdo 50 novos
onibus Scania, do modelo OmniLink,
equipados com motores movidos a
etanol. “Fala-se mais agora do etanol
do que hd um ano e meio”, diz Lars
Celsing, responsavel pela area de
Marketing da Swebus.

Ele esclarece que o encarecimento
do combustivel e a reducao dos impos-
tos favorecem o etanol. Os passageiros
e as empresas de transporte coletivo

Lars Celsing, Swebus, Per Ekberg, SL,

Hans Hallstrom, responsdvel por servios

na Swebus, e Maria Ljung, da SL, acreditam que
0s dnibus a etanol sdo uma solugio funcional
para o trdfego urbano.

exigem a diminuicao do impacto am-
biental e isso prepara o caminho para
0 aumento da circulacao de énibus
equipados com motores a etanol.

“Os 6nibus movidos a etanol ndo
significam uma revolucéo nas oficinas,
embora os servicos sejam mais fre-
quentes. Os motoristas gostam desses
veiculos e precisam apenas de um
pegueno treinamento sobre o sistema
de combate a incéndios e também
sobre o sistema de partida do motor”,
explica Celsing.

Celsing afirma que o alto consumo
dos motores a etanol exige reabasteci-
mento freqiiente. Isso requer planeja-
mento, especialmente para os veiculos
gue operam em bairros mais distantes,
evitando assim que a operacdo dos
onibus seja interrompida por falta de
combustivel.

O responsavel por Marketing da
Swebus assinala que a competitivi-
dade dos 6nibus movidos a etanol
depende de uma politica de incentivo
a longo prazo. “Um &nibus é um
investimento que tem uma vida util
superior a dez anos. S&o necessarias
regras de jogo estdveis, na Suécia e na
Unido Européia, em relacao a porcen-
tagem de imposto sobre o veiculo e
sobre o combustivel”, Celsing consi-
dera que, nos préximos cinco ou sete
anos, o etanol serd a Unica alternativa
de combustivel renovavel. “E claro que
outras técnicas podem ser testadas,
porém até que elas sejam comercia-
lizadas efetivamente o caminho sera
longo”, finaliza ele.

Por Marcus Olfors, da Suécia
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Cliente

ntegracao

rodoviaria

Inseridos no Projeto Siriema, uma iniciativa do
governo estadual do Mato Grosso do Sul, 6nibus
Scania adquiridos pela Viacao Sao Luiz entram

em operacao

Maior empresa do transporte rodo-
vidrio de passageiros da regido Oeste
do Mato Grosso do Sul e uma das
maiores do Estado, a Viagao Séao Luiz,
da cidade de Trés Lagoas, acaba de
colocar em operacao 13 novos énibus
Scania. Os veiculos, 11 do modelo K
380 6x2 e outros dois do K 340 4x2,
irdo operar nas linhas intermunicipais
e interestaduais entre Sao Paulo,
Mato Grosso do Sul, Goias, Mato
Grosso, Minas Gerais e o Distrito
Federal.

"0 6timo desempenho e a maior
durabilidade dos veiculos Scania fo-
ram fatores chave na hora da escolha.
Além disso, contou muito a estreita
relacdo que mantemos com a monta-
dora”, afirma Angelo Possari, diretor
operacional da Viacao Sao Luiz.

A compra faz parte do processo
de ampliagdo e renovacéo da frota
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da S&o Luiz, que é 90% composta por
veiculos da Scania. Os 6nibus estao
inseridos no Projeto Siriema, desen-
volvido pelo Governo do Estado do
Mato Grosso do Sul para subsidiar

a gestao do Sistema de Transporte
Rodoviario Intermunicipal de Passa-
geiros. O projeto envolve pesquisas
de campo, analise de desempenho
econdmico dos veiculos, um modelo
de gestdo e a padronizacao visual
da frota, que devera ter um layout
comum sem suprimir a marca indivi-
dual de cada empresa operadora do
Servico.

Nas pesquisas, foram avaliadas as
estruturas dos terminais rodoviarios e
pontos de embarque e desembarque
em municipios-pélo em todas as regi-
6es do Estado do Mato Grosso do Sul.
Além disso, dados sobre a situacao
das estradas, tracado e pontos de pa-

rada foram identificados. As informa-
cOes coletadas permitirdo que sejam
avaliados os custos operacionais do
sistema, que compdem a planilha de
célculo das tarifas cobradas.

“Com a aquisicdo da Séo Luiz
reforcamos ainda mais nossa parceria.
A escolha da Scania como fornecedor
para esse importante projeto é prova
da confianca e do reconhecimento
do nosso trabalho, que busca sempre
oferecer os melhores produtos e
servicos. A assisténcia aos vefculos e o
excelente resultado operacional, prin-
cipalmente na economia de combusti-
vel, séo diferenciais muito valorizados
na Sao Luiz”, explica Wilson Pereira,
gerente executivo de Vendas de Oni-
bus da Scania no Brasil.

Os novos veiculos da Viacdo Sao
Luiz desfilaram em carreata pelas ruas
de Trés Lagoas em evento que contou
com a presenca do vice-prefeito, Luiz
Akira, de deputados, empresarios,
fornecedores, colaboradores da Séo
Luiz e de representantes da Scania.
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O cacula dos
“fora-de-estrada”

Para o trabalho em condicOes severas, mas com cargas
mais leves ou fungdes de apoio, chega ao mercado nacional
0 caminhao rigido P 310 6x4, com suspensao reforcada e

motoriza¢do otimizada

Em resposta a dinamizacéo das
atividades de movimentacédo de carga
em setores como a construcao civil

e a exploracéo florestal e canavieira,

a Scania complementa sua linha de
caminhoes pesados “fora-de-estra-
da” com a introducdo do P 310 6x4,
um irméo cacula dos P 420 e R 480,
indicado para o peso bruto total (PBT)
de até 28,5 toneladas.

"A Scania ja tem seus produtos
para aplicacbes severas muito bem po-
sicionados nos segmentos que trans-
portam elevadas cargas, como minas,
grandes obras de infra-estrutura, areas
florestais e agricultura. Faltava uma
opcdo para atender obras em canteiros
urbanos, movimentacdo de cana-de-
aclicar em composicoes veiculares
mais leves e servicos de apoio, como
guindastes e lubrificacdo. Sdo veiculos
que ndo transportam tanta carga, mas
trafegam igualmente em topografias
acentuadas”, explica Roberto Leoncini,
gerente executivo de Vendas de Cami-
nhoes da Scania.

x4

O novo veiculo possui motor de
9 litros, com 310 cavalos de poténcia
e torque de 1.550 Nm entre 1.100 e
1.300 rpm, o maior de sua categoria.
Além da capacidade de 28,5 tonela-
das de carga, o veiculo pode tracio-
nar configuracdes do tipo Romeu e
Julieta, que superam 50 toneladas,
caracteristica herdada dos caminhdes
maiores da Scania, gracas a suspensao
traseira por molas trapezoidais, dois
eixos de tracdo e chassi reforcado.
Completam a especificacao escapa-
mento vertical, entrada de ar alta para
0 motor - opcional ideal para opera-
¢do sujeita a muita poeira, e para-
lamas em pecas Unicas, para maior
resisténcia.

O preco do P 310 6x4, em sua
configuracdo bésica, é de R$ 265 mil.
H& opcédo de cabina simples ou com
leito, tomada de forca para a caixa de
mudancas, ar-condicionado e diferen-
tes niveis de acabamento interno.

A gama de produtos Scania para
aplicacbes severas, tipo “fora-de-es-
trada”, é agora formada pelo P 310
6x4 e pelos P 420 6x4, R 480 6x4 e P
420 8x4, estes trés com capacidades
de carga (PBT) de 38,5 toneladas

S ) Naversao 6x4 e 47 toneladas

na versao 8x4. Para a tracao,
mesmo em topografias adver-
sas, os veiculos P 420 e
R 480 podem chegar a até
150 toneladas, em composi-
¢Oes de vdrias carretas.
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Onibus Scania
operam na
primeira parte

da Metrovia, o
novo sistema de
transporte urbano
de Guayaquil, no
Equador
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Os 6nibus chegaram ao Equador no
més de junho do ano passado. Ao
todo, 40 articulados Scania, com
motor eletrénico de 310 cavalos de
poténcia, caixa de cambio auto-
matica, freios a disco em todos
os eixos, Retarder incorporado e
capacidade para transportar até 170
passageiros, inauguraram a troncal
1 — a primeira das sete que fardo da
Metrovia um moderno sistema de
transporte de massa para a popula-
cao da cidade de Guayaquil.
Operados pela Metroquil e pela
Metrobastion, os 6nibus Scania
circulam atualmente por corredo-
res exclusivos, em uma rota de 31
quildmetros de extensdo, com dois
terminais e 32 paradas. Completam
o sistema da troncal 1 outros 40
onibus alimentadores, que trafegam
pelas ruas vizinhas até os terminais.
A nova troncal atravessa Guayaquil
saindo do terminal do Guasmo, no
setor de Las Exclusas, e chegando

ao terminal do Norte. Nesse traje-
to, embarcam diariamente 140 mil
passageiros.

"“Os veiculos Scania sdo moder-
nos e com grande capacidade de
transporte. Isso diminui os gastos
da operacao e garante um melhor
atendimento ao passageiro. Guaya-
quil contard com o mesmo sistema
de transporte agil e eficiente de
cidades como Quito, no préprio
pals, Curitiba, no Brasil, Cidade do
México, e Bogota, na Colémbia, que
estao investindo no aperfeicoamen-
to do transporte de massas e onde
a Scania também esta presente”,
comenta Edson Mattos, gerente
de Vendas da Scania Latin America
para os Paises Andinos.

Os 6nibus articulados, com car-
roceria Busscar, e um comprimento
total de 18,30 metros, tém quatro
portas para embarque e desem-
barque dos passageiros, do lado
esquerdo, que estdo a uma altura de



90 centimetros do nivel do chéo e
servem exclusivamente as platafor-
mas dos terminais e paradas.

Para seguranca e conforto dos
passageiros e protecao do veiculo,
a articulacdo dos énibus possui um
controle eletronico de angulo nas
curvas. O sistema computadorizado
monitora o angulo entre as duas
partes do veiculo e atua suavemente
tanto no motor quanto nos freios
para que a curva seja contornada de
forma harmoniosa, sem solavancos.

A capacidade de 170 passageiros
é dividida em 37 sentados e 133
em pé. Ha uma area exclusiva para
deficientes, com cinto de seguranca
e rampa de acesso. Um dispositivo
de seguranca garante que o veiculo
sO possa se deslocar com as portas
totalmente fechadas.

"Todos os veiculos Scania da

Metrovia recebem assisténcia dos
representantes Scania locais, Tymsac
de Guayaquil e Scaneq de Quito. Os
motoristas foram capacitados por
técnicos da Scania para operar os
articulados e hd um amplo estoque
de pecas de reposicdo, além de uma
estrutura de servico para garantir

a operacao continua dos veiculos”,
acrescenta Mattos.

Para viabilizar o novo sistema de
transporte coletivo, os empresarios
que tradicionalmente prestavam
esse servico a cidade uniram-se em
cooperativas e se tornaram investi-
dores do projeto, contribuindo com
o capital para a compra dos veicu-
los. Os bancos nacionais do Equador
implementaram sistemas de crédito
e de arrecadacao exclusivos para as
cooperativas, tornando possivel o
inicio do processo de transformacéo
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do transporte publico em Guayaquil.

Entre os objetivos do Metrovia
estao planejamento, ordenamento
e regulamentacdo do transporte
publico da cidade, sempre a um
custo social aceitavel. Para garantir
o funcionamento do sistema, foi
criado um agente regulador deno-
minado Fundacéo del Transporte
Urbano de Guayaquil, composto
pelos transportadores que financiam
o projeto.

A expectativa é que o0 novo
sistema de transporte de Guayaquil
esteja concluido até o ano de 2010,
cobrindo mais de 100 quilémetros
com as sete troncais previstas. Estao
nos planos outras aquisicoes de 6ni-
bus, que podem totalizar, até o final
do projeto, 210 veiculos articulados.

]]




|
g

/

\\\
))

\
/i

Scania reune empresarios do setor de aluguel
de grupos geradores em sua fabrica

Com a intencdo de se aproximar de um
dos principais consumidores finais de
seus motores industriais, a Scania reuniu
em dezembro empresérios do setor de
aluguel de grupos geradores. Na oca-
sido, 30 convidados conheceram o GMG
1000E1, o novo grupo gerador da Atlas
GMG. Equipado com dois motores Sca-
nia DC12 53A ligados em paralelo, ele
desenvolve até 1.000 kVA de poténcia
em stand by e chega como opcao para
quem costuma adquirir equipamentos
com um Unico motor importado, de
mesma poténcia, porém mais caro e de
maiores custos operacionais.

“Enquanto um gerador de 1000 kVA
com apenas um motor consome 240

i'i

Renato Merlini

litros de diesel por hora, dois motores
Scania, que geram 500 kVA cada, con-
somem juntos 180 litros. Isso representa
uma economia de 25%. Tal vantagem
somada a tecnologia desenvolvida pela
Atlas GMG, que permite a operacao
do equipamento com duas células em
plena carga, apenas uma célula ou com
as duas células em paralelo com baixa
carga, deve aumentar as vantagens
competitivas das empresas de aluguel
de geradores”, afirma Mauro Costenaro,
responsavel pela area de Marketing da
Unidade de Motores Industriais e Mariti-
mos da Scania na América Latina.
Segundo ele, outra vantagem com-
petitiva é que, com motores nacionais,
é possivel utilizar linhas de crédito
como o Finame, do BNDES, para a
compra dos grupos geradores.
Presentes no evento, representan-
tes da PolePower, GeraForca, Guascor,
Poit Energia, A Geradora, Aluga Forca,
GeraCenter e Celg assistiram a uma
demonstracdo do acionamento remoto
do GMG 1000E1 e a simulacbes de suas
mais diversas faixas de carga. A Deif,
empresa especializada em comandos
eletrénicos para geracao de energia,
aproveitou a oportunidade para tam-

—

bém apresentar o funcionamento de
seu novo controlador eletrénico para
grupos geradores, que equipa 0 mode-
lo da Atlas GMG.

Os representantes das empresas,
que reunidas possuem mais de 4 mil
grupos geradores alugados para 0s
segmentos industriais, comerciais e
de prestacao de servicos, também
puderam saber um pouco mais sobre
a nova tecnologia da Scania, o EMS
(Engine Management System) para
motores eletronicos, como o DC12 53A,
que possibilita a integracdo da partida
do motor via CAN (Controller Area
Network) e proporciona a interligacéo
de uma série de motores por meio de
uma simples unidade central.

O grupo também participou
de uma palestra sobre o futuro do
mercado de energia elétrica no Brasil
e conheceu os Contratos de Manu-
tencdo da Scania, também disponiveis
para motores industriais. “Tal servico
foi apresentado como uma solugao
interessante para o setor, que costuma
enfrentar problemas logisticos para a
manutencéo de seus equipamentos,
em grande parte ocasionados pela
quantidade de deslocamentos a que
sd0 submetidos”, comenta Alessandro
Puglia, da &rea de Solugdes de Nego-

cios da Scania no Brasil.
HF

Luiz Vilani




Bem-afortunados os
consorciados

Consorcio Scania Brasil inaugura temporada do navio Costa
Fortuna em &guas brasileiras levando 5,8 mil clientes em
viagem pelo litoral paulista e fluminense

O Consorcio Scania Brasil realizou a
maior acao de marketing de relaciona-
mento dirigido para o setor de trans-
porte rodoviario nacional. Seguindo a
tradicdo da Familia Scania, estratégia
adotada pelo consdrcio desde 2002,

os clientes participantes foram pre-
senteados com uma cabine no navio
Costa Fortuna, com passagens aéreas e
traslados inclusos.

A exemplo de outros eventos do
Consorcio, o objetivo da promogao
era reunir empresarios dos setores de
transporte e outras pessoas que atuam
nesse segmento, além de seus familia-
res. No periodo da promocéo Familia
Scania Costa Fortuna, foram vendidas
2,3 mil novas cotas de consércio,
totalizando um crescimento de 15% na
carteira de clientes. No ano de 2006,

o Consércio Scania Brasil contemplou
cerca de 2 mil clientes

"0 resultado é fruto do investimen-
to em marketing realizado pela Scania.
Esses eventos tém se tornado um
encontro de operadores do transporte
de todos os lugares do Pafs, possibi-
litando aos participantes muita troca
de idéias e experiéncias, além de lazer

Costa Fortuna:
6 restaurantes
4 bares
Cassino
Discoteca
Shopping
Salao de beleza

MU

e diversao”, declara Antonio Carlos
da Rocha, diretor geral do Consércio
Scania Brasil.

O navio Costa Fortuna foi alugado
para dois cruzeiros de trés noites entre
Santos (SP) e Buzios (RJ), passando
pelas cidades do Rio de Janeiro (RJ) e
lIhabela (SP). Cerca de trés mil pessoas
participaram de cada evento, com di-
reito a festas, shows, brincadeiras nas
piscinas e jantares. As safdas ocorre-
ram nos dias 17 e 20 de dezembro.

yonuano
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Uma grande operacéo foi monta-
da para trazer os convidados de suas
cidades de origem até o Porto de San-
tos. Foram emitidas mais de 4,5 mil
passagens aéreas para cerca de 260
vOos. Em trés cidades, o nimero de
passageiros foi tdo grande que avides
tiveram que ser fretados exclusivamen-
te para atender ao evento. Além disso,
150 6nibus Scania fizeram o transpor-
te dos passageiros entre os aeroportos
de Sao Paulo (Congonhas e Cumbica)
e o Porto de Santos.

“Em 2007, o investimento continua
e novas promocoes serao lancadas
em breve. O resultado da promocao
Familia Scania Costa Fortuna foi muito
bom, tanto que varios clientes ja nos
ligaram confirmando a presenca nos
préximos eventos. Isso mostra que
nossa estratégia esta no caminho
certo. A melhor maneira que encon-
tramos de agradecer aos clientes foi
continuar investindo no relacionamen-
to com eles”, comemora Rocha.

Desde 2002, o Consorcio Scania
Brasil ja promoveu o encontro de
clientes em diversos eventos que
reforcam a experiéncia com marca
Scania. Nesse periodo foram realiza-
dos shows com os cantores Leonardo,
Daniel e Ivete Sangalo, em locais como
o Costdo do Santinho (SC) e Costa do
Sauipe (BA), além de viagens para Ar-
gentina e Chile e um cruzeiro maritimo
com o navio Costa Vitdria.

(d¢

Fotos: Divulgacdo Consorcio Scania Brasil
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Ao ouvir o nome Peru Rail o que geral-
mente vem a mente é uma confortavel
viagem pela ferrovia Orient Express por
meio do Vale Sagrado dos Incas até a
imponente cidadela de Machu Picchu
ou ainda tendo como destino a cidade
de Puno, desfrutando previamente

da vista do Lago Titicaca. Entretanto,

a Peru Rail é muito mais do que uma
empresa responsavel por conduzir os
turistas a seus respectivos destinos. Em-
bora muitos ndo saibam, ela destaca-se
também no transporte de cargas.

Movimentando principalmente
combustivel, cimento e carvao a gra-
nel, a Peru Rail comecou no setor de
cargas enfrentando uma grande con-
corréncia do transporte rodoviario. Ha
uma estrada asfaltada paralela a linha
férrea. Entre os anos de 2000 e 2002,
este sistema viario ndo contava com
um adequado sistema de pedégios
e nem controle do peso rodoviario
e, além disso, existia um excesso de
oferta de caminhdes e pouca carga
na regiao.

Naquela época, a Peru Rail trans-
portava, em média, 650 mil toneladas
anuais de carga. Mas apés um estudo
de custos, a empresa concluiu que
seus servicos de transporte eram

Instalagdo de cacambas de carregamento de mineral
na carreta do R 480

“Decidimos pela Scania logo apds
uma concorréncia da qual participaram
as principais marcas de caminhdes que
competem no mercado peruano. A

pouco rentaveis e que
sob essas condicoes era
muito dificil competir
com o setor rodoviario.
Tal situacao resultou,
em 2003, em um ajuste
dos volumes de carga e
do nimero de clientes e
acabou por impulsionar
a procura por projetos
que mantivessem a ren-

presenca da Scania no Peru,
nao como revendedora mas
com uma estrutura propria de-
vidamente estabelecida, tanto
no plano comercial quanto na
area de Servicos, foi funda-
mental para essa escolha”,
disse Romulo Guidino, diretor
comercial da Peru Rail.

Agora, 0s novos Scania
R 480 realizam o transporte

tabilidade do negdcio.

Apds um ano e nove meses de
negociacoes, a operadora fechava um
acordo de dez anos com a minera-
dora Cerro Verde, com um esquema
bimodal de transporte. Tal sistema
implicava na movimentacdo de aproxi-
madamente 900 mil toneladas anuais
de concentrado de cobre entre a mina
Cerro Verde e o Porto de Matarani.
Com a nova parceria, o trem teria de
fazer o servico de estacdo a estagdo e o
caminhao o de porta-a-porta.

Sob esse novo contexto, a em-
presa decidiu investir em uma frota
de veiculos rodoviérios propria para
transporte pesado, adquirindo 21
caminhoes Scania R 480 e dando uma
virada nas condicbes de operacdo de
carga a qual se dedicava hé sete anos.

do concentrado de cobre em

um percurso de 60 quildmetros até a
Mina Cerro Verde de la Joya, de onde
a carga é transferida para a ferrovia,
prosseguindo até seu destino final.
Equipados com motor V8, os veiculos
tracionam duas carretas sobre as quais
sao colocadas duas panelas com capa-
cidade de carga Util de 30 toneladas.

Para manter os novos veiculos em
perfeitas condicoes operacionais, a
Peru Rail firmou com a Scania Peru
contratos de Reparo e Manutencao. A
empresa conta ainda com o suporte
permanente da Scania Arequipa, con-
cessionaria da marca naquela regiéo.

Por Desirée Lustig, do Peru

stig / Arquivo: Peru Rail

Fotos: Desiré
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Com uma frota de 100 caminhoes na Argentina, Transportes
Messina cruza a Cordilheira para o Chile e viaja por todo 0
Mercosul com cargas gerais e refrigeradas

A Cordilheira dos Andes é imponente e
formosa. Apesar de a maioria das rotas
gue a atravessam estar em um bom es-
tado, cada cruzamento é uma aventura.
Quando nao ocorrem deslizamentos

de rochas, geadas repentinas ou outros
inconvenientes da natureza, as nume-
rosas ladeiras e tramites alfandegarios

— quatro para uma viagem de ida e
volta — transformam-se nas principais

dificuldades. A Transportes Messina, cuja

central esta localizada em Guaymallén,
Mendoza, freqlienta esses caminhos

levando cargas gerais e refrigeradas. “Os
caminhdes que viajam para o Chile nao

percorrem muitos quilometros porque '}

ficam varias horas parados nas alfande-
gas, mas o desgaste do veiculo nesse

caminhos é trés vezes stiperior ao de N

um percurso de planicie”, garanteC_érI'@
Messina, socio da empresa, junto com
seus irmaos Fernando, Alejandra e seu

pai, Roberto, que, com um sé veiculo, foi

responsavel pela fundacao-da empresa
em junho de 1956. S

Na época de sua fundacao, a Messi-

na transportava comestiveis e conservas
para Tucuma. Em: 1976, a empresa
incorporou as viagens ao Chile, quando
a passagem que une a Argentina com
esse pais apresentava mais dificuldades
do que agora: “Para cruzar a fronteira
existia somente o tunel ferroviario, por
isso deviamos colocar os caminhoes
sobre os trilhos e circular sobre eles;
além disso, a partir de Punta de Vacas
o caminho era de terra”, lembra Carlos,
que por aqueles tempos tinha 16 anos.
Hoje, além do Chile, os principais des-
tinos da Transportes Messina na Argen-
tina sdo Tucuma, Salta, Jujuy, Santiago

Al s

del Estero, Catamarca, La Rioja e Buenos
Aires. Para o exterior, também viajam a
Bolivia, Brasil, Paraguai e Uruguai.

A Messina possui cerca de 100
caminhoes, dos quais 75% sao Scania,
todos com cabine avancada. “A opcao
da empresa sempre foi ter caminhées
com esse tipo de cabina”, explica Carlos.
Por isso, 0 primeiro veiculo Scania foi
adquirido pela transportadora em 1984,
depois do surgimento dos 112 com tal
configuracao. Nove anos mais tarde, a
empresa passou a incorporar somente
veiculos Scania, j& que dentre os modelos
disponiveis no mercado eram eles que
melhor se adaptavam a sua operacao.

“Embora tenhamos veiculos de
outras marcas, a maior parte de nossa.
frota é composta por caminhdes Scania.
Para a manutencao dessa parceria tém
sido fundamentais a boa disposicéo, o
atendimento e o servico de pés-venda
da concessionaria AVC, de Mendoza”,
destaca Carlos, que também elogiou
o trabalho das demais concessionarias
Scania localizadas tanto na Argentina
como no Chile. “Sempre tivemos apoio e
resposta positivas da area de Servicos da
Scania. Isso certamente influencia muito
na hora da decisdo de compra”.

Por Danel Jatimiansky, da Argentina

Fotos: Silvio Serber
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Melo século
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% de historia
wioacae dbefdo A Auto Viagdo ABC completou em dezembro 50 anos. A empresa de

transporte rodovidrio, fundada em Sao Bernardo do Campo (SP), em 1956,

50 anos fransportando o progresso

cresceu, qualificou-se,
modernizou-se e é hoje sindnimo de exceléncia LS
em transporte urbano no Brasil.
Com uma frota total de 79 veiculos, dos
quais 22 sao Scania, a Auto Viagao ABC
comemorou, ha seis anos, a conquista da 1SO
9001. Seus resultados positivos ao longo dos
anos sdo conferidos a escolha de parceiros e
colaboradores dentro de critérios que respeitam
0 conceito de qualidade continua M

Uma das melhores
do setor de transporte

CODPERCARGA’

LOGISTICA-

oo

Divulgagiio

A Coopercarga conquistou, em 2006, a terceira posicdo no ranking das melhores empresas
do Brasil no setor de transporte, de acordo com a edicdo das Melhores e Maiores da Revista
IstoE Dinheiro. A cooperativa ficou também com a terceira posicao na categoria Gestdo em
Inovagao Tecnoldgica.

QOutra conquista foi a primeira colocacdo na categoria Gestdo Financeira. O faturamento da
cooperativa no ano de 2005 foi de R$ 258 milhdes e, de setembro a janeiro de 2006, a empresa
registrou um crescimento de 20% no faturamento bruto sobre 0 mesmo periodo de 2005.

Em setembro de 2006, a Coopercarga inaugurou seu terceiro terminal para contéineres, agora
no Guaruja (SP), préximo ao Porto de Santos (foto), com capacidade para 7.000 contéineres.
Em janeiro, 70% dessa capacidade jd havia sido ocupada. M

Mensagem de boas festas

Como cartdo de Natal eletronico, a Rodocell Transporte € Logistica, de Sdo Marcos (RS),
escolheu a foto de Jodo Pedro, filho do proprietario da empresa, Rodrigo Michelon, brincando
com caminh0es Scania. A ternura da infancia feliz serviu de motivo natalino e foi enviada a
todos os parceiros da Rodocell, entre eles a Scania e a concessionaria Brasdiesel, de quem a
familia é cliente ha mais de 30 anos.

No final de 2006, pai € filho retiraram na mais um caminhao Scania zero-quilometro, desta vez
um R 380 6x2, que vai puxar carretas tipo sider pelo Estado da Bahia B

30| Rei da Estrada
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Cidadao
paulistano

Natural de Uberlandia
(MG), o diretor-
presidente da
Braspress, Urubatan
Helou, € agora cidadao
paulistano. A iniciativa
foi do vereador paulista
Wadih Mutran, que
resolveu homenagear
0 empresdrio que
escolheu Sdo Paulo para viver, trabalhar e
construir suas empresas.

Na cerimonia de entrega do titulo, realizada
na Camara Municipal, Helou agradeceu aos
familiares e a todas as pessoas que desde
1969, quando veio para Sao Paulo, foram
importantes na construgao de sua trajetoria
de vida pessoal e profissional M

Merito
de Maué

0 empresario Abilio
Pinto Gontijo, fundador
g presidente do Grupo
Gontijo, recebeu do
Presidente da Repd-
blica, Luiz Inacio Lula
da Silva, e do Ministro
dos Transportes,

Paulo Sérgio Passos, a
Medalha do Mérito de
Maud, em solenidade realizada em Brasilia
(DF) no dia 5 de dezembro. Essa medalha é
destinada a homenagear todos aqueles que,
de forma determinante, tenham contribuido
para o desenvolvimento e progresso do setor
de transportes M

Divulgacio

Divulgacdo
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Rede de Concessionarias Scania

ALAGOAS
- Rio Largo
Novepe - Tel. (82) 3262-1414
E-mail: novepeal@novepeal.com.br
AMAZONAS
- Manaus
Supermac - Tel. (92) 2101-4043
E-mail: supermac@supermac-am.com.br
BAHIA
- Barreiras
Movesa - Tel. (77) 3611-4831
E-mail: consolebarreiras@movesa.com.br
- Feira de Santana
Movesa - Tel. (75) 3602-9400
E-mail: administracaofeira@movesa.com.br
- Salvador
Movesa - Tel. (71) 3281-9100
E-mail: ssageral@movesa.com.br
- Teixeira de Freitas
Movesa - Tel. (73) 3292-5200
E-mail: txfgeral@movesa.com.br
- Vitéria da Conquista
Movesa - Tel. (77) 3423-5135
E-mail: conqgeral@movesa.com.br
CEARA
- Fortaleza
Conterranea - Tel. (85) 3279-2222
E-mail: lisboa@conterranea.com.br
DISTRITO FEDERAL
- Brasilia
Varella - Tel. (61) 2104-5000
E-mail: veiculos.df@varellaveiculos.com.br
ESPIRITO SANTO
-Viana
Venac - Tel. (27) 2123-7900
E-mail: veiculos@venac.com.br
GOIAS
- Aparecida de Goiadnia
Varella - Tel. (62) 4006-4000
E-mail: varella@varellapesados.com.br
-Rio Verde
Varella - Tel. (64) 3611-5500
E-mail: veiculos.rv@varellaveiculos.com.br
MARANHAO
-Balsas
Alpha - Tel. (99) 3542-9494
E-mail: alpha.bls@alphamaquinas.com.br
- Imperatriz
Alpha - Tel. (99) 2101-6060
E-mail: alpha.imp@alphamaquinas.com.br
-Séo Lufs
Alpha - Tel. (98) 3214-1919
E-mail: alpha.slz@alphamagquinas.com.br
MATO GROSSO
- Cuiaba
Rota-Oeste - Tel. (65) 3611-5000
E-mail: diretoria@rotaoeste.com.br
-Rondonépolis
Rota-Oeste - Tel. (66) 3411-5555
E-mail: rondonopolis@rotaoeste.com.br
-Sinop
Rota-Oeste - Tel. (66) 3511-1500
E-mail: sinop@rotaoeste.com.br
MATO GROSSO DO SUL
-Campo Grande
P B. Lopes - Tel. (67) 3393-5080
Homepage: www.pblopes.com.br
- Dourados
P. B. Lopes - Tel. (67) 3424-0015
E-mail: pbldos@pblopes.com.br
MINAS GERAIS
- Betim
Itaipu - Tel. (31) 2103-0600
E-mail: itaipube@itaipumg.com.br
- Contagem
Itaipu - Tel. (31) 3399-1000
E-mail: itaipu@itaipumg.com.br
- Governador Valadares
Covepe - Tel. (33) 2101-9700
E-mail: covepegv@covepegv.com.br
-Juiz de Fora
Itaipu - Tel. (32) 3221-3092
E-mail: itaipujf@itaipumg.com.br
- Montes Claros
Itaipu - Tel. (38) 3213-2200
E-mail: itaipumc@itaipumg.com.br
- Muriaé
Covepe - Tel. (32) 3729-3444
E-mail: covepe@covepe.com.br
- Patos de Minas
Itaipu - Tel. (34) 3822-5555
E-mail: itaipupm@itaipumg.com.br
- Pouso Alegre
Codema - Tel. (35) 2102-5600
E-mail: pousoalegre@codema.com.br

- Uberlandia
Escandindvia - Tel. (34) 3233-8000
E-mail: escandinavia@nanet.com.br
PARA
-Belém
Itaipu Norte - Tel. (91) 3242-0304
E-mail: belem@itaipunorte.com.br
- Marabéa
Itaipu Norte - Tel. (94) 3322-6262
E-mail: maraba@itaipunorte.com.br
- Marituba
Itaipu Norte - Tel. (91) 4005-2222
E-mail: itaipunorte@itaipunorte.com.br
- Paragominas
Itaipu Norte - Tel. (91) 3738-1684
E-mail: paragominas@itaipunorte.com.br
-Santarém
Motomap (Exclusiva para Motores Industriais e Maritimos)
Tel. (93) 3523-1109
E-mail: motomapsz@netsan.com.br
PARAIBA
- Bayeux
Novepa - Tel. (83) 3232-1686
E-mail: novepa@novepa.com.br
- Campina Grande
Novepa - Tel. (83) 3335-6633
E-mail: novepacam@novepa.com.br
PARANA
- Cascavel
Cotrasa - Tel. (45) 3225-6011
E-mail: cotrasa-cv@cotrasa.com.br
- Curitiba
Cotrasa - Tel. (41) 3346-0202
E-mail: cotrasa-ph@cotrasa.com.br
- Guarapuava
Cotrasa - Tel. (42) 3624-2188
E-mail: cotrasa-gp@cotrasa.com.br
-Londrina
P B. Lopes - Tel. (43) 3329-0780
Homepage: www.pblopes.com.br
- Maringa
P B. Lopes - Tel. (44) 3228-5757
Homepage: www.pblopes.com.br
- Pato Branco
Cotrasa - Tel. (46) 3224-8080
E-mail: cotrasa-pb@cotrasa.com.br
-Ponta Grossa
Cotrasa - Tel. (42) 2101-5600
E-mail: cotrasa-pg@cotrasa.com.br
-S30 José dos Pinhais
Cotrasa - Tel. (41) 3299-7272
E-mail: cotrasa-spj@cotrasa.com.br

- Petrolina
Novepe - Tel. (87) 3864-5000
E-mail: noveppet@uol.com.br

- Recife
Novepe - Tel. (81) 2128-8228
E-mail: novepe@novepe.com.br

PIAU}

- Teresina
Alpha - Tel. (86) 3220-6700
E-mail: eva@alphamaquinas.com.br

-Barra Mansa
Equipo - Tel. (24) 3348-3332
E-mail: equipobm@equiporj.com.br
-Rio de Janeiro
Equipo - Tel. (21) 3452-9600
E-mail: equipo@equiporj.com.br

RIO GRANDE DO NORTE

- Mossor6
Conterranea - Tel. (84) 3315-0350
E-mail: conterranea@conterranea-m.com.br

RIO GRANDE DO SUL

- Canoas

Suvesa - Tel. (51) 3462-4646

E-mail: canoas@suvesa.com.br
- Caxias do Sul

Brasdiesel - Tel. (54) 3238-0900

E-mail: brasdiesel@brasdiesel.com.br
- Eldorado do Sul

Suvesa - Tel. (51) 3481-5050

E-mail: eldorado@suvesa.com.br
- Garibaldi

Brasdiesel - Tel. (54) 3463-8800

E-mail: brasdiesel.pecas.gb@brasdiesel.com.br
- ljuf

Brasdiesel - Tel. (55) 3331-0500

E-mail: brasdiesel.adm.ij@brasdiesel.com.br
-Lajeado

Brasdiesel - Tel. (51) 3714-7700

E-mail: brasdiesel.lj@brasdiesel.com.br

- Palmeira das Missoes
Mepal - Tel. (55) 3742-1770
E-mail: mepal@mksnet.com.br
- Passo Fundo
Mevepas - Tel. (54) 3317-9600
E-mail: mevepas@pro.via-rs.com.br
- Pelotas
Suvesa - Tel. (53) 3274-3535
E-mail: pelotas@suvesa.com.br
-Portdo
Suvesa - Tel. (51) 3562-3335
E-mail: portao@suvesa.com.br
- Porto Alegre
Orbid (Exclusiva para Motores Industriais e Maritimos)
Tel. (51) 2131-5100
E-mail: werner@orbid.com.br
-Uruguaiana
Mariani - Tel. (55) 3413-2013
E-mail: eletricamariani@uol.com.br
- Vacaria
Mecacil - Tel. (54) 3232-1433
E-mail: mecacil@mecacil.com.br

RONDONIA

-Ji-Parana

Rovema - Tel. (69) 3421-5696

E-mail: rovemaji-parana@rovema.com.br
- Porto Velho

Rovema - Tel. (69) 3222-2766

E-mail: rovema@rovema.com.br
-Vilhena

Rovema - Tel. (69) 3322-3715

E-mail: rovemavilhena@rovema.com

SANTA CATARINA

-Biguacu

Ediba - Tel. (48) 3296-0011

E-mail: biguacu@ediba.com.br
- Concordia

Ediba - Tel. (49) 3442-5011

E-mail: concordia@ediba.com.br
- Cordilheira Alta

Ediba - Tel. (49) 3328-0111

E-mail: cordilheira@ediba.com.br
- Itajai

Mevale - Tel. (47) 3341-0800

E-mail: mevale@mevepi.com.br
-Joinville

Meville - Tel. (47) 3473-7597

E-mail: meville@mevepi.com.br
-Lages

Ediba - Tel. (49) 3221-3411

E-mail: lages@ediba.com.br
-Picarras

Mevepi - Tel. (47) 3345-0577

E-mail: mevepi@mevepi.com.br
-Rio do Sul

Mevesul - Tel. (47) 3525-3575

E-mail: mevesul@mevepi.com.br
-Tubarao

Ediba - Tel. (48) 3628-0511

E-mail: tubarao@ediba.com.br
-Videira

Ediba - Tel. (49) 3551-3211

E-mail: videira@ediba.com.br

SAO PAULO

- Aragatuba
Quinta Roda - Tel. (18) 3631-1010
E-mail: grodaar@quintaroda.com.br
-Araraquara
Escandinavia - Tel. (16) 3301-1000
E-mail: escandinavia@sunrise.com.br
-Bauru
Quinta Roda - Tel. (14) 3223-2626
E-mail: grodaba@quintaroda.com.br
- Cacapava
Codema - Tel. (12) 3653-1611
E-mail: cacapava@codema.com.br
- Guaruja
Mecmarine (Exclusiva para Motores Industriais e Maritimos)
Tel. (13) 3355-5424
E-mail: mecmarine@mecmarine.com.br
- Guarulhos
Codema - Tel. (11) 2199-5000
E-mail: guarulhos@codema.com.br

O servico que cuida do seu Scania 24
horas, 365 dias por ano

0800 019 4224

www.scania.com.br

Codema - Seminovos - Tel. (11) 2148-1400
E-mail: seminovos@codema.com.br
-Jundiai
Codema - Tel. (11) 4817-0900
E-mail: jundiai@codema.com.br
- Porto Ferreira
Quinta Roda - Tel. (19) 3581-4144
E-mail: grodapf@quintaroda.com.br
- Presidente Prudente
P B. Lopes - Tel. (18) 3908-7090
Homepage: www.pblopes.com.br
- Registro
Codema - Tel. (13) 3821-6711
E-mail: registro@codema.com.br
-Ribeirdo Preto
Escandinavia - Tel. (16) 3969-9900
E-mail: escandinavia@convex.com.br
- Salto Grande
P.B. Lopes - Tel. (14) 3378-4115
Homepage: www.pblopes.com.br
-Santo André
Codema - Tel. (11) 2179-0000
E-mail: santoandre@codema.com.br
-Santos
Codema - Tel. (13) 2102-2980
E-mail: santos@codema.com.br
-Sao José do Rio Preto
Escandinavia - Tel. (17) 3215-9770
E-mail: pitter@escandinavia.com.br
-Sao Bernardo do Campo
Codema - Tel. (11) 4396-6336
E-mail: saobernardo@codema.com.br
- Sorocaba
Codema - Tel. (15) 2102-7850
E-mail: sorocaba@codema.com.br
-Sumaré
Quinta Roda - Tel. (19) 3854-8900
E-mail: quintaroda@quintaroda.com.br

SERGIPE

-Nossa Senhora do Socorro
Movesa - Tel. (79) 3253-1204
E-mail: movesa@movesa.com.br

TOCANTINS
- Gurupi

MCM - Tel. (63) 3311-4000

E-mail: mcm@mcmtocantins.com.br
- Araguaina

MCM - Tel. (63) 3421-2088

E-mail: mcm@mcmtocantins.com.br

Scania na América Latina

- ARGENTINA - Buenos Aires
Tel. (00543327) 451000
-BOLIVIA - Santa Cruz de la Sierra
Tel. (005913) 349-2828
- CHILE - Santiago
Tel. (00562) 3940-0400
-COLOMBIA - Santafé de Bogota
Tel. (00571) 268-3200
- COSTA RICA - San Jose
Tel. (00506) 290-2255
-EQUADOR - Quito
Tel. (00593) 22440-765
- GUATEMALA - Guatemala
Tel. (00502) 4-711333/4-735867
-MEXICO - México D. F
Tel. (005255) 5078-0300
-NICARAGUA - Manégua
Tel. (005052) 631151/331152 a 331159
-PARAGUAI - Asuncién
Tel. (0059521) 50-3921 a 50-3928/50-3720
-PERU - Lima
Tel. (00511) 241-3016
-REPUBLICA DOMINICANA - Sto. Domingo
Tel. (001809) 530-2850
- URUGUAI - Montevidéu
Tel. (005982) 924-0433/0435
- VENEZUELA - Valencia
Tel. (0058241) 871-8090
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RINO

Uma
historia
com

futuro.

Scania é referéncia de qualidade em transportes no mundo. Um nome que
ganha dimensdo ainda maior quando esse mundo se chama Brasil.

E por isso que onde tem Brasil, tem Scania. Tem desenvolvimento, historia
e marca. Uma marca que se escreve com a determinagao e 0 COmpromisso
de oferecer produtos e servicos com exceléncia, para colocar vocé

em primeiro lugar.

BT@S?:( www.scania50anos.com.br



