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Em qualquer lugar do Pais ha uma
concessionaria Scania pronta para oferecer,
com a mesma qualidade e eficiéncia,

produtos e servigos para o transportador




Editorial
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A caminho do
excelencia em
Servicos

Estamos passando por uma época de
transformacao na &rea de servico de
pos-vendas. A tecnologia de ponta, ja
dominada em maior ou menor escala
pela maioria dos concorrentes, aos
poucos deixa de ser o Unico fator deci-
sivo na hora da compra. Diante dessa
realidade, os fabricantes de veiculos
pesados, em busca da fidelizacao de
seus clientes, comecam a oferecer
solucdes que englobam, além de
veiculos, servicos que garantam a sua
maxima disponibilidade.

Na Scania, um dos alicerces da
construgdo dessa nova fase tem sido
0 DOS, Dealer Operating Standards.
Um programa de padronizacdo dos

processos operativos e das melhores
préticas de atendimento, desenhado
com base nas expectativas do cliente
em relagdo aos servigos oferecidos
pela Rede Scania, que visa a conscien-
tizar cada um dos colaboradores de
nossas 94 concessionarias da necessi-
dade de atender o transportador com
um padrao de qualidade, sempre da
forma mais rapida e eficiente possivel.

A implantacdo desse programa nas
concessionarias brasileiras iniciou-se
em 2004 e, passados dois anos, garan-
tir4, até o fim de 2006, que cerca de
75% da frota de veiculos Scania circu-
lante no Brasil seja atendida por casas
que possuem a certificacdo mundial de
servico padréo da Scania. Tal resultado
demonstra o comprometimento da
nossa Rede de Concessionarias com o
programa e, consequentemente, com
0s nossos clientes.

Baseados em um dos principios
fundamentais da Scania, segundo o
qual o cliente deve estar sempre em
primeiro lugar, estdo dois dos maiores
objetivos da Scania no Brasil: maximizar
a disponibilidade dos veiculos de nossos
clientes e, a0 mesmo tempo, minimizar

seus custos operacionais.
———

Paralelamente, estamos trabalhan-
do o conceito de “One-Stop-Shop”,
que vai habilitar as concessionarias
Scania a oferecer ao transportador
de passageiros ou de cargas, em um
Unico local, a solugdo para tudo que
esteja relacionado a atividade de
transporte. Desde as necessidades
especificas do veiculo, implementos e
acessorios, até aquelas correlatas a sua
atividade fim como transportador.

Como a oferta de servicos de quali-
dade parte de profissionais muito bem
preparados, investimos continuamente
em desenvolvimento, atualizacao e ca-
pacitacdo dos colaboradores de nossa
Rede de Concessiondrias. Para fazer
frente a todas essas novas demandas e
atividades, disponibilizaremos, novos
Ccursos presenciais que buscarao o
desenvolvimento das aptid6es neces-
sarias, introduzindo ainda, em futuro
préximo, recursos de pré-capacitacao
on-line. Acreditamos que somente
com foco no elemento humano de
nossa organizacao iremos aumentar
gradativamente a qualidade do nosso
pos-vendas.

Todas essas agoes, que partem com
entusiasmo da Scania e de sua Rede,
terminam em um Unico propésito, o de
ter as nossas concessionarias cada vez
mais capacitadas para exercer o desafio
da gestdo da frota de nossos clientes,
liberando-os para a administracéo de
seu negdcio e atividade fim. Como sem-
pre, a Scania parte na frente e comeca
a trilhar com pioneirismo e sucesso o
caminho rumo a exceléncia em servicos.

Christopher Podgorski,

diretor geral da Unidade de Vendas e Servigos

da Scania no Brasil
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Conveénio

Exercﬂ:o/ Scania/Cotrasa

Em parceria com o
5° Parque Regional
de Manutengéo do
Exército da 52 Regido
Militar, em Curitiba
(PR),a Scaniaea
Cotrasa promovem um
curso de Mecanica
Diesel para jovens
que fazem parte

do contingente da
instituicdo.
Montadora e
concessiondria

serdo responsaveis pelos instrutores, materiais didaticos e ferramentas do curso. Algumas
matérias, como metrologia e eletricidade veicular basica, serdo ministradas por professores da

Universidade Tecnologica do Parana.

0 curso tem duragao de 500 horas € ao seu final alguns jovens poderdo ser aproveitados como

colaboradores nas oficinas da Cotrasa [

Aniversarios
na América Latina

SCANIA ARGENTINA A Scania Argentina

3 ANOS completa 30 anos,

contabilizando a

1976-2006 producdo de 230

mil caixas de cambio e 120 mil

diferenciais. Presente no pais desde

1976, a marca conta hoje com insta-

lagOes comerciais e corporativas, em

Buenos Aires, instalagoes industriais,

em Tucuman, além de 19 pontos

de venda e pos-vendas. De janeiro

a junho, foram comercializados 57

onibus e 727 caminhoes Scania na

Argentina, com participagoes de

mercado respectivas de 6,5% e 19%.

ands No Chile, a Scania comemora
, o en Chile seuaniversario de 10 anos.
Com unidade comercial
mstalada em Santiago e sete pontos
de vendas e pos-vendas distribuidos
pelo pais, a marca comercializou de
1996 até hoje 816 Onibus e 2.789 ca-
minhdes. Em 2006, a Scania vendeu
no mercado chileno 46 onibus e 318
caminhoes, conquistando respectiva-
mente 3,6% e 12,6% de participagao.
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Fernando Favoretto

Feira
no

A oitava edigao da Transposul — Feira e Con-
gresso de Transporte e Logistica foi realizada
entre os dias 7 € 8 de julho na cidade de
Bento Gongalves, na regido da
Serra Gatcha, no Rio Grande do
Sul (RS).

A Scania exp0s em seu estande
um 6nibus K 310, encarrogado
pela Marcopolo e um caminhdo
do modelo R 380. Na ocasiao,

0 Centronor, Centro de Treina-
mento de Motoristas da Regido
Nordeste do Rio Grande do Sul,
exibiu também um Scania R 420,
utilizado como Caminhao Escola
nos cursos da instituicao M

Melhor Motorista

Na

Marcos Antonio Simioni, vencedor da
competicdo “Melhor Motorista de Cami-
nhao do Brasil”, e seu pai, Vital Simioni,
tiveram a oportunidade de ver a selegao
brasileira em campo em Seu primeiro jogo
na Copa do Mundo da Alemanha, contra a
Crodcia. A viagem foi o prémio pela vitoria
de Simioni na competicdo promovida pela
Scania em 2005.

Na oportunidade, pai e filho conheceram
também as instalagoes da matriz da Sca-
nia, em Sodertdlje, e Estocolmo, na Sué-
cia, e as cidades de Dresden e Potsdam,
na Alemanha, e Helsinki, na Finlandia I

Prémio Marca Brasil 2006

PREMIO

A Scania recebeu o Prémio Marca Brasil pela
sétima vez consecutiva, na categoria “Melhor
Marca de Caminhdo Pesado” e, pela primeira
vez, na categoria “Melhor Marca de Caminhao
Extrapesado”, esta criada em 2004.

A premiagdo é promovida anualmente e esté na
sua sétima edicdo. As empresas sdo eleitas com
base nos votos dos leitores, por meio de cupons
encontrados nas principais publicagoes de 23
setores econdmicos, como a revista O Carreteiro.
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Rodrigo Machado



Ultima chamada Festa de
Pare @ moriginais da Estrada”

Essa é a dltima chance para | ~ \ J
quem deseja participar H)A-S‘EI
do concurso “Originais =1 |

da Estrada”, que esta em
busca dos 50 caminhoes
que melhor representem

a historia da Scania no
Brasil, de 1957 a 2000. Na
categoria de caminhdes
fabricados de 1957 a
1966, ha ainda poucos
concorrentes e nesta vocé tem mais chances! Nao perca
tempo e concorra a miniaturas de caminhoes Scania.
Preencha o formulario até 6 de outubro no site
www.scania.com.br e ganhe um boné da marca

A Festa de Sao Cristovao, realizada na cidade de Matias Barbosa (MG), reuniu por volta
de 110 caminhdes Scania e 600 pessoas. Organizada pela Coopetramb - Cooperativa de
Transporte de Matias Barbosa, a festa aconteceu no dia 30 de julho e contou com shows
realiza e sorteio de brindes. A homenagem a Sao Cristévao, santo padroeiro dos motoristas, que
tem seu dia comemorado em 25 de julho, acontece em todo o Pais. B

A Scania promoveu,
Qézo? no dia 22 de agosto, .
2% asegunda edigao do Co memoracao

Ll L
Ry Semindrio de Transporte
& 090 p

Na
e Seguranga, evento
realizado em parceria com a NTC&Logistica e, a re a

desta vez, com apoio da ABRAMET —

Associagdo Brasileira de Medicina de Trafego. No Dia do Caminhoneiro. comemorado em
Os efeitos da sonoléncia no desempenho 25 de julho, a Varella, concessiondria Scania
dos motoristas e as implicagoes da nova em Aparecida de Goiania (GO), ofereceu a

versdo da resolugdo 184 do Contran —
Conselho Nacional de Transito —, que alterou
a regulamentagao de pesos e medidas no
transporte rodovidrio de cargas foram alguns
dos temas discutidos.

0 Semindrio de Transporte e Seguranca é
uma das acoes da Scania dentro de sua
campanha “Educagao para a Seguranca”,
que teve inicio em 2005 e incluiu a
competicdo “Melhor Motorista de Caminhdo
do Brasil”, valorizando o motorista como
agente fundamental para a melhoria da
seguranca nas estradas

motoristas de caminhoes da regido um café
da manha, com direito a exame médico,
servicos de manicure e barbearia, show

de musica ao vivo e sorteio de diversos
brindes. Uma vez por més, a Varella oferece
para 0s clientes Scania 0s servigos de
manicure e de barbearia e a medigao de
pressdo e de diabetes M

¥ wNTT
m
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Rei da Estrada
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Treinamento

Comprometimento

com @

Botuvera Transportes colhe os frutos da sua
dedicacao ao ensino no setor de transportes

no Centro-Oeste do Pais

Capacitar os motoristas de caminhao
antes de colocé-los na estrada faz
parte da cultura da Botuverd Trans-
portes. Em sintonia com a crescente
preocupacdo em adaptar os profissio-
nais do volante as novas tecnologias
dos veiculos de transporte de carga, a
empresa, com sede em Rondondpolis
(MT) e 30 anos de experiéncia em
transportes, acenou para a questao
pela primeira vez em 1986, quando
passou a oferecer 15 dias de instrucoes
tedricas dentro de sua prépria sede a
cada motorista recém-contratado.

Empenhada na busca de profis-
sionais capacitados para atuar como
motoristas de caminh&o, a Botuvera
nao parou por ai. A empresa uniu-se
a outros transportadores da regiao,
integrantes da ATC, a Associacdo dos
Transportadores de Cargas do Mato
Grosso, para criar e patrocinar um
curso com aulas praticas e tedricas,
direcionadas aos caminhoneiros da
regido Centro-Oeste. Batizado de Guia
Volante, o programa treinou, desde
seu lancamento em 2003 até hoje,
cerca de 1,3 mil profissionais.

educacao

Tal comprometimento da Botuvera
com a educacéo tem trazido bons resul-
tados a transportadora, que aponta em
suas estatisticas a diminuicdo de 30%
das ocorréncias de acidentes e de 15%
do consumo de combustivel. Depois do
Guia Volante, os caminhoes que tinham
uma média de consumo equivalente a
1,9 quildmetro rodado por litro de 6leo
diesel, passaram a rodar 2,18 quilo-
metros com cada litro do combustivel.
Como cada veiculo da frota roda em
média 13 mil quildmetros por més, a
empresa tem economizado mais de R$
1,6 mil por veiculo, mensalmente.

Com uma frota total de 105
caminhoes, dos quais 75 sao Scania,
a Botuvera baseia seu esquema de
trabalho na atuacdo do motorista. £
o profissional que se dirige ao encar-
regado de transportes para tomar




conhecimento de sua rota, recebendo
a ordem de carregamento. Apds carre-
gar o veiculo e chegar ao seu destino,
é ele novamente que entra em contato
com o setor de transportes e agiliza
seu regresso a Rondonopolis. De volta
a empresa, 0 acerto de notas e entrega
de carta de frete também é por conta
do caminhoneiro.

Postura pro-ativa — Nesse ambien-
te pro-ativo de trabalho, as melhorias
na conducao devem-se principalmen-
te a postura dos caminhoneiros da
Botuverd, que tém aplicado na préatica
os ensinamentos dos treinamentos que
recebem. Dependem desses profis-
sionais operar o caminhédo na faixa
ideal de economia e dirigir de forma
consciente para garantir a seguranca
do transito. Um missédo que vem sendo
eficazmente cumprida.

“Além da economia financeira,
notamos uma efetiva conscientizacdo
em relagdo a um fator ainda mais
importante, o risco de acidentes. Aos
pouCos, NOssos Motoristas passam a
conduzir de forma defensiva, garantin-
do tanto a prépria seguranca, como a
seguranca do transito. O Guia Volante
esta aprovado por todos 0s nossos 118

profissionais, tendo, inclusive, influen-
ciado de maneira positiva a apresen-
tacdo pessoal deles”, afirma Adelino
Bissoni, sdcio-proprietario da Botuvera
Transportes e presidente do Conselho
Consultivo da ATC.

Visando a formacgéo profissional e
pessoal do motorista de caminhéao, o
treinamento da ATC tem grade curri-
cular tedrica composta por portugués,
matemaética, ergonomia, interpretacéo
de mapas rodoviarios, relacionamento
interpessoal no trabalho, nocdes basicas
em freios e parte elétrica, uso racional
dos pneus, direcdo econémica e defensi-
va, movimentacdo de produtos perigosos
e palestras sobre prevencdo de DST/AIDS,
alcoolismo e drogas, legislacdo no transi-
to e primeiros socorros.

Para a parte pratica do treinamento,
a ATC conta com um caminhdo Scania,
modelo R 420, cedido pela montadora.
Os alunos realizam um percurso de mil
quildbmetros nesse veiculo, acompanha-
dos por um instrutor, treinado na fabrica
da Scania. Nesse momento do curso, 0s
caminhoneiros podem aplicar em uma si-
tuacao real tudo aquilo que aprenderam
em sala de aula. Entre teoria e pratica,
sao 96 horas de treinamento.

HF

Historia de familia

Fundada em 1975, na cidade de Brusque
(SC), a Botuvera é fruto do trabalho da Fa-
milia Bissoni. Na época, a empresa possuia
um Unico caminhao, que fazia o transporte
de telhas, tijolos e fumo. Todas as negocia-
¢oes aconteciam no dmbito familiar. Mais
tarde, houve o aumento da frota e poste-
rior diversificacdo dos servicos.

Em 2000, a Scania entregou a transporta-
dora uma placa parabenizando-a pelos 25
anos da compra de seu primeiro caminhdo
Scania. Hoje, de uma frota de 105 unida-
des, 75 sao Scania.

Transportando, atualmente, gréos, algo-
dao, adubos, fertilizantes, calcério, pro-
dutos frigorificos e 6leo diesel, a Botuvera
Transportes atua em rotas que percorrem
os Estados de Santa Catarina, Parana, Sao
Paulo, Espirito Santo, Minas Gerais, Goids,
Mato Grosso do Sul e Mato Grosso.

Fotos: Red Collor
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Assembléias do
Consorcio Scania
ganham espaco na
televisao aberta

Agora, a primeira hora da assembléia
mensal do Consorcio Scania é trans-
mitida também por um canal aberto,
a Rede Vida de Televisdo. A transmis-
sdo via antena parabdlica, pelo saté-
lite Amazonas, continua em tempo
integral, com duas horas de duracao.
O programa, que ganhou um formato
mais jornalistico no inicio do ano, vai
ao ar toda segunda quinta-feira do
més, a partir das 20 horas.

“A transmissdo por um canal de
TV aberta vai ampliar a audiéncia do
programa. A Rede Vida de Televisao,
além de ser uma nova alternativa para
que os nossos tradicionais clientes
possam acompanhar as assembléias
do Consorcio Scania desde suas casas,
daré a potenciais clientes a oportu-
nidade de conhecer um pouco mais
sobre a Scania”, comenta Antonio
Carlos da Rocha, diretor geral do
Consércio Scania.

Quem assiste ao programa da
assembléia do Consorcio Scania pode
acompanhar os sorteios das cotas e
entregas de caminhdes aos contempla-
dos, informacoes e dicas sobre o setor
de transportes. O programa, comanda-
do pelo apresentador Claudio Licciardi,
traz ainda histérias de caminhoneiros,
entrevistas com clientes Scania e a
divulgacéo de eventos da marca.

O Consorcio Scania foi um dos
primeiros a transmitir ao vivo suas
assembléias, veiculando o primeiro
programa do género em 1982. Desde

48'7

Luz, cdmera, agdo: os sorteios das cotas do Consdrcio Scania
e reportagens com dicas e informagdes sobre o setor de transportes

agora também podem ser acompanhados pela Rede Vida

entao, 289 assembléias foram trans-
mitidas via antena parabdlica para
todo o Pafs. Com a transmissao pela
Rede Vida de Televisao mais de 29 mi-
lhdes de domicilios com aparelhos de
TV, ou 107 milhdes de telespectado-
res, terdo a oportunidade de acompa-
nhar o programa em suas casas.

A Rede Vida de Televisao conta
com a cobertura de 502 retransmis-
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soras, em canal aberto VHF - UHF,
distribuidas pelos 27 Estados brasi-
leiros e tem a maior distribuicao de
TV por assinatura do Brasil. O canal
atinge 1,5 mil municipios brasileiros,
incluindo as 500 maiores cidades do
Pafs. Para saber como sintonizar o
canal na sua cidade basta acessar o
site www.redevida.com.br.

HF




Empresa de fretamento e turismo do Rio de Janeiro amplia frota
de 6nibus rodoviarios com veiculos do modelo Scania K 310

O Rio de Janeiro ¢ tradicionalmente um
mercado Scania para os 6nibus rodo-
viarios, tanto que algumas empresas
do Estado tém 100% de suas frotas
compostas por veiculos da marca. Tal
presenca da montadora no mercado
fluminense deve-se especialmente ao
baixo custo operacional, a relacdo custo-
beneficio, ao alto torque dos motores e
ao bom valor de revenda proporciona-
dos pelos énibus Scania nos segmentos
de fretamento e turismo.

Um bom exemplo de que os frotistas
do Estado tém procurado as vantagens
oferecidas pelos produtos da marca sueca
foi dado recentemente pela Solazer, da
cidade de Belford Roxo. A empresa acaba
de negociar 12 6nibus Scania K 310, que
se somam as oito unidades do mesmo
modelo adquiridas em 2005. Os veiculos
vao operar no segmento de fretamento
no Estado do Rio de Janeiro e no de
turismo por todo o Brasil.

“Reconquistamos a parceria com a
Solazer, depois de nove anos sem negocia-
coes. A empresa é um importante cliente,
ja que é hoje o maior transportador a
operar no fretamento de 6nibus para

S
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empresas no Rio de Janeiro. A regido é o
nosso melhor mercado neste segmento e
destaca-se também no turismo receptivo
e fretamento para condominios de luxo”,
declara Antonio Bruzzi, da area de Vendas
de Onibus da Scania no Brasil.

A Solazer adquiriu o primeiro veiculo
Scania em 1989 e deixou de comprar
Onibus da marca em 1997, pela falta de
um modelo que atendesse as necessi-
dades de sua operacao. "Até hoje, 12
unidades do Scania K 113 fazem parte
de nossa frota. Em 2005, o lancamento
do K310 nos motivou a voltar a adquirir
Onibus da marca, j4 que o modelo conta
com as caracteristicas essenciais para o
transporte rodoviario em distancias va-
riadas”, explica Manuel Vidinha, diretor
executivo da empresa.

A Solazer procurava veiculos que
atendessem as suas duas operacoes
e que fossem adaptéveis a diferentes
percursos. “O K 310 tem um bom de-
sempenho e menor consumo de com-
bustivel quando comparado aos seus
concorrentes, proporcionando, ainda,
um maior conforto ao passageiro. Ele
vem para atender a todas as nossas

P 3

Solazer

Marcopolo

penes

RJ543.109

Mercado

radicdo Fluminense

necessidades”, acrescenta Vidinha.

O K 310 é direcionado ao transporte
de passageiros em curtas e médias dis-
tancias, fretamento, turismo e receptivo
de eventos. O modelo, que é sucessor
do K 94, lancado em 2004, possui
motor de 9 litros e 5 cilindros, poténcia
de 310 cavalos e injecdo eletrénica de
combustivel, apresentando o maior
torque do seu segmento, com 1.550
Nm entre 1.100 e 1.300 rotacoes.

A Solazer é uma empresa fami-
liar dirigida por Constantino, Felipe,
Jackeline e Manuel Vidinha. Fundada
em 1986, comecou a operar com
apenas quatro 6nibus e hoje conta com
120 veiculos, entre 6nibus, microdni-
bus e vans. Ela possui oficina prépria
especializada e totalmente informa-
tizada, para atender desde servicos
de mecanica até funilaria e borracha-
ria. Conta também com o apoio da
Equipo, concessionaria Scania no Rio
de Janeiro, responsavel pela venda
dos veiculos e servicos de Pés-Vendas.
L
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Groenlandia

Entre
icebergs

Veiculo Scania abastece a cidade de
lttoqqortoomiit, na costa da Groenlandia,
onde nao existem estradas nem portos e
80% da area é coberta por gelo

nho da Gra-Bretanha, com 80% de
sua superficie coberta de gelo, mo-
ram cerca de 500 pessoas, cercadas
por ursos, raposas polares e bisoes.
A companhia de navegacdo
dinamarquesa Royal Arctic desenvol-
veu uma forma de fazer a entrega
de contéineres a populacdo, que ndo
tem nenhum porto por perto. Sao
poucos os dias do ano que permi-
tem atingir a terra firme, na maré
alta. Quando os icebergs flutuam e
0s ventos e as correntes sdo fortes,
desembarcar a carga torna-se uma
aventura.
O Aalborg, barco fabricado para

a Royal Arctic, ao chegar carregado
com suprimentos para quase meio
0, traz também uma plataforma
r inhdo Scania para

da, especial-

Apesar de a Groenlandia ser maior
do que toda a Europa, ndo existem
vias férreas e a regiao tem apenas
60 quilémetros de estrada asfaltada,
que ligam as cidades de lvittuut e
Kangilinnguit, na costa oeste. Todas
as outras localidades ficam isoladas e
separadas pelo gelo macico. Nessas
regides, o transporte maritimo de
cabotagem é uma salvacdo no verao,
e no inverno o meio de transporte é
o tren¢ atrelado a cées.

Ao longo da costa leste estdo lo-
calizadas algumas das mais isoladas
populacées do mundo. A populacédo
esquimd, que é chamada de “inui-
ta”, vive da caca e da pesca, porém,

depende de um tipo de transporte
especial algumas vezes por :

lho. Ao chegar nas dguas costeiras
de Ittoggortoomiit, a plataforma é
lancada ao mar.

Depois, é carregada com os con-
téineres e com o Scania, para entéo,
navegar entre os icebergs a procura
de um local acessivel para encostar.
Ao atingir a costa, os contéineres,
gue pesam cerca de 25 toneladas,
séo colocados no caminh&o. Comega
entado uma viagem pelas regides sem
estradas, para o transporte da carga
até os povoados.

Para os habitantes locais, a che-
gada do caminhdo com suprimentos
para quase seis meses é um dos
grandes momentos do ano. Apés a
entrega, o velculo volta para a pla-
taforma e é embarcado no Aalborg,
para voltar a Dinamarca.

“Com a grande experiéncia que
adquirimos na Groenlandia podemos
especificar caminhdes para climas e
condicoes desconhecidas na parte
do mundo em que vivemos”, afirma
Carsten Precht-Jensen, da Stiholt,
representante Scania na Dinamarca.
Atualmente, mais de 50% dos cami-
nhdes que transitam nas principais
regioes da costa oeste da Groenlan-
dia sdo Scania.

Por Conny Hetting

Dan Boman
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A mistura de 2% de biodiesel
ja é alternativa e devera ser
combustivel obrigatorio em todo o

Pais a partir de 2008

O combustivel formado a partir da
mistura de 2% de biodiesel, fonte de
energia obtida de plantas oleaginosas,
ao 6leo diesel ja é uma realidade. Com
previsdo de ser comercializado em
4.010 postos até dezembro deste ano,
0 B2, como é conhecida a mistura, é
hoje uma opcéo que devera ser obri-
gatoria, a partir de 2008, nas bombas
de todo o Brasil.

Os investimentos na pesquisa do
biodiesel foram iniciados em marco
de 2003, com a criacdo do Programa
Biodiesel — O Combustivel Verde,
programa interministerial do Gover-
no Federal. O objetivo é a implemen-
tacdo de forma sustentavel, tanto
técnica como economicamente, da
producéo e uso do biodiesel, com
enfoque na incluséo social e no de-
senvolvimento regional, via geracao
de emprego e renda.

Na época, um decreto assinado
pelo Presidente da Republica desig-
nou um grupo interministerial com a
missdo de apresentar estudos sobre a
viabilidade do uso do biocombustivel
como fonte alternativa de energia e
consolidar as diversas iniciativas em
curso no Brasil.

Em dezembro de 2003, esse grupo
entregou a Camara de Politica de
Infra-estrutura do governo federal um
relatério que recomendava a autori-
zacao do uso do biodiesel no Brasil.

O governo editou, entéo, o Decreto

Presidencial para o desenvolvimento
de acoes que propiciassem a producéo
e 0 uso do combustivel.

A Lei 11.097/2005 - também co-
nhecida como Lei do Biodiesel - liberou
a adicdo voluntaria de 2% de biodiesel
(B2) ao diesel distribuido em todo Brasil.
Também de acordo com a lei, a ANP
passava a se chamar Agéncia Nacional do
Petrdleo, Gas Natural e Biocombustiveis,
tendo atuacdo reguladora sobre o setor
de combustiveis de fontes renovaveis.

Atualmente, existem oito usinas de
biodiesel credenciadas pela ANP, com
capacidade total de producéo de apro-
ximadamente 85 milhoes de litros por
ano. Apos a realizacdo de dois leiles,
foram vendidos a Petrobras 240 mi-
Ihées de litros, com preco médio de R$
1,86 por litro, para serem fornecidos
até junho de 2007, o que representa
aproximadamente 30% da demanda
nacional para a mistura B2.

Apoio da industria - “Toda a
indUstria automotiva concordou com
a mistura de 2%, que néo afeta o
desempenho dos motores. Concordou
também em manter o mesmo tempo
de garantia para veiculos que utilizarem
0 B2", conta Henrique Senna, gerente
executivo de Assuntos Institucionais do
Produto da Scania na América Latina.
A Scania segue as resolucbes da
Anfavea — Associacdo Nacional dos Fa-
bricantes de Veiculos Automotores do

Brasil, que apdia o programa brasileiro
de biodiesel desde 2004. Segundo
Senna, o combustivel utilizado deve
estar de acordo com a Portaria n°
42/04 da ANP, que contém a especifi-
cacao do biodiesel nacional.

Conforme especialistas do gover-
no, com a obrigatoriedade a partir de
2008, a demanda pelo combustivel
sera da ordem de 800 milhdes de litros
do combustivel por ano. Esse nimero
equivale a 1,5 milhdo de hectares de
area plantada de oleaginosas, como
soja, mamona, dendé e palma.

Esta previsto, inicialmente, para 2013 o
aumento obrigatorio da mistura para 5%,
o0 equivalente a producéo de dois bilhoes
de litros de biodiesel por ano. No entanto,
o governo federal admite estudar a anteci-
pacao desta meta. A Associagdo Brasileira
das Industrias de Biodiesel e a prépria ANP
defendem a antecipacao até mesmo da
etapa prevista para 2008.

Investimentos - A possivel anteci-
pacao da meta do governo levou as
empresas do setor a investir pesado
em novas usinas de biodiesel. Segundo
a Abimag — Associacdo Brasileira da In-
dustria de Maquinas e Equipamentos,
a compra de bens de capital, maqui-
nas, equipamentos, pecas e compo-
nentes para a instalacdo de usinas
alcancara R$ 4 bilhdes nos préximos
trés anos, caso se concretizem os pro-
jetos para a producao de 2,4 bilhdes
de litros de biodiesel ao ano.

Segundo o Ministério de Minas e
Energia, os investimentos feitos em no-
vas usinas ja somam cerca de R$ 600
milhdes. No Brasil, entidades como
o Sindicato Nacional das Empresas
Distribuidoras de Combustiveis e de
Lubrificantes ja estdo mobilizadas para
desenvolver regras para o biodiesel
que valem para todo o processo, des-
de o inicio da producéo até a chegada
do produto final nos postos.

Para atender ja ao préximo passo
do programa, esta sendo desenvolvi-
do, com o apoio da Anfavea e da AEA
— Associacdo Brasileira de Engenharia
Automotiva, um programa nacional,
envolvendo todas as montadoras, de
testes praticos para misturas B5, utili-
zando biodiesel de soja e mamona.

«c
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Passageiro

Regiao Centro-Oeste tem primeiro

na

Onibus Scania K 420 8x2 piso duplo para

fretamento e turismo

A Charles Transporte e Turismo

— Charllestur — empresa de turismo e
fretamento de Goidnia (GO), acaba
de adquirir o primeiro K 420 8x2 de
piso duplo da regidao Centro-Oeste. A
aquisicao foi realizada para a renova-
cao da frota da empresa, que tem 18
anos de experiéncia no ramo e conta
hoje com 100% de 6nibus rodovié-
rios Scania.

Com operagdes nos segmentos de
turismo nacional e internacional e no
de fretamento na cidade de Goiénia, a
Charllestur renova anualmente sua frota
e a mantém com uma idade média de
trés anos. Pensando ndo somente no
conforto, mas também na seguranca
e qualidade do servico prestado, a
empresa dedica a fidelidade de seus
clientes a viabilidade dessa estratégia
de renovacao.

"Apostamos nos segmentos de
turismo e de fretamento e acreditamos
firmemente na evolucdo do nosso
negdcio. Comegamos com veiculos
Scania e, hoje, nossa frota é totalmente
composta por veiculos da marca, com
tracao 6x2 e pelo 8x2 recentemente
adquirido”, afirma Alcides Alves Sousa,
que dirige a empresa ao lado da esposa
Elionor e do filho Charles Cordeiro Sou-
sa, que da o nome a empresa.

A Varella, concessionéria Scania da
regiao, foi a responsavel pela venda do K
420 8x2, implementado com carroceria
Busscar de dois andares. “Com Comfort
Shift, Retarder, ABS, Controle de Tracao,
entre outros dispositivos, o veiculo ad-
quirido pela Charllestur é o modelo mais
completo da nossa linha de produtos”,
conta Ciro Pastore, da area de Vendas
de Onibus da Scania no Brasil.

GOlA,

232823749
. 3282 25
Leito i

Turismo 4

-7

iy

nlturas

O modelo K 420, nas versoes 6x2
e 8x2, atende ao segmento rodoviério
de longa distancia. Na tracdo 8x2,

é proprio para aplicacbes com alta
demanda de passageiros, especialmen-
te no segmento de turismo, podendo
contar com carroceria de até 4,1 metros
de altura.

"0 K420 8x2 esta sendo muito
elogiado pela sua estabilidade, dirigibili-
dade e suavidade da suspensdo. Além
disso, ele chama a atencéo de todos
por onde passa, devido a sua robustez.
Pretendo comprar mais veiculos desse
modelo no futuro”, afirma Alcides.

Toda a manutencao da frota da
Charllestur também ¢ de responsa-
bilidade da Varella. “O nosso longo
relacionamento com a Scania e a com-
pra do primeiro K 420 8x2 do Centro-
Oeste ocorreu principalmente gracas
a essa facilidade de negociacdo que
temos com a Varella”, explica Charles.

T

Wilson de Oliveira
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Scania abre suas portas para transportadores
de todo o Pais, mostra que tem a melhor
solucao para cada aplicacao e fecha negécios

dentro da propria fabrica

O programa "“Seu Negocio, Nossa
Especialidade”, realizado entre os dias
22 de maio e 12 de julho, reuniu, em
oito eventos, cerca de 400 empresarios
do setor de transportes na fabrica da
Scania, em S&o Bernardo do Campo
(SP). O objetivo foi informar clientes e
potenciais clientes sobre as opcdes que
a marca oferece para cada segmento e
conhecer um pouco mais das necessi-
dades de cada um deles.

“Tivemos a oportunidade de conhe-
cer a fundo como funciona o negdcio
de cada cliente e, com essa amostra-
gem, verificar quais sao realmente as
necessidades do transportador brasilei-
ro. Mais uma vez mostramos que ofere-
cemos a solucao apropriada para cada
aplicacdo, tanto em oferta de produtos
quanto de servicos”, afirma Roberto
Leoncini, gerente executivo de Vendas
de Caminhdes da Scania no Brasil.

Os eventos resultaram na venda
de aproximadamente 300 caminhdes,
contratos de manutencao preventiva,
contratos de reparo e manutencéo,
[RIS (Inteligéncia e Rastreamento Inte-
grado por Satélite, na versdo Hibrido
— Satélite e Celular), cotas do Consor-
cio Scania e caminhdes SuperZerado.
O programa impulsionou, ainda,
outras negociagdes que estao em
andamento.

Os modelos P 310, para aplicacoes
em curtas e médias distancias, e o R
380 4x2 com terceiro eixo, destinado

a utilizacdo em
semi-reboques
de trés eixos
como frigorifi-
cos, siders, baus
e tanques, foram os mais vendidos
durante o “Seu Negdcio, Nossa
Especialidade”, com 26% e 20% de
participacao, respectivamente.

“Para a Scania, foi uma 6tima
chance para conhecer um pouco mais
sobre 0 segmento, desde o pequeno
transportador até os grandes frotistas.
Captamos novos clientes, consolidamos
ainda mais a marca e ainda superamos
em mais de 200% nossas expectativas
de vendas”, comenta Leoncini.

A iniciativa da Scania, realizada
em parceria com toda a sua rede de
concessionarias, teve grande aceita-
cdo e pdde aproximar os clientes a
fabrica e a area comercial, propor-
cionando a eles a oportunidade de
conhecer os processos de producéo,
veiculos e servicos.

“Conhecer como e onde os
caminhoes sao fabricados, além de
poder testa-los, foi uma experiéncia
muito proveitosa. Além disso, o que
realmente nos motivou a adquirir um
veiculo Scania foram a alta qualidade
do caminhdo e as constantes visitas
dos vendedores e gerentes da Brasdie-
sel, representante Scania em Lajeado”,
afirma Luis Antunes, proprietério da
Transportes Marfril.

A Transportes Marfril, de Lajeado
(RS), ha mais de 20 anos afastada
da Scania, fechou, durante o “Seu
Negécio, Nossa Especialidade”, a
compra de um P 340. O veiculo ird
atuar no transporte de cargas frigo-
rificadas por todo o Pafs.

Além dos clientes, integrantes
de dois grupos organizados pelo
Setcesp (Sindicato das Empresas de
Transportes de Carga de Séo Paulo
e Regido), o COMJOVEM (Comisséo
de Jovens Empresarios Executi-
vos) e 0 COMFROTA (Comissédo de
Frotas), também participaram do
programa “Seu Negocio, Nossa
Especialidade”.

Esta foi a segunda vez que a
Scania abriu suas portas em agdes
que possibilitam a aproximacdo com
clientes, mas, em toda a sua histéria,
foi a primeira oportunidade em que a
montadora, em conjunto com a rede
de concessionérias, concluiu e enca-
minhou negdcios dentro da propria
fabrica. A préxima iniciativa da marca
sera levar os transportadores para
dentro das concessiondrias e mostrar
as inovacdes que a Scania oferece na
area de servigos.

TN

Fotos: Renato Merlini/Foto montagem: Technoart
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Presente do Norte ao Sul do Brasil, a Rede de
Concessionarias Scania opera de forma integrada
para oferecer veiculos, pecas e servicos com um
mesmo padrao de qualidade, independente da
regiao ou do segmento de operacao do cliente

A Rede de Concessionarias Scania
viu, nos Ultimos anos, grande parte
de suas atividades convergirem por
meio de solucdes de negbcios e
programas de treinamento nacio-
nais. O objetivo da Scania, com a
padronizacdo dos servicos da marca,
vai além de oferecer uma cobertu-
ra com qualidade garantida a uma
média de 50 mil caminhodes e 9 mil
onibus da marca que freqiientam as
suas casas. A idéia, na realidade, é
transformar cada uma das conces-
sionarias na gerenciadora de frota

Fon
de pre;'g:te

de seus clientes, auxiliando-os desde
a compra até a substituicao de cada
veiculo.

"Em uma época de constan-
te transformacédo nas atividades
comerciais, quando a tecnologia de
ponta dos veiculos deixa aos poucos
de ser o Unico fator decisivo na hora
da compra, passa a ser da forca de
vendas e servicos a missdo de com-
provar no dia-a-dia o valor de uma
marca. A Rede de Concessionarias
Scania, por meio de um abrangente
trabalho de capacitacdo e padroni-

zagdo, com o objetivo de maximizar
a disponibilidade dos veiculos do
transportador e minimizar seus cus-
tos operacionais, estd no caminho
certo e ja é um dos principais dife-
renciais da nossa marca”, declara
Christopher Podgorski, diretor geral
da Unidade de Vendas e Servicos da
Scania no Brasil.

Composta por 26 grupos econé-
micos, a Rede Scania cobre todos os
Estados brasileiros, com 93 pontos de
atendimento e uma forca de trabalho
formada por mais de 3,7 mil profissio-
nais. Toda essa estrutura esté perfei-
tamente integrada, o que possibilita
a operacionalizacdo de solucoes
de negdcios nacionais. Juntos, o
SuperZerado - programa de semino-
vos e usados, o IRIS - Inteligéncia e
Rastreamento Integrado por Satélite,
os Acordos de Manutencao e os
Contratos de Reparo & Manutencéo,
oferecem ao transportador brasilei-
ro ferramentas que o liberam para

Com oficinas padronizadas, como a da Brasdiesel, em Caxias do Sul (RS), a Scania oferece servicos com a mesma qualidade em qualquer lugar do Pais

Gilmar Gomes
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Distribuicéio da Rede de Concessiondrias Scania no Brasil
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a administracao de sua atividade
principal, que é a movimentacao de
passageiros e cargas. Esses produtos e
Servigos sao rigorosamente 0s mesmos
em qualquer casa da Rede Scania.

Solucoes de negdcio - Com o
objetivo de facilitar a troca de veiculos
usados por modelos zero-quilémetro,
com os mesmos critérios de avaliagdo
em todo o Pals, o SuperZerado, por
exemplo, é totalmente coordenado
pela montadora, desde sua sede em
Sao Bernardo do Campo (SP), depen-
dendo necessariamente da atuacgao de
cada concessionaria para o seu fun-
cionamento. Os veiculos usados séo
adquiridos pela Scania e mantidos em
um estoque nacional de caminhdes,
que é alimentado pelas concessiona-
rias e serve como fonte para negocia-
coes em toda a rede.

J& o IRIS, um sistema de rastre-
amento e monitoramento de frota
também centralizado na Unidade
de Vendas e Servicos da Scania em
Sao Bernardo do Campo, possibilita
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a qualquer cliente o monitoramento
em tempo real da operacéo de seus
vefculos. Ele ajuda a corrigir desvios e
funciona como um treinamento em
tempo real para os motoristas.

Por fim, disponibilizados ao trans-
portador em todo o Brasil, os Acordos
de Manutencao e os Contratos de
Reparo & Manutencdo (R&M) nacio-
nais garantem o atendimento padrao
em qualquer concessionaria localizada
ao longo de sua rota, sem necessidade
de cadastro mesmo que seja a primeira
vez em uma determinada concessio-
naria.

A Golden Cargo, transportadora de
defensivos agricolas, localizada em Séo
Paulo (SP), validou, recentemente, a
sua satisfacdo em relacdo ao Contrato
de Reparo & Manutencao. A empresa,
que nao tem oficina propria e havia
assinado o contrato com a montadora
em 2004, renovou, em agosto deste
ano, a cobertura aos 10 caminhées
Scania que integram a sua frota. Os
veiculos, que rodam todo o Brasil,
sdo atendidos por varias concessio-

CENTRO-OESTE
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narias diferentes, como Codema,

em S&o Paulo (SP) e em Jundiafi (SP),
Varella, em Brasilia (DF), Conterranea,
em Fortaleza (CE), Escandinavia, em
Uberlandia (MG) e Movesa, em Feira
de Santana (BA).

"0 que nos incentivou a ter o
Contrato de Reparo & Manutencéo da
Scania foi exatamente a distribuicdo
estratégica da Rede de Concessiondrias
Scania, ja que podemos contar com
servicos em todas as nossas rotas.
Somos atendidos por vérias delas e em
todas o atendimento tem exatamente
a mesma qualidade. A integracao das
informacoes referentes aos servi-
cos executados em nossa frota e o
atendimento do Plus 24, que nos da
solugdes antes mesmo que as manu-
tencdes ocasionem atrasos de nossos
fretes, foram o que nos motivou a
estender por mais um ano a cobertura
do contrato”, conta Laércio Rodrigues,
gerente de frota da Golden Cargo.

Baseando-se nessa tendéncia
futura de passar a oferecer ao
transportador, em um Unico local,
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a solucdo para tudo que esteja
relacionado a atividade de transporte
e, em Ultima estancia, gerenciar

sua frota, a Scania comecou a
implantar um programa mundial

de padronizacéo de servicos nas
concessiondrias brasileiras em 2004,
como alicerce dessa transformagcéo.
Com o nome de DOS (Dealer Operating
Standards), ele tem a missao de
garantir ao cliente Scania um mesmo
padrao de atendimento independente
do lugar em que ele esteja.

Servicos padronizados - O pro-
cesso de implantacdo do DOS esta
baseado na participacdo e no com-
prometimento de todos os funcio-
narios da Rede de Concessionarias.
Idealizado pela matriz da Scania
na Suécia, com base em dados de
pesquisas sobre as expectativas

do cliente em relacdo aos servicos
oferecidos pela marca, o programa
incentiva as liderancas e os cola-
boradores das concessionarias a
estabelecer como padrao as melho-

res praticas de atendimento, tanto
em suas areas de vendas, como nas
de pds-vendas. O envolvimento da
Rede no programa vem sendo tao
efetivo que, até o fim de 2006, um
total de 40 concessionérias, que
atendem cerca de 75% da frota de
veiculos Scania circulante no Brasil,
deverd possuir a certificacdo mun-
dial de servico padréo da Scania.
“A participacdo de cada cola-
borador da rede no processo de
implantagdo do DOS é de fundamen-
tal importancia. De nada adianta
promover melhorias nas instalagoes,
rotinas e procedimentos, ter ferra-
mentas e equipamentos apropriados e
capacita-los se eles ndo utilizarem os
recursos adequadamente. E funda-
mental que os transportadores perce-
bam as melhorias no atendimento e
passem cada vez mais a confiar suas
necessidades de transporte as nossas
concessionarias. Mas sabemos que
somente com colaboradores motiva-
dos e comprometidos conseguiremos
transmitir que somos capazes de ge-

renciar as frotas de nossos clientes”,
afirma Guilherme Cajado, Diretor de
Pds-Vendas da Unidade de Vendas e
Servicos da Scania no Brasil.

No final, o objetivo maior da
Rede de Concessiondrias Scania
é oferecer um atendimento de
qualidade ao cliente onde quer que
ele esteja, a custos vantajosos para
ambas as partes. “No futuro, com
uma rede amplamente padronizada,
serd possivel que os transportadores
entreguem as nossas concessiona-
rias a gestdo de suas frotas e essa
operacao serd facilitada exatamente
por essas solucdes de negocios, que
ja estao disponiveis e contemplam
todo o ciclo de vida Gtil do veiculo.
A importancia da cobertura nacio-
nal é gerar escala para a viabilidade
dessas solucdes, tanto para a Scania
como para nossos clientes”, com-
plementa Humberto Marin, gerente
da area de Solucoes de Negocios
da Unidade de Vendas e Servicos da
Scania no Brasil.
HF
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Costa Rica

Umo cidade  __
mais IMpa

Dois caminhdes Scania P 310 comecam a operar em Vasquez de Coronado,
Costa Rica, recolhendo lixo e beneficiando mais de 1,7 mil familias

Vésquez de Coronado é um distrito
de San José, capital da Costa Rica. A
agropecudria é sua principal atividade
econdmica. A cidade j& demonstra um
grande desenvolvimento residencial e
comercial e isso, inevitavelmente, traz
consigo uma grande quantidade de lixo
e a necessidade crescente de sua coleta.
Este ano, depois de uma licitacdo
publica, dois caminhoes Scania P 310,
com tracao 6x4, iniciaram o trabalho
como coletores de lixo. Os veiculos sédo
0s primeiros Scania com motor de 9
litros e poténcia de 310 cavalos a ser
vendidos no pais. Com uma capacidade
de 14 toneladas de carga de lixo cada
um, eles vém sendo responsaveis por
aumentar a produtividade da operacéo.
"“Esses dois caminhdes possuem
motores com torque de 1.550 Nm a
1.200 rpm, o que Ihes permite operar
com baixo consumo de combustivel,
em uma operacao que anda e para a
todo momento”, explica Ricardo Go-
mez, diretor comercial de Eurobus S.A.,
distribuidor Scania para a Costa Rica e
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o Panama. Juntos, os dois caminhdes
beneficiam, todos os dias, 1,7 mil
familias. Em Vésquez de Coronado ha
uma populacdo de 70 mil habitantes
distribuidos por uma extensao de 222
quilémetros quadrados. De acordo
com informacbes do municipio, a ope-
racao estd indo muito bem e os moto-
ristas estao bastante satisfeitos com a
suavidade e conforto dos caminhdes.

“Este importante e prospero dis-
trito de Vasquez de Coronado é muito
querido na Costa Rica. O time de fute-
bol da cidade, o Club Sport Uruguay
de Coronado, que atualmente joga na
segunda divisdo do futebol profissio-
nal do pais, foi campe&o da primeira
divisdo em 1963. Sabemos que uma
boa operacdo desses caminhoes ali é
fundamental para futuras vendas em
outras partes da Costa Rica”, comenta
Goémez, que ja foi jogador do Club
Sport Uruguay no passado.

Para a Scania, a Costa Rica é um
mercado especialmente bom para

Onibus, mas nem tanto para caminhdes.

Até hoje, mais de 350 6nibus Scania
chegaram ao pais, onde os sete primei-
ros foram vendidos em 1989. A histéria
dos caminhdes comeca antes, em 1978,
com quatro unidades vendidas. Entre-
tanto, o nimero total até hoje supera
pouco mais de dez unidades.

“Para caminhoes, é permitido
importar veiculos usados. Isso néo é
valido para 6nibus. Dessa forma, a con-
corréncia se processa de uma maneira
desigual para caminhdes. Nossos &nibus
sao reconhecidos como muito bons em
uma geografia como a que existe na
Costa Rica, onde predominam as encos-
tas e, portanto, ha uma necessidade de
veiculos com alto torque que propor-
cionem seguranca e baixo consumo de
combustivel. Essa imagem certamente
sera transferida para os caminhées,
principalmente depois do bom resulta-
do dos veiculos de Coronado”, acres-
centa Fernando Garrafa, responsével da
Scania na América Latina pelas vendas

de veiculos no México e no Caribe.
M)




Do papel

0 Acao

Expressos em suas politicas, compromissos da Scania com a
qualidade dos produtos, o respeito pelo meio ambiente e 0 bem-estar
dos colaboradores Scania refletem-se no dia-a-dia da organiza¢ao

Comprometida em manter a satisfacdo
e a rentabilidade do cliente, a Scania
procura, além de oferecer produtos
de alta qualidade, assegurar que seus
veiculos sejam fabricados sob condi-
¢oes que ndo comprometam o meio
ambiente e a saude de seus colabora-
dores. Para que isso aconteca, todos
dentro da organizacao sao orientados
a seguir os compromissos das Poli-
ticas de Qualidade, Meio Ambiente,
Seguranca e Saude Ocupacional da
montadora.

“As politicas de uma empresa sao
ferramentas de comunicacéo que in-
dicam uma direcdo a seguir e ajudam
a promover o comprometimento dos
colaboradores. Por isso, ndo podem
ser um papel colado na parede, tém
de ser postas em pratica por meio de
acoes concretas”, afirma Vera Lucia
Tavares, chefe de Sistemas de Gestdo
da Scania no Brasil.

Recentemente atualizada, a Politica
de Qualidade da Scania, por exemplo,
passou a propor uma postura ainda
mais pré-ativa dos colaboradores, no
sentido de melhorar continuamente os
processos de producao e a qualidade
dos caminhdes, énibus e motores
industriais e maritimos, com base no
conhecimento profundo das neces-
sidades do cliente, identificadas por
meio de visitas e andlise de avaliacdes
realizadas pelo préprio cliente.

Na Politica Ambiental, a Scania
estabelece seus compromissos de
maneira a atender a legislacao, a
prevencao a poluicdo e a melhoria
continua em relacao a seus produtos e
processos. Toda legislacdéo ambiental

é continuamente identificada, anali-
sada, comunicada as areas envolvidas
dentro da montadora e monitorada. O
objetivo é que o seu cumprimento seja
sempre assegurado.

“A Scania leva o0 meio ambiente em
conta desde o estagio de desenvolvi-
mento até o final da vida Gtil de seus
produtos, contemplando todo o ciclo.
A preocupacao vai desde a busca de
tecnologias que foquem o baixo con-
sumo de combustiveis e, conseqlente-
mente, a menor emissdo de poluentes,
até o processo de producéo, no qual
se busca reduzir o consumo de recur-
sos e gerar o minimo de residuos”,
comenta Tavares.

Na hora da venda, a area comer-
cial da Scania também ajuda o cliente
a escolher o veiculo certo para sua
aplicacdo, o que reduz o consumo de
combustivel e o desgaste do vel-
culo. Ja no mercado, a manutencéo
realizada de forma adequada ajuda a
preservar as caracteristicas ambientais

do produto. Informacoes detalhadas
sobre desmontagem sdo fornecidas

e 0s componentes e materiais sao
claramente identificados para facilitar
a reciclagem.

Para garantir o bem-estar dos
colaboradores, a Scania tem o respaldo
de sua Politica de Seguranga e Salde
Ocupacional. Por meio dela, a empresa
incentiva a responsabilidade pela segu-
ranca individualmente, melhorando o
ambiente de trabalho com prevencao de
doencas e de acidentes ocupacionais.

A Politica de Seguranca e Saude
Ocupacional da Scania tem motivado
acoes preventivas de antecipacao,
reconhecimento, avaliacao e con-
trole de riscos, utilizando sistemas
de identificacdo que envolvem as
chefias e seus colaboradores, bem
como prestadores de servicos. Os
compromissos com a prevencao de
acidentes e doencas ocupacionais

sdo estabelecidos naturalmente.
TN
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Seguranca no Transito

Arquivo Scania

Combinacao

perigosa

Sono e direcao,
quando juntos,
representam
fatores de risco
na seguranca
no transito

22 | Rei da Estrada
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O sono representa um estado de des-
ligamento da percepcdo do ambiente,
com modificagdo do nivel de conscién-
cia e da resposta a estimulos internos
e externos. Um dos problemas é a
sonoléncia excessiva sentida durante

o dia que, certamente, interfere no
desempenho do individuo, seja ele
motorista ou nao.

Para falar sobre esse tema, a Scania
reuniu cinco especialistas no 2° Semina-
rio de Transporte e Seguranca, promo-
vido pela montadora em agosto, em
parceria com a NTC&Logistica e, desta

vez, com apoio da Abramet — Associa-
¢do Brasileira de Medicina do Trafego,
realizado na sede na NTC&Logistica, em
S&o Paulo (SP).

A sonoléncia pode ser reflexo da
privacdo do sono, observada quando a
pessoa dorme menos que 0 Necessario,
ou de algum disturbio como a apnéia
do sono, caracterizada por paradas
repetidas e temporarias da respiracao
durante o sono; a narcolepsia, na qual
a pessoa sofre de ataques de sono; a hi-
personia, em que o individuo necessita
de 24 horas de sono; entre outros.

"Atualmente, estao catalogadas
cerca de 100 das chamadas doencas
do sono. A privacdo do sono é um dos
problemas mais comuns e atinge cerca
de 43% da populacéo brasileira. No



Estado de Sao Paulo, que
possui centros especia-
lizados em tratamento
gratuito de distdrbios do
sono, existem em torno
de 14 mil narcolépticos
e entre 6 e 7 mil hiper-
sonicos”, explica Ademir
Baptista Silva, doutor
em distlrbios do sono e
chefe do Departamento
de Sono da Abramet.

Fatores como a direcdo por longas
distancias sem paradas para descanso
apropriadas, a direcao durante a noite,
apos o almoco ou no horario habitual
de sono, uma jornada de trabalho de
mais de 60 horas semanais, a ingestao
de alcool, mesmo que em pequenas
quantidades, e o uso de alguns me-
dicamentos requerem
atencdo dos motoristas.

“Dirigir sonolento
é um grave problema
de satde publica, pois,
além de comprometer
o individuo em si, traz
danos também a socie-
dade”, afirma Silva.

Estatisticas mostram
que problemas com so-
noléncia causam iniime-
ros acidentes, tanto no
Brasil, quanto em outros paises, porém,
apenas metade sao relatados. Desses
acidentes, a maioria ocorre com boas
condi¢des climaticas e de visibilidade,
entre a meia-noite e seis da manha ou
entdo no meio da tarde.

“A incidéncia de acidentes de
trafego a noite é de trés a quatro
vezes mais alta do que durante o dia.
Estudos mostram que ao mudar de um
ambiente claro para um :
escuro, o olho humano
demora 60 minutos para
se adaptar 100% ao
ambiente. Durante esse
tempo, o motorista pode
ficar temporariamente
cego”, declara a doutora
Rita Cristina Mainieri
Ramos de Moura, 22
diretora cientifica da
Abramet.

Existem também
substancias que podem
provocar comprometi-
mento no desempenho
do motorista. O alcool
¢ a mais consumida e
causa 50% das mortes
no
transito.
Medi-
camen-
tos antidepressivos,
tranquilizantes, neu-
rolépticos, hipndticos,
analgésicos, antialérgi-
cos, antiespasmadicos
e hipoglicemiantes e
as drogas ilicitas — a
maconha, a cocaina e o
ecstasy — também tém
um alto consumo.

“Muitas substancias,
que sao

Ocupacional da Abramet, doutor
Dirceu Rodrigues Alves Junior, ressalta

a falta de uma legislacdo com normas
regulamentadoras que exija que o
motorista durma as horas necessarias,
mesmo porque nao existe uma maneira
eficaz de fiscalizacéo.

"0 tempo de direcéo
ideal para um motorista
de caminhao é de seis
horas com paradas a cada
120 minutos. Se, sem
intervalos, a jornada for de
quatros horas de trabalho,
a pessoa fica sujeita a
lapsos de atencao; de oito
horas, ela sofre de déficit
de atencéo; e, acima de
oito horas, o risco de
acontecer algum acidente
dobra”, comenta Alves.

O coordenador do Programa de

encontra-
das em um
simples
remédio
para gripe
ou dor nas
costas,
podem pro-
vocar sinto-
mas como
a sonoléncia, dilatacao

da pupila, aumento do
tempo de reacao e sedagdo. Por isso, o
motorista, sempre que precisar tomar
algum medicamento, deve apresentar
a receita ao departamento médico da
empresa em que trabalha”, explica o
doutor Moise Edmond Seid, diretor de

Assuntos Internacionais da Abramet.

Experiéncias demonstram que o
sono nos seres huma-
nos é essencial para o
equilibrio da parte emo-
cional, a recomposicao
do sistema imunolé-
gico, a reestruturagao
dos neurotransmissores,
para que o cérebro
processe informacoes e
armazene memorias.

O chefe do Depar-
tamento de Medicina

Fotos: Ménica Zanon

Grupo Aguia Branca,
doutor Sérgio Barros
Vieira, apresentou um
estudo de caso sobre
os trabalhos desenvol-
vidos pelo grupo, um
dos maiores do Pais no
transporte de passa-
geiros, para prevenir e
tratar os distUrbios que
atingem os motoristas
e entender de que
maneira eles influenciam na conducdo
dos veiculos.

“Nosso objetivo é utilizar a medici-
na do sono de maneira preventiva, co-
nhecendo o organismo do ser humano
enquanto ele dorme, para entdo criar
acbes que possam interferir e reduzir o
numero de acidentes que envolvam os
motoristas da Aguia Branca”, comenta
Vieira.

A Aguia Branca, com sede no
Espirito Santo (ES), possui trés labo-
ratérios dentro da propria empresa
com estrutura para a realizacdo da
polissonografia, exame que monitora
vérios parametros biofisiolégicos de
um paciente enquanto dorme, e para
o tratamento dos motoristas, oferecido
pela empresa.

q Medicina do Sono do
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Meéxico

Resistencia

Caminhdes Scania passam
por prova de fogo na construcao de rodovias

Com mais de cinco anos de experiéncia
na construcao de rodovias no México, a
Construcciones Generales tem investido
para desenvolver uma melhor infra-
estrutura viaria para o pais. A empresa
adquiriu recentemente seis veiculos Sca-
nia do modelo P 400, com tracdo 8x4,
equipados com implemento basculante.
Os novos caminhdes passam diariamen-
te por uma prova de fogo encarando
temperaturas ambientes de 35°Ce
carregando a pavimentacao asfaltica a
mais de 120°C de temperatura.

"Os caminhdes Scania tornaram
nossas operacoes mais produtivas e
rentaveis. Conseguimos desenvolver,
em parceria com a montadora e com
a implementadora Carmex, veiculos
basculantes com capacidade para 23,5
metros clbicos, o que equivale a mais
de 37 toneladas de massa asfaltica”,
afirma Angel Macias Garza, gerente da
Construcciones Generales.

Os veiculos adquiridos pela constru-
tora foram projetados exclusivamente

e S
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para 0 mercado mexicano e contam,
por um lado, com a tecnologia dos
veiculos Scania e, por outro, com um
projeto basculante ideal para o abas-
tecimento de pavimento a ser aplicado
sobre o piso.

O desempenho dos caminhdes foi
observado durante quatro semanas
e, ao final desse periodo, o resultado
proporcionado correspondeu as expec-
tativas da Construcciones Generales.
Em resumo, o P 400 8x4 demonstrou-
se um veiculo mais produtivo, gracas,
especialmente, a sua tracéo.

Os primeiros contatos da Construc-
ciones Generales com a Scania foram
feitos por meio de recomendacoes de
outros frotistas, que comentavam sobre
os beneficios oferecidos pelos cami-
nhoes da marca. “Nossas exigéncias
eram simples: produzir mais com um
mesmo caminhao. E foi exatamente isso
que a Scania nos ofereceu. Um veiculo
versatil, com excelente manobrabilida-
de e visibilidade, que nos proporciona
maior produtividade”, diz Garza.

Além disso, em aplicagoes
como a realizada pela Cons-
trucciones Generales é
necessario contar

com veiculos
que tenham
grande

comprovado

respaldo tecnoldgico, uma vez que para
a construcao de estradas ha um tempo
especifico necessario para realizar as
descargas de massa asfaltica.

"0 produto ndo pode ficar a tem-
peraturas abaixo de 120 graus centi-
grados. Se a temperatura cai, a massa
j& ndo serve e temos que descarté-la.
Outra exigéncia deste negdcio é que se
tenha um excelente servico de pos-
venda para os veiculos em operacéo”,
acrescenta ele.

As operacdes da Construcciones
Generales séo atendidas pelo Grupo
Garco, representante da Scania no Mé-
xico. A empresa conta com um pacote
de servicos que permite que os veiculos
recebam manutencao no mesmo local
onde realizam suas operacoes.

"0 servico de pds-vendas oferecido
pela Scania nos surpreendeu positiva-
mente. Além disso, a operagcdo com
os caminhoes Scania j& nos fornece
parametros reais de comparagdo com
outras marcas. Agora sabemos do que
a Scania é capaz e vamos gradualmente
realizar a troca das unidades”.

A construtora, com sede na cidade
de Monterrey, Nuevo Ledn, conta com
uma frota de 50 unidades basculantes
e atua em quase toda a regido norte do
Meéxico. Entre seus principais clientes
estao o Governo do Estado de Nuevo
Ledn, a Secretaria de Comunicagdes
e Transportes (SCT) e o Sistema de
Camifos de Nuevo Ledn.

r Marco Heméndez 6, do Méxio
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processo de integracao politica, social e
* econdmica da América do Sul, a Rodovia
Interoceanica Peru-Brasil vai ligar os
portos do Pacifico na costa peruana aos
portos do Atlantico no terfitdrio brasilei-
ro. A construcao iniciada em 2005 deve
‘colaborar também no desenvolvimento
de regioes isoladas.

A rodovia tera 2,6 mil quildmetros
de extensdo no lado peruano e se ligara,
no lado brasileiro, a uma estrada j& cons-
truida, de 4.345 quilémetros, que vai da
fronteira Acre-Peru ao Porto de Santos.

Envolvidas nessa obra estdo as
empresas brasileiras Norberto Odebre-
cht e Andrade Gutierrez e as peruanas
Grafa y Montero, JJC Contratistas
Generales e ICCGSA, que, por meio
dos respectivos consércios, tém em
suas maos a responsabilidade para a
implementacao do projeto.

Para cumprir parte da misséo, os
operadores contam com mais de 160
veiculos Scania dos modelos P 360 e P
420, implementados com basculantes,

guindastes e reboques. Os veiculos ope-
ram na area andina, a 4,7 mil metros de
altitude, com temperaturas abaixo de
zero, e também em altitudes menores
com chuvas permanentes e temperatu-
ras que superam 40°C.

“Estamos muito satisfeitos com os
caminhdes Scania que operam em dife-
rentes trechos da obra. Tive a oportunida-
de de observar o desempenho de alguns
deles em diversas condi¢oes de tempo e
terreno e vi que os veiculos se adaptaram
sem dificuldades”, informa Osvaldo Alves,
responsavel pela programacéao dos equi-
pamentos do Trecho 3 da obra.

As exigéncias do trabalho na Rodo-
via Interocednica Peru-Brasil requerem
suporte técnico adequado e disponi-
bilidade imediata de equipamentos,
para garantir a maxima operabilidade
e, conseqlientemente, a rentabilidade
dos caminhdes.

“A Scania nos oferece total apoio
de pds-venda e estoque de pecas
de reposicao na medida certa para
cada um dos trechos e diferentes

Perl
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areas de operacao, o que garante

um atendimento adequado as nossas
necessidades”, afirma Claudio Arbaiza,
do programa de subcontratacao de
equipamentos para a obra.

A construcdo da Interoceanica con-
tribuird para ampliar de maneira subs-
tancial o intercdmbio comercial entre o
Peru e o Brasil, melhorando a economia
dos dois paises e proporcionando aos
povoados localizados proximo a estrada
um maior desenvolvimento econémico.
O turismo também sera beneficiado,
ja que a infra-estrutura das estradas
favorecerd tanto as viagens nacionais
como as internacionais.

Como consequéncia, o projeto pro-
porcionard a melhoria das condigdes
de vida da populacéo e aumentara
consideravelmente os postos de traba-
lho na regido. Somente na construcao
da estrada, em quatro anos, serao
gerados 14 mil postos de trabalho
diretos e indiretos.

Por Desirée Lustig, do Peru
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Transportes Huasco reconhece

CAON
insuperdvel

a importancia do pos-venda para oferecer o melhor servico de transporte

No coracdo da cidade empresarial, no
setor noroeste de Santiago, no Chile,
encontram-se os escritorios da Trans-
portes Huasco. Ali, o dono e gerente
geral Claudio Callejas administra todas
as operagoes que ocorrem em Calama,
no norte do Chile, onde a empresa
esta estrategicamente situada para
prestar servicos as mais importantes
mineradoras de cobre do pais. Sdo
mais de 30 anos que validam a expe-
riéncia dessa empresa de transportes,
nos quais seu principal lema tem sido
diferenciar-se dos concorrentes com
eficiéncia e tecnologia.

Atualmente, a Transportes Huasco
conta com uma frota de 50 caminhdes,
dos quais 30 Scania. Utilizando o
maximo de sua capacidade de servico,
ela firmou significativos contratos com
importantes mineradoras chilenas, en-
tre elas a Codelco, a Radimix e a Cerro
Denominador. Esse fator ajudou a em-
presa a ampliar sua frota recentemente
com 17 caminhdes Scania R 400, que
também melhoraram sua capacidade
tecnolégica em transportes de cargas.

A Transportes Huasco foi fundada
pelo pai de Claudio, Homero Callejas,
um contador geral da Republica, que
insatisfeito com seu trabalho e deso-
rientado pela morte de seu pai decidiu
mudar o rumo de sua vida, adquirindo

na década de 1970 um caminh&o para
transportar vidros e papéis. Na década
de 1990, Cldudio assumiu a empresa e
decidiu adquirir o primeiro caminhao

Scania. Era um caminh&o Série 4 usado.

De la para c4, a confianca na
Scania sé aumentou. A Transportes
Huasco realizou uma analise na qual
ficou demonstrado que utilizando
caminhodes da marca era possivel
diminuir os custos de manutencao
pela metade, quando comparados aos
de marcas concorrentes. “Isso torna a
Scania inigualdvel em servicos de pos-
venda e na relagdo preco-qualidade”,
afirma Claudio Callejas.

O gerente conta que fechou com a
Scania, hd um ano e meio, um acordo
de manutencao, devido especialmente a
conveniéncia dos precos e as condicoes
favoraveis em que a marca realiza os ser-
vicos. “Sempre ha horarios disponiveis
para a prestacao de servicos e, assim,
nenhum caminhao deixa de trabalhar,
economizando tempo e dinheiro. Eu
pago a manutencao e se ocorre algo ao
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caminhao ja nao me preocupo. A Scania
se encarrega do problema”, garante.

Apesar do acordo de manutencao
com Scania no Chile ter geralmente
validade de dez anos, a Transportes
Huasco optou por estendé-lo por tem-
po indeterminado. O setor de cobre
chileno passa por um bom momento,
mas lamentavelmente isso nao se
reflete nas tarifas dos transportes de
minérios, que sao afetados por outros
tipos de variaveis, como o petréleo ou
o délar. Por isso, a transportadora tem
como prioridade a analise dos custos
de manutencdo de cada um dos cami-
nhoes de sua frota.

Hoje, o principal cliente da Trans-
portes Huasco é a Cerro Denominador,
empresa mineradora ligada a familia
Callejas. As principais rotas da trans-
portadora estao no norte do Chile, por
onde transporta material das minas,
concentrado de cobre (catodo) e mi-
nerais em geral, entre Chuquicamata e
Antofagasta ou Potrerillos.

Por Rodrigo Trancoso, do Chile

Fotos: Anders Nordstrém



Maior companhia de armazenamento de graos da zona do
porto de Quequén, na Argentina, a Campoamor conta com
uma frota exclusiva de caminhdes Scania

Dedicada ao trabalho no campo ha 55
anos, a Campoamor é uma empre-

sa familiar argentina que tem como
principal atividade o armazenamento
de gréos. Uma das maiores na zona do
Porto de Quequén, com uma capaci-
dade de armazenamento de 110 mil
toneladas, a empresa possui uma frota
de 10 caminhdes Scania que se somam
a outras 40 unidades contratadas no
traslado e coleta de mercadorias.

A histéria da Campoamor teve ini-
cio quando os irmaos Abel e Juan José
Campoamor adquiriram um armazém
de secos e molhados na localidade de
Lopez, a 20 quildmetros de onde se
encontra atualmente a planta principal
da empresa. A aquisicdo do estabele-
cimento comercial incluiu também um
pequeno caminhdo, com o qual trans-
portavam os artigos comercializados.

Dois anos depois, 0s irmaos deram
inicio ao armazenamento de graos
ensacados. Em 1962, construiram sua

primeira 4rea de armazenagem de
cereais, em Lépez, preparada para re-
ceber 6 mil toneladas. Nesse mesmo
ano, venderam o Unico caminhdo que
possuiam para adquirir seu primeiro
Scania, marca que nao abandonaram
mais.

Na época, também mudaram as
instalacdes para Benito Juarez, onde
ja tinham sido instaladas as redes tele-
fonicas, ainda ausentes em seu lugar
de origem. Depois de alguns anos, ja
contavam com trés veiculos pesados,
todos da marca sueca. Foi nesse tem-
po, que os irmaos adquiriram um L 111
que, segundo Guillermo Campoamor,
filho de Abel, foi um dos primeiros
fabricados em Tucuman.

“Os caminhdes Scania sempre
deram grande resultado, t¢ém um ren-
dimento muito alto, baixa manutencéo
e sdo muito confidveis. Os veiculos
nunca estao parados e quando a gente
possui um com toda essa categoria é

Argentina
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muito dificil troca-lo por outra marca”,
afirma Guillermo.

Os caminhdes da Campoamor
percorrem em média 130 mil quilome-
tros por ano em suas viagens para os
portos de Bahifa Blanca, Buenos Aires e
Quequén -como destinos mais usuais.
Para a manutencao, utilizam os servi-
¢os da concessionaria Scania Automo-
tores del Atlantico, tanto em Mar del
Plata, para onde se dirigem com maior
frequéncia, como em Bahia Blanca.

“Toda a manutencao dos caminhoes,
com excecdo da troca de 6leo e dos
filtros, é feita na concessionaria. Com
relacdo ao atendimento de p6s-vendas
estamos muito satisfeitos. Além disso,
0s N0ssos motoristas tém um relaciona-
mento muito proximo aos mecanicos
da Automotores del Atlantico e efetuam
cursos de direcdo constantemente com o
pessoal da Scania”, conta Guillermo.

Por Daniel Jatimliansky, da Argentina
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Mais 46

onibus urbanos

Curitiba

A Scania entrega em setembro 46 6nibus urbanos
para Curitiba (PR). A venda faz parte da primeira
grande renovacao da frota local apds um periodo de
cinco anos. 0s novos veiculos foram adquiridos pelas
empresas Campo Largo, Redentor, Santo Antonio e
Tamandaré.

Entre as principais caracteristicas dos chassis estao a
suspensao pneumatica integral, a caixa de mudancas
automatica e o freio auxiliar hidrdulico. O lote é
composto por 42 unidades do modelo K 230 4x2,
destinadas a alimentacdo das linhas troncais, trés K 310 articulados e um
K 270, com 15 metros de comprimento e terceiro eixo direcional, para
circulagdo em corredores exclusivos M

65anos da

Joel Rocha

Divulgado

Transpesminas
40 anos

\\\\\\\\\\\\\
| N \\

Em 2006, a Transpesminas
completa 40 anos de historia.
Os veiculos da empresa, que
; percorrem anualmente mais

G de 12 milhdes de quildmetros,
atuam no transporte rodovidrio
de cargas especiais e
indivisiveis até 150 toneladas
em todo o Brasil e nos paises
do Mercosul. Parceira da Scania

A Transportadora Americana, TA, completa 65 anos em 2006. A empresa, com sede em desde 1973, a transportadora
Americana (SP) e 22 filiais distribuidas pelos Estados de Sao Paulo, Rio de Janeiro, Minas possui hoje 60 caminhoes da
Gerais, Espirito Santo, Parand, Santa Catarina e Rio Grande do Sul, atua no segmento de cargas marca, que representam mais de
fracionadas e bad. Cliente da Scania desde 1997, a TA possui 86 caminhdes pesados, dos 70% de sua frota

quais 68 sao da marca sueca M
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Empresa chinesa
adquire caminhdes Scania brasileiros

A XinAo Gas, empresa de el g — .
transporte de gas na China, : ‘ . j
adquiriu 50 caminhdes
Scania modelo P 380, com
tracdo 6x4, para ampliagdo
de frota. Essa é a primeira
vez que a transportadora,
que conta com outras 100
unidades, adquire caminhdes
da marca. Os veiculos estdo
sendo produzidos na fabrica
da Scania, em Sao Bernardo
do Campo (SP).

Em agosto, representantes
da XinAo e da Scania China estiveram no Brasil. Eles co-
nheceram 0 processo produtivo da montadora e visitaram
empresas do grupo Ultra — a Ultragaz em Santo André
(SP) e a Transultra em Santos (SP) — que tém larga ex-
periéncia nos segmentos de gés e produtos quimicos. 0s
visitantes tiveram também a oportunidade de conhecer a
cidade do Rio de Janeiro (RJ)

L

I\
Perda inestimavel

Faleceu, no dia 6 de agosto, Jelson da
Costa Antunes. O empresdrio, presidente
do grupo JCA — que controla, entre
outras empresas, a Auto Viagdo 1001 e a
Viagdo Cometa, era 0 maior proprietdrio
de Onibus Scania no mundo, contando
com uma frota de 1,5 mil veiculos da
marca. Antunes, nascido em ltaborai
(RJ), foi enterrado no cemitério de
Parque da Colina, em Pendotiba (RJ)

Conny Hetting

Benfica opta por 6nibus de
15 metros

A Benfica, empresa de transporte urbano de passageiros que
opera na Cidade de Barueri, na Grande Sao Paulo, acaba de
adquirir pela primeira vez veiculos Scania.

Os cinco 6nibus do modelo K 270 IB 6x2*4, com 15 metros
de comprimento, enfrentardo caracteristicas tipicas das
operag0es urbanas fora das grandes capitais brasileiras: ruas
mais estreitas, terminais menores e pequenos espagos para
manobras — condigdes nas quais 0 modelo, que conta com
terceiro eixo direcional, destaca-se M

Renato Merlini

2w ITAPEMIRIVI

0 grupo Itapemirim, de Sao Paulo (SP), conquistou o direito exclusivo de
sua marca para comercializagao no Brasil em qualquer ramo de atividade. Ao
. lado de apenas trés outras marcas brasileiras — Natura, Perdigdo e Aymoré —,
co n q u Ista d 0 0 grupo tem a protegdo especial de marca de “alto renome”, concedida pelo
Instituto Nacional da Propriedade Industrial (INPI). O Itapemirim é um dos
maiores grupos empresariais do Brasil e atua ha mais de 50 anos no setor de
transporte rodovidrio I
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Goncurso de Desenhos
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°
Os fas ndo tém limites para demonstrar a I I G (

importancia da Scania no Brasil. Nilton Sérgio
Moraes, por exemplo, desenhou caminhées,
onibus e lanchas equipadas com motores da
marca ao lado da Basilica Nacional de Nossa
Senhora Aparecida, a padroeira do Pais, para
que seu filho Gabriel pintasse a paixdo que
existe pela marca aqui.

Mais uma vez, entre as centenas de dese-
nhos enviados por pessoas de todo o Pais para
a revista Rei da Estrada, a comissdo julgadora
elegeu os vencedores, selecionando os quatro
trabalhos mais criativos e originais.

Para participar do concurso basta enviar seu desenho sobre qualquer
produto ou situacdo que envolva a Scania para:

Scania Latin America — Corporate Relations

Av. José Odorizzi, 151 — Bairro Vila Euro — CEP 09810-902
§a0 Bernardo do Campo — SP

Nilton Sergio Moraes
Pontal - SP

Evanise Berggrav

Porto Xavier - RS ' '
José Nilson L. Monteiro

Teresina - Pl

Ramon Renner
Lajeado - RS
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Rede de Concessionarias Scania

ALAGOAS
- Rio Largo

Novepe - Tel. (82) 3262-1414

E-mail: novepeal@novepeal.com.br
AMAZONAS
-Manaus

Supermac - Tel. (92) 2101-4043

E-mail: supermac@supermac-am.com.br
BAHIA
-Barreiras

Movesa - Tel. (77) 3611-4831

E-mail: consolebarreiras@movesa.com.br
-Feira de Santana

Movesa - Tel. (75) 3602-9400

E-mail: administracaofeira@movesa.com.br
- Salvador

Movesa - Tel. (71) 3281-9100

E-mail: ssageral@movesa.com.br
- Teixeira de Freitas

Movesa - Tel. (73) 3292-5200

E-mail: txfgeral@movesa.com.br
- Vitéria da Conquista

Movesa - Tel. (77) 3423-5135

E-mail: conggeral@movesa.com.br
CEARA
- Fortaleza

Conterranea - Tel. (85) 3279-2222

E-mail: lisboa@conterranea.com.br
DISTRITO FEDERAL
- Brasilia

Varella - Tel. (61) 2104-5000

E-mail: veiculos.df@varellaveiculos.com.br
ESPIRITO SANTO
-Viana

Venac - Tel. (27) 2123-7900

E-mail: veiculos@venac.com.br
GOIAS
- Aparecida de Goiania

Varella - Tel. (62) 4006-4000

E-mail: varella@varellapesados.com.br
-Rio Verde

Varella - Tel. (64) 3611-5500

E-mail: varella@varellapesados.com.br
MARANHAO
-Balsas

Alpha - Tel. (99) 3542-9494

E-mail: alpha.bls@alphamaquinas.com.br
-Imperatriz

Alpha - Tel. (99) 3253-1922

E-mail: alpha.imp@alphamaquinas.com.br
-Sao Luis

Alpha - Tel. (98) 3214-1919

E-mail: alpha.slz@alphamagquinas.com.br
MATO GROSSO
-Cuiaba

Rota-Oeste - Tel. (65) 3611-5000

E-mail: diretoria@rotaoeste.com.br
-Rondonépolis

Rota-Oeste - Tel. (66) 3411-5555

E-mail: rondonopolis@rotaoeste.com.br
-Sinop

Rota-Oeste - Tel. (66) 3511-1500

E-mail: comercialsnp@rotaoeste.com.br
MATO GROSSO DO SUL
-Campo Grande

P. B. Lopes - Tel. (67) 3393-5080

Homepage: www.pblopes.com.br
MINAS GERAIS
-Betim

Itaipu - Tel. (31) 2103-0600

E-mail: itaipube@itaipumg.com.br
-Contagem

Itaipu - Tel. (31) 3399-1000

E-mail: itaipu@itaipumg.com.br
- Governador Valadares

Covepe - Tel. (33) 2101-9700

E-mail: covepe@covepegv.com.br
-Juiz de Fora

Itaipu - Tel. (32) 3221-3092

E-mail: itaipujf@itaipumg.com.br
- Montes Claros

Itaipu - Tel. (38) 3213-2200

E-mail: itaipumc@itaipumg.com.br
- Muriaé

Covepe - Tel. (32) 3729-3444

E-mail: veiculos@covepe.com.br
- Patos de Minas

Itaipu - Tel. (34) 3822-5555

E-mail: itaipupm@itaipumg.com.br
-Pouso Alegre

Codema - Tel. (35) 3422-5600

E-mail: pousoalegre@codema.com.br
-Uberlandia

Escandinavia - Tel. (34) 3233-8000

E-mail: escandinavia@nanet.com.br

"‘

PARA
-Belém
Itaipu Norte - Tel. (91) 3242-0304
E-mail: belem@itaipunorte.com.br
-Maraba
Itaipu Norte - Tel. (94) 3322-6262
E-mail: maraba@itaipunorte.com.br
- Marituba
Itaipu Norte - Tel. (91) 4005-2222
E-mail: itaipunorte@itaipunorte.com.br
-Paragominas
Itaipu Norte - Tel. (91) 3738-1684
E-mail: paragominas@itaipunorte.com.br
-Santarém
Motomap (Exclusiva para Motores Industriais e Maritimos)
Tel. (93) 3523-1109
E-mail: motomapsz@netsan.com.br
PARAIBA
-Bayeux
Novepa - Tel. (83) 3232-1686
E-mail: novepa@novepa.com.br
-Campina Grande
Novepa - Tel. (83) 3335-6633
E-mail: novepacam@novepa.com.br

PARANA

-Cascavel

Cotrasa - Tel. (45) 3225-6011

E-mail: cotrasa-cv@cotrasa.com.br
- Curitiba

Cotrasa - Tel. (41) 3346-0202

E-mail: cotrasa-ph@cotrasa.com.br
-Guarapuava

Cotrasa - Tel. (42) 3624-2188

E-mail: cotrasa-gp@cotrasa.com.br
-Londrina

P B. Lopes - Tel. (43) 3329-0780

Homepage: www.pblopes.com.br
-Maringa

P B. Lopes - Tel. (44) 3228-5757

Homepage: www.pblopes.com.br
-Pato Branco

Cotrasa - Tel. (46) 3224-8080

E-mail: cotrasa-pb@cotrasa.com.br
-Ponta Grossa

Cotrasa - Tel. (42) 2101-5600

E-mail: cotrasa-pg@cotrasa.com.br
-Sao José dos Pinhais

Cotrasa - Tel. (41) 3299-7272

E-mail: cotrasa-spj@cotrasa.com.br

- Petrolina
Novepe - Tel. (87) 3864-5000
E-mail: noveppet@uol.com.br
-Recife
Novepe - Tel. (81) 3253-8228
E-mail: novepe@novepe.com.br

-Teresina
Alpha - Tel. (86) 3220-6700
E-mail: alpha.the@alphamaquinas.com.br

-Barra Mansa
Equipo - Tel. (24) 3348-3332
www.equiporj.com.br

-Rio de Janeiro
Equipo - Tel. (21) 3452-9600
www.equiporj.com.br

RIO GRANDE DO NORTE

-Mossoré
Conterranea - Tel. (84) 3315-0350
E-mail: conterranea@conterranea-m.com.br

RIO GRANDE DO SUL

-Canoas
Suvesa - Tel. (51) 3462-4646
E-mail: canoas@suvesa.com.br
- Caxias do Sul
Brasdiesel - Tel. (54) 3238-0900
E-mail: brasdiesel@brasdiesel.com.br
-Eldorado do Sul
Suvesa - Tel. (51) 3481-5050
E-mail: eldorado@suvesa.com.br
- Garibaldi
Brasdiesel - Tel. (54) 3463-8800
E-mail: brasdiesel.pecas.gb@brasdiesel.com.br
-ljui
Brasdiesel - Tel. (55) 3331-0500
E-mail: brasdiesel.adm.ij@brasdiesel.com.br
-Lajeado
Brasdiesel - Tel. (51) 3714-7700
E-mail: brasdiesel.lj@brasdiesel.com.br
-Palmeira das Missoes
Mepal - Tel. (55) 3742-1770
E-mail: mepal@mbksnet.com.br

-Porto Ferreira

Quinta Roda - Tel. (19) 3581-4144

E-mail: grodapf@quintaroda.com.br
- Presidente Prudente

P.B. Lopes - Tel. (18) 3908-7090

Homepage: www.pblopes.com.br
-Registro

Codema - Tel. (13) 3821-6711

E-mail: registro@codema.com.br
-Ribeirao Preto

Escandinavia - Tel. (16) 3969-9900

E-mail: escandinavia@convex.com.br
-Salto Grande

P.B. Lopes - Tel. (14) 3378-4115

Homepage: www.pblopes.com.br
-Santo André

Codema - Tel. (11) 2179-0000

E-mail: santoandre@codema.com.br
-Santos

Codema - Tel. (13) 3203-2980

E-mail: santos@codema.com.br
-Sao José do Rio Preto

Escandinavia - Tel. (17) 3215-9770

E-mail: escandinavia@riopreto.com.br
-Sao Bernardo do Campo

Codema - Tel. (11) 4396-6336

E-mail: saobernardo@codema.com.br
-Sorocaba

Codema - Tel. (15) 3221-2838

E-mail: sorocaba@codema.com.br
-Sumaré

Quinta Roda - Tel. (19) 3854-8900

E-mail: quintaroda@quintaroda.com.br

SERGIPE

-Nossa Senhora do Socorro
Movesa - Tel. (79) 3253-1204
E-mail: movesa@movesa.com.br

TOCANTINS

- Gurupi

MCM - Tel. (63) 3311-4000

E-mail: mcm@mcmtocantins.com.br
- Araguaina

MCM - Tel. (63) 3421-2447

E-mail: mcm@mcmtocantins.com.br

Scania na América Latina

-ARGENTINA - Buenos Aires
Tel. (00543327) 451000
-BOLIVIA - Santa Cruz de la Sierra
Tel. (005913) 349-2828
- CHILE - Santiago
Tel. (00562) 3940-0400
-COLOMBIA - Santafé de Bogota
Tel. (00571) 268-3200
-COSTA RICA - San Jose
Tel. (00506) 290-2255
-EQUADOR - Quito
Tel. (00593) 22440-765
-GUATEMALA - Guatemala
Tel. (00502) 4-711333/4-735867
-MEXICO - México D. F.
Tel. (005255) 5078-0300
-NICARAGUA - Manéagua
Tel. (005052) 631151/331152 a 331159
-PARAGUAI - Asuncion
Tel. (0059521) 50-3921 a 50-3928/50-3720
-PERU - Lima
Tel. (00511) 241-3016
-REPUBLICA DOMINICANA - Sto. Domingo
Tel. (001809) 530-2850
-URUGUAI - Montevidéu
Tel. (005982) 924-0433/0435
-VENEZUELA - Valencia
Tel. (0058241) 871-8090

-Passo Fundo

Mevepas - Tel. (54) 3317-9600

E-mail: mevepas@pro.via-rs.com.br
- Pelotas

Suvesa - Tel. (53) 3274-3535

E-mail: pelotas@suvesa.com.br
-Portao

Suvesa - Tel. (51) 3562-3335

E-mail: portao@suvesa.com.br
-Porto Alegre

Orbid (Exclusiva para Motores Industriais e Maritimos)

Tel. (51) 2131-5100

E-mail: werner@orbid.com.br
-Uruguaiana

Mariani - Tel. (55) 3413-2013

E-mail: eletricamariani@uol.com.br
-Vacaria

Mecacil - Tel. (54) 3232-1433

E-mail: mecacil@mecacil.com.br
RONDONIA
-Ji-Parana

Rovema - Tel. (69) 3421-5696

E-mail: rovemaji-parana@rovema.com.br
-Porto Velho

Rovema - Tel. (69) 3222-2766

E-mail: rovema@rovema.com.br
-Vilhena

Rovema - Tel. (69) 3322-3715

E-mail: rovemavilhena@rovema.com

- Biguacu
Ediba - Tel. (48) 3296-0011
E-mail: biguacu@ediba.com.br
- Concoérdia
Ediba - Tel. (49) 3442-5011
E-mail: concordia@ediba.com.br
- Cordilheira Alta
Ediba - Tel. (49) 3328-0111
E-mail: cordilheira@ediba.com.br
- Itajai
Mevale - Tel. (47) 3341-0800
E-mail: mevale@mevepi.com.br
-Joinville
Meville - Tel. (47) 3473-7597
E-mail: meville@mevepi.com.br
-Lages
Ediba - Tel. (49) 3221-3411
E-mail: lages@ediba.com.br
-Picarras
Mevepi - Tel. (47) 3345-0577
E-mail: mevepi@mevepi.com.br
-Rio do Sul
Mevesul - Tel. (47) 3525-3575
E-mail: mevesul@mevepi.com.br
-Tubarao
Ediba - Tel. (48) 3628-0511
E-mail: tubarao@ediba.com.br

SAO PAULO

- Aragatuba
Quinta Roda - Tel. (18) 3631-1010
E-mail: grodaar@quintaroda.com.br
- Araraquara
Escandinavia - Tel. (16) 3301-1000
E-mail: escandinavia@sunrise.com.br
-Bauru
Quinta Roda - Tel. (14) 3223-2626
E-mail: grodaba@quintaroda.com.br
- Cacapava
Codema - Tel. (12) 3653-1611
E-mail: cacapava@codema.com.br
- Guaruja
Mecmarine (Exclusiva para Motores Industriais e Maritimos)
Tel. (13) 3355-5424
E-mail: mecmarine@mecmarine.com.br
- Guarulhos
Codema - Tel. (11) 6461-8500
E-mail: guarulhos@codema.com.br
Codema - Seminovos - Tel. (11) 2148-1400
E-mail: seminovos@codema.com.br
-Jundiai
Codema - Tel. (11) 4817-0900
E-mail: jundiai@codema.com.br

PIGS'24

O servico que cuida do seu Scania
24 horas, 365 dias por ano

0800 019 4224

www.scania.com.br




Novo motor
Industrial Scania

DCSI

Poténcia para o seu trabalho,
economia para o seu bolso.

HOMOLOGADO

Moaotar
eletrénico

0 novo motor DCY da Scania surge como uma solucéo
inteligente e rentavel para o seu negocio.

Compacto e de facil manutencao, o DCS da Scania tem
capacidade de 270 a 330 HP de poténcia e o exclusivo filtro
centrifugo de dleo, que elimina as particulas proporcionando
maior durabilidade de seus componentes.

Dentre sua ampla gama de aplicacdes estao desde
motobombas até colheitadeiras e pode ser utilizado também
para caminhdes fora de estrada.

Alem de todas essas vantagens, vocé pode contar com o

Fil - : 0
ks suporte de uma das maiores redes de autorizadas do pais.

centrifugo

de dleo
Afinal, s6 a marca que vocé quer pode proporcionar a

economia que Vocé precisa.

%‘3 ; SGCANIA
Av. José Odorizzi, 151 - S. B. Campo - SP
www.scania.com.br



