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C EDITORIAL )

Uma companhia
avionoma e competitiva

Jorma Halonen - Presidente da Scania Latin America

Luiz Vilani

Ovacordo Scania/ duto e o Grupo Vol-
olvo, firmado Vo, consciente disso,
no ultimo dia 6 de sabe que comprou,
agosto, foi um dos além de um grande
maiores negdcios na histdria do se-fabricante de caminhdes, 6nibus ¢
tor automotivo no mundo. Juntas, asmotores, 0 nome Scania.
duas empresas tornam-se a maior fa- Desta unido, surgirdo beneficios

bricante de veiculos pesados da Eutanto para os clientes da Scania com

ropa e a segunda maior no mundo. da Volvo. Teremos mais recursos fit

N&o se trata de uma fuséo, na qualnanceiros, tecnolégicos e um maio
uma das empresas desaparece. A Scaoder de negociacao junto aos for
nia permanecera como uma unidadenecedores, 0 que nos permitird aten
independente dentro do Grupo Volvo,der as exigéncias cada vez maiorg
ocupando o mesmo nivel de impor-dos nossos clientes.
tancia da Volvo Caminhdes. Isso quer
dizer que os produtos e as redes dere capazes de reconhecer um prodt
concessionarias de cada uma dago Scania e relacionar a ele todo o
marcas continuardo atuando de for- carisma desta marca. Assim, a com
ma autbnoma. Nds, da Scania, contipeticdo serd mantida, na forma dg

nuaremos desenvolvendo todos oparceiros, € verdade, mas parceiro

projetos ja iniciados e manteremosconcorrentes, que disputardo os eg

todos os investimentos planejados: pacos no mercado e buscardo senp

Nossos clientes podem ter a conpre as melhores alternativas aos de
fianca de que nenhum ato resultantesafios que surgem a cada novo dia.
do acordo colocara em duvidaaima- De nossa parte, continuaremos no
gem da marca que, ao longo de 42sfor¢cando para fazer da Scania um
anos de Brasil, tornou-se sinbnimo deempresa sempre lucrativa e de suce
gualidade, tecnologia e respeito aoso, como todos vocés tém acompanh
cliente. A marca de uma empresa. &o ao longo de todos esses anos. P
fator de grande importancia na hora isso, gostaria de reafirmar: a Scania
da escolha por um determinado pre-néo deixara de ser Scani«ﬁs

Nossos clientes deverao ser sem-
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Reportagem de Capa

Safra recorde na agricultura este
ano. Os caminhdes Scania, em
composicdes bitrem, ajudam a
escoar a producéo da soja colhida
em Rondonopolis, Mato Grosso.

Entrevista

O Diretor de P4s-Venda da Scania,
Emanuel Queiroz, comenta as
acOes tomadas e as expectativas
qguanto a crise que enfrentamos.

Pds-Venda

A Scania lanca sua linha exclusiva
de 6leos para motor e transmissao
Com eles, os periodos de troca
podem até triplicar.

Onibus

Durante a Copa América de
futebol, realizada no Paraguai,
vérias selegdes foram transpor-
tadas por veiculos Scania da
empresa Nuestra Sefiora de la
Asuncion.

Empresa

A Expresso Cristalia, de Sdo
Paulo, adquire seus primeiros
Onibus Scania.

14

o
19

20

22
24

Repotenciamento

Motores industriais Scania equipam
caminh&o para transporte
superpesado. O comboio cruza a
cidade de S&o Paulo com destino ao
porto de Santos.

Motores Maritimos
e Industriais

Cresce a utilizacdo de motores
Scania na extracao e transporte de
areia pela hidrovia Tieté-Parana.

Aplicacéo

Os supermercados Sendas, do
Rio de Janeiro, reafirmam
investimentos nos veiculos P para
a distribuicdo de mercadorias.

Gente & Fatos

Clube do Rel

Os vencedores do semestre.

Raio-X

P124GA4x2NZ 360
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( REPORTAGEM DE CAPA )

e gréo em gréo ...

... 0Brasil colhe mais uma safra recorde e os caminhdes Scania em composi¢des bitrem
se afirmam definitivamente como a melhor opgapara o escoamento

Este ano, os produtores rurais Afinal, todos esses graos, depois Seja escoando a producgéo ou tra-
estdo comemorando uma safrade colhidos e armazenados em sizendo insumos para o novo plantio,
recorde de grdos no Pais. Sao mai#os, sao transportados até portos oeaminhdes Scania puxando o0s
de 80 milhdes de toneladas, segunindustrias de processamento e, nditrens ja fazem parte da paisagem
do dados do Governo. S6 em olea-sua maioria, exportados. Cadado campo brasileiro.

ginosas, como o milho e, principal- grdozinho viaja milhares de quil6- Um dos maiores mercados para
mente, a soja, foram mais de 30 mi-metros pelo Pais antes de ser conesse tipo de composi¢cao éegido
Ihdes de toneladas. E verdade quesumido aqui ou em algum lugar doCentro-Oeste. La, Rondonépolis,
nem tudo sao flores. Os precos noplaneta. Esse tipo de transporte &m Mato Grosso, vem se firmando
mercado internacional nao estdo nogjuase totalmente realizado por ro-comopélo daproducéonacional de
melhores niveis e o0 pessoal do camdovias e vem empregando com susoja econcentrando grande quantida-
po queixa-se de aumentos nos cus€esso 0s chamados bitrens, cavalode desses veiculos.

tos. Mas os numeros desta safranecanicos com duas carretas uni-
mostram a for¢ca e o potencial dadas por uma segunda quinta-roda,
agricultura no Pais — um setor no que aumentam a capacidade de car-
gual a Scania tem uma presencaga em quase 50%.
fundamental.

..-:-., = J-'.f FF=§
Composic¢ao bitrem

na colheita de milho:
mais agilidade em funcédo
da maior carga
transportada
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Depois de colher toda a soja em
meados de abril, o agricultor apro-
veita o “restinho” das condicfes fa-
voraveis de clima e solo para a
safrinha do milho e prepara-se para
0 novo plantio em outubro. Antes
disso, ainda havera para alguns: g
plantio do chamado “milheto”, util
para a alimentacdo do gado, mas
que, na maioria dos casos, servee
apenas para manter a umidade dd
solo e evitar erosfes antes do pro-
ximo plantio da soja.

Ao contrario dos campos verde-
jantes, tipicos do momento de
florescimento da soja e que lembram
“ondas do mar ao sabor dos ven-
tos”, segundo os moradores da re-
gido, nos meses de agosto e setem-
bro a terra eSta NUa ou Coberta pelam e —

Fotos: Monica Zanon

“Duas viagens de um
bitrem correspondem a
guase trés feitas com
carretas simples”

Adelino Bissoni,
Sdcio Proprietario da Botuvera Transportes

das com ar condicionado, compu-
tador de bordo e navegacdao por sa-
télite, revezam-se até 24 horas por
dia, executando tarefas com extre-
ma precisdo e assegurando altissima
lucratividade.

Quem acompanha isso de perto é
Mercy Martins, administrador das
Fazendas Carolina, responsavel por
todo o maquinario e o processo de
plantio das fazendas do grupo. “Nos-
sas plantadeiras sdo a vacuo, o que
garante o plantio de uma Unica se-
mente por vez. As maquinas anali-
sam até o solo, dizendo onde e como
devemos corrigi-lo ou quanto
estamos perdendo em produtividade
nessa ou naquela area”, diz ele.

Gaucho de Vacaria, Mercy é
caso tipico entre varios agriculto-

milho seco. A soja ndo escoada percompromete a colheita de nossd€S que trocaram os pampas pelo
manece estocada em silos, aguarmajor rival, a soja norte-americana.cefrado mato-grossense e se deram

dando transporte ou melhores pre-

GOs, pois a seca que castiga 0 Cerareas planas, a soja possibilita toMaracaju, Mato Grosso do Sul,
rado brasileiro no momento também 3| mecanizacdo do processo, desPara cuidar de 500 hectares. Hoje
de o plantio até a colheita. As mo_administra 32 mihectares erRon-

dernas maquinas agricolas, equipadonopolis e, este ano, colheu um

S

s o

milh&o e quinhentas mil sacas s6 de

soja, com uma produtividade respei-
tavel de 50 sacas por hectare.
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. prio Bissoni, possibilitam um aumen-
to de 44 % do total transportado, pas-
Q“em pl(lll'l'(l CO“le s . sando de 27 para 39 toneladas, com
Principais paises produtores de soja* - 1 . uma melhor distribuicdo da carga no
(em milhdes de toneladas) —— * conjunto.
Outra empresa que utiliza os bitrens
. para o transporte de grdos é a RR

g ) . Empacotadeira, que detém o nome fan-
E Argentina. ... . ‘N " tasia Pfodutos Maravilha. qu ativida-
L | 3| - de esta centrada no beneficiamento,
Bna.. ... . empacotamento e distribuicdo de arroz,

* feijdo e aglcar. Além da maior carga
- transportada nesse tipo de composicao,
Outres................... - Rodrigo Sérgio Kulevicz, sécio-propri-
Estimativa: Safra 98/99 : o . etario da RR, salienta a capacidade de
Fonte: USDA (United States Department of Agriculture) ; tracio dos Scania 124 6x4 com bogie
- leve, os mais adequados para formar os
- bitrens. “As estradas das fazendas onde

Os caminhd@es, a maioria bitrens, = Segundo Adelino Bissoni, sdcio- e
entram nos campos e recebem direproprietario da Botuvera, os bitrens '
tamente das colheitadeiras os graesyém dominando esse tipo de ativi-
ja livres de qualquer palha, vagemdade, pois transportam muito mais
ou sabugo. Dai, dirigem-se para oscarga com aproximadamente os mes-
silos, onde descarregam o produto.mos custos das composi¢des conven-
Verdadeiras montanhas de sojacionais. “Duas viagens de um bitrem
aguardam o escoamento, que tameorrespondem a quase trés feitas com
bem é feito por caminhdes. Na épo-carretas simples”, comenta.
ca da colheita ou no auge do escoa- Bissoni ja considera nesses cal-
mento da safra, os caminhdes checulos os custos da licenca especial
gam a trabalhar ininterruptamentée, necessarigara que obitrens pos-
numir-e-vir alucinante. Das fazen- sam trafegar em determinados Esta-
das de Mato Grosso, os graos vaalos. Estes veiculos, conforme o proé-
tanto para o norte, atingindo a Ama-
z6nia, como para o sul, chegando até "5
Santa Catarina.

A Botuvera Transportes, por
exemplo, leva cargas diretamente
dos produtores do Estado até fabri-
cas de racdo em granjas do Espirito
Santo; terminais ferroviarios, como
os de Araguari, em Minas Gerais;
Alto Taquari, no préprio Mato Gros-
so; hidrovias em Porto Velho,
Rond6nia; Caceres, em Mato Gros-
so; e S0 Simao, em Goiéas; além da
porto de Paranagud, no Parana.

Transportes Carolina:
nas futuras aquisicoes, somente bitrens

6  Setembro / Qutubro 1999 « Rei da E



buscamos nossa matéria-prima sao Entretanto, essas fazendas tamhém Castro gerencia uma frota de 72 vei-
guase sempre ruins e, com as chuvasecessitam dos servicos de terceiros parlos, com 32 Scania, sendo 7 bitrens.
os caminhdes que ndo sio tracadastransporte da safra. “E claro que rePara ele, os bitrens proporcionam até
(dois diferenciais) patinam”, diz ele.. corremos a terceiros nos momentos.deam consumo total de combustivel mais
A RR Empacotadeira conta aindapico, em funcéo da grande quantidaddaixo, devido ao fato de transportarem
com um P93 destinado a distribuicdale graos colhidos”, revela Moacir Oli- mais com um ndmero menor de viagens.
dos seus produtos até os mercados. Yeira Castro, gerente da Carolina Trans“Daqui para a frente, sé6 vamos com-
preferéncia por esse modelo deve-seportes. “Mas a frota prépria é impor- prar bitrens”, diz ele.
facilidade com que ele vence os atoleitante para nossa atividade. Nossas.fa- O dominio dos bitrens Scania tem se
ros das estradas, gracas ao recurso dendas ja estdo todas abastecidas @npliado rapidamente no Centro-Oes-

blogueio do diferencial. insumos para o préximo plantio, gra-te. Atualmente cerca de 80 % do trans-
Algumas fazendas contam com fro-cas aos nossos caminhdes”, destaca. porte de gréos na regiao séo feitos por

tas préprias, principalmente para evi-
tar a influéncia dos custos e a depen-
déncia dos prazos dos fretes. Esse € 0
caso da Carolina Transportes Rodovi-
arios, do grupo das Fazendas Caroli-
na. Com instalagcfes proprias de
silagem, o grupo utiliza seus caminhdes
tanto durante a colheita como no esco-
amento da producdo e na preparacéo
para o proximo plantio.

bitrens e praticamente 100% dos Sca-
nia 6x4 com bogie leve, comercializa-
dos pela concessionaria Rota-Oeste na
regido, séo destinados a tracionar este
tipo de composi¢do. Como costuma di-
zer Adelino Bissoni, da Botuvera: “tudo
comegou com um sujeito aqui, outro ali,
usando a novidade. A gente se pergun-
tava: ‘sera que pode, sera que ndo?’ En-
tao, 0 povo viu que era bom e hoje esta
todo mundo usando¥




( ENTREVISTA )

Vamos enfrentar
a crise

Num ano dificil, em que situacfes favoraveis foram totalmente revertidas e planos
tiveram que ser revistos, muitas empresas adiaram seus projetos. Outras, entretanto,
continuaram acreditando que manter investimentos e seguir com politicas agressivas
seriam a melhor alternativa para enfrentar a crise.

A area de Pos-Venda da Scania faz parte desse segundo grupo. Seu Diretor, Emanuel
Queiroz, vem imprimindo forte ritmo a sua equipe e, em

conjunto com a rede de concessionarias, tem
trabalhado arduamente no intuito de
fornecer condi¢cdes e ferramentas para
a reducéo dos custos operacionais dos
clientes da marca e fazer com que
todos, fabricante, concessionarias e
clientes, possam superar as suas
dificuldades.

Rei- Todos n6s acompanhamos nos
jornais, na TV e no radio, que atra-
vessamos um periodo de recesséo na
Economia. A Scania, entretanto,
continua lancando diversos produ-
tos de Pés-Venda no mercado. Qual
€ a estratégia por tras disso?

E.Q. - Nosso objetivo maior € aju-
dar o cliente a reduzir seus custos
de operacado, aumentar seus lucros ¢
garantir a continuidade de seus in-
vestimentos. Todos os langcamento
de produtos de P6s-Venda busca
justamente isso.

Também, servimos de exemplo, pois
COMO NOSSsos clientes, somos umj
empresa que visa resultados 4
estamos sofrendo com a crise. Mos
trando que € preciso e possivel ma
ter os investimentos e ndo assumi
uma atitude passiva, tentamos moti-
var os clientes e as concessionarias
a seguir o mesmo caminho e enfren-
tar a crise.

8 + Setembro / Outubro 1999 « Rei da Estrada



Rei- Entdo o senhor acredita que a o preco de vérias pecas de manuto deste anaosso indice de atendi-
melhor defesa é sempre o atague?tencdo preventiva ou de desgastemento de pedidos as redes de con-
: . disponibilizamos toda a literatura de cessionarias foi de 94,6%, no primei-
E.Q. - Sim, com certeza! Se nos dei- ) . s ) .
g .__servico em meio eletrdnico (veja notaro atendimento. Vale ressaltar que as
xarmos abater e transmitirmos isso x ; ~ : , :
nesta edi¢cdo), aumentamos a variepecas nao atendidas imediatamente,
aos nossos par- . :
dade de pecas do e que ficam pendentes em nosso sis-

ceiros, tudo fica- .
. ! L eeeeeeeessssssssssssssssm N10SSO Sistema dé tema, podem ser entregues num pe-
ra mais dificil. E

preciso, definiti-
vamente, conti-
nuar no mercado,
continuar bus-
cando e lancando
novas alternati-

“Se nos deixarmos
abater e transmitirmos

ISSO a0S NOSS0S

Troca e, ainda, es=
tendemos a atua-
¢do do canal de co-
municacdo com as
concessionarias
via internet, o Co-

resnet.

riodo muito curto, normalmente me-
dido em horas.

Rei - E 0 que mais os clientes po-
dem esperar do Pés-Venda da Sca-
nia?

E.Q. - Eles podem esperar justamen-

vas contra a cri- narceiros, tudo ficard Tudo isso traz,

se. is dificil.” inegavelmente,
mals diTICIl. uma melhoria sig-

nificativa no

te a continuidade de toda essa estra-
tégia, com mais lancamentos de pro-
dutos e servi¢cos que visem a redu-
¢do dos custos operacionais dos vei-
culos Scania.

Rei- Como o se-
I | H
nhor acredita atendimento aos

que os clientes ) _ nossos clientes;
recebem essa atuacao agressiva d&eja na rapidez e na eficiéncia, S€jay.i - Entio teremos mais novida-
Scania? no fornecimento de alternativas des até o final deste ano?

E.Q. - Os clientes estdo vendo gqueParaa reducéo dos custos operacio-

muitas das novidades do Pés-Vennais. E.Q. - Sim. Entre outras coisas,
da Scania buscam justamente dimi- estamos finalizando os estudos para

nuir os custos deles. Os 6leos ScaRei - O senhor poderia resumir uma a introdugéo de um programa inédi-
hia, por exemplo, véo aumentar "eceita de Pés-Venda eficiente? . 10 de manutencéo.

consideravelmente ogeriodos de- E.Q.- O que realmente interessaao, .. _ » scania foi considerada o
troca, tanto do motor como da trans-cliente é o preco e a disponibilidade melhor P6s-Ven-
missdo (veja matéria na pagina 10) de pecas e servigos. da d )
Acredito que toda essa nhossa aco ano passa
agressividade, justamente em tem-Rei - E como esta ;jatl)t.i\gualaa;aexepsetc;-
pos dificeis como estes, vai mostraro P6s-Venda da ) 5 P

aos clientes que uma parceria cad&cania nesses as-  iNnteressa ao cliente 4"

vez mais forte € a melhor alternati- pectos? E.Q.-Com o in-
va para, juntos, vencermos a criseE.Q. - Estamos dice de atendimen-

to que mencionei
em um programa

€ oprecoea
. disponibilidade de  (94,6% em agos-
intenso de adequa- .,

~ to), j& somos no-
¢do dos nossos

ecas e servicos.”
E.Q. - Sim. Com a retracdo do mer- precos a niveis Pe¢ ¢ vamente o melhor

cado, as atengBes de fabricantéscompetitivos do E;is,S-Venda do
concessionarias e clientes, tém-sanercado. NOSS 0 S )

voltado muito mais para o cuidado clientes tém rece-

com os veiculos que ja estdo rodanbido malas diretas mensais, com
do. E ai que entramos nos do Pdsmuitos itens de alto giro sendo co-
Venda. Sé para se ter uma idéia, estenercializados a pregos especiais.
ano ja lancamos o dleo Scania, am-Além dos pregos, temos que garan£.Q. - Ainda ndo, mas espero estar
pliamos ainda mais o nosso servicotir uma boa disponibilidade de pe- de volta na préxima edigéo para dar
de atendimento 24 horas, reduzimos;as. No fechamento do més de agoses detalhes completo%}}

“O que realmente

Rei - E correto dizer que vivemos
hoje o “boom” do Pés-Venda?

Rei - O senhor poderia adiantar
algo sobre esse programa de manu-
tencao inédito?

Rei da Estrada * Setembro / Outubro 1999 « 9



A Scania La-
tin America

SCania esta lancandd

uma linha prépria de éleos lubrifi

cantes para motores diesel e tranjst

misséo. Os lubrificantes SEO (Sc3-
nia Engine Oil) para motores e ST®
(Scania Transmission QOil) par3
transmissdes permitem um aumer-
to significativo do intervalo de tro-
ca de 6leo. “No caso do 6leo parg
transmissao, por exemplo, o perio

V' 4
Oleos com gri

do de troca pode até triplicar, e
comparacado aos produtos dispon}-
veis no mercado, 0 que traz um{ |
importante redugdo no custo ope
racional”, afirma Emanuel Quei-
roz, diretor de P6s-Venda da Scar
nia Brasil.

Especialmente desenvolvido

para as transmissoées utilizadas ngs

veiculos Série 4, 0 6leo STO, con
grau de viscosidade SAE 85 W,|
140, tem melhor filtrabilidade e
vida atil mais longa do que outros
lubrificantes. Com a utilizac&o do
STO em caminhfes e 6nibus da sé
rie 4, mais avancados tecnologica
mente, os intervalos de troca, a de}
pender do tipo de operacao a que
veiculo esta submetido, podem se
estendidos para até 180 mil quil6-
metros, trés vezes mais em relacap
a outros 6leos. O STO, lubrifican-

B

( POS-VENDA )

Nada melhor do que um Scania
para outro Scania.
Lubrificante agora é peca

original de fabrica

Por: Luiz Carlos de Medeiros

te multiviscoso, atende as especifi-operacao em baixas temperaturas,
cagdes STO 1:0 e API GL-5.  * pois apresenta menor variagao da
Permite, também, operar emyviscosidade tanto no frio como no
uma ampla faixa de temperatura,calor.
com maior suavidade no engate de Devido a qualidade superior, 0s
marchas, mesmo em baixas tempelubrificantes SEO e STO podem ser
raturas, e boa lubrificacdo das cai-utilizados também nos veiculos das
xas de cambio e diferenciais emséries 1, 2 e 3. Com pregos seme-
qualquer época do ano. * Ihantes aos de outros oleos existen-
Nos caminhdes e 6nibus da Sétes no mercado, os lubrificantes
rie 4, o 6leo para motores SEOSEO e STO, em embalagens de 4,
pode ser utilizado, conforme a opé-20 e 205 litros, podem ser encon-
racao, por até 60 mil quildmetros, trados em todas as concessionarias
equivalente ao dobro da quilome-e distribuidores Scania da Améri-
tragem usual. O SEO, com grau deca Latina. O lubrificante SEO para
viscosidade SAE 15 W 40, atendemotores também é oferecido em em-
as rigorosas especificacbes ACEAbalagens de um litro. Assim como
E3 e API CG/CF 40. as pecas e componentes da marca,
Entre outros be- 0s 0leos SEO e STO re-
neficios, melhora S8 4 cebem a garantia ori-

a partida e a g y ginal Scania. <

) =\
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C ONIBUS )

Em 1998, a Scania transportou as selecoes durante o Campeonato Mundial da Franca. Este
ano, foi a vez dos craques da Copa Ameérica aproveitarem o conforto dos veiculos da marca

Por: Fernanda Burjato

Argentinos, bolivianos, equatoria- Bolivia. Atualmente, a empresa contaque estiveram Gamarra, Palermo,
nos, japoneses, paraguaios, pecom 200 veiculos de varias marcasBonilla. Quem sabe?
ruanos, colombianos e uruguaios.sendo 124 deles Scania, 80 caminhdes Segundo Esteban Gandulfo, dire-
Entre os meses de e 44 6nibus. tor de Exportacdo da Scania Latin
junho e julho deste DFA AMERICA Beleza, segu-- America, a presenca de 6nibus da mar-
ano, selecdes de dit i ranca, conforto,. caem eventos importantes, como Co-
versos paises qu poténcia e confiabi- pas de Futebol, significa muito para a
participaram da lidade séo requisi- empresa e acaba funcionando como
Copa América pu- tos basicos da mar- uma estratégia de marketing muito for-
deram conferir no- ca Scania em todo te. “E através dessas prestacées de ser-
vamente a qualida; o mundo e foram os vigo que confirmamos nossa qualida-
de dos 6nibus Scaf aspectos avaliados de e fazemos nossa divulgacao”, afir-
nia. Mais uma vez para realizacdo do ma ele. Gandulfo ainda acredita que a
os veiculos da marca acompanharantransporte. Além da estrutura impecé<irculacdo dos 6nibus pelas estradas
o vaivém de uma copa de futebol. Ovel, os veiculos também vestiram a cado pais é uma iniciativa importante
campeonato aconteceu no Paraguai enisa dos times. Eles receberam umaara a populacgéo. “Os 6nibus rodovi-
contou com o apoio de dez 6nibus ro-pintura toda especial com as cores daérios estdo circulando como uma li-
doviarios, da Série 3 e da Série 4,bandeiras de cada sele¢cdo, o nome duha normal. A Unica diferenca € que
encarrocados pela Busscar. Eles fipais, o logotipo da federacdo, o sim-as pessoas tém a oportunidade de co-
zeram o transporte de oito delega¢bedolo da FIFA e unilesenho do mas- nhecer o meio de transporte dos joga-
e de duas equipes de dirigentes daote da Copa América Paraguai, 99dores.”, acrescenta.
Confederacao Sulamericana de Futeapelidado de ‘Tagua’. O Paraguai é um mercado signifi-
bol, a COL e a FIFA. No ano passa- N&o foram apenasose cativo para a Scania. A
do, o leva-e-traz dos times acontecetportistas que aproveitara marca estd ha 36 anos no
na Copa do Mundo, realizada riaa estrutura dos 6nibus utili pais através da distribui-
Franca. zados nessa copa. Mal ac dora Diesa S.A., que ofe-
Os 0nibus pertencem a empresabaram as disputas, os ve rece um forte suporte téc-
Nuestra Sefiora de la Asuncion, tradi-culos ja estavam circuland nico para os clientes.
cional cliente Scania, que esta ha 3&elas estradas do pais, a d “Nosso produto tem pre-
anos no mercado rodoviario. A com- posi¢cdo da populagcdo. De senca no mercado para-
panhia realiza servigos internaciondisrepente, se vocé visitar o Paraguai guaio. Esse € um dos aspectos impor-
de transporte de cargas e passageiragsolver dar um passeio de 6nibus potantes para conseguir a confianca dos
entre os paises do Mercosul, Chile ederd sentar-se nos mesmos bancos eatientes”, conclui Gandulfo%?%
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( EMPRESA )

O primeiro Scania a
gente nunca esquece

Outra empresa de transporte de passageiros acaba de entrar para a familia Scania.
Trata-se do Expresso Cristalia, que adquiriu 17 6nibus K124 e deu inicio a sua
primeira experiéncia com a marca

O namoro foi longo, coisa de quem ao setor de cargas e encomendas. Ao Com a compra de outros carros e,
avalia todas as possibilidadestodo, sdo mais de 400 6nibus e 30depois, de pequenas empresas de
antes de fechar um bom negdcio. “Acaminhdes, ligando o ABC paulista transporte, o grupo foi se fortalecen-
Scania tem grande tradicdo no sége a Grande Sao Paulo ao interior dalo e adquiriu, em 1982, o Expresso
mento rodoviario e possui tecnologiaEstado e ao sul de Minas Gerais. - Cristélia Ltda., sediado em lItapira
de ponta, como os novos K124,.0 Tudo comegou em 1952, quandodesde 1969. Devido a sua importan-
motor eletrénico e o cambio corn Eugénio Mazon, hoje ja falecido, ar-cia e tradicdo, 0 nome Expresso
Comfort Shift, além de cumprir com rendou uma pequena mercearia na cicristalia foi preservado dentro do
folga as exigéncias de emissfes delade de Conchal, no interior paulista,Grupo Santa Cruz.
poluentes. Isso tudo atende a politicae aceitou como forma de pagamento Chefe de uma familia numerosa -
de inovacéo do Cristélia e foi levado uma perua Opel com carroceria desete filhos e sete filhas - Eugénio Mazon
em conta”, afirma Francisco Carlos madeira para transporte de passagesempre procurou valorizar o ser huma-
Mazon, diretor superintendente daros. Dai, surgiu a oportunidade deno no trabalho. Afinal, seus préprios
empresa. transportar alunos de Conchal até unfilhos trabalham ou j& trabalharam to-
O Expresso Cristalia faz parte dogrupo escolar em Mogi-Mirim, o que
Grupo Santa Cruz, proprietario tam-acabou revelando a real vocacao da
bém da Viagéo Santa Cruz S.A. Alémfamilia Mazon.
do transporte de passageiros rodovia- 18
rio e urbano, sua atuacdo estende-se ;

Onibus Scania no Expresso Cristalia:
mais conforto e tecnologia para cativar os passageiros



tencdo em investir agressivamente
como resposta as dificuldades do seg-
mento e cativar nossos clientes”, diz o
empresario.

dos no Grupo Santa Cruz. Esse car
ter familiar no relacionamento profis- &
sional pode ser comprovado pelo inte
resse que o grupo tem em ajudar a'fi
xar seus funcionarios préximos ao
seus locais de trabalho. “Temos orgu
Iho de poder dizer que 75% de nosso
1.400 funcionarios tém, hoje, a sua cas ‘* .
propria, gracas a uma ajuda direta O
indireta nossa”, diz Francisco Mazon,
filho de seu Eugénio e ele proprio na
empresa desde os sete anos de idads
Isso tudo vem evitando a rotativi-
dade dos empregados e fazendo comfi
que, freqlientemente, funcionarios qugs esperamos com esses carros obter
comecem como lavadores de veiculog uma reducao expressiva nas médias
cheguem a motoristas. de consumo em nossas rotas”, comen-
Na atuacdo junto & comunidade, “Temos OnglhO de poder ta Eugénio Mazon Jr., diretor de ope-
dois projetos iniciados por Dona Se- (jzer que 75% de nossos: racoes do grupo.
fia, esposa de seu Eugénio, merecem L, ~ Todos os motoristas do Cristalia
destaque especial. Ha vinte anos, aulas 1.400 funcionarios tem, j& foram treinados no programa
de educagc&o no transito sdo ministra- hoje, a sua casa propria, - Master Driver, da Scania, numa ini-
das as criancas dé d £ série das ci- gracas a uma ajuda direta ciativa da concessionaria Quinta-

Fotos: Samuel lavelberg

Os 6nibus sado todos equipados
com motor de 12 litros com 360 hp
de poténcia, rodas de aluminio, sus-
pensdo pneumatica e Comfort Shift,
gue foi a grande novidade para 0os mo-
toristas da empresa. “O conforto na
hora da troca de marchas ja pode ser
reportado pelos nossos motoristas e

dades onde estéo localizadas as gara- - i Roda, de Sumaré.

gens da empresa. E em Mogi-Mirim, ou indireta nossa Circulando em rotas planas, nas
90 criancas carentes de 10 a 14 anos Francisco Carlos Mazon, linhas Itapira - Campinas - Sdo Pau-
sdo atendidas pelo projeto ICA, apeli- pioor Superintendente do Grupo Santa Cruz lo e Espirito Santo do Pinhal - Cam-

do de infancia de D. Sofia (e que tam- pinas - Sdo Paulo, os Scania no
bém quer dizer Incentivo & Crianga @™ === - Cristalia terdo exatamente a reducso
ao Adolescente), o que valeu ao Grupaestar certificado pela ISO 9002 em no-do consumo de combustivel como
Santa Cruz a classificagédo de Emprevembro deste ano, assegurando aindabjetivo principal nesses primeiros

sa Amiga da Crianga pela Abring. | mais a sua boa imagem junto aos cli-meses de atuacao.
entes. Essa meta deve ser rapidamente

.
Qualidade total Além disso, tanto a pintura da Vi- atingida, na avaliacdo de Carlos
Essa politica explica, em parte, ¢sacdo Santa Cruz como a do ExprésAugusto Monteverde, engenheiro de
altos indices de aprovacéo do Cristélisso Cristalia foram, recentemente, re-vendas da Scania. “Durante os testes
junto a seus 2 milhdes de passageiromodeladas, buscando um visual maisle campo que antecederam ao lanca-
mensais. Segundo pesquisa ¢daontemporaneo e agradavel. mento da Série 4, uma exaustiva
Datacorp, 75% dos passageiros que A constante renovacao da frota fazmonitoragéo do consumo foi realiza-
viajam pela Santa Cruz ou Cristaliacom que n&o circulem carros com maisda, indicando médias até 20% meno-
déo preferéncia a essas empresas, ede dois anos de uso, o que garante umas que as dos veiculos da Série 3,
uma proxima viagem. Os vendedoresconfiabilidade operacional muito gran- diz ele.
de passagens nos terminais séo constle. Francisco promete, ainda, que em Os 6nibus K124 com motores de
derados por 71% dos usuarios comdreve todos os carros do Grupo, inclu-360 hp apresentam o menor consu-
bons ou 6timos. Os motoristas contamrsive 0s urbanos, terdo ar condicionaimo do mercado nessa faixa de potén-
com indice de 90% de aprovacao edo. Hoje, os dnibus rodoviarios j& ofe- cia. “Isso se deve ao fato de que todo
nove em cada 10 passageiros nunceecem servigos de bordo e video-casses trem de forca desses veiculos é Sca-
chegaram atrasados a um compromiste. Até uma nova apresentacéo dos guinia, o que possibilita uma integracéo
so por causa dos 6nibus do grupo.. chés e a criagcdo de salas VIP nas prinperfeita do tipo de operagao do pro-
Com politicas de qualidade total’e cipais rodoviarias estdo em andamenduto com a faixa de rotagdes mais
de participacao nos resultados ja im-o. “E, € claro, a propria compra de 27econdmica do motor”, complementa
plantadas, o Grupo Santa Cruz prevénibus Scania demonstra a nossa inl\/lonteverde.%}f;S
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(REPOTENCIAMENTO)

S 10 o falt

Caminhao especial para transporte de cargas superpesadas
ganha vida nova com 2 motores Scania

m velho caminh&o Euclyd, ano
74, serviu de veiculo para uma

interessante e inédita operacao de e
potenciamento envolvendo a Trans a2.100 rpm. Em suas primeiras ope-
pesa Della Volpe, operadora de racdes, 0 conjunto ja vem se mos-
transporte super pesado, a Scania GEa & - trando de 8% a 10% mais econdmi-
sua concessionaria Codema. Tradi ! : co que a configuracéo original.
cional frotista da marca, com a qual “Antes de repotenciar, pesquisei
mantém até mesmo relacao de exciu opcbes de motor e custo com o fa-
sividade, a transportadora so6 recor bricante original. Eu teria de impor-
re a outras alternativas em casos ex tar, pagando antecipadamente e es-
tremos. perar 90 dias para o motor chegar.

E isso, por sinal, que explica a Depois, mais 60 dias para a instala-
presenca de veiculos Euclyd,| ¢do no veiculo. Por isso, me decidi
Oshkosh ou Kenworth, todos com pela Scania”, revela Martini. A ope-
mais de vinte anos de operacéo, e racdo, executada pela Codema, foi
sua frota. Com tragdo 6x4 ou 6X6 supervisionada pela prépria Scania
extremamente reduzida e caracteris- e levou apenas 15 dias, a um custo
ticas técnicas adequadas ao transde todo o seu almoxarifado e esto-aproximado de R$65 mil, tudo in-
porte superpesado, esses caminhdegue. Assim, contar com veiculos im-cluido.
ainda ndo puderam ser substituidogortados se torna cada vez mais con-
por um produto equivalente. traproducente. E por isso que a eim-

“Toda nossa frota é Scania. So-presa concentra-se na marca Scania, O sucesso dessa idéia foi tanto
mente quando ndo ha alternativa dgpara contar com todo o suporte deque a Transpesa ja esta negociando
marca é que usamos outros”, afirmapds-venda de uma concessionaria. 0 repotenciamento de um segundo
Luiz A. Martini, diretor comercial Foi nesse contexto, de manuten<aminh&o, no caso um Euclyd, ano
da Transpesa. Mas esses casos‘egdo terceirizada, que surgiu a solu68, que possui um motor original de
td0 se tornando problematicos. Ain-céo de repotenciamento do Euclyd.12 cilindros e poténcia de 500 hp. A
da ha pouco tempo, a empresa gas© caso era particularmente mais desolucao, nesse caso, recai sobre um
tou US$ 30 mil somente em uma re-licado devido ao fato do caminhdoDI 14, um V-8 de 14 litros importa-
vis&o do conversor de torque de umcontar com uma motorizagdwin °© do que pode ir de 420 a 500 hp.
Kenworth, ano 75. Apesar de obri- systemou seja, com dois motores, Trata-se do mesmo motor que foi
gatorio, o gasto foi considerado ex-cada um ligado a uma cadeiafabricado no Brasil por muito tem-
cessivo. cinematica. po e, por questdes de volume, teve

A Transpesa incorporou devida- Com suporte da engenharia de fasua producéo restringida a Suécia.
mente o conceito dmre business, - brica, que chegou a utilizar equipa-Mas que € um produto ja devidamen-
por conta disso, esta se desfazendmento CAD-CAM no detalhamente te conhecido e testado, com a vanta-

do projeto, a Codema tirou os dois
motores originais, trocando-os por
duas unidades DSI 1tom 370 cv

Monica Zanon

Operacao motores
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gem adicional de chegar com o ulti- |
mo nivel de atualizag&o disponibili-
zado pela Scania. .
Otavio Barros, do setor de
marketing e vendas de motores in-
dustriais e maritimos dacania, ex- -
plicou que essa foi a prlmelra vez

minh&o que operasse tvan system
com dois motores. “A solucao encori-
trada foi um improviso, mas essa si-
tuacdo se volta a favor da Scania,
que conta com amplo leque de pro-
dutos no exterior e pode importar
melhor que um concorrente com pré-
duto avulso”, diz.

Em um caso como esse, da Traris-
pesa, e de outros equipamentos im-
pqrtados, as Unicas alternatiyas S5 Otavio B‘”’ﬁ;:r';ifzggmrl';eg:‘agsﬁ Vendas de
a importacéo ou o desenvolvimento
local. As dificuldades com a moeda e
estrangeira terdo enorme influéncia

“Temos uma linha

tipos de aplicagao”

Emanuel A. P.

Barros recorda que, nos anos 80,

* as aplicacdes de repotenciamento ja
- representaram 20% da receita do se-
. tor na companhia, tendo praticamen-
" te desaparecido com a abertura do
: mercado, e estdo sendo retomadas
- somente agora por conta das mudan-
. ¢as na paridade real/ddlar.

Enquanto o motor de 11 litros

* mostra-se mais adequado a aplica-
- ¢bes onde sao permitidas poténcias
. menores e onde a necessidade de con-
* trole do custo de desembolso é fator

- primordial, o novo 12 litros sera

- mais indicado para aplicacdes esta-
de produtos para diversos:.

cionarias, tipo grupo gerador.
Em termos de faturamento, os cli-

- entes de motores estacionarios repre-
. sentam a maior parcela, com 50%
. de participacao, seguidos pelos fa-
* bricantes dequipamentog;om 35%
Nesse inicio de segundo semese pelo setor maritimo, com 15%. Um

na decisdo final, mas essa é uma sitre a companhia esté iniciando a codetalhe curioso sobre o setor mariti-
tuacdo familiar em um negécio que mercializacdo do motor de 12 litros,mo € que a demanda é constituida
atende aplica¢des especiais. Algunsnacionalizado, em verséo industrialquase que totalmente por aplicacdes
dos exemplos mais tradicionais dee maritima. Essa nova opgdo devdluviais, como empurradores e bal-

clientes demotores Scaniindicam -

trabalho.

-

——
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representar cerca de 30% da demarsas.
nomes como Randon, Maquigeral, da, cabendo 60% ao motor de 11 li-
Atlas Copco ou Case-Brastoft, o quetros e os 10% finais ao V-8 de 14
ilustra adequadamente esse tipo dditros. A oferta vai de 250 a 600 hp,
- onde néo existe similar nacional.

Ménica Zanon

Caminhdes com dois motores:
repotenciamento com linha industrial Scania
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MOTORES

Motores industriais e maritimos Scania estdo sendo cada vez mais empregados nas
operacdes de extracdo de areia ao longo da hidrovia Tieté-Parana

Por: Luiz Carlos de Medeiros / Fotos: Monica Zanon

dia comeca cedo as margens dq
hidrovia Tieté-Parana. O sol nem
despontou e ja € possivel ouvir 0 CaraCigsslus
teristico som dos “empurradores” con-
duzindo barcagas por entre as aguas d¢
grandes lagos formados pelo represa
mento do rio Tieté. A tripulacdo desses
barcos, constituida por trés “marinhéi- &
ros”, tem uma ardua tarefa pela frente
eles vao ficar véarias horas ancorados-nf#
meio do rio extraindo areia de profundi- |
dades que chegam a 35 metros.
A operagao nao é simples. As gran
des barcagas precisam ser levadas.a

polegadas e que pode chegar a 30 metros
de comprimento) é lentamente arriado
até atingir o leito do rio. O “chupéo”,
como o préprio nome diz, vai puxar a
areia com o auxilio de um motor estaci-
onério instalado na barcaca.

O principal problema enfrentado
pelos “marinheiros” é o vento, capaz
de criar fortes ondas nas calmas aguas
represadas do Tieté. Vento e ondas
colocam em risco tanto a operacéo de
extracdo de areia como o0 proprio
transporte no rio. Paulo Batista Gros-
so, comandante d@mpurrador”

areia e serem mantidas estabilizada
enquanto o “chupao” (um tubo de sei

s . g 3 .
Motores Scania na navegacéo fluvial: #

-?':._,'_:‘-.I- = Wonge = o

respostas rapidas ao comando dos "marinheiros”
ten berq':_!_'_.Out_utiro 1999 - Rei da Estrada
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Santo Antonio V, h& 26 anos traba-
Ihando com extracéo de areia, comen-
ta que o vento e ondas ja levaram para



o fundo do rio alguns “empurrado-
res”. “Na hora em que o vento come-
¢a a soprar muito forte, é preciso sai
rapido do local. O que exige potén-
cia dos motores, além de confian¢
no equipamento”, destaca. O
“empurrador” Santo Antonio V esta
equipado com dois motores industri-
ais Scania DS 11, que somam 50
cv de poténcia, adaptados paraan
vegacao fluvial.

O “empurrador” Santo Antonio V.
€ 0 mais novo integrante da frota da
Cardil - Comércio de Materiais de
Construcéo, situada no municipio de
Sabino, interior de Sao Paulo. A em-
presa, de propriedade dos irmaos

“Utilizamos motores

Scania com o objetivo
de tornar mais eficiente
o transporte, que é

Aléssio e Itar.gino Furco, tem _atual— o principal componente do
mente capacidade para extrair entre ~ 1

600 nt e 700 m por dia de areia. A custo da operagao
Cardil opera com quatro barcacas,
com capacidades que variam de 50

1
m?a 200 M. Mas a empresa tem pla-

Aléssio Furco, da Cardil

A tendéncia assim é que a extracao
passe a ser feita em locais cada vez
mais distantes. “A saida € tornar o
transporte, que representa o princi-
pal componente de custo da opera-
¢do, mais eficiente. Equipamos o
Santo Antonio V com motores Sca-
nia com esse objetivo”, afirma.

A opcédo pelos motores Scania,
explica Aléssio, ndo se deve ape-
nas a poténcia oferecida, mas tam-
bém a facilidade de manutencao,
consumo de combustivel e confian-
¢a no desempenho. “Com essas ca-
racteristicas, vamos ganhar veloci-
dade no transporte, mais seguran-
¢a na operacao e evitar o aumento
de custos pela reducdo no nimero
de viagens”, destaca.

Na Salioni, porto de areia situa-
do na regido de Lins, os motores
Scania séo utilizados ha muitos
anos na operacao de extracdo de

nos para construir uma barcaca com Ha uma boa razdo para isso. areia. La, motores maritimos Sca-

capacidade para 40Cmaproveitar

Conforme explica Aléssio Furco,

nia equipam os “empurradores” e

toda a poténcia do “empurrador” com o represamento do Tieté ja ndo motores industriais Scania fazem o
Santo Antonio V, que entrou em ati- ha a renovacao da areia no leito dotrabalho de extrair a areia do fun-
vidade em marco deste ano.

rio, pela auséncia das correntezas.do do rio e descarregé-la nos silos,



outra importante etapa do trabalhp.cagas de maior capacidadeq@ exi- Ha, além disso, a preocupagdo com
A opcao pelos motores Scania égira cada vez mais, na opinido de Euos custos da operagdo. Nos ultimos
explicada, mais uma vez, pela con-génio Viana, supervisor de vendas denos, o pre¢o do metro cubico da areia
fiabilidade do equipamento e facili- motores industriais e maritimos datem permanecido estavel ou até decli-
dade de manutencdo. Codema, concessionaria Scanianado em algumas regiées, enquanto o

Com o processo de renovagdo deequipamentos com a poténcia e -apreco do 6leo diesel, por exemplo, tém
areia comprometido pela construcaocaracteristicas oferecidas pelos moaumentado. A utilizacdo dos motores
das eclusas que viabilizaram .atores Scania. “Operacées como a exScania tem se firmado como boa al-
hidrovia Tieté-Parana e a necessidadéracao de areia em rios exigem mui-ternativa para assegurar eficiéncia e
de buscar areia em pontos cada vero dos motores, que precisam oferecustos adequados nas operagoes de ex-
mais distantes, cresce a tendéncia encer respostas rapidas ao comando'tracdo de areia ao longo da hidrovia
tre os portos de areia de utilizarem barcomenta. Tieté-Parana. <

4 N\
Motores da hidrovia

A Hidrovia Tieté-Parana

liga importantes polos de A hidrovia liga &

d r . d t X I , em SéO PaU|O, UBERLANDIA
prol u;;ao IE usdrla t; ags”"- a Cidade do Leste,
cola dos Estados de Sé&o no Paraguai

Paulo, Minas Gerais, Goias,
Mato Grosso do Sul e
Parana. Sdo 2.400 quiléme-
tros de rotas navegaveis, que
se estendem da regido de Pi-
racicaba, em Sao Paulo, até
Foz do Iguacu, no Parana,
e Cidade do Leste, no Para-
guai. Em 1998, foram trans-
portadas 5,7 milhdes de to-
neladas de cargas, princi- y
palmente de gréos e farelos, ..F»o;;;jmu
pela hidrovia. As estimativas
sao de que, em 2010, sejam
transportadas apenas no tre-
cho do Tieté da hidrovia
aproximadamente 20 milhGes de toneladas. Despezes ndo sé de “aglientar o repuxo” como de as
total, cerca de 5 milhGes de toneladas seréo de cagsegurar uma velocidade ideal ao transporte (n3
gas regionais ou de pequeno percurso, como canaidrovia, 0s comboios navegam a uma velocidad
de-acucar e materiais de construcéo, principalmenentre 12 km/h e 14 km/h). E ai que entram os mot¢-
te areia e cascalho. res Scania. Os “empurradores” para longa distan-
O transporte ao longo da hidrovia é realizadocia sdo equipados com dois motores que desenvd
por barcacas com capacidade para acomodar 2.20@em aproximadamente 370 hp de poténcia. E ja hfa
toneladas de carga. Muitas vezes, sdo formad@sojetos para a construcdo de “empurradores” im-
comboios duplos, com capacidade para 4.400 tgulsionados por trés motores de 550 hp para con
neladas. A condugdo dessas barcagas exige “erduzir comboios triplos, com capacidade para 6.60(
purradores” equipados com motores potentes, caoneladas de carga.

. J
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( APLICACAO )

Grupo Sendas investe nos caminhdes Scania P94
para abastecer as suas lojas

CaminhaojScania na-distribuicao’urbana;
+ sagilidade eicapacidade.de'carga

Primeiro foram 17 caminhdes P93; mente definidos conforme o perfil do Reis, o0 abastecimento das lojas € pri-
agora sdo mais 13 novissimos P94¢onsumidor, fazendo com que todasmordial: “Também utilizamos tercei-
DB. O Grupo Sendas experimentou as lojas precisem ser atendidas em infos, mas dependemos de nés mesmos
gostou e aprovou o desempenho dogervalos maximos de 24 horas. ° para manter as lojas abastecidas”.
caminhGes Scania na ardua tarefa-de Outro fato que demonstra a im-
abastecer, diariamente, todos os 37 su- portancia que o Sendas da a sua fro-
permercados da rede, espalhados pelo E af que a agilidade e a confiabi- ta propria de veiculos é que, junto
Grande Rio, Petrépolis e Niter6i. - lidade dos P94 fazem a diferenca. Ocom a aquisicdo dos novos P94, tam-
Os caminhdes recém-adquiridéstrénsito intenso dos grandes centroshém foram assinados Acordos de Ma-
possuem motor de 260 hp e véo tranddificulta a locomogao de caminhdes nutencdo e Reparo para os 37 Scania
portar, em média, cerca de 2 tonelamuito pesados e veiculos leves témda empresa, o que vai garantir a uti-
das a mais que os outros veiculos.dgue fazer varias viagens por dia paralizacso de pecas originais e a reali-
frota, gragas sua maior capacidadéransportar as mesmas quantidades dgacao dos servicos exclusivamente em
de carga e a cabine avancada. Os P9vercadorias. Ao que tudo indica, 0 concessionarias.
serdo, preferencialmente, utilizadosSendas parece ter encontrado nos P94 Para a Equipo, concessionaria
nas rotas mais longas e mais severaga Scania o equilibrio entre agilida- Scania do Rio de Janeiro que atende
por contarem com cabine leito e mo-de e capacidade de carga. “Os P -da grupo Sendas, isso fara com que
tor de maior poténcia. . Scania proporcionam a instalacdo deesses veiculos estejam sempre em
“Com a carga que pretendemosum bau 2 metros maior do que os daperfeitas condicdes de uso. Segundo
transportar nos Scania, alguns dosoncorréncia, transportando maISJa|me Abby, gerente de vendas da
nossos veiculos nem subiriam a serearga por viagem e sendo, mesmoEquipo, veiculos com a manutencio
ra de Petropolis”, diz Jaime Reis, di-assim, mais econdmicos”, comeniapreventiva em dia evitam as manu-
retor de logistica do Grupo Senda§.ReiS- * tengdes corretivas, gerando frotas
No Sendas, tudo é minuciosamen- O Sendas confia em sua frota pro-com alto grau de produtividade e con-
te controlado para que as mercadgdripria para se manter imune as oscitafiabilidade. “Além disso, ao ter o
as cheguem em tempo e nunca falterﬁOes de custo dos fretes e garantiicliente sempre em contato conosco,
as goéndolas. Trata-se de uma opereDVGGOS mais convidativos aos seus cli-criamos um grande entrosamento e
cdo complexa, pois os estoques déntes, o principal fator de sucesso Nopodemos oferecer um atendimento
cada supermercado sdo estrategicgetor de supermercados. Segundersonalizado”, diz ele

Capacidade de carga
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( GENTE & FATOS )

Novo comando Retarder desce a serra

No ultimo dia 18 de agosto, foi empossada em Brasilia A empresa Lubiang
a nova diretoria da ABRATI, Associacao Brasileira das Transportes, de Piracicalje
Empresas de Transporte Rodoviério Intermunicipal, In- adquiriu recentemente cing
terestadual e Internacional de Passageiros. R124 GA4x2NZ 360 e doif|
Oscar Conte, da Pluma Conforto e Turismo, € o novo P124CA6x4 NZ 360 equ

tor de Pé6s-Vend
ambos da Scania

Wilson Pereira, da
Scania; Sandra Oger
Garcia, Vice-Presidente
da ABRATI; Oscar Conte,
Presidente da ABRATI;
Emanuel Queiroz, da
Scania, e Odilon Santos
Neto, Diretor da ABRATI

Mais double cleckers
nas estr 1d o
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Devido as caracten’s
cas das cargas, papel e
lulose do Grupo Votoranti
e maquinas pesadas #¢
Caterpillar, e ao grande desgaste dos freios convencionai
na descida da serra, o Scania Retarder foi escolhido ndo s
pela economia que proporciona, mas pela seguranca de mat
ter uma velocidade constante durante todo o percurso ern
declive, sem o uso dos freios de servi¢o. Junto com esses
veiculos também foram adquiridos dez T124GA4x2NZ 360,
gue serdo utilizados no transporte de cargas em geral po
todo o pais. De propriedade dos comendadores Antonio €
Herminio Lubiani, a empresa possui uma frota de mais de
130 caminhdes pesados, todos Scania, e atua no mercac
ha 30 anos.

A maior bomba para concreto da América Latina foi
apresentada na M&T Expo 99, feira do setor de Cons-
trucdo e Mineracao, realizada durante 0 més de agostc
em S&o Paulo. Com mastro distribuidor de 42 metros, o
equipamento, desenvolvido pela Schwing, utiliza como
meio de locomocao e propulsdo um caminh&o Scania 8x4

Trés 6nibus K124EB6x2LI com carrocerias Marcopolo com motor de 12 litros e 360 hp. Com capacidade para

do tipo double decker foram recentemente adquiridos pelaelevar concreto até o4
Auto Onibus Manoel Rodrigues, de Avaré, interior de Sdo andar de um edificio, é

te com recurso de abaixamento e levantamento total dgpela Schwing por ser
carroceria, Comfort Shift e freio auxiliar hidraulico Sca- Unico disponivel no me
nia Retarder. Com uma frota de 180 veiculos, dos quaiscado capaz de suport
61 Scania, a Manoel Rodrigues reafirma com essa aquisitodo o peso de mais (
¢cao seu interesse em valorizar o conforto e a seguranc2?2 toneladas da bomk
dos passageiros e aproveita para celebrar em grande estite concreto, sem sobr
lo os seus 60 anos de atuagéo no mercado. OS novos catarregar 0s €eixos e, a
ros estéo sendo utilizados nas rotas que ligam as cidadesim, atender as exigé

de Ourinhos, Piraju e Avaré a Séao Paulo.

Samuel lavelberg

cias da Lei da Balanca
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( GENTE & FATOS )

CD Parts & Service 4-series As festas que agitam
PAT = & Agora o cliente Scania tem ainda o usful'g

SR viCEe mais beneficios na hora de procu- A 10a Festa do Caminhoneiro, realizada de 23 a
mo | rar o concessionario. A Aréa dé qe jiho, na Area de Exposicdes do Posto Sakamd
Marketing da Scania lan¢ou, N0 \ia pytra, em Sao Paulo, reuniu mais de 6.800
mes de agosto, a USRI 3.0 minhoneiros e suas familias. Além das brincadeiras,
do CD Parts & Service 4-Series, pinqes e do j4 tradicional churrasquinho gratis ofet
% que garante muito mais agilidade 4, hela Scania, os participantes também assistira
ha identificagdo de pegas, acessorios € Servicos. . yiyersos shows. Havia ainda uma area especial de

A grande novidade € que foram reunidos, em um Unis, 544 3 recreacéo da criancada.

co aplicativo eletronico, o manual de servi¢o dos produ-  t5mpém no més de julho, o estacionamento
tos da Série 4 e informagfes sobre as pecas de reposicafs <ilica de Apa ’

Com a colaboracéo do novo produto, as concessionélriaf.{secida/SP e 0%

poderéo fazer uma previsdo mais segura do tempo dﬁalco dao® edi-

reparo dos veiculos, facilitando o cumprimento dos pra-gé10 da Festa d

zos de entrega e evitando tempos de espera do cliente. =7 oicirg A

6 ob b grande novidade
NnidUsS com sombprero foi um Truck-
Decidido. A Scania comeca a produzir em outubro, Test, no qual o
no México, os chassis K124 IB 6x2 e 4x2 para 6nibusmotoristas tive-
rodoviérios. A capacidade inicial de producédo na unida-ram a oportunida;
de de San Luis Potosi sera de 20 chassis por més. @e de experimen
mercado mexicano de 6nibus vem se recuperando da criar em condi¢des reais de condug¢édo os langamentog
se de 1995, ano em que as vendas cairam para apemasntadoras. A Scania disponibilizou para esse teste
174 unidades. Para este ano, a previsao é de que seréo veiculos e contou com a participacao de mais de
comercializados cerca de 1.500 6nibus no México. Trésnotoristas.
tradicionais encarrocadoras dos chassis Scania, a Este ano, a Scania ja esteve presente em 25 eve|
Busscar, a Marcopolo e a Irizar, também iniciardo, até ccomo esses. Nessas ocasides, foram vendidos 18 ¢
final do ano, operac¢des no México. Os 6nibus Scahianhdes e 22 cotas de consorcio. Foram até comercial

produzidos no México serdo equipados com o novo mo€dos 3 Acordos de Manutencgdo, fato raro em feirag
tor eletronico de 400 hp e com o Scania Retarder. exposicoes.
é )

Os campeoes de venda

As concessionarias Guatapara, de Belém, e Equicom a diretoria da empresa e receberam um reldgidg
po, do Rio de Janeiro, foram as premiadas pela Cam©mega cada um.
panha de Vendas de Pecas Genuinas da Scania nos Para Carlos Cézar, esta foi sua primeira visita & fappri-

Segundo o regulamento da campanha, cabe a cadias pecas. Ja para Azevedo, foi a oportunidade de cgnh
uma indicar um vendedor que cer pessoalmente algumas pes -
melhor represente o prémio. Os soas com quem conversava co
felizardos foranCarlos Cézar - tantemente apenas por telefong
Sousa Nunepela Guatapara,. Os dois consideram o prémio urf
eJosé Alcenar Azevedo Morei-  grande estimulo a area de ven
ra, pela Equipo. de pecas e destacaram o apoi
Ambos visitaram a Scania, recebido dos representantes
em Sao Bernardo do Campo, Pdés-venda da Scania de suas
no més de agosto, almocaram gides.

meses de maio e junho, respectivamente. ca. Ele ficou impressionado com a tecnologia de usinagem
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(_ CLUBE DO REI )

Novos artistas

O concurso de desenhos do Clube do Rei continua. Desta vez, publicamos os
melhores trabalhos recebidos no periodo de janeiro a junho. Cada ganhador
receberd, pelo correio, uma miniatura Scania Série 4.

Este concurso comecou ha dois anos e ja pre-
miou muita gente boa. A cada semestre, o Depar-
tamento de Comunicacdo da Scania seleciona os
melhores desenhos recebidos, que séo publicados

agui no Rei da Estrada. Para participar, basta usayr
talento e criatividade e retratar um produto Sca-
nia, enviando depois para o seguinte endereco:

Av. José Odorizzi, 151
Séo Bernardo do Campo, S&o Paulo
CEP 09810-902

N&o se esqueca de escrever no envelope:

“Concurso Clube do Rei” - Scania - Departamen-
to de Comunicacéo, junto com seu nome, endere
co e telefone para contato.

Paulo Silas dos Santos
Belo Horizonte - MG

Erison A. Castilho
Rolim de Moura - RO

Davi Schéfer Maron
Pelotas - RS

Xisto Feliciano Alves Filho
Indaiatuba - SP
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CONCESSIONARIAS

BRASIL/DISTRIBUIDORES AMERICA LATINA

)

ALAGOAS

- Rio Largo
Novepe Nordeste Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (82) 241-6833

AMAZONAS

-Manaus
Arapaima Motores e Veiculos Ltda.
Tel. (92) 237-4043

BAHIA

-Barreiras
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (77) 811-4831

- Feira de Santana
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (75) 622-3434

- Salvador
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (71) 301-9911

- Vitéria da Conquista
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (077) 422-5135

CEARA

- Fortaleza
Conterranea Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (85) 279-2222

DISTRITO FEDERAL

-Brasilia
Varella Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (61) 394-5000

ESPIRITO SANTO

-Viana
Venac Veiculos Nacionais Ltda.
Tel. (27) 336-7944

GOIAS

- Aparecida de Goiania
Varella Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (62) 283-6363

-Rio Verde
Varella Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (62) 612-3233

MARANHAO
- Balsas
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste Ltda.
Tel. (98) 741-2431
- Imperatriz
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (98) 723-1922
-Séo Luis
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (98) 245-1919
MATO GROSSO
- Cuiaba
Rota-Oeste Veiculos Ltda.
Tel. (65) 661-2660
-Rondonépolis
Rota-Oeste Veiculos Ltda.
Tel. (65) 421-3555
- Sinop
Rota-Oeste Veiculos Ltda.
Tel. (65) 531-4880

MATO GROSSO DO SUL
- Campo Grande

Movema Mot. e Veic. de M. Grosso do Sul Ltda.

Tel. (67) 787-3277
-Dourados

Movema Mot. e Veic. de M. Grosso do Sul Ltda.

Tel. (67) 422-5233

MINAS GERAIS
- Contagem
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (31) 396-1622
-Governador Valadares
Covepe Comércio de Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (33) 278-3000
-Juiz de Fora
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (32) 221-3092
-Montes Claros
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (38) 213-2200
-Muriaé
Covepe Comércio de Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (32) 722-3444
-Patos de Minas
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (34) 822-5555
-Pocos de Caldas
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (35) 714-2157
-Pouso Alegre
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (35) 422-5600
-Uberlandia
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (34) 233-8000

PARA
-Ananindeua

Guataparé Motores e Veiculos Ltda.
Tel. (91) 255-3011

PARAIBA

- Bayeux
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Ltda.
Tel. (83) 232-1686

- Campina Grande
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Ltda.
Tel. (83) 331-2799

PARANA
-Cascavel
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (45) 225-6011

- Curitiba
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (41) 362-1515 (Cajuru)
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (41) 346-0202 (Pinheirinho)

- Foz do Iguagu
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (45) 526-4333

- Guarapuava
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (042) 724-2188

-Londrina
P. B. Lopes & Cia. Ltda.
Tel. (043) 329-0780

- Maringéa
P.B. Lopes & Cia. Ltda.
Tel. (44) 228-5757

- Pato Branco
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (46) 225-2598

- Ponta Grossa
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (42) 227-4141

PERNAMBUCO

- Petrolina
Novepe Nordeste Veiculos de Pernambuco Ltda.
Tel. (81) 864-5000

- Recife
Novepe Nordeste Veiculos de Pernambuco Ltda.
Tel. (81) 339-3911

PIAUI

- Teresina
Itaim Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (86) 220-6700

RIO DE JANEIRO

- Barra Mansa
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (24) 348-3332

- Rio de Janeiro
Equipo M&quinas e Veiculos Ltda.
Tel. (21) 474-5040

RIO GRANDE DO NORTE
- Parnamirim

Carajas Veiculos Ltda.
Tel. (84) 272-2849

RIO GRANDE DO SUL

- Canoas
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
Tel. (51) 477-2211
- Carazinho
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 330-1122

- Caxias do Sul
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 229-3577
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 228-1344
- Eldorado do Sul
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
Tel. (51) 481-3900

- Garibaldi
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 463-8511

- ljui
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (55) 332-8300

- Lajeado
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (51) 748-9822

- Palmeira das Missdes
Mecanica Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (55) 342-1771
- Passo Fundo
Mecénica Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (54) 317-9600
- Pelotas
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
Tel. (53) 223-0144
- Santa Maria
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
Tel. (55) 211-2002
- Sé&o Leopoldo
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
Tel. (51) 568-2666

-Uruguaiana
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
Tel. (55) 412-4141

-Vacaria
Mecéanica Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (54) 232-1433

RONDONIA

-Ji-Parana
Rovema Veiculos e Maquinas Ltda.
Tel. (69) 421-5696

-Porto Velho
Rovema Veiculos e Maquinas Ltda.
Tel. (69) 222-2766

-Vilhena
Rovema Veiculos e Maquinas Ltda.
Tel. (69) 322-3715

SANTA CATARINA

- Concordia
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (49) 442-5011

- Cordilheira Alta
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (49) 728-0111

- Itajai
Mecanica de Veiculos Pigarras Ltda.
Tel. (47) 346-1447

-Joinville
Mecanica de Veiculos Picarras Ltda.
Tel. (47) 473-7597

-Lages
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (49) 226-0411

- Picarras
Mecanica de Veiculos Pigarras Ltda.
Tel. (47) 345-0577

- Tubaréo
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (48) 628-0511

SAO PAULO

- Aracatuba
Transcam Comércio de Veiculos Ltda.
Tel. (18) 631-1010

- Araraquara
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (16) 222-5766

-Bauru
Transcam Comércio de Veiculos Ltda.
Tel. (14) 223-2944

- Cacapava
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (12) 253-1611

-Guarulhos
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 6461-8500

-Jales
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (17) 632-2835

- Marilia
Transcam Comércio de Veiculos Ltda.
Tel. (14) 427-4144

-Ourinhos
Movepa Motores e Veiculos de Sdo Paulo S.A.
Tel. (14) 322- 2933

- Porto Ferreira
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (19) 581-4144

-Presidente Prudente
Movepa Motores e Veiculos de Sdo Paulo S.A.
Tel. (18) 217-1000
- Registro
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (13) 821-6711

-Ribeiréo Preto
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (16) 622-9900

-Santo André
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 4976-2755

- Santos
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (13) 230-2980

- Sé&o José do Rio Preto
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (17) 225-1166

-Sé&o Paulo
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 876-4777 (Piqueri)
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 6954-4000 (Vila Maria)

- Sorocaba
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (15) 221-2838

-Sumaré

Quinta Roda Méaquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (19) 864-1890

SERGIPE

-Nossa Senhora do Socorro
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (79) 253-1204

TOCANTINS

-Gurupi

CVR Méagquinas e Impl. Agricolas e Repres. Ltda.

Tel. (63) 714-1001

REPRESENTANTES NA
AMERICA LATINA

BOLIVIA
- Sta. Cruz de la Sierra
Coral Corporacién Automotriz Ltda.
Tel. (005913) 42-1444/1555/1800/2229/1091
COLOMBIA
- Santafé de Bogota
Inversiones Betco S.A.
Tel. (00571) 416-6464/412-3030
COSTA RICA
-San Jose
Eurobus S.A.
Tel. (00506) 290-2255
EQUADOR
- Quito
Ponce Yepes Cia. De Comercio S.A.
Tel. (005932) 410-650/400-222
GUATEMALA
-Guatemala
Promotora de Camiones S.A.
Tel. (00502) 4-711333/4-735867
NICARAGUA
-Managua
NIMAC - Nicardgua Machinery Company
Tel. (005052) 631151/331152 a 331159
PARAGUAI
-Asunci6n
Diesa S.A.
Tel. (0059521) 50-3921 a 50-3928/50-3720
REPUBLICA DOMINICANA
- Santo Domingo
Atlantica C. Por A.
Tel. (001809) 565-3161
URUGUAI
- Montevidéo
Jose Maria Duran S.A.
Tel. (005982) 924-0433/0435/0450/0451
VENEZUELA
- Maracaibo

Venezolanade Camiones C.A. (Venecamiones C.A.)

Tel. (005861) 210721/213209/228807
-San Cristobal

Venezolanade Camiones C.A. (Venecamiones C.A.)

Tel. (005876) 419202/419375

UNIDADES DA SLA

ARGENTINA

-Buenos Aires (Unidade Comercial)
Scania Argentina S.A.
Tel. (0054327) 51-000

- Tucuman (Unidade Industrial)
Scania Argentina S.A.
Tel. (005481) 50-9000

BRASIL

- Séo Bernardo do Campo - SP
(Unidade Comercial e Industrial)
Scania Latin America Ltda.
Tel. (005511) 752-9333

CHILE

- Santiago (Unidade Comercial)
Scania Chile S.A.
Tel. (00562) 738-6000

MEXICO

- Tlalnepantla (Unidade Comercial)
Scania de México, S.A. de C.V.
Tel.: (00525) 379-7361

-San Luis Potosi (Unidade Industrial)
Scania de México, S.A. de C.V.
Tel.: (00524) 824-0505

PERU

-Lima (Unidade Comercial)
Scania del Peru S.A.
Tel. (005112) 41-3016/3017

VENEZUELA

- Caracas (Unidade Comercial)

Scania de Venezuela S.A.
Tel. (00582) 793-8982/2737
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“A Gafor sempre teve veiculos Scania devido
sua confiabilidade, facilidade de operacdo, baixg
custo operacional e maior valor de revenda. Com|
lancamento da Série 4, a Scania apresenta mais
fator diferencial: o produto especifico para cada tipq
de operacao, especialmente o veiculo denoming
fleet truck’, adequado ao frotista, mas sem perde
conforto para o motorista.

Escolhemos a cabine avancada P, em fun¢ao
maior conforto interno e da dirigibilidade. Além dis
S0, essa cabine proporciona o acoplamento de se
reboques mais longos, transportando mais carg
Combinada com o motor de 12 litros e 360 hp,
mos 0 equipamento ideal para nosso tipo de trar
porte, no qual o peso da carga é significativo e
necessidade de manobras, constante. Os P124GA
estardo transportando gases e produtos quimic]

i

cruzando grandes centros e passando por Var
operacgoes de carga e descarga. Gragas ao des
penho do trem de forca desses veiculos, nossos
toristas efetuaréo trocas de marcha mais suaves
em menor quantidade, mantendo uma velocidg
mais uniforme e reduzindo o tempo da viagem.
A satisfacdo com a Scania se deve, principa
mente, a perfeita sintonia da marca cowssas
necessidadeppis ela nos oferece oquuto mais
adequado a cada tipo de transporte%i}

Ruben Javier Coppola Garcia,

y
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P124GA4x2NZ 360
Cabine.....ccocoeeeeeeerinne CP19
MOLOT eeveeeeeeeeee DSC12
Cilindradas ................... 12 litros
Cilindros .........ccooeveenn 6 em linha

Vélvulas por cilindro ....4

Diametro dos cilindros.127 mm

Sistema de injecéo ...... Mecanico

Poténcia maxima ......... 360 hp a 1600 - 1900 rpm
............ 1650 Nm a 1300 - 1500 rpm

ClasSe .....ccoveveveiernnnnn. G (veiculos indicados para
todas as necessidades de
transporte, em rotas impre-
visiveis, que exijam chassi

para servico pesado)

Torque maximo

Supervisor de Manutencao da Gafor

&

Tragaio ..cceevveeereeeennn 4x2
SUSPENSAD ......cccvvennene Molas
Entre-eixos .........cccc..... 3550 mm
Caixa de cambio.......... Scania GR900
\_ J

J

Samuel lavelberg
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