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PASSAGEIROS:
OS DESAFIOS DO
MERCADO
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ACREDITANDO
NO FUTURO

Apesar das dificuldades inerentes as condigbes
gerais da economia brasileira, a industria de
caminhdes pesados e a Scania, em particular,
viveram, em 1993, um ano de muitd sucesso, com
recorde absolufo de vendas.

Os bons resultados regisirados no ano passado
devem ser creditados, basicamente, a renovagao
e ampliagao 0a frofa brasileira de caminhdes; a
melhoria das safras e da atividade industrial, gue
geram maior demanda por transporte rodovidrio de
carga; e, principalmente, & crescente substituicao
dos caminhdes médios pelos pesados, que hoje
/4 representam carca de 35% das vendas globais
de caminhoes no Pais.

E 0 que é mais importante: estes bons resultacos
€ 0 crescimento da participagdo dos caminhoes
pesados na frota brasileira demonstram,
claramente, que os transportadores brasileiros
estdo cada vez mais atentos para o fato de que,
em fungdo de sua malor capacidade de carga, este
tipo de veiculo proporciona maior economia de
escala e produtividade, fatores hoje em dia
essenciais, uma vez que as empresas tém que
operar com custos cada vez mais competitivos.

Isto, e as boas perspectivas para o futuro fazem
a Scania continuar acreditando no Brasi. Um pais
que &, e deverd continuar sendo, seu principal
mercado mundial. De fato, 0 mercado brasileiro de
velculos pesados € amplo e promissor e nada indica
que isto vd mudar nos proximos anos.

E & neste quadro para o futuro que a Scania
se baseia para reafirmar 0 compromisso de estar
sempre preparada para alender as necessidades
€ exigéneias do mercado brasileiro de transportes
de cargas e passageiros, oferecendo solugdes
eficientes em um mercado de fransporte cada vez
mais competitivo. Esta é uma filosofia j&
tradicional da empresa e que continuard
sempre a nortear o seu futuro.

ONIBUS

O transporte rodoviario de passageiros no Brasil ¢ um dos
maiores do mundo. Seu universo é representado por uma frota
de aproximadamente 38 mil énibus que percorrem em um ano
perto de 1,5 milhdo de quilbmetros e transporta, no periodo,
uma média de 2,1 bilhdes de passageiros. Nesse gigantesco
mercado, que envolve diretamente 280 mil pessoas, os 6nibus
Scania vém mantendo uma participacao

média anual de 40%.

Produzindo em épocas de pico uma média de 25 mil
eletroeletrénicos por dia na Zona Franca de Manaus, a CCE

escoa toda sua producdo utilizando os 30 caminhodes Scania
de sua frota e mais 100 agregados.



PARINTINGS

A festa mdgica da floresta acontece religiosamente no final de
Jjunho em Parintins, municipio do Amazonas. La, numa ilha
cercada pelas misteriosas aguas doces dos rios amazonicos, os
povos das florestas escolheram para sediar a mais fantastica
festa folclorica do Brasil.

MANUTENCAO

A Scania do Brasil e sua rede de concessionarios esta colocando
em operacdo no mercado brasileiro um novo conceito na area
de pos-venda. Trata-se do “Acordo de Manutencdo”, um pacote
de servico oferecido pelas concessionarias da marca, com a
garantia Scania, que visa otimizar o tempo de parada

dos veiculos para manutencao.

TUR-BUS

Uma empresa de 6nibus rodoviario calgada num marketing
agressivo e prestando um servico onde seus passageiros podem
gozar das mesmas regalias de um véo de primeira classe, assume
a lideranca no mercado chileno e sua frota de 300

énibus — 270 Scania —, representa 15% da frota total

de 6nibus rodovidrios no Chile.
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PAsSsagelros:
0OS desafios Ao
Mercaado

Um perfil do transporte rodovidrio de
passageiros mostra que o Brasil tem
uma das maiores frotas e demanda do
mundo. O grande desafio do setor é
preparar-se para o futuro.

Folo: Eduarde Mello




om uma frota ce quase 38 mil 6ni-

bus, 0 Brasil possui um dos maio-

res sistemas de transporte rodo-
vidrio de passageiros do mundo. Sao mais
de 200 companhias operando rotas interes-
taduais e internacionais e quase mil delas
atendendo os trechos intermunicipais, atra-
vés de uma malha de 1,75 milhdo de quilé-
metros, sendo 150 mil recobertos por uma
pavimentacac quase oda em mau estado
de conservacéao e cerca de 1.600 quiléme-
tros ndo pavimentados.

Dentro do sistema, mais ¢e 11 mil linhas,
com uma extensdo superior a 3,5 milhdes
de km, atendem perto de 2.600 localidades
em todo o Pais. Os dnibus rodovidrios brasi-
leiros percorrem, somados, em um ano, per-
to de 1,5 bilhdo de km, chegando a trans-
portar, no mesmo periodo, aproximadamen-
te dois bilhdes de passageiros em trechos
interurbanos e mais 95 bilhdes no segmento
interestadual e internacional. Dando suporie
a esta gigantesca operacao estdo mais de
280 mil pessoas, mao-de-obra dividida en-
tre motoristas, mecanicos e pessoal admi-
nistrativo.

Esses numeros tém certa ldgica. Afinal,
o transporte por énibus representa, no Bra-
sil, guase 50% de toda movimentacdo rodo-
vidria de passageiros. Mas, mesmo um sis-
tema forte e bem estruturado ndo saiu ileso

Folo: Eduardo Mello
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dos efeitos da recessdo econdémica, com
reducéo do nimero de passageiros, gueda
de rentabilidade e aumento de custos de
manutencao.

O tamanho dafrota esta, estatisticamente,
estabilizado ha trés anos. A retomada das
compras, segundo 0s empresarios estd na
dependéncia direta de um parecer do Minis-
tério dos Transportes, favoravel a um au-
mento nas tarifas. "Com tarifa justa, o em-
presario comeca a renovar sua frota de ime-
diato”, garante José Augusto Pinheirc, pre-
sidente da Rodonal (Associacdo Nacional

Folo: Emanuel A P
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O Brasil possui um dos
maiores sistemas de
transporte de
passageiros do mundo.

das Empresas de Transporte Rodoviario In-
terestaduais e Internacionais de Passagei-
ros) e também done da Real Expresso.
Conforme o representante da associagao,
que retine mais de 130 empresas em um
universo de 200, o setor convive hoje com
uma defasagem tarifaria de 65%. Para ele,
areorganizacao tarifaria  fundamental para
odesnvolvimento do setor e pararenovagéo
da frota brasileira de énibus rodoviarios.
Mas gue ninguém espere um stbito milagre,
pois segundo Pinheiro, se comegar agora,
o setor ainda levara de quatro a cinco anos
para reduzir a idade média da frota de 6ni-
bus desse segmento dos sete anos atuais
para cinco anos admitidos como ideais.
Para que tudo dé certo, £ preciso consi-
derar ainda outros fatores, como os indices
de ocupagao dos onibus. Os 60% de hoje
ainda estao, pelo menos, 25% abaixo do

desejavel. A frota do setor interestadual, es-

‘timada entre treze & quatorze mil énibus,

transportou em 1993 menos de 95 milhdes
de passageiros, numero 30% inferior ao mo-
vimento de 1989, gue beirou os 135 milhdes
de pessoas.

Existem estimativas apontadas que em
1995 seriam transportadas mais de 2 bi-
Ihdes de pessoas no dmbito interurbano e
160 milhdes na esfera interestadual. Para
confirmar ou ndo esses nUMeros, no entan-
10, Sera preciso aguardar um reaquecimento
da economia, com a queda da inflacéo e
arecuperacdo do poder aquisitivo da popu-
lacao.

Desregulamentacgéo

Pinheiro comenta que 0s empresarios, en-
guanto nao viram a nova regulamentagéo




do setor, estavam basiante preocupados.
“Nos achavamos que estava tudo bem, &
ficamos preocupados em mexer num siste-
ma que funciona muito bem e nunca depen-
deu, em tempo algum, de subsidio do gover-
no. Temos o melhor transporte de passa-
geiros do mundo, gracas também a indus-
fria automobilistica, que deu suporie tecno-
logico”

O novo regulamento mexeu principalmen-
te com 0s procedimentos para mudanca de
iinerario, prolongamentos e encurtamentos
de linhas, além de ccnexdes. Os empre-
sarios esperam, agora, resolver 0s casos
de conlflitos entre operadores de linhas cur-
tas, médias e longas, que acabam muitas
vezes se sobrependo. Esse instrumento ain-
da cepende de regulamentacdo de varios
artigos, o que esta sendo articulado entre
orgaos de classe e o poder concecente.

De mécio para longo prazo, o sistema de-
vera assistir a chegada de novos operado-
res. Isso so nao ocorrera mais de imediato
cevido 4 situacao econémica. Pela lagica,
0s transportadores de carga, principalmen-
te aqueles ligacos ao servigo expresso, se-
riam candidatos naturais, pelo know-how
adquirico. Em segundo lugar, podem entrar
no ramo alguns empresdrios independen-
tes, a exemplo do que esta ocarrendo em
Sao Paulo, no segmento de transpaorte urba-
no.

Apesar das perspectivas agora mais favo-
raveis, 0s empresarios da Rodonal ainda re-
clamam dos clandestinos, uma situacac se-
quer cogitada até o final dos anos 80. “Com
a confusao causada pela proposta de des-
regulamentacao, que a maioria ndo sabia
0 que era, 05 'piratas” sairam comprando
dnibus velhos e criando linhas sem a menor
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No ano passado, por
estradas das mais
diversas condigoes,
foram transportados
aproximadamente 95
milhées de passageiros.
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Frotista de
primeira linha, a

Gontijo serve
como balizamento

para uma
A frota brasileira é de preocupacao com pontualidade, conforto e, o
aproximadamente 38 mil sobretudo, seguranga. E eles ainda estao 3V3113§30 do
onibus rodovidrios ai", conta Pinheiro.
cobrindo cerca de ’1 1 mil Depois da chegada do novo regulamento, Ir. 3H5P orte
. , José Augusto Pinheiro pede agora uma cor- ‘o
linhas em todo o Pais. recao do gue considera uma distor¢ao. "0 Ii OdO viario dé’
passageiro do rodoviario, que pertence as .
classes B, C e D, esta subsidiando o classe passagenros.

A, que anda de avido. Enguanto o ICMS
do aéreo é de 6%, o do Gnibus é de mais
ou menos 17%. E 0 momento de mexer nis-
s0, no arfigo 175 e no resto, & agora, na
revisao constitucional e na reforma tributa-
ria".



Gontijo: a voz da experiéncia

Tradicional operadora interestadual, com
varias linhas de longa distancia, a Gontjjo

é também um dos principais frotistas Scania
do Pais. De sua frota com aproximadamente
950 onibus, cerca de 750 sdo da marca,
encarrogados predominantemente

pela Busscar.

“Em dois ou frés anos, pretendo fer
somente onibus Scania. Achio o K113 ideal
para nossa operagdo, mas €stou testando,
fambém, o F113. E minha carroceria padrdo
& a Busscar 340", afirma o pioneiro Abflio
Finto Gontijo. Com 70 anos de idade, o
empresario tem mais de 50 de ‘janela” e
conserva o vigor de quem domina seu touro
a unha todo dia.

"Gosto da Scania porque € uma empresa
musto sensivel as reivindicagdes do
empresario. Tem qualidade no proaduto,
seriedade na comercializacao e assisténcia
lécnica com participagdo da prapria fabrica’,
afirma, satisfeito.

A Gontijo ndo deixa de serum caso a parte
ne universo do transporte rodovidrio de
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passageiros. Quer chova ou faca sol. &
empresa mantém uma renovagao constante
de sua frota, na base de pelo menos 10%
a0 ano, apesaraas incertezas causadas pela
queda na demanda de passageiros e pela
operagao dos clandestinos.

A Gontijo conta, atualmente, com 29 linhas
registradas junto ao DNER, uma
Internacional, 57 no DER de Minas Gerars,
10 na Bahia, 10 no Piaui e mais cinco no
Ceara. No total. a Gontjjo roda em méadia
10 milhdes de km:més. Os onibus da
empresa cobrem 17 estados brasileiros e
s8ua rota majs longa & MantenaMG — Porto
Velho'RO, onde 0s 3,5 mil km séo cobertos
em 50 horas ininterruptas, com troca de
motoristas a cada oifo horas.

No segmento interestadual, a empresa
experimentou um crescimento de 18% sobre
92 mas a operagdo esla uns 25% abaixo
ados niveis de 89 e 90. No segmento
intermunicipal, que responde por 35% do
movimenio geral, o crescimento foi
vegetativo, de apenas 5%. “Nos uitimos irés
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anos, temos fido um aproveitamento global
de apenas 55%, quando o normal seria 70%,
lamenta Abilio.

£ssa queda na demanaa forgou 0
remanejamento de varias linhas. “"Minha
impresséao € que 94 serd jgual, mas se for,
Jd esta bom’, afirma o empresario.

A receita de Abilio Gontjjo para uma
melhora no cendrio econdmico nacional
Dassa por uma criteriosa revisao
constitucional, uma privatizagdo da econimia
em escala maior e mais acelerada e ainda
por uma sensivel diminuigdo da tributagdo
imposta as empresas, seguida de uma
desburocratizagdo da papelada dos
impostos. "As contribuigdes sociais oneram
a folha em 120%, mas teriam de ser como
no Primeiro Mundo, de 18 a 20%.

Segundo Gontijo, 0s empresarios do setor
estdo, mesmo com a crise, ainaa investindo
na renovagéo aa frota. £ a Scania, por causa
disso, deve vender mais em 94. “De um jeifo
ou de outro, ja temos um regulamento. Nao
é ideal, mas serve”, admite, lembrando que,
entre outras, a questao da aceitacao do
cheque tem de ser revista. Assumir o
prejuizo com cheques sem fundo seria mais
barato que uma cobranca legal, pelos baixos
valores envolvidos.

Estrutura

A Gontijo conta hoje com uma sede central
de 120 mil m’ e mais de 85 garagens
menores, pontos de apoio e dormitdrios. Sua
oficina € propria e completa, com fudo sendo
feito em casa.

Operando também no segmento
intermunicipal, a Gontjjo tem grande
presenca no interior mineiro, cobrindoe muitos
trechos curtos, de 300 a 400 km ida e volfa.
As rotas principais partem de Sao Paulo e
Belo Horizonte, com destino ao Nordeste.

A dnica rota internacional da empresa.€ de
Salvador-Assungdo, uma distancia em torno
de 3.2 mil km. A Gonfjjo incorporou murtas
empresas em toda sua trajetoria, uma
esiratégia que jd foi mais utilizada no
passado.

“Nesses cinguenta anos, o passo mais
importante que dei foi preparar meus filhos
para a sucessao. Houve muitas
organizagges que ndo fizeram Isso e
acabaram. O empresério ndo pode esperar
até ficar velho para fazer isso, pois ai nao
ad tempo’, conta um orguihoso Abilio
Gontjio. De seus oito filhos, cinco estdo na
empresa, além de Irés genros. @
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Quiicagdo

ENTRE RIOS E
FLORESTAS, TRANSPORTANDO
ELETROELETRONICO %

A CCE, um dos principais fabricantes
de eletroeletronicos do Pais, monta uma
gigantesca estrutura de transporte
com caminhodes Scania para garantir o
escoamento de sua produgao desde a
Zona Franca de Manaus.

televisao poce fazer o mundo ca-
A ber em uma sala, diz o velho cha-

vao. Pode ainda, em muitos casos,
ser o Unico elo de comunicagao entre as
pessoas e 0 que acontece em torno delas.
Mas, a maioria dos telespectadores que liga
esse aparelho, seja em uma luxuosa man-
540 oU UM pequeno casebre, ndo faz idéia
do trabalho que da colocar esse produto
nas lojas a disposicdo do comprador.

O Distrito Industrial da Zona Franca, em
Manaus, é o ponto de partida de uma inte-
ressante histdria de logistica, em que a CCE,
empresa que chega a produzir 25 mil eletro-
domésticos/dia em épocas de pico, sendo
3,5 mil televisores. O escoamento de toda
essa producédo chega a representar o-em-
barque de 300 carretas/més, destinadas a
Sao Paulo, base de onde as mercadorias
sdo distribuidas para todo o Pais.

Os ndmeros impressionam. Entre frota
propria e agregados, a CCE proporciona
o aproveitamento de mais de 130 cami-
nndes pesados, cavalos mecanicos que ro-
dam até 18 mil Km/més puxando, de cada
vez, semi-rebogues com capacidade para
98 m* de carga a granel. No caso de televi-
sores, sao 800 aparelhos ce 14 polegadas
ou 400 de 20 polegadas, de cada vez, ape-
nas como exemplo de ordem de grandeza.

Toda a producdo da CCE € escoada de
Manaus para Belém por via fluvial. Conforme
o tamanho das balsas, quase fodas cam
propulsdo Scania, sdo transportadas de 20
a 30 carretas por viagem. 'E esse 0 nosso
gargalo”, comenta Gil Cohen, gerente de
transporte da companhia, para quem a rota
Manaus/Porto Velho seria muito mais rapida

se a estrada de mil guildmetros estivesse
em condigdes de trafego."Atualmente, nos-
sas carretas ficam de 12 a 15 dias por més
56 em cima de balsas”. A fabrica, na Zona
Franca, despacha de 10 a 15 caminhdes/
dia, em épocas normais.

Operacao

Gil Cohen coordena uma frota prépria de
30 cavalos mecanicos, todos Scania semi-




novos, com idade média de dois anos. A
substituicao desses caminhoés ¢ feita a ca-
da cinco anos, conforme definido pelo SISC
(Sistem Scania de Simulagao de Custo Ope-
racional). A CCE esta negociando, via Ma-
naus, a compra de mais dez caminhdes
Scania R 113 320, todos com cabina leito
Topling, no novo tom azul streamline. “Va-
mos comprar por |4, para aproveitar a isen-
cao de taxas”. O restante da demanda é
atendido por agregados.

Como a carga da CCE é basicamente de
volume, ndo havendo grande preccupagao
com excesso de peso, a quase totalidade
dos semi-rebogues em operagao € do tipo
dois eixos, com 15,13 metros de compri-
mento € a posicao do pino-rei alterada espe-
cificamente para acoplamento nos cami-
nhées Scania. “O tipo cara-chata € ideal
para ganho em comprimento e volume. Nos-
sas carretas atingem 98 m° de carga a gra-
nel, incluindo embalagem. O ganho € de
15a20%"

A operagéo de Séao Paulo, além de rece-
ber os produtos acabados para distribui¢ao

nacional, devolve as carretas para Manaus
carregadas de matérias-primas diversas,
além de alguns componentes. Mesmo nes-
se caso, 0s veiculos rodam bem abaixo do
chamado peso da balanga. O Unico proble-
ma, apontado como ocasional, € 0 acopla-
mento dessas carretas de 15,13 m aos cava-
los mecanicos da linha T, que pode ultra-
passar 0 comprimento total permitido.

Os trabalhos de manutengao também s&o
coordenados, em linhas gerais, a partir de
S0 Paulo. “Toda nossa manutencdo é feita
exclusivamente em caoncessionaria Scania.
Internamente, fazemos apenas miudezas
como inspecao de rotina, troca de dleo e
coisas desse tipo”, relata Cohen.

Motoristas da casa

Os caminhdes percarrem quase trés mil qui-
lémetros de Belém a Sao Paulo, alias, distan-
ciaequivalente arota Porto Velho-Sao Paulo,
que seria a preferida de Cohen. Os moto-
ristas, que séo obrigados a dormir no veicu-
lo, por norma de seguranga da empresa,
tém duas paradas obrigatorias no percurso,
em Tocantins & em Goias, para abasteci-
mento. Essas viagens sdo sempre, sem ex-
cessao, feitas em comboio.

“Eles viajam com o Shell Card, tendo alter-
nativa para escolher uma parada de emer-

. o — g
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géncia. Isso & bom para evitar a rotina de
parar sempre no mesmo lugar, o que difi-
culta mais a observacéo dos assaltantes de
estrada”, diz Cohen. A frota da CCE cumpre
esse trajeto, normalmente, em 96 horas, que
podem cair para 72 em caso de alguma
carga expressa.

“Na verdade, o moforistaé a coisa mais
importante na estrutura de transporte da
CCE", afirma o respansavel pelo setor, que
aposta fundo na relagéo conforto operacio-
nal e desmpenho operacional. Uma de-
monstracac disso esta na instalagao, em
100% da frota propria, de ar condicionado
nas cabinas, que ficam ligados a critério
do motorista, até mesmo 4 noite, com o vei-
culo estacionado. Os caminhdes contam,
ainda, com aparelhos de TV a cores (CCE,
obviamente).

O emprego de motorisia da CCE é uma
posicdo bem disputada entre os profissio-
nais do ramo. “Mas € raro contratarmos um
carreteiro. O funcionario entra na empresa
como ajudante, e fica um més sé mano-
brando caminhdes no patio. Em seguida,
passa a motorista de entrega urbana ou fica

uns dois meses na rota Sdo Paulo-Campi-

nas. S¢ depois de um tempo ele vai para
a estrada. Mesmo assim, ainda passa uns
oito meses viajando acompanhado, antes
de ficar sozinho em seu caminhao”. 2]

-
- -
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frevonagem

Nos iltimos dias de junto
a Regido Amazonica €
lotalmente contagiada
Jor uma esta pouco
conheciaa no Pais, Nesta
época acontece, e
Parintins, bem no meio da
Horesta, a festa do “Bor
Bumba’, uma das
maiores e mais bem
organizadas festividades
folcloricas do Brasil. Para
14 se diirjgem todos os
anos mais de 3 mil
embarcagoes — a maroria
equipadas com molores
Scamia — transportando
cerca ae 80 mil pessoas
gue particpam desia festa
que mistura beleza,

luxo e magia,




Fotos: Emanuel A, P.

facil responder: qual a maior € mais

alegre festa nacional? Sem pestane-

jar, qualquer cidadao brasileiro diria,
o Carnaval. E a resposta, sem sombra de
duvida, esta correta. Mas se a mesma per-
gunta valer so para a regido Norte, a maior
do Pais, a resposta, com certeza serd outra.
L4, o Carnaval é muito alegre, com brilho,
samba e pompas,mas nao se compara de
maneira nenhuma com a peculiar e fantas-
tica festa de Parintins, que acontece tradi-
cionalmente no final de junho.

E 14, no meio da densa floresta equatorial,
numa ilha distante cerca de quarenta horas
de barco de Manaus e cercada pelo mistério
das doces aguas amazénicas, que acon-
tece 0 Festival Folclarico de Parintins, ou
afestado "Boi Bumba'', como popularmente
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MAGICA DA
' FLORESTA

& chamada, uma das maiores e mais bem
organizadas festas folcléricas do Pais e que,
somente no ano passado, em sua 23 edi-
¢ao, reuniu mais de 80 mil pessoas vindas
de Belém, Manaus e outras localidades da
Regido Norte do Brasil.

Parintins € uma cidade tipica do interior
da Amazodnia, adornada por lagos cristali-
nos com magnificas vitérias-régias, de um
lado, e 0 grande e imponente Rio Amazonas
do outro. Um dos mais ricos municipios do
Estado do Amazonas, também é conhecida

>
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A grande maioria das
pessoas chega a Parintins

de barco,...

como a "llha da Alegria”, pois ocupa haje
seu espaco no cenario cultural brasileiro co-
mo a capital do folclore.

Trés mil barcos

A cidade de Parintins esté localizada em
plena Floresta Amazénica e, por essa razao,
nao existem estradas que lhe dao acesso.
S6 se chega até la por barco ou avido. E
a principal via de acesso é realmente o rio.
Na época da festa, cerca ce 3 mil embar-
cacoes de diversos tamanhos, tipos e mo-
delos se dirigem a cidade, provocando um
verdadeiro congestionamenio no porto lo-
cal. E detalhe: a maioria delas equipadas
com motores Scania.

A presenca da marca Scania nos barcos
gue chegem a Parintins, por sinal, ndo &
nenhuma novidade. A bacia fluvial do Ama-
zonas & a maior do mundo, com mais de
sete mil quilémetros de extensao. E 14, todo
otransporte de cargas e passageiros € feito
afravés de barcos. Sdo mais de 50 mil em-
barcacdes, duas mil delas de grande porte,
transportando mensalmente mais de 100 mil
pessoas e movimentando milhdes de ddla-
ras em carga. E amaior parte destas embar-

cacoes, principalmente as de grande porte
(mais de 70%) é equipada com motores
Scania.

Organizacao detalhada

Afesta acontece, tradicionalmente, nos dias
28, 29 e 30 de junho, mas seus preparativos
comecam logo no inicio do ano. Agora mes-
mo, quando vocé estiver lendo esta matéria,
com pouca chance de erro, alguém em Pa-
rintins deve estar tratando ou fazendo algu-
ma coisa em prol da festa. E o resultado

~.quase todos
equipados
com motores
Scania.

de toda esta organizagdo é uma megafesta
com ritmas e plasticidade contagiante.

Durante os dias da festa, a cidade se divi-
de em duas cores: azul (do Boi Caprichoso)
e vermelho (do Boi Garantido). A animacao
comega logo cedo, com uma temperatura
ambiente raramente abaixo dos 30 graus.
Milhares de pessoas,de todas as idades,
passam o dia brincando ao som das toadas,
novas e antigas, dos dois bois.

Durante a noite, acontece o momento
maior da magia da floresta. Os dois grupos
folcldricos revesam-se no Bumbddromo (um



gigantesco anfiteatro a céu aberto com 10
mil metros quadrados e capacidade para
50 mil pessoas) e cada um apresenta-se
durante trés horas ininterruptas, durante os
trés dias da festa. A arquibancada fica com-
pletamente tomada, de um laco todos vesti-
dos e agitando bandeiras azuis e, do outre,
todos de vermelho.

Sao duas tforcidas fervorosas e com boa
dose de fanatismo. Lembra muito, para me-
Ihor ilustrar a sensacao, agueles tadicionais
classicos do futebol brasileiro, onde a torci-
da é um show a parte. Porém ha uma dife-

renca que pesa em favor da festa folclorica:
0 respeito reciproco entre as duas torcidas.
Enquanto um boi esta se apresentando (ca-
da boi tem, aproximadamente, guatro mil
pariicipante) a torcida adversaria maniém-
se num siléncio respeitoso, uma vez que
nao é permitide nenhum gesto ou atitude
ofensiva, sob pena de se perder pontos de
avaliacao.

Os jurados que constituem a comissao
julgadora sao selecionados entre estucio-
sos de folclare dos drgaos governamentais
e particulares de varios estados do Pals.
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Para inibir gualquer tentativa de manipula-
¢ao ou corrupcao, € vetada a participacao
de juizes gue ja atuaram em festas ante-
riores,

Assim, a cada ano, a festa da “llha da
Alegria” ganha mais adeptos e credibilida-
de, sem, no entanto, perder seu brilho e
suas raizes. E as raizes, 0s organizadores
da festa fazem questao de preservar. Tanto
que essa versao amazénica da conhecida
festa folclorica do Bumba-meu-boi, do Nor-
deste, ganha particularidades e feigdes ca-
boclas e indigenas.

Em Parintins, o boi, ao contrario das festas
nordestinas, é um personagem secundario.
L4, o que vale & o exdtico balango das more-
nas de cabelos negros e fragos indigenas
cadenciados num ritme que lembra, a0s que
na floresta vivem, os dias de festas tribais.
Nao & samba, & o auténtico rufar dos tambo-
res nativos com graciosa coreografia e enre-
do sempre com motivos e personagens das
lendas caboclas e indigenas.

Dessa forma, as noites dos ultimos dias
de junho séo mais do que especiais no ca-
lendério amazénico, sdo noites magicas on-
de se resume com arte toda a sabedoria
dos povos das florestas. °
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PESADOS TEM A MAIOR

VENDA DA

ISTORIA

SCANIA LIDERA

Q mercado brasileiro de caminhoes pesa-
dos e a Scania do Brasil fecharam 1993 com
as maiores vendas de sua historia. Segundo
informacées do presidente da Scania, Ake
Brannstrém, o mercado interno global de
caminhdes pesados chegou a 13.500 unida-
des vendidas, com uma expansao de 60%
sobre as vendas de 1992 (8.400 veiculos).
0 numero mais proximo ceste resultado
ocorreu em 1988, quando ainclstria monta-
dora vendeu no mercado interno 10.071 ca-
minndes pesados.

Para a Scania, conforme Brannstrém,
1993 foi um ano excepcional no segmento
de caminhdes, pois a empresa atingiu a van-
da de 5.260 unidades, também um recorde

em sua histéria no Pais, com uma expansao
de 63,8% em relacao a 1992 (3.211 unida-
des). Essas vendas de caminhées da Sca-
nia foram 28,3% superiores ao recorde ante-
rior da marca, de 4.099 unidades em 1989,
fortalecendo a posicao de lideranca da mar-
ca no mercado brasileiro de caminhdes pe-
sados, com uma participacao de 37,7% nas
vendas do setor.

Por outro lado, se o mercado de cami-
nhdes pesados chegou a este marco recor-
de em 1993, o mesmo n&o ocorreu com o
mercado de Onibus. Este segmento encer-
rou 0 ano com vendas globais de 12.000
unidades, 10% amenos que o volume regis-
trado em 1992 (13.700 veiculos). As vendas
de énibus da Scania sicuam-se em forno das
1.000 unidades, 20% abaixo do obtido no
ano passado. “Nao se pode considerar, en-

tretanto, gue 93 foi um ano ruim para o setor
de dnibus, uma vez que, na verdade, em
1991 e 1992 tivemos vendas excepcionais
desses produtos”, analisou o presicente da
Scania.

No campo das exportacdes, Ake Branns-
trém informou que 1993 também foi um ano
positivo para a Scania, com a conguista de
novos e importantes mercados e a consoli-
dacéo de outros. Segundo ele, a empresa
registrou um volume de vendas de veiculos,
pecas e componentes ao mercado externo
da ordem de US$ 100 milhdes, ou seja, em
torno de 20% do seu faturamento global pre-
visio para este ano, de cerca de US$ 500
milhées.



MUDANCA NA PRESIDENCIA
DA SCANIA DO BRASIL

Ake Bréannstrom estara deixando a presi-
déncia da Scania do Brasil em meados des-
fe ano e retorara a Suécia, onde assumira,
a partir do segundo semestre, a vice-pre-
sidéncia de Pos-Venda (After Sales Servi-
ces) da Scania Trucks & Buses, em Soder-
talje.

O novo presidente da Scania do Brasil,

também a partir do segundo semestre, sara
Hans Hedlund, atual presidente da Scania
Argentina.
A drea de Servicos de Pos-Venda, que
Ake Brannstrém dirigira na Scania mundial
répresenta cerca de 20% do volume anual
de negdcios da empresa, que € da ordem
de US$ 3 bilhdes.

Brannstrom assumiu a presidéncia da
Scania do Brasil em janeiro de 1991. E du-
rante sua gestao, a Scania brasileira obteve
recordes histdricas de vendas no mercado
interno e nos volumes de exportagao, além
de desenvolver novos projetos de investi-
mentos da empresa no Pais.

O fato de Ake Brannsirém ser mais um
dos ex-presidentes da Scania do Brasil que
assumira um alto cargo na diregao da Sca-
nia Trucks & Buses (0s ex-presidentes Ake
Normann e Arne Karlsson ja ocupam vice-
presidéncias de areas na matriz, na Suécia)

Foto: Divulgagao

é, para ele, uma afirmagao da importancia
do mercado brasileiro e da Scania co Brasil
nos negocios da Scania mundial.

Hans Hedlund, que assumira a presidén-
cia da Scania do Brasil no segundo semes-
tre, € presidente da Scania Argentina desde
julho de 1991. Tem 57 anos de idade, &
engenheiro e antes de ingressar na Scania,
na Suécia, foi diretor da empresa Swedish
Match, chegando a ocupar a presidéncia
da subsidiaria desta empresa na Suiga.

O caminhao mais vendido do Brasil

Folo: Divulgagao

O Scanja T113 foi 0 caminhdo mais
vendido no mercado brasileiro no ano
passado, com a comercializagao de
4.012 unidades no periodo.

Com este resultado, o Scania T113
representou 10,5% das vendas
globais de caminhoes no Brasil em
1993, que totalizaram 38.383
unidades enire veiculos leves, médios
e pesados. No mercado especifico de
caminhbes pesados, onde se
enquadra, 0 T113 respondeu por
28,5% das vendas desse segmento,
de 14.056 unidades no ano passado.
{incluindo 0s importados).
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ENCONTRO
DOS REIS

Quem € rei nunca perde a majestade. Ro-
berto Carlos fez uma visita de cortesia a
Scania do Brasil ap6s fechar negécio para
a aquisicao de um onibus rodoviario KT113.
Esse veiculo, que sera transformado num
“motor home”, servira de transporte e, até
mesma, acomodagao para o “Rei Roberto”
em sua agitada agenda de shows em todo
o Pais.

Durante a visita, Roberio Carlos almogou
com o presidente da Scania, Ake Branns-
trém, diretores e funcionarios. Depois do al-
mogo, fez questao de conhecer os famosos
“reis da estrada” e, num verdadeiro e raro
encontro de reis, pilotou um T113 Top Line.
No final do "test drive” fol cumprimentar va-
rios operarios e fas.

Além do dnibus, dois outros caminhdes
promacionais da Scania com carreta bau
levardo parte do equipamento para oS
shows. Foi um verdadeiro encontro de reis.



Senigos

A Scania do Brasil, em
conjunto com a rede de
concessionarios da marca, esta
introduzindo um novo conceito
de prestacao de servigos.
Trata-se do *Acordo de
Manuteng¢ao”, que visa otimizar
o tempo de parada dos
veiculos para manutengao
preventiva, possibilitando ao
transportador maior
disponibilidade do veiculo
proporcionando maior
produtividade e,
consequentemente,
lucratividade. Este servico sera
iniciado nas cidades de
Curitiba, Londrina e

Caxias do Sul.

Foto: Emanuel A P

ACORDO DE MANUTENCAO:!

GARANTIA DE

MAIOR LUCRATIVIDADE

Scania é uma empresa diferente.
A N&o se pode dizer que ela seja
somente Uma montadora de veicu-
los de transporte e motares diesel. Isto por-
gue a filosofia mundial da companhia prevé
nac somente o cesenvolvimento e a fabrica-
¢ado dos mais avangados produtos, mas
uma efetiva parceria com seus clientes, bus-
canco, principalmente, gue estes sejam ca-
da vaz mais eficientes e compeitivos.
Para aprimorar-se dentro dessa filosofia,
a Scania do Brasil esta se reestruturando
totalmente a partir deste ano e implantando
um novo estilo de atuacao junio ao mercado
Alidéia &, realmente, estar sempre junto dos
clientes da marca, cando-lhas a mais com-
pleta assisténcia, desde a pré até a pos-
venda

Um novo conceito

Dentro disso, a empresa esta colocando em
operagao um novo conceito na area de pos-
venda. Trata-se do “Acordo de Manuten-
¢ao", que baseado no programa de revisoes
e servicos normais, pode ser adaptado as
caracteristicas de cada veiculo Scania con-
forme a quilometragem anual percorrida e
otipodeoperacao. Esse servico é agarantia
contra o tempo parado nao planejado. Esta
sendo oferecido ao cliente Scania a manu-
tencdo do veiculo na medida certa e com
muito mais vantagens: maior seguranca e
qualidade de pecas e servigos; planejamen-
to da parada para manutencao; custos defi-
nidos e melnor acompannados; melhor valer



de revenda do veiculo; maior confiabilidade
na operacao; baixo custo de manutengao
e reparo, além da redugao do risco de para-
das imprevistas. Esse pacote de vantagens
resulta em maior disponibilidade dos veicu-
los para o transporte com mais produtivi-
dade e lucratividade para o transportador.

A idéia é fazer com que o cliente Scania
tenha total acesso, através da rede de con-
cessionarios damarca, auma série de facili-
dades em termos de servicos de manuten-
¢Ao que somente sao possiveis através de
um programa de manutengao preventiva e
corretiva, simples, flexivel e confidvel que
cubra todas as suas necessidades e que,
no final, resulte em verdadeira vantagem
operacional e financeira.

Economizando tempo e dinheiro

Segundo Celso Torii, gerente de Marketing
de Pds-Venda da Scania do Brasil, um vei-
culo de transporte deve ficar parado somen-
te o tempo necessario para realizar o servigo
Ou a revisao que necessita, uma vez que
seu custo fixo (salario do motorista, taxas
diversas, depreciacdo, administracéo, se-
guros e outros), representa cerca de 50%
do seu custo total de operagéo.

A Unica maneira de se conseguir esta oti-
mizagdo é cumprindo & risca o Programa
de Manutengéo estabelecido pela Scania.
E é justamente isto o que se obtém com
0 "Acordo de Manutengao": fazer com que
o tempo que o veiculo fique parado seja
o menor possivel, com o maximo de qualida-
de, disponibilidade e confiabilidade nos ser-
vigos a serem executados, uma vez que 0s
mesmos serdo feitos por mecanicos espe-
cialmente treinados na fabrica para isto.

Além disso, ainda segundo Torii, este
“Acordo de Manutencao” que estd sendo
oferecido pela Scania através de sua rede
de concessionarios pode garantir aos Usua-
rios de veiculos Scania uma substancial
economia em seus custos de manutencao.

“A grande maioria dos transportadores
brasileiros ainda nao atentou para o fato de
que com a constante evolugdo tecnolégica
dos veiculos, a necessidade de tempo de
parada para manutencao preventiva e de
reparos duminuiu substancialmente”, diz o
gerente da Scania, explicando que, por
exemplo, um veiculo fabricado em 92 ne-
cessita somente de 20 horas/ano de manu-
tengao preventiva, enguanto outro fabricado
na primeira metade da décadade 70 neces-
sitava de 60 horas/ano para 0 mesmo servi-

¢o. “E vérios transportadores ainda execu-
tam seus servigos baseados em regras dos
anos 70, ou seja, estdo com seus veiculos
parados trés vezes mais tempo sem neces-
sidade”, afirma.

Fora isso, o custo de manutengédo de uma
oficina propria € muito grande. Para tanto,
uma empresa € levada a investir grandes
auantias, principalmente em instalagao,
pessoal, estoque de pegas, equipamento
e ferramental especializado. Estes custos
poderiam ser substancialmente reduzidos
ou até substituidos com a utilizagao deste
novo servigo oferecido pela Scania.

E & justamente isso 0 que pretende com
o "Acordo de Manutengao”; oferecer aos
clientes a possibilidade de planejar o seu
programa de manutengao exatamente den-
troda suanecessidade e com o menor custo
possivel, com reflexos diretos na prépria lu-
cratividade da empresa.

Como utilizar

O "Acordo de Manutengao” é extremamente
simples. As concessionarias credenciadas
para 0 Servico possuem um programa de
computador preparado pela Scania que
possibilita o célculo imediato das necessi-
dades de parada e do custo total dos servi-
GOs a serem executados durante sua vigén-

COMPOSIGAO DOS CUSTOS

REI DA ESTRADA
19

cia, baseados em dados sobre o tipo do
veiculo e sua utilizagao. Ou seja, tudo é cal-
culado rapidamente, em questao de minu-
tos.

O prego a ser pago ja inclui mao-de-obra,
pecas, lubrificantes e 6leos, e materiais de
consumo. Manutengao preventiva paraoim-
plemento e reboque também podem ser in-
cluidos, assim como outros servigos tais co-
mo lavagem e inspegdes especificas (geo-
metria de diregao, alinhamento de eixos,
efc).

Todos os detalhes foram estudados de
forma a propiciar extrema flexibilidade. O
pagamento pode ser a vista ou em parcelas
corrigidas e as paradas programadas se-
gundo a necessidade do cliente. Tudo isto
possibilitando maior programacéo e previ-
s&0 de custos.

Para melhor ilustrar como funciona o
“Acordo”, tomemaos como exemplo um vei-
culo Scania T112 4x2 (modelo mais comum
oa frota brasileira), ano 1992, que circule
uma média de 120 mil quilometros por ano.
Os dados desse veiculo séo colocados no
computador para que 0 programa seja exe-

- cutado. Para esse veiculo, especificamente,

foram programadas nove paradas durante
o periodo de um ano. Nesse tempo o cami-
nhao recebera todos os cuidados inerentes
auma manuten¢do adequada dentro de sua
realidade de operagao com um custo esti-
mado em US$ 2.129,00, ou seja, trocando
em mitdos, US$ 0,02 por km rodado. Este
custo varia de acordo com as caracteris-
ticas do veiculo, tipo de operacaoc e quilome-
tragem anual percorrida.

Em uma primeira fase, o "Acordo de Ma-
nutengao" esta disponivel somente.nas con-
cessiondrias Cotrasa, de Curitiba (PR); Ir-
maos Lopes, de Londrina (PR); e Brasdiesel,

&l Pegas & senigos de Caxias do Sul (RS); e, nos proximos me-
Cuslo fxo: preus, combustivel e ouos ses, sera implantaco também nos demais
1 custofo sl s, denreciaso, ncaigos,seguos. e Estados do Brasil. °
Horas
B Manutencao
100 = Reparo
80 Evolucdo da necessidade, em horas, de manutengio e reparo
dos veiculos Scania,
60
40
20
o [
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Uma empresa de onibus com imagem e

marketing de companhia aérea. Esia é a,

maior maneira para se definir a Tur-Bus, a
maior empresa de transporte rodoviario de
passageiros do Chile, dona de uma frota
de 300 énibus — 270 Scania—, e que repre-
senta cerca de 15%da frota total de dnibus
rodoviarios daquele pais,

Com linhas regulares que cobrem sete
regides chilenas e 150 cidades, e mais uma
linha internacional para Mendonza, na Ar-
gentina, a Tur-Bus realiza cerca de 700 sai-
das diarias, fransportando aproximadamen-
te 15 mil passageiros por dia. Santiago —
Val Paraiso/Vina del Mar é a sua principal
linha, com cerca de 200 saidas/dia.

Marketing agressivo

Em um pais onde a desregulamentacao é
aprincipal caracteristica do transporte rodo-

Clientes

viario de passageiros, ou seja, onde nenhu-
ma empresa possui 0 monopolio sobre suas
linhas, a Tur-Bus utiliza-se de um marketing
bastante agressivo para se manter na lide-
ran¢a ¢o mercado.

Um exemplo claro disso € o fato da em-
presa possuir trinta terminais proprios de
passageiros em diversas cidades e, até
meados deste ano, estar inaugurando um
novo terminal em.Santiago, com total infra-
estrutura e centro comercial, onde estao
sendo investidos cerca de US$ 9 milndes.
Suas passagens sao vendidas através de
45 pontos de vendas, localizados principal-
mente na regido sul do Chile e a icéia é
que, até o final de 1995, todos estes pontos
estejam interligados por computador, como
forma de facilitar o acesso ao usuario.

Estas estratégias de marketing, em al-
guns casos, sao até parecidas com as que
sdo utilizadas por companhias aéreas. A

Fotos: Emanuel A P

BUS:

ING E LIDERANCA

Tur-Bus possibilita, por exemplo, tarifas dife-
renciadas em uma mesma linha, com op-
coes de servigos nos veiculos. Qu seja, nu-
ma mesma rota, o usuario pode escolher
entre viajar em um 6nibus com servigos de
primeira classe, tais como servigo de bordo,
videocassete, musica individual e outros; ou
num veiculo do tipo executivo.

A empresa também criou um clube para
incentivo de viagens, batizado de "Club CVF
Tur-Bus”, gue hoje ja conta com mais de
6 mil sécios e que permite, enter outras coi-
sas, 0 beneficio da milhagem, tal como ja
¢ adotado nas viagens aéreas. Ou seja, ao
final de um determinado nimero de milhas
percorridas, 0 associado tem direito a um
outro trecho gratis.

Frota impecavel

Fora tudo isto, uma das principais estraté-
gias da Tur-Bus para seguir na lideranca
domercado chileno de transporte rodoviario
de passageiros, € o fato da empresa manter
sua frota sempre da forma mais impecéavel
possivel. Em termos ce renovagao, por
exemplo, a empresa possui um programa
de aquisicao de cerca de 50 novos dnibus
por ano, o que |he permite uma frota com
idade média de trés anos.

No que se refere a manutengao, a Tur-Bus
possui oficina prépria completamente equi-
pada onde trabalham 120 pessoas. Todos
0s veiculos sdo revisados periodicamente,
seguindo rigorosamente todas as especifi-
cacOes do fabricante. A opgdo por manu-
tencao propria se deve ao fato da diretoria
da empresa considerar que isto lhe da maior
agilidade.

Toda essa organizacao faz com que a
Tur-Bus, além de liderar o mercado chileng,
possa pensar, no futuro, na possibilidade
de crescer ainda mais, principalmente a ni-
vel internacional, com a ampliacao de suas
linhas para a Argentina e podendo chegar,
inclusive, até o Brasil. °



A Elétrica Prata, de Manhuagu/MG, adaui-
riu mais dois Scania para compor sua frota.
Um T 320 e um T 360.

Mais dois T 360 adquiridos pela TransEd-
gar da Covepe, Muriaé/MG. Na foto, Edgar
laceado por seus dois filhos e acompanha-
do por Gilberto, gerente de vendas da con-
cessionaria.

Esse outro T vai também para a regiao
de Muriaé compor a frota da Transportadora
Dallas.

A Turismo Sao José, tradicional cliente
Scania ha quase trés décadas, ndo abre
mao dos veiculos da marca para a espeta-
cular ravessia da Corcilheira dos Andes.

Depois de criteriosa avaliagdo técnica, a
Viagao Mutum Preto vem renovando sua fro-
tacom énibus Scania K113 TL. Esse oa foto,
entregue pela Venac, de Viana/ES, foi a
quarta unidade adouirida pela Mutum Preto.

clientes

o

e

Um pesado reforco para escoar a safra
de graos deste ano, mais seis T113 H4x2
para a Lodi Transpartes Rodoviarios.

Em festa de motorista ndo pode faltar nem
Santonem Scania. E al estd afestarealizada
na Pardguia Dom Joaquim, na cidade de
Brusque, em Santa Catarina.

Eis uma entrega completa, a Meville, de
Picarras/SC, entregou esses sete T113 para
a Transportadora Manchestter, de Joinville/
SC, na cor pacrao da empresa.

Com essa unigade, a Cerealista Arnsberg,
ce Uruguaiana/RS, soma dois Scania em
sua frota especializada em arroz beneficia-
do no eixo Rio-Séo Paulo.
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A Transportadora Fanti, de Canoas/RS, fai
o primeiro cliente da Suvesa a adquirir um
Scania R143 H 450 Top Line.

N b
Essas trés unidades foram adquiridas, res-
pectivamente, da Carajas, em Natal/RN, por
Ronaldo Fernandes e José Cornélio, de Na-

tal, @ Manuel Francisco Neto, ce Mossord/
RN.

O primeiro Top Line entregue em Natal foi
um T113 para Sebastiao Rodrigues.

Esse R113 foi entregue pela Codema, de
Santo André/SP, a Transportadora Ajofer.

2 A

Operando no transporte de petrdleo, a
Transportadora Casteldo acaba de incre-
mentar sua frota com mais um Scania adqui-
rido na Irmaos Lopes de Rondondpolis/MT.
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Esse desenho, segundo seu autor, Erison
A. Castilho, de Rolim de Moura/RO, esta
aguardando ha meses para ser publicado.
Sensibilizados e reconhecendo seu valor ar-
tistico, publicamos.

Adriano José da Rocha, curitibano, € um
fiel desenhista de produtos Scania. Nao sa-
bemos bem porgue nos escraveu enviando
este lindo 6nibus e dizendo que € o Ultima.
Vamos torcer para ele mudar de idéial 'V

clibe ao ref

O garoto Hermes J. Lorenzoni, ndo poupa
talento para prestar essa homenagem
ao pai.

SCANA

De Taguatinga/DF, o garoto Fléavio Alves de
Holanda, enviou esse Scania bem perso-
nalizaco.

O melhor desenho feito por Iron Francisco
dos Santos, de 15 anos, de Unai/MG, mere-
ce um lugar no Rei da Estrada. v

Um potente cara-chata com uma bela mon-
tanha ao fundo. Marcelo Marques, 13 anos,
de Reqistro/SP, estava inspirado neste dia.

g

De um angulo totalmente inusitado, Osmar
L. de Souza, de Rindpolis/SP, desenhou este
lindo T143.
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SCANIA DO BRASIL LTDA. - Av. José Odorizzi, 151 - Tel.: (011) 752-9333 - Telex (011) 44066 - Caixa Postal 188 - CEP 09810-902 - Sao Bemardo do Campo - SP - Brasil

VEICULOS

ALAGOAS
Maceid (Rio Largo) — CEP 57100-000
Novepe Nordeste Veiculos Pesados Lida.
BR-101. Norte, km 75 - Tel. (082) 2416833

AMAZONAS
Manaus — CEP 69073-040
Arapaima Molores e Veiculos Ltda
Av. Pres. Cosla e Silva, 95 - B. Crespe - Tel. (092) 237.4043

BAHIA

Feira de Santana — CEP 44063-640

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Av. Sudene, 2735 - C.1.S. - Tel. (075) 221.3434
Salvador — CEP 41305-280

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
BR-324, km 11,5 - Tel. (071) 594.9911 - 534.7003
Vitéria da Conquista — CEP 45100-000
Movesa Moteres e Veiculos do Nerdeste S.A
BR-1186, km 837

Tel. (073) 422.5135 - 422.5136

CEARA
Fortaleza — CEP 60864-190
Cevepe - Ceara Veiculos Pesados Lica
BR-116, n* 7200 - Cajazeiras
Tel. (085) 295.3355

DISTRITO FEDERAL
Brasilia — CEP 71200-020
Vepesa Veiculos Pesados Lida.
Setor IA'S - Quadra 2, nz 251 - Tel. (061) 233.6755

ESPIRITO SANTO
Vitéria (Viana) — CEP 29135-000
Verac Veiculos Nacionais Lica,
BR-262. km § - Tel. (027) 336-7944
Cachoeire do tapemirim — CEP 29306-010
Venac Veiculos Nacionais Ltda
Rua Jodo Valdino, 14 - Tel. (027) 522-1044

GOIAS
Aparecida de Goidnia — CEP 74984-303
Vepesa Veiculos Pesados Lida
BR-15Z, km 14 - Tel. (062) 283 6363
Rio Verde — CEP 75901-370
Vepesa Veiculos Pesados Ltda.
BR-060, km 420 - Tel. (062) 621.3233

MARANHAO
Imperatriz — CEP 65903-390
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A.
BR-010, km 1349, n: 506
Tel. (098) 723.1922
Sao Luis — CEP £5051-070
Alpha Maguinas e Veiculos do Nordeste S A
Av. Guajajaras s/n? - Quadra 65 - Tirirical
Tel. (028) 245.1919

MATO GROSSO
Cuiaba — CEP 78030-000
Irméos Lopes & Cia. Ltda.
BA-364, km 6.5 - n¢ 623 - Tel. (065) 361.3260 - 361.3460
Rondondpolis — CEP 78745-000
Irmaos Lopes & Cia. Lida.
BR-364, km 200 - Disl. Ind. - Tel. (065) 421.3535 - 421 3642

MATO GROSSO DO SUL

Campo Grande — CEP 79063-000

Movema Mot. e Veic. ce Mato Grossc do Sul Lida
Rod. M. da Costa Lima (BR-163), 3341

Tel. (067) 787.3277
Dourados — CEP 75841-000

Mcvema Mol. & Veic. de Malo Grosso do Sul Lida,
BR-163, km 9 - Tel. (067) 421.0133

MINAS GERAIS
Contagem — CEP 32280-680
Itaipu Maguinas e Veiculos Lida.
Rod. Fernao Dias, BR-381. n: 4000 - Tel. (031) 396.1622
Governador Valadares — CEP 35044-050
Covepe Comércio de Veiculos Pesados Litda.
Av. Um, ni 59 - Vila Isa - Tel. (0332) 21.3130
Juiz de Fora — CEP 36085-000
Itaipu Maquinas e Veiculos Lida.
Av. Pres. Juscelino Kubitscheck, 2955
Tel. (032) 221.3092 - 221.3694
Muriaé — CEP 36880-000
Covepe Com. de Veiculos Pesados Lica.
BR-118, km 706 - Tel. (032) 721.3474 - 721.3444
Uberléndia — CEP 38406-267
Vepesa Veiculos Pesados Lida.
BR-050, km 73 - Tel. (034} 212,2511

PARA

Belém (Ananindeua) — CEP 67100-000
Guatapara Motares e Veiculos Lida.
BR-318, km 11, n¢ 2807 - Tel. (091) 255.3011

PARAIBA

Jodo Pessoa (Bayeux) — CEP 58303-600
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Ltda
BR-101, Norte, km 158 - Tel. (083} 232.1686

PARANA

Cascavél — CEF 85803-650

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Lida.

BR-277, km 588 - Tel. (0452) 23 4611

Curitiba

Cotrasa Com_de Transp. & Veiculos Lida — CEP 82590-400
BR-116, km 400 n° 7484 - Tel. (041) 362.1515

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Lida. — CEP 81690-300
BR-116, km 105.5, n: 1749 - Tel. {041) 346.2525

Foz do Iguagu — CEP 85854-250

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Lida.

Rua Carlos Sotte Maior, 1011 - J.Jupira

Tel. (0455) 22,2022 - 23.2205

Guarapuava — CEP 85030-230

Cofrasa Com. de Transp. e Veiculos Ltda.

BR-277, km 350 - Bairro Trevo - Tel. (0427) 23.7245
Londrina — CEP 86025-440

Irméos Lopes & Cia. Lida

Ayv. Brasilia, 3126 - Tel. (0432) 29.0780
Maringa — CEP 87045-000

Irmacs Lopes & Cia. Ltda.

BR-376, km 120 - Parque Industrial - Tel. (0442) 2B.5757
Pato Branco — CEP 855 300

Cotrasa Com. de Transp.

BR-158, km 339 - Tel. (0462) 24 2598 24 2841
Ponta Grossa — CEP 84062-000

Cotrasa Com de Transp. e Veiculos Lida

Av. Souza Naves, 2601 - Tel. (0422) 22.2366

PERNAMBUCO

Recile — CEP 51170-001
Novepe Nordeste Veiculos de Pernambuco Lida.
Av. Mal. Mascarerhas de Moraes, 2160
Tel. (081} 339-3911
PIAUI
Terezina — CEP 64022-200
Itaim Maquinas e Veiculos Lida.
BR-316, km 03, n: 4785 - Tel. (086) 2271777 - 2271767
RIO DE JANEIRO

Barra Mansa — CEP 27335- 640
Equipo Maquinas e Veiculos LI
Rod. Pres. Dulra, km 265,5 - Tel [0243) 42-2332
Rio de Janeiro — CEP 21535-500
Equipo Méquinas e Veiculos Lida.
Red. Presidente Dutra, 2351, km 2 - Pavuna
Tel. (021) 474 5040

RIO GRANDE DO NORTE

Parnamirim — CEP 58150-000
Carajas Veiculos Lida. -
BR-101, km 109,5 - Tel. (084) 272.2693 - 272.2843

RIO GRANDE DO SUL

Canoas — CEP 92020-240
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lwa
Rua Liberdade, 1051 - Tel. (081) 476.2211
Carazinho — CEP 99500-000
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Av. Flores da Cunha, 5200 - Vila Fay
Tel. (054) 331,1122 - 331.1292 - 331.1785
Caxias do Sul — CEP 95010-000
Brasdiesel S.A. Comercial e Importacora
Av. Jalio de Casfilhos, 350 - Tel. (054) 222.5344
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora — CEP 95055-180
Rod. BA 116, n¢ 12.500 - Tel. (054) 222.5577 - 222 5870
Eldorado do Sul — CEP 92990-000
Suvesa Super Veic. Ind. Com. Transpores Lida.
BR-116, km 285 - V. Medianeira - Tel. (051} 481.1900
ljui — CEP 98700-000
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
BR-285, km 337, s/n® - Tel. (055) 332.3155
Lajeado — CEF 95900-000
Brasdlssel S.A. Comercial e Importad
od. BR-386, km 341, sin - Tel. (051) 714 1481 -
Pllmelra das Missbes — CEP 98300-000
Mecénica Comercial & Importadora Lida. - Mepal
Red. RS-589, km 1 - Tel. (055) 342.1770 - 3421771
Passo Fundo — CEP 93001-970
Mecanica Comercial @ Importadora Lica. - Mevepas
BR-285, km 181, Valinhos - Tel. (054) 312.3632 - 312.3000
Pelotas — CEP 96070-560
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lida.
BR-116, km 519,5 - n° 4646 - Tel. (0532) 23.014¢
Santa Maria — CEP 97070-160
Suvesa Buper Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica.
BR-392, &m 351, n: 2425 - Tel. (055) 222.2544
Sédc Leopeldo — CEP 93115-540
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltca.
Av. Senador Salgado Filho, 2857 - Scharlau
Tel. (051) 592.3144
Uruguaiana — CEP 97500-162
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda
Rua Or. Maya, s'n: B. Cidade Nova
Tel.{055) 412.4141 - 412.4994
Vacaria — CEP 95200-000
Mecanica Comercial e Importadora Ltda. - Mecacil
BR-116, n: 8523 - Tel. (054) 231.1433 - 231.1434

714.1822

RONDONIA

Porto Velho — CEP 78800-000

Arapaima Perto Velho Motores e Veiculos Ltca.
BR-364, km 2 - Tel. (069) 2222766 - 2221211
Vilhena — CEF 78995-000

Arapaima Vilhena Motores e Veiculos Ltda,

BR-364, Quadra &1 - Setor 06 - Tel. (089) 3213715

SANTA CATARINA
Chapecé — CEP 89801-950
Ediba Elétro Diesel Battislella Ltda
BR-282. km 538 - Colonia Cella
Tel. (0437} 28.0111
Concérdia — CEP 8S700-000
Ediba Elétro Diesel Batlistella Lida.
BR-153, km 85 - Tel (0499) 44.2411 -
Itajai — CEP 88311-550
Mecanica de Veiculos Pigarras Lida. - Mevale
BR-101. km 117 - Tel. {0473) 46.1447
Joinville — CEP 89217-001
Mecanica de Veiculos Pigarras Lida. - Meville
BR 101, km 37 - Tel. (0474) 25.2597 - B. Costa & Silva
Lages — CEP 88514-400
Ediba Eletro Diesel Batlistella Ltda.
. BR 115, km 248 - Area Industrial - Tel. (0492) 22.3411
Pigarras — CEP 88380-000
Mecénica de Veiculos Picarras Lida. - Mevepi
Rod. BR-101, km 101 - Tel. (0473) 45.0577 - 45.0776
Tubardo — CEP 88708-352 %
Sobrave Soc. Brasileira de Veiculos Ltda.

44.2556

BR 101, km 335, E. Humaita - Tel (0486) 223511 - 22 3132

SAO PAULO
Aragatuba — CEP 16021-000
Transcam Comércio de Veiculos Lida.
Rua Marcos Toquetao, 50
Tel. (0186) 23.2118
Araraquara — CEF 14808-085
Tarraf Filhos & Cia Ltda.
Av. Tarral, 1086 - Rod. W. Luis, km 269
Tel. (0162) 22.5766 - 22 5800
Bauru — CEP 17001-970
Transcam Comércio de Veiculos Lica
Rod. Marechal Roncon, km 338
Tel. (0142 23.2944

Cagapava — CEP 12280-000

Codema Comercial e Importadora Lida.
Rod. Presidente Dutra, km 131

Tel. (0122) 52.1611 - 52.1645

Guarulhos — CEP 07034-906

Codema Comercial e Importadora Ltda.

Rod. Presidente Dulra, km 2281 - Tel {011} 940.2422
Marilia — CEP 17520-010

Transcam Comércio de Veiculos Ltda,

Rua Alcides Nunes. 1020 - Tel. (0144) 22.4144
Osasco — CEP 06298-120

Codema Comercial & Importadora Lida.

Av. Presidente Kennedy, 2559 - Tel. (011) 705.9900
Qurinhos — CEP 19300-000

Movepa Motores e Veiculos de Sdo Paulo S A

Rod. Raposo Tavares, km 379,5 J

Tel. (0143) 22,2933 - 22.2521

Presidente Prudente — CEP 19067-550
Movepa Motores e Veiculos de Sao Paulo S A
Rod. Raposo Tavares, SP-270, km 5694
Tel. (0182) 21.4522

Registro — CEP 11900-000
Codema Cemercial e Impertacora Lida
BR-116, km 449 - Tel. (0138} 21.1711

Ribeirdo Preto — CEF 14077-210
Escanciravia Velculos Ltda.
Av. Brasil, 3939 - V. Anhangiera, km 318
Tel. (016) 6269900 - 626.9910
Santo Andre — CEP 03220-570
Codema Comercial e Imporladora Lida
Av. dos Estacos, 2257 - Utinga - Tel. (011) 447.2755
Santos — CEP 11090-001
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Marginal direita ca Via Archiela, 2645
Tel. (0132) 30.2978 - 30.2980
Sao José do Rio Preto — CEP 15057-430
Tarraf Filhos & Cia Lida
Av. Tamal, 3210 - Tel (0172) 24.0200
Sao Paulo — CEP 04247-020
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Av. Raimunco Pereira Magalhaes, 1780 - B. Pigueri
Tel. (011) B76.4777
Sorocaba — CEP 18001-870
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Roc. Raposo Tavares, km 102 - B. Vossoroca
Tel. (0152} 21.1611
Sumaré — CEP 13177-070
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Lida
Via Anhangiera, km 114,5 - Tel. (0192) 64.1890

SERGIPE
Aracaiju (Nossa Senhora do Socorro) — CEP 49160-000
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
BR-101, km 93 - Tel. (079) 224.2184 - 224 1204
TOCANTINS
Gurupi — CEP 77402-210
Vepesa Veiculos Pesados Lida.
BR-153, km 624 - Tel. (063) 851-1440 - 851-1564

MOTORES

ALAGOAS
Maceié — CEP 57061-000
Leon Heimer Industria e Comércio Ltda.
Av. Durval de Goes Morteiro, 7777
Tel. (082) 324.1326 - 324.1851
AMAZONAS
Manaus — CEP 63073-040
Arapaima Motores e Veiculos Lida
Av. Pres. Costa e Silva, 95- B. Crespo
Tel. (092) 237.4043 - 237 5710
BAHIA
Salvador — CEP 41150-170
Leon Heimer Induslria e Comércio Lida,
BR-324, km 0 - Retiro - Tel. (071) 244.3324
CEARA
Fortaleza — CEP 60165-082
Ceauto Molores Pecas ¢ Servigos Lida.
Av. da Aboligao, 4140 - Tel. (085) 263.1166
ESPIRITO SANTO
Vitéria {Viana) — CEFP 29135-000
Venac Veiculos Nacionais Ltda,
BR-262, km 9 - Tel. (027) 336.8353
MARANHAO
Imperatriz — CEP 65903-330
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste 5'A
BR 010, km 1349, n: 506
Tel. (098) 723.1922
8do Luis — CEP 65051-070
Alpha Maquinas e Veiculos co Nordeste S.A.
Av. Guajajaras sin¢, - Quadra 65 - Tirirical
Tel. (098) 245-1919
MATO GROSSO
Cuiabd — CEP 78080-000
Maquigeral Ind. Com. Méquinas Lica
Av. Fernando Correa da Costa, 5.221
Tel. (065) 661.1605
MINAS GERAIS
Belo Horizonte — CEP 31150-170
Euminas Maquinas e Equipamertos Lida.
R. llapetinga, 4086 - Tel. 031) 441.2400
PARA
Ananindeua — CEP £7100-000
Guatapara Motores e Veiculos Lida
BR-318, km 11, n° 2807 - Tel. (091) 255.3011
PARANA
Curitiba — CEP 82530-040
Maguigeral Ind. Com. Maquinas Ltca
Rua Frei Orlande, 1453 - Alto Cajurd - Tel. (043) 262.4323
PERNAMBUCO
Abreu e Lima — CEF 53420-000
Leon Heimer Industria @ Comércio Lida.
Estr. PE 18, km 1, Distr. Indl. Paulista - Tel, (081) 542.1222
Recife — CEP 50750-000
Leon Heimer Incistria e Comércio Lida,
Estrada dos Remédios, 1462 - Tel (081) 445-2855
RIO DE JANEIRO
Rio de Janeiro — CEP 21041-020
Magquigeral Ind. Com. Maquinas Ltda.
Av. Paris, 408, Bonsucesso - Tel. (021) 280.5346
RIO GRANDE DO NORTE
Natal — CEP 59063-000
Leon Heimer Industria e Comércio Lida
Rua Senador Salgado Filho, 1904 - Tel. (084) 831.0611
RIO GRANDE DO SUL
Porto Alegre — CEP 91110-000
Orbid S.A. Industria e Comércio
Av. Assis Brasil, 4750 - Tel. (051) 344.1822
Rio Grande — CEP 96200-410
Orbic S.A. Industria e Gomércio
R. Francisco Campelo, 465 - Tel. (0532) 32.5373 - 32.6641
RONDONIA
Porto Velho — CEP 78300-000
Arapaima Porto Velho Moteres e Veiculos Ltda.
BR-364, km 2, sin° - Tel. (069) 222.2766 - 222.1211
Vilhena — CEP 78995-000
Arapaima Vilhena Motores e Veiculos Lida.
BR-384 - Quadra 81, - Setor 06 - Tel. (069) 321.3715
SANTA CATARINA
Itajai — CEP 88301-030
Maguigeral Ind. Com. Maquinas Ltda.
Rua Dr. Pecro Ferreira, 180 Tel. (0473) 44.5078
SAOQ PAULO
Pederneiras — CEP 17280-000
Eslaleiros Centro-Cesle 5.A
Barranca Rio Tieté s/n” - Tel. (0142} 52.3166 - 52.3087
Presidente Epitacio — CEP 19470-000
Eslaleiro Centro Oeste S.A.
Barranca co Rio Parana, sin:
Tel. (0182) 81.2344 - 81.2023
Séo Paulo — CEP 05318-000
Maquigeral Ind. Com. Maquinas Lida.
Rua Baumann, 1246 - V. Hamburguesa
Tel. (Dﬂ} 261.9988
SERGIP
Aracnil.i — CEP 49085-100
Lecn Heimer Indistria e Comércio Ltda
Av. Chanceler Osvalde Aranha, n: 2020 - B. Vermelho
Tel. (079) 224.5124 - 224.6258

Rieel p. el s
BOLIVIA
Sta. Cruz de la Sierra
Coral Corporacion Automolriz Lida.
km 3 Carretera Norte - Casilla 3571
Tel. {005913) 42.1444/42 1555/42.1800/42 2229421091
Telex 4361 — Telefax (005913) 42.0677

CHILE

Santiago

Kleinkopf Autos 8.A.

Alameda 333

Tel. (00582) £39.3055/639.3056/639.3057
Telex 340022 — Telefax (00562) 639.2197
Scania Servicios S. A

Vicuna Mackenna, 1

Tel. (00562) 555. 3496 555.2644/555.0480
Telelax (00562} 555.1945

COLOMBIA
Santafe de Bogota
Inversora B & C S.A.
Calle 13, 28-31
Tel. (00571) BED 1078/2627 — Telefax (00571) 201.0954

e . n téan it e:'s

COSTA RICA

San Jése
Eurobus S.A.

~Calle 40, Avenicas 5y 7 P.O. Box 33.1003 - Barrio Mexico

Tel. (00508) 21.7037 — Telefax (00508) 57.1321

EQUADOR

Guayaquil

Mecanos S.AC.

Av. de las Americas (Ed. Mecanos) Apartaco 5608
Tel. (005934) 289100

Telex 43264 — Telefax (005934) 280351

NICARAGUA

Mandgua

NIMAC - Nicaragua Machinery Company

km 7.5 Cametera Norle Apartado 469

Tel (005052) 31.151 a 31.159

Telex 1058 — Telelax {005052) 31.541/31.661

Ea it

PANAMA
Panama 5
Euro Motor S.A.
Via Simon Bolivar-Ed. Euro Molor Frente al Ed 16 de Marzo
de la Caja de Segurc Social P.O. Box
Tel. (00507) 61.4317/61 4265 — Telefax |‘00507J 61.4233

0 A

PARAGUAI
Assuncao
Diesa S.A.
Av. Eusébio Ayala, km 4,5 - Casilla de Correc 2523
Tel ([)0595211 50,3921 al 50,3928/50.3720
Telex 25005 — Telefax {0059521) 50.3721

PERU
Lima
Scania cel Peru S.A.
Av. Republica de Panama, 4678 Apartado 3190
Tel. (005114) 45.9190/45.0585
Telefax (005114) 45.1718

. .
My e T |

REPUIIE'ICAiDOMINICANA
Allantica C. porA
Maximo Gomez, 61

Tel (001809) 565.3161
Telex 3460086 — Telefax (001809) 5665066

c a

URUGUAIL

Montevidéo
Jose Maria Durar S. A
Nicaragua, 1239/43 - Casilla de Correo 373 - 11800
Tel. 5952 94, 0433’94 0435/94.0450/54.0451
Telefax (005982) 94.1727

VENEZUE{.A
Caracas
Reobus C A
Urbanlzacmn Industrial Boleita — Norte-Calle Vargas
. Box & laza las Amel icas
Tel f00532l 239, 2(194 239 2;
Telex 25246 — Telefax (UOaSZ) 238.2903
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LINHA DIRETA COM O PRIMEIRO MUNDO

Ha 36 anos, a Scania trouxe para o Brasil um

novo conceito de veiculos de transporte

- 0s caminhdes e 6nibus pesados. A partir dai,

teve inicio uma profunda revolugéo
nos transportes rodoviarios brasileiros.
Inovacgéo a frente de inovagéo. Estaéa
filosofia da Scania. Uma filosofia de
pioneirismo e constante avango tecnologico,
colocada a servigco do Brasil, que sempre se
traduziu em veiculos modernos e verdadeiras
solugdes, que mudaram definitivamente o

conceito de economia de escala e eficiéncia
dos transportes rodoviarios de carga e
passageiros do Pais.

A Scania, em outras palavras representa
para o Bl'aSll uma linha direta permanente com
a tecnologia automotiva do Primeiro Mundo.
E o que é mais importante, com constantes
investimentos no Pais, com caminhdes e
6nibus de Primeiro Mundo fabricados aqui, e
valorizando sempre a méo-de-obra e os
materiais nacionais.

avango tecnologico transportando o desenvolvimento
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